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Essa trajetória de sucesso come-

ça em agosto de 1964, quando o jor-

nalista e químico Francis Louis Mor-

rell, que na época já publicava a Revis-

ta Tintas & Vernizes, por sugestão de 

um fabricante de tintas, iniciou a pu-

blicação do Jornal do Pintor, com o in-

tuito de levar informação aos pintores 

e lojistas de tintas. Ao longo destes 58 

anos o principal destaque do Jornal 

foi o de ter acompanhado e informa-

do todo o avanço tecnológico e os mo-

mentos mais marcantes do mercado 

de tintas. Hoje, além do impresso, as 

reportagens do Jornal do Pintor tam-

bém são divulgadas nas diversas pla-

taformas digitais, como no aplicativo 

- App, no Instagram, Facebook, YouTu-

be e, mais recentemente, na Rádio do 

Pintor, abastecendo o mercado com 

notícias relevantes e entretenimento.

A administração da empresa está 

em sua segunda geração, mas pre-

serva os valores éticos nos negócios 

instituídos por seu fundador, e cami-

nha com sucesso, acumulando ex-

periência e iniciativas marcantes em 

prol do setor.

É motivo de orgulho para nossa fa-

mília e equipe celebrar 58 anos de ati-

vidades. Com profissionalismo, serie-

dade e paixão pelas tintas, conduzi-

mos o maior Grupo de Comunicação 

para o segmento de tintas brasilei-

ro e o maior veículo de comunicação 

do mercado de tintas, vernizes, aces-

sórios e complementos para pintura e 

atingimos milhares e milhares de pro-

fissionais pelo país inteiro, com infor-

mações de valor e distribuição precisa 

e eficiente.

E por falar em informação de va-

lor, nossa equipe esteve na 23ª Cons-

trusul, que aconteceu entre os dias 02 

e 05 de agosto, no pavilhão da FIERGS 

em Porto Alegre/RS, e que se tornou 

palco de grandes reportagens e en-

trevistas para o Jornal do Pintor e Rá-

dio do Pintor. A feira atraiu um público 

extremamente qualificado, composto 

por lojistas, construtores, arquitetos, 

incorporadores, entre outros; além de 

contar com cerca de 300 expositores 

que atenderam aproximadamente 35 

mil visitantes. Confira as empresas do 

setor que levaram seus lançamentos 

para esse evento!

Como já se sabe, normalmente o 

segundo semestre configura-se como 

os meses com maior expectativa de 

negócios mais fortes, uma tradição 

consolidada no setor. Vale lembrar que 

é a partir do segundo semestre que as 

famílias começarão a organizar a casa 

para as festas de final de ano, portanto 

muitos pintarão ambientes internos e 

externos de seus imóveis. A verba ex-

tra proveniente do recebimento do 13º 

salário contribui para isso e também 

para os cuidados com o carro, envol-

vendo muitas vezes pequenos reparos 

que exigem a utilização das tintas de 

repintura automotiva.

Falando em pinturas e reformas 

para o final de ano, o leitor ficará por 

dentro das novidades em Tintas Epóxi. 

Devido a seus atributos, essa catego-

ria cresceu muito nos últimos anos e 

vem conquistando os pintores e con-

sumidores, pois oferecem diversos 

benefícios como alto desempenho, 

alta resistência à umidade e a produ-

tos químicos, alta durabilidade e re-

sistência à abrasão. Preparamos uma 

lista de produtos nesta categoria.

Nessa edição o leitor também 

confere tudo sobre o segmento de 

Complementos Automotivos, setor 

que busca oferecer agilidade no pro-

cesso de suas oficinas, atrelando a 

alta qualidade dos produtos com a oti-

mização da produtividade, facilitando 

a aplicação e aumentando a perfor-

mance técnica. Na matéria, o leitor 

conhecerá alguns complementos au-

tomotivos que estão em destaque nas 

linhas dos fabricantes!

E nas próximas páginas o leitor 

fica por dentro das novidades do mer-

cado, como os espaços da Casacor 

São Paulo 2022 sendo a Coral a tin-

ta oficial do evento; a celebração dos 

63 anos da Indutil; a celebração de 1 

ano do projeto TODA MULHER É UM 

DESTAQUE!; e da conquista da Tintas 

Killing da certificação da Great Pla-

ce To Work (GPTW); da visita de nossa 

equipe à Tintas Lux e à revenda Mun-

do das Tintas na Paraíba; e dos diver-

sos lançamentos que se apresentam 

nesta edição. Parabenizamos a todos!

Trazemos a você as premiações 

de pintores e pintoras. O leitor conhe-

cerá a Pintora Profissional ganhadora 

do TODA MULHER É UM DESTAQUE!, 

o Pintor do Mês e o Pintor Destaque 

do MBPM, e o pintor destaque do Gru-

po Pintores do Sul. O Jornal do Pintor 

foi escolhido para exaltar com exclu-

sividade a trajetória destes ganhado-

res. Parabéns a todos pelo reconheci-

mento do trabalho de vocês! Além de 

histórias e dicas de pintores, temos os 

pintores que são colunistas do Jornal 

do Pintor. Acompanhe!

Boa Leitura!
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› › renovação ‹ ‹

Suvinil lança série sobre renovação de locais alugados
Websérie “Alugados” conta história de pessoas que moram em apartamentos alugados e que 
querem trazer novas energias a um determinado espaço do lar

A Suvinil anuncia uma conexão inédi-

ta ao lado de seus já parceiros Apartamen-

to 203 e Westwing para a produção da web-

série “Alugados”, que conta a história de 

pessoas que moram em imóveis alugados 

e que desejam transformar os ambientes, 

trazendo cor, identidade e energia aos seus 

apartamentos.

A série, exibida no perfil das três mar-

cas, no Instagram, é dividida em seis episó-

dios, em que cada um traz a rotina de dife-

rentes moradores. “As cores são essenciais 

para renovar a energia de um espaço e re-

fletir, em detalhes, o perfil das pessoas que 

moram ali. Então, para a Suvinil, participar 

de processos como esses, de transformar 

um ambiente alugado em um verdadeiro lar, 

é muito importante”, explica Sylvia Gracia, 

coordenadora de marketing – cor e conteú-

do na Suvinil.

A reforma, que leva até 24 horas, é con-

duzida por Nathália Candelária, decorado-

ra e criadora de conteúdo no Apartamen-

to 203. “Com esse projeto, nós queremos 

descontruir a ideia de que um apartamento 

alugado não deve ter as características de 

quem o habita”, conta. “Além disso, a web-

série faz com que outras pessoas, que tam-

bém vivem nesse formato, olhem com ca-

rinho para cada ambiente e repaginem de 

acordo com seus gostos, rotina e vivências”, 

finaliza. 

Primeiro episódio

A série começa contando a história de 

Jessica e Henrique, que alugaram o aparta-

mento quando ainda eram estudantes uni-

versitários e não tinham recursos para uma 

reforma geral do espaço. “O primeiro passo 

foi renovar a sala e trazer a nossa ‘cara’ para 

ela e, logo depois, a ideia era transformar o 

quarto, para ele se tornar muito mais do que 

um espaço apenas para dormir”, conta Hen-

rique Felisberto, e pontua que um dos pedi-

dos do casal era que esse ambiente fosse 

aconchegante e acolhedor, então por isso 

foi criado um espaço para Jessica conseguir 

ler seus livros e Henrique jogar e trabalhar 

com muito mais conforto.

“As nossas expectativas, desde o mo-

mento que fomos escolhidos, sempre fo-

ram muito altas. Mas o resultado, realmen-

te, superou tudo aquilo que imaginamos. Fi-

cou um espaço muito agradável e, sempre 

que recebemos visitas, fazemos questão de 

trazê-las para o nosso quarto e contar toda 

a história”, finaliza.

Segundo episódio

Thais e Guilherme são de Recife (PE) e 

moram em São Paulo há quatro anos e, por 

gostarem muito de receber amigos e famí-

lia em casa, o desejo maior era reformular 

a sala e transformar em um espaço mais 

convidativo. “O primeiro passo foi contar 

para a Nathália um pouco da nossa rotina 

e do que gostamos de fazer. Nós adoramos 

ouvir música, aproveitar o espaço e ficar em 

casa e acreditamos que o lar é como se fos-

se um templo”, conta Thais Brandão.

 

Terceiro episódio   

Ter um cômodo que pudesse servir 

como home-office e como um espaço con-

fortável para receber visitas sempre foi um 

desejo de Jessica e Waleska, que moram em 

um apartamento alugado há dois anos. Um 

dos pedidos era que esse ambiente fosse 

bastante colorido e que tivesse um espaço 

agradável para as duas trabalharem. Com 

isso, a aposta foi em fazer uma combinação 

ousada e alegre com Mostarda Dijon, Figo e 

Rosa Blush, e instalar duas estações de tra-

balho, com gavetas e cadeiras confortáveis. 

Quarto episódio

Para contar essa história, temos a Ka-

roline, que mora sozinha em uma kitnet e 

queria deixar o espaço mais bonito e acon-

chegante. Sendo assim, foi elaborado um 

projeto para transformar o hall, sala e cozi-

nha, que são conjugados. No hall, as pare-

des e o teto foram pintados da mesma cor, 

Barro Vermelho, para criar um efeito conhe-

cido como “caixa”. Essa técnica de pintura 

dá a impressão de que o pé direito é me-

nor, criando uma sensação mais acolhedo-

ra e intimista. O espaço também ganhou um 

cantinho de boas-vindas com sapateira, es-

pelho, ganchos e uma prateleira. 

Quinto episódio

No penúltimo episódio, o desafio foi de 

criar um ambiente multifuncional: espaço 

para Thales trabalhar e gravar os seus vídeos 

e, ao mesmo tempo, um cantinho para a sua 

filha dormir aos fins de semana. Então, apro-

veitando que as tintas são ótimas aliadas 

para a construção desses cômodos, a ideia 

foi setorizar com cores distintas.

Sexto episódio

A última história é da Bianca e do Ga-

briel, que tinham o desejo de transformar a 

varanda em um espaço de descanso e que 

também servisse como um lugar para re-

ceber os amigos. Antes de se mudarem, o 

apartamento, na verdade, funcionava como 

uma balada, então, precisou passar por 

muitas reformulações e o espaço externo 

ficou por último.
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CONSTRUSUL 2022 REúNE SETOR DE TINTAS 
E SUPERA TODAS AS ExPECTATIvAS
Com a presença de pintores de todo o país, fabricantes de tintas, empresas de equipamentos 
e acessórios para pintura, a Feira recebeu mais de 35 mil pessoas, movimentou cerca de 
R$ 2 bilhões em negócios  e se tornou um marco nesta fase de retomada de eventos presenciais

› › construsul 2022 ‹ ‹ 

Com muito sucesso, a 23ª edição da 

Construsul-Feira Internacional da Constru-

ção foi realizada em Porto Alegre (RS), entre 

os dias 02 e 05 de agosto.  O evento superou 

todas as expectativas e reuniu o mercado 

de tintas brasileiro – literalmente, de norte 

a sul, do Oiapoque ao Chuí, profissionais de 

todo o país estiveram no evento.

O Jornal do Pintor, em exclusivida-

de, acompanhou de perto os quatro dias 

de evento, que com um público altamente 

qualificado, movimentou cerca de R$ 2 bi-

lhões em negócios e recebeu mais de 35 mil 

pessoas. Com toda certeza, é possível afir-

mar que esta edição da Construsul se tor-

nou um marco na retomada dos eventos 

presenciais, pós-pandemia! 

No total, foram 300 empresas exposito-

ras que divulgaram produtos e novas tecno-

logias para o setor, que podem facilitar o dia 

a dia da indústria e a execução das obras. A 

feira contou com apoio de mais de 50 enti-

dades representativas em âmbito regional e 

nacional. Além da área ampla de exposição 

recebeu a realização de cursos, seminários 

e palestras.

Ao longo dos dias, a equipe do Jornal do 

Pintor percorreu os corredores e se dedi-

cou a cobertura jornalística para esta edi-

ção impressa, e ainda para expor as novida-

des com agilidade divulgou notícias ao vivo 

na Rádio do Pintor, criando interação e dei-

xando os pintores antenados sobre tudo que 

estava ocorrendo nos estandes.

Pintores de diversas partes do país 

como Mato Grosso do Sul, São Paulo, San-

ta Catarina, Rio Grande do Sul, entre ou-

tros, estiveram na feira e puderam conferir 

de perto os lançamentos das empresas de 

tintas, acessórios e equipamentos para pin-

tura e, além disso, participaram ativamente 

da Blitz da Rádio do Pintor, promovida pelo 

Jornal do Pintor com entrega de brindes 

oferecidos pela Pincéis Atlas, Tinsul Tintas, 

Qualyvinil, Condor Pincéis, Salvabras e tam-

bém pelo MBPM.

A Atlas levou para Construsul 2022 di-

versos lançamentos, entre eles o Rolo Ni-

velopro, Trinchas Triplas Profimaster Ren-

de+, Trinchas Imperial, Lixadeira Elétrica 

Roto-Orbital 150MM, Lixadeira Elétrica Cir-

cular 180MM, Lixadeira Elétrica Telescópica 

225MM, Misturador Elétrico 1600W e o Dis-

co Abrasivo Telado 180MM E 225MM Grão 80. 

A empresa divulgou que o Rolo Nivelo-

pro é composto de uma manta alemã de 

14mm de altura com 23cm de comprimen-

to, para aplicação de massa rolada, possui 

ainda camada mais uniforme e maior trans-

ferência de massa, como o produto não es-

corre do rolo gera economia na aplicação. A 

Trinchas Triplas Profimaster Rende+ carre-

gam mais tinta e possibilitam acabamentos 

mais precisos, pois possuem conjunto de 

monofilamentos cônicos, enquanto as Trin-

chas Imperial são retas e angulares com 

cabo de madeira alongado e monofilamen-

to premium cônico. Já a Lixadeira Elétrica 

Roto-Orbital 150MM possui órbita do disco 

de 5mm, painel digital com 7 velocidades di-

ferentes, motor sem escovas e potência de 

350W; a Lixadeira Elétrica Circular 180MM 

possui 850W de potência, pesando 2,6kg, 

possui 7 diferentes velocidades (de 1.650 a 

2.500 rpm) e conta com proteção removível 

para lixar próximo aos cantos; e a Lixadeira 

Elétrica Telescópica 225MM possui 750W de 

potência (1.000 a 1.600 rpm), 7 velocidades e 

comprimento máximo de 1.85m e 4,5kg. O 

Misturador Elétrico 1600W é indicado para 

dissolver, agitar ou homogeneizar argamas-

sa, tintas, gesso, cola, entre outros. E, o Dis-

co Abrasivo Telado 180MM E 225MM Grão 80 

é uma lixa áspera com grande poder de des-

baste, ideal para áreas com pintura de difícil 

remoção e metais oxidados.

A Brasilux Tintas apresentou o novo 

Brastol Verniz Super Premium nesta edição 

da Construsul. De acordo com a empresa, o 

produto conta com triplo filtro solar e ultra 

bloqueador U.V, oferecendo extrema resis-

tência contra efeitos do sol, água e tráfego 

de pessoas

 Além da novidade, a empresa divulgou 

sua linha completa de produtos com foco 

nos segmentos automotivo e decorativo, 

além de itens voltados ao setor moveleiro.

A Dagoberto Barcellos apresentou aos 

pintores o Efeito Cimento Queimado da 

marca Finaliza, que é um produto pronto pa   ra 
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uso, sem odor, com ação bactericida e que 

oferece o efeito marmorizado.

A DryLevis divulgou o Elastmed, um ci-

mento elástico que proporciona impermea-

bilização sem tricas. O produto é bicompo-

nente, formulado com polímeros acrílicos 

que funciona como uma membrana imper-

meável elástica com alto poder de aderên-

cia, capacidade de permanência íntegra em 

áreas sujeitas a trincas, fissuras, umidade 

ascendente e umidade em pressão nega-

tiva e positiva. Além disso, possui proteção 

contra intemperismo, dispensa a proteção 

mecânica em piscinas e lajes, permitindo 

que os azulejos e revestimentos cerâmicos 

sejam assentados com argamassa colante 

diretamente sobre a membrana; e aceita a 

aplicação direta de pinturas, texturas e re-

vestimentos diversos. 

A empresa apresentou também o Sis-

tema de Pintura Inteligente, que dispensa a 

espera de 28 dias de cura da superfície com 

aplicação de reboco e que deve ser utiliza-

do em conjunto com os outros produtos da 

marca, como o selador, massa acrílica e a 

tinta. Outra novidade é o SOS Umidade, que 

é um creme à base água à base de silano 

que forma uma barreira química capaz de 

bloquear a umidade ascendente, sem al-

terar a passagem de água e preservando a 

respirabilidade do sistema.

Para o segmento de pintura, a Hammer 

Ferramentas destacou a pistola PP-4000, 

equipamento que possui turbina interna de 

alta potência permitindo a regulagem do vo-

lume de tinta de acordo com a superfície a ser 

pintada. Além disso, oferece aplicação com 

baixo nível de ruído, indicada para produtos à 

base de água ou solventes e tem fácil des-

montagem para rápida troca de cor e limpeza.

A Inkor reservou alguns lançamentos 

para a Construsul deste ano. Entre os des-

taques, a empresa apresentou o Kortaplus 

1001, que é impermeabilizante semiflexivel, 

com proteção contra umidade, fácil aplica-

ção, sendo resistente a pressões e com boa 

relação custo x benefício. 

A argamassa Extrakolla 2 também me-

receu destaque por ser indicada para diver-

sas superfícies, com aplicação em banhei-

ros, cozinhas e áreas úmidas de pisos ou 

paredes internas e externas.  Além desses 

produtos, os visitantes da Feira puderam 

conhecer a linha de tintas da marca nas ca-

tegorias premium, standard e econômica, 

bem como os vernizes, esmaltes, stain, re-

sinas acrílicas, tinta óleo e tinta para piso. 

Desnte estes produtos, destaque ao Wood-

kor, stain conservante impregnante para 

madeiras; e a Tinta Inkor Premium, que pro-

mete ser fácil de limpar, tem longa durabi-

lidade, ótima cobertura, sendo antimofo e 

resistente a umidade. A empresa também 

avisou que os produtos Massa Acrílica, Fun-

do Preparador de Paredes, Tinta Piso e Re-

sina Multiuso Premium estarão com nova 

fórmula e embalagem.

A Montana Química lançou a versão 

base água do Osmocolor Stain e a nova tec-

nologia é considerada pela empresa um dos 

passos mais importantes no varejo em seus 

69 anos de existência.

Entre as características divulgadas, o 

Osmocolor Stain Base Água permite a rea-

lização de três demãos no mesmo dia, uma 

vez que o tempo de secagem entre cada 

uma delas é de 3 a 4 horas, oferece aplica-

ção com baixo odor, tem acabamento aceti-

nado e a característica de penetrar nos veios 

da madeira, realçando os seus desenhos na-

turais ao mesmo tempo em que protege e 

embeleza o substrato. Além disso, de acordo 

com a Montana Química, as cores podem ser 

misturadas entre si para se obter novas to-

nalidades, os pigmentos absorvedores pro-

tegem a superfície contra ação dos raios UV 

e o produto possui ação hidrorrepelente, que 

reduz o empenamento das madeiras.

A grande novidade da Nauber na Cons-

trusul 2022 foi o conceito de Revenda Nau-

ber PRÓ. A evolução do processo de pintura 

por meio da mecanização e sistema airless 

do processo de pintura por meio da meca-

nização e sistema airless já é uma realida-

de para muitos dos pintores profissionais 

e, entendendo a necessidade do profissio-

nal e o fato de ter próximo a ele revendas 

mais especializadas ao fornecimentos de 

equipamentos, peças e acessórios para air-

less, a Nauber desenvolveu um espaço den-

tro dos parceiros lojistas dedicado ao pintor 

profissional, com um grande mix de peças e 

acessórios que suprem o dia a dia das ne-

cessidades de compra do profissional me-

canizado, além de contar com uma linha 

de máquinas e um profissional de vendas 

capacitado para entender e recomendar o 

melhor custo x benefício ao cliente, numa 

relação de profissional para profissional.

A New Tintas, que em 2022 completa 20 

anos, apresentou na Construsul um novo 

momento da empresa que envolve a rees-

tilização da sua logomarca e o reposiciona-

mento dos seus produtos. Alinhada à essa 

mudança, a empresa também estreou na 

feira sua nova linha de embalagens e anun-

ciou a expansão da sua marca para todos os 

estados da região Sul.

A Orbi Química levou para a Construsul 

o White Lub Super Desengripante, produ-

to com formulação especial à base de és-

ter etílico que cria uma película protetora 

sobre as superfícies oferecendo proteção 

contra ferrugem e oxidação. Também apre-

sentou os Selantes Acrílicos Ecológicos 

produzidos com base acrílica livre de sol-

ventes, com fungicida de uso geral, indica-

dos para juntas de baixo movimento, veda-

ção de caixas de persiana e todo tipo de fen-

das e fissuras, pedra, ladrilho, madeira, iso-

por, drywall, alvenaria, entre outros; e o Orbi-

Flex, que é um adesivo selante de alto de-

sempenho desenvolvido para vedação, pre-

enchimento e colagem com elasticidade.

A Pincéis Compel levou para Construsul 

diferentes novidades como a Trincha com a 

virola plástica de cerdas tufadas, o que ga-

rante maior resistência das cerdas; o Nive-

lador de Piso que dispensa o uso de alica-

tes; as Espátulas de Gesso em vários tama-

nhos; e o Rolo de fino acabamento com lã 

baixa para finalização de qualquer detalhe 

na pintura.

A Pincéis Roma exibiu as Trinchas PRO 

Sintéticas que prometem alta performance 

e resistência, indicadas para todos os tipos 

de tintas. Elas possuem cerdas selecionadas 

e mais longas; ponta extrafina para garantir 

melhor acabamento da pintura; e a fabrican-

te assegura 100% de precisão no “recorte” 

e maior resistência ao atrito com a parede, 

provocando menor desgaste das cerdas. 

Segundo a empresa, é uma linha apro-

vada pelos profissionais mais exigentes do 

mercado por promover excelente absorção 

de tinta e perfeito acabamento da pintura.

A Qualyvinil Tintas divulgou a sua nova 

linha de vernizes para proteção e embele-

zamento, um novo sistema de esmalte epó-

xi bicomponente com seladores, fundos e 

diluente para o segmento, além da amplia-

ção de novos produtos no Sistema Tintomé-

trico Qualysystem.

Na linha de vernizes, a empresa divulgou 

que o Qualyvinil Cetolack possui desem-

penho comprovado para madeiras expos-

tas aos raios UV, com garantia de 06 anos; o 

Qualyvinil Triplo Filtro Solar oferece acaba-

mento e proteção, com garantia de 04 anos; 

o Qualyvinil Stain base Solvente é ideal para 

proteger e manter os veios da madeira, com 

garantia de 03 anos; e o Qualyvinil Stain 
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base Água possui as mesmas qualidades 

e durabilidade do Stain base Solvente, mas 

tem sua formulação base água, sendo ideal 

para proteger e manter os veios da madeira, 

com garantia de 03 anos.

Em epóxi, as novidades são o Qualyvi-

nil Epóxi bicomponente que oferece acaba-

mento brilhante, com 08 cores e alta dura-

bilidade; o Qualyvinil Selador Epóxi Alto Só-

lidos indicado para preparação de superfície 

que solicite maior enchimento; o Qualyvinil 

Selador Epóxi Baixo Sólidos para prepara-

ção da superfície que necessite de maior 

ancoragem; e o Qualyvinil Diluente epóxi in-

dicado para a correta homogeneização.

A empresa promoveu também o Colorit 

Esmalte Industrial, que é uma tinta de aca-

bamento brilhante à base de resina alquídi-

ca modificada, de secagem ao ar, com cura 

extrarrápida entre demãos, base solvente, 

monocomponente, especialmente desen-

volvida para oferecer rapidez na aplicação 

e alto poder de cobertura. 

Outra novidade, é que o Sistema Tinto-

métrico Qualysystem está disponível para o 

Rende Muito+, com de mais de 6.000 cores 

em 3 bases; e para Revestimento especial 

Cimento Queimado, com base única capaz 

de preparar 120 cores.

A rede Oficina das Tintas apresentou o 

seu modelo exclusivo de licenciamento de 

marcas. A empresa está presente em mais 

de 60 lojas, em quatro estados brasileiros, 

oferecendo apoio comercial e gerencia-

mento de gestão. E, nesta edição da Cons-

trusul, divulgou que pretende expandir a sua 

atuação na região Sul do país e já planeja 

atuação em São Paulo.

A Resicolor Tintas lançou as texturas 

de efeitos especiais na linha Toque de Arte, 

com efeito Cimento Queimado e Efeito Már-

more, e a Resicolor Acrílico Platinum. 

A empresa divulgou que o Cimento 

Queimado é um revestimento acrílico inspi-

rado no cenário urbano, industrial, moderno, 

com acabamento aveludado e sofisticado, 

sendo indicado para paredes internas ou ex-

ternas de alvenaria, reboco, concreto, fibro-

cimento, massa niveladora, repintura e ges-

so, e sua fórmula permite o desenvolvimen-

to também do efeito concreto aparente, 

além de outros desenhos ou estampas. Já o 

Efeito Mármore é um revestimento acrílico 

inspirado nas pedras naturais, que confere o 

efeito de mármore realista, pode ser aplica-

do em paredes internas ou externas de áre-

as cobertas de alvenaria, reboco, concreto, 

fibrocimento, massa niveladora, repintura 

e gesso, e sua fórmula permite o desenvol-

vimento de diferentes tipos de mármore e 

outras pedras naturais, como carrara, nero 

marquina, mármore grigio, granito, etc.           

Já a Resicolor Acrílico Platinum é uma 

tinta premium de fácil aplicação, indicada 

para superfícies de alvenaria em ambien-

tes externos e também internos que neces-

sitam limpeza frequente, proporciona maior 

praticidade durante o processo de pintura 

evitando desperdícios por conta de seu bai-

xo respingamento.

A Rodo Química apresentou na feira a 

sua linha de produtos para construção ci-

vil. Entre os destaques, divulgou o sistema 

Limpa Obra, composto por produtos indica-

dos para limpeza pesada de pisos cerâmi-

cos, fachadas, remoção de resíduos de ar-

gamassa, mofos, entre outros. 

Em seu portfólio de produtos, a empresa 

comercializa também o Rodopren Branco, 

um impermeabilizante de alta durabilidade, 

indicado para lajes, terraços, paredes e áre-

as externas sujeitas a intempéries; e o Ro-

docit, que é um impermeabilizante e acele-

rador de cura ideal para proteção de super-

fícies de subsolo, piscinas e caixas d´água.

A Salvabras lançou o Salva Vidro, um 

filme adesivo para proteção de vidros con-

tra riscos e manchas por respingos de tin-

tas e massa corrida, sendo indicado para 

uso externo, é de fácil aplicação e retirada, 

sem deixar cola.  Enquanto o Salva Pé é um 

protetor de calçados profissional, indicado 

para visitas técnicas e realização de orça-

mentos, prático e higiênico o produto evita 

a propagação de sujeira entre os ambientes. 

A empresa apresentou também o Sal-

va Piso Porcelanato, um protetor para pi-

sos porcelanato e cerâmico, resistente a 

impactos, impermeável, reutilizável, de fá-

cil instalação e manuseio, que evita riscos 

e manchas, e está disponível com fita ade-

rente, simplificando ainda mais o processo 

de aplicação. O Salva Piso Extra Resistente, 

que oferece proteção para obras com maior 

fluxo de trabalho e ferramenta, é composto 

por papel kraft laminado e manta expandi-

da, é impermeável, resistente a impactos e 

reutilizável.  O Salva Pintura é composto por 

plástico eletrostático e fita crepe juntos em 

uma prática aplicação, indicado para prote-

ger móveis, eletrodomésticos, portas, jane-

las, paredes revestidas e outras superfícies 

durante a pintura. E, o Salva Ambiente que 

isola áreas em reforma, evitando a contami-

nação de outros ambientes, sendo comer-

cializado em kit com duas hastes extensí-

veis, uma cortina plástica de 4m x 3,2m e 

um zíper autocolante.

A Sicad do Brasil apresentou a suas fitas 

MKS 6140, que é composta por papel crepa-

do à base de borracha natural e indicada para 

mascaramento de pintura imobiliária, tam-

bém com uso geral doméstico. A empresa 

divulgou a MKS 6075, indicada para mascara-

mento de pintura automotiva, que foi formu-

lada com papel crepado azul, à base de bor-

racha natural, oferecendo alta resistência às 

condições externas e exposição ao sol, e tem 

indicação de remoção em até 5 dias.

A Silquim Adesivos Selantes divulgou o 

seu portfólio de colas, fixadores e aplicado-

res. A empresa apresentou ao público a li-

nha PU – Siltano, composta por adesivos e 

selantes de poliuretano, indicados para ve-

dação, acabamento e colagem em superfí-

cies que exigem elasticidade permanente. 

Entre os diferenciais, os produtos podem 

ser lixados e pintados.

A TBR destacou na feira o emborracha-

mento spray e líquido Revestik para vedação 

e reparo. Ele previne oxidação e corrosão, é 

impermeabilizante e pode ser aplicado em di-

versas superfícies onde forma uma camada 

de filme à prova d’água, elástica e antirrup-

tura, que é resistente desde baixas até altas 

temperaturas. Ideal para aplicação em enca-

namentos, bocais, cantoneiras, rachaduras e 

outros reparos. Pode ser aplicado em áreas 

frágeis e com vazamentos, sendo uma opção 

para fissuras estreitas e difíceis de alcançar.  

Após seco, a superfície com Revestik pode ser 

pintada com tinta à base de óleo ou látex.

A Tinsul reservou uma série de lança-

mentos para a Construsul deste ano e divul-

gou a linha Diamond Super Premium, a linha 

Madeira Premium e a linha Efeitos Especiais. 

Entre as características, a linha Dia-

mond Super Premium proporciona proteção 

a algas e fungos, alto rendimento, resistên-

cia e cobertura. Além disso, foi desenvolvida 

com fórmula de alta tecnologia, oferece re-

sistência ao intemperismo mantendo cores 

vibrantes por mais tempo, alta lavabilidade, 

baixo odor e é indicada para superfícies de 

alvenaria em geral, massa corrida ou acríli-

ca, reboco, concreto, fibrocimento, cerâmi-

ca não vitrificada, gesso e texturas.

A linha Madeira Premium é composta por 

Verniz Protection que enobrece a superfí-

cie, possui ótimo alastramento e acabamen-

to brilhante; Techtol Protection com alta hi-

drorrepelência, alta resistência, elasticidade 

e conta com uma versão exclusiva para Deck. 
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Ainda para compor essa nova linha, a empre-

sa lançou o Stain Protection que realça os 

veios da madeira, possui filtro UV e hidrorre-

pelência com proteção contra fungos e algas.

Já na linha de Efeitos Especiais, os des-

taques foram o Efeito Mármore que tem a 

missão de oferecer beleza e a sofisticação 

das pedras de mármores às superfícies; e o 

Cimento Queimado que leva a textura e mo-

dernidade aos ambientes.

A VONDER participou da feira com diver-

sos lançamentos ao setor de pintura como 

a Máquina de Pintura Airless MPA 300 indi-

cada para aplicações de diversos tipos de 

tintas (como látex, PU, esmalte à base sin-

tética ou água, resina acrílica, tintas auto-

motivas e tintas epóxi) que possui regulador 

com marcação no painel digital e pistão em 

aço inox com revestimento especial, unindo 

tecnologia, precisão e a qualidade. 

Também apresentou a Máquina de Pin-

tura Airless MPA 350B VONDER com o di-

ferencial da tecnologia e produtividade aos 

trabalhos de pintura profissional. Ela conta 

com a inovação do motor Brushless (motor 

de indução), que garante maior durabilidade, 

resistência e desempenho ao equipamento, 

sendo indicado para aplicações profissionais 

de tintas látex, PU (poliuretano), esmalte à 

base sintética, à base de água, resina acríli-

ca, tintas automotivas e tintas epóxi.

A empresa exibiu ainda o Misturador Elé-

trico de Argamassa com 2 pás MAV 1602 VON-

DER, que conta com a presença de 2 pás para 

a mistura da argamassa, garantindo maior 

rapidez e poder de homogeneização do ma-

terial. Ele possui dupla velocidade (aciona-

mento mecânico), sistema de encaixe rápi-

do para pás, regulador de velocidade eletrôni-

co e cabo com revestimento emborrachado, 

proporcionando maior conforto ao operador. 

As lixadeiras de parede são produtos de 

sucesso no mix VONDER e, agora, contam 

com um novo modelo: a Lixadeira de Pare-

de, com LED, LPV 400B, que tem como prin-

cipal diferencial o motor Brushless (sem 

escova de carvão), garantindo maior dura-

bilidade, resistência e alto desempenho. Ela 

possui painel de controle eletrônico de ve-

locidade com 7 níveis, luz de LED para me-

lhor iluminação da área a ser trabalhada, 

aba da capa de proteção removível, capa de 

proteção giratória 360° e cabeça articulada, 

que facilitam o lixamento de cantos e per-

mitem seguir os contornos da superfície. 

Além disso, possui cabo de extensão remo-

vível e acompanha bolsa para facilitar o ar-

mazenamento e transporte

A WBR® WAGNER® levou a tecnologia da 

pintura mecanizada para a Construsul 2022 

e no evento realizou demonstrações de di-

versos equipamentos para pintura mecani-

zada. Dentre eles, destaca-se a HEA Control 

Pro 130 Power Tank Gravitacional, com tec-

nologia alemã, ideal para pequenas obras de 

pintura. Dentre os seus diferenciais, promove 

um trabalho realizado com até 55% menos 

névoa, além de contar com um tanque gravi-

tacional para armazenamento da tinta.

A WD-40 esteve presente na Construsul 

fazendo demonstrações dos seus produtos, 

principalmente com o seu tradicional WD-

40® Produto Multiusos, que tem mais de 2.000 

aplicações e diversas embalagens. Também 

levou as linhas 3-In-One® e a WD-40 Spe-

cialist® , esta última com novidades como o 

WD-40 Specialist® Silicone que impermeabi-

liza e protege mecanismos de pequeno, mé-

dio e alto atrito, que não atrai sujeira e pode 

ser usado em todas as superfícies metálicas 

e não metálicas, incluindo borracha, plástico 

e vinil. Ele promete secar rapidamente e dei-

xar uma película incolor, sem manchas e sem 

viscosidade ou resíduo espesso.

Outra opção nova nessa linha é o WD-40 

Specialist® Descarbonizante ideal para a re-

moção dos depósitos de carbono enrijecidos 

em carburadores, motores de carros, cami-

nhões, tratores, barcos e outros. Essa tecno-

logia quebra a carbonização e minimiza o ex-

cesso de pulverização e desperdício. Sua po-

derosa fórmula, com dupla ação removedora, 

garante mais agilidade na limpeza de peças. 

Na série tem ainda o novo WD- 40 Specialist® 

Limpa Contato desenvolvido para limpar 

contatos elétricos e eletrônicos sensíveis. 

Ele remove óleo, sujeira, resíduos de fluxo 

e condensação, sem deixar resíduos. Fun-

ciona em grandes motores elétricos, cir-

cuitos de armaduras, relés, painéis elétri-

cos e geradores. Ideal para placas de circui-

to impresso, controles, interruptores, cabe-

çotes e instrumentos de precisão. Pode ser 

aplicado em plásticos, borrachas e metais. 

Compatível com metais, incluindo aço, aço 

galvanizado, cobre, latão, magnésio, níquel, 

folha de flandres, titânio e zinco.

 A Worker anunciou na Construsul o au-

mento do mix de produtos da sua linha de 

abrasivos/consumíveis que já era bem am-

pla, mas agora conta com novas soluções 

para a preparação inicial de superfícies seja 

em metal, alvenaria, pedras, entre outros. E 

os produtos da marca podem ser encontra-

dos nas principais revendas não apenas no 

estado do Rio Grande do Sul, mas também 

em várias partes do Brasil.

Lúcia Cunha é a pintora que venceu a mais recente edi-

ção do Toda Mulher é um Destaque! Nascida em Cachoeira 

do Sul/RS, tem 56 anos de idade e está na pintura há aproxi-

madamente 47 anos. Ela lembra que começou no ramo com 

o avô, que queimava cal no fundo de um pátio para pintar e fa-

zer reboco. Com isso, ela aprendeu a fazer cerâmica, reboco, 

pintura com efeitos decorativos, etc. “Faço todos os tipos de 

pintura, mas estou sempre estudando e aprendendo as técni-

cas”, diz Lúcia que se considera um “dinossauro” na pintura.

Para ela, a pintura representa tudo na vida. “Damos vida 

a uma casa com a pintura. Quem não gosta são os maridos, 

porque depois as esposas começam a gastar mais”, brinca.

Sobre esse prêmio

O prêmio TODA MULHER É UM DESTAQUE! tem o objeti-

vo de incentivar outras mulheres a investirem em sua profis-

são, seja ela qual for e, também, de valorizar a profissionali-

zação do pintor e da pintora imobiliários no Brasil, a premia-

ção acontece mensalmente com o intuito de homenagear e 

divulgar histórias de pintoras de todo o Brasil. Uma equipe de 

profissionais liderada por Claudinha Peres, Josi Piovesan e 

Valéria Martinez, que são as três idealizadoras do projeto, ele-

ge a ganhadora do mês que mais se destaca de acordo com 

sua história de vida e superação, participação ativa com pro-

fissionalismo e disposição em ajudar outras pessoas. 

Atualmente, o prêmio conta com o apoio do Jornal do 

Pintor na divulgação do prêmio à ganhadora, e também do 

MBPM. E tem os patrocinadores: WBRWAGNER, WBRCORD-

LESS, Condor, Galo, Brasilux, Coral, Hotel IBIS Tatuapé, Ro-

con Tintas e Epex.

› › premiação ‹ ‹

Toda Mulher é um Destaque!
Incentivar a profissionalização da pintora imobiliária no Brasil é um dos objetivos dessa premiação 
que acontece mensalmente. Conheça as vencedoras!
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› › apoio ‹ ‹ 

WEG e Condor desenvolvem ação de voluntários na recuperação 
do parque infantil no Seminário de Corupá em Santa Catarina

As duas empresas se uniram para o trabalho de restauração que contou com a iniciativa de 32 voluntários dedicados em dar vida ao local

Diz o dito popular que “um é bom e dois é melhor”. Este 

ditado se encaixa perfeitamente quando o objetivo é ajudar. A 

WEG, com sede em Jaraguá do Sul/SC e a Condor, que fica em 

São Bento do Sul/SC, se uniram para uma ação solidária de 

restauração do parque infantil no Seminário de Corupá, que é 

um dos pontos turísticos mais visitados da região e fica entre 

as duas cidades onde ficam as plantas das empresas. Com 

construção datada de 1929 e pertencente à Congregação dos 

Padres do Sagrado Coração de Jesus, o Seminário destaca-se 

por sua edificação em estilo arquitetônico gótico-romano. 

O trabalho de restauração do parque contou com a ini-

ciativa de 32 voluntários que se dedicaram em dar vida ao 

local. Iniciativas que envolvem voluntários é comum na 

WEG e na Condor, mas é a primeira vez que surgiu a oportu-

nidade de unirem forças, trabalho e os produtos fabricados 

pelas duas apoiadoras: tintas e pincéis, respectivamente. 

Segundo Liliane Fernandes, coordenadora do grupo de 

voluntariado da Condor – Amando na Prática – a empresa 

incentiva os seus colaboradores a desenvolverem ações de 

voluntariado. “Nossos voluntários colocam a mão na massa 

mesmo, isso incentiva-os e os deixa muito felizes, acredita-

mos muito no voluntariado e essa parceria só nos fez mais 

fortes”, declara.

A WEG acredita que um dos ingredientes essenciais no 

voluntariado é a experiência do voluntário, a bagagem que 

ele traz de suas experiências profissionais, as vivências na 

família e comunidade. “Acreditamos também que, para ser 

voluntário, é preciso ter motivação e interesse na atitude de 

ajudar o próximo”, comenta e finaliza Daniely Spezia, coor-

denadora do programa Coração Voluntário WEG.

Liliane Fernandes, coordenadora do grupo de voluntariado da Condor 
– Amando na Prática; e Daniely Spezia, coordenadora do programa 
Coração Voluntário da WEG Seminário de Corupá, no estado de Santa Catarina
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› › conquista ‹ ‹

Tintas Killing é certificada pela GPTW como excelente empresa para trabalhar
Indústria química gaúcha conquistou a certificação da great Place to Work (gPtW) após pesquisa interna 
que mediu a percepção dos funcionários em relação a empresa

A Tintas Killing, marca da Killing S.A. Tin-

tas e Adesivos, com 60 anos de mercado, co-

memora a conquista do selo da Great Pla-

ce To Work (GPTW), empresa de consulto-

ria mundialmente reconhecida. Desde 2017, 

a GPTW promove a Jornada de Certificação 

& Ranking, em que analisa o clima organiza-

cional de várias empresas, com uma pesqui-

sa e diagnóstico on-line. Se os colaboradores 

considerarem a organização um ótimo am-

biente de trabalho e a empresa atingir nota 70 

(ou mais) na pesquisa, conquista o selo digital 

de certificação com validade de um ano. 

De acordo com o diretor-presidente da 

Killing, Milton Killing, a preocupação com o 

ambiente e as condições de trabalho é cons-

tante na empresa desde sua origem. “Se de-

sejamos ser uma empresa com um bom am-

biente de trabalho, precisamos também que 

nossos funcionários estejam preparados fi-

sicamente e mentalmente. Precisamos ga-

rantir o bem-estar deles e, por isso, promo-

vemos ações internas e avaliações para me-

dir e identificar os pontos positivos e onde 

devemos melhorar”, explica o gestor.

A construção de um dos primeiros refei-

tórios dentro de uma fábrica no Vale do Si-

nos, na Região Metropolitana de Porto Ale-

gre/RS é exemplo dessa constância. O fun-

dador e saudoso Leopoldo Celestino Killing 

foi um dos primeiros a tomar essa iniciati-

va já pensando no bem-estar de seus cola-

boradores. Além de oferecerem melhores 

condições de trabalho, outro ensinamento 

que continuou muito acentuado na traje-

tória da Killing é o atendimento ao cliente. 

Celestino fazia questão de ouvir as neces-

sidades de cada um e de acompanhá-los 

na aplicação dos seus produtos. Essa pre-

missa se manteve constante na gestão her-

dada por Milton. Com isso, a empresa evo-

lui criando e inovando nos mercados nacio-

nal e latino com um portfólio de alta perfor-

mance e atendimento primordial. “Nossos 

colaboradores se sentem felizes em traba-

lhar aqui e expressam esse sentimento no 

atendimento aos nossos clientes e fornece-

dores. A nossa rotatividade de funcionários 

é baixa por conta desse cuidado que temos 

com todos que trabalham conosco e com a 

comunidade onde vivemos”, frisa o diretor.

A conquista da certificação da GTPW é 

comemorada pela empresa que está divul-

gando o selo em suas ações e espaços inter-

nos da matriz e filiais para conhecimento de 

todos os colaboradores e fornecedores. Confraternização dos funcionários da Killing nos 60 anos da empresa
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MERCADO DE COMPLEMENTOS AUTOMOTIvOS 
BUSCA LEvAR CADA vEz MAIS PRODUTIvIDADE 
à OFICINA DE REPARO
o setor busca oferecer agilidade no processo de suas oficinas e isso está atrelado à alta qualidade dos produtos 
e ao objetivo de diminuir o tempo de permanência do veículo no local. nesse movimento, os recentes 
desenvolvimentos têm como foco otimizar a produtividade, facilitar a aplicação e aumentar 
a performance técnica

Os complementos automotivos são pro-

dutos necessários em todas as etapas do 

processo de reparação, e conforme desta-

ca Ricardo Rodas, gerente de produtos da 

Sherwin-Williams Divisão Automotiva, para 

garantir maior durabilidade e a excelência no 

acabamento final existe uma maior procura 

por produtos de alta qualidade e desempe-

nho, principalmente por soluções de seca-

gens ultrarrápidas. “O desafio é realizar os 

reparos de forma rápida, sem comprome-

timento da qualidade final do serviço, é por 

isso que ampliamos ainda mais o portfólio de 

alta tecnologia e performance com produtos 

com secagem UV, cujo processo de repara-

ção é simples, sem desperdícios e extrema-

mente rápido, permitindo que todo o proces-

so de reparação seja realizado em minutos 

e o veículo seja entregue em horas”, aponta 

Rodas. O gerente técnico Unidade Revenda 

da Anjo Tintas, Filipe Freitas Zuchinali, tam-

bém nota que o usuário de complementos 

automotivos está buscando maior produtivi-

dade, pois irá aumentar sua eficácia no aten-

dimento dos serviços e melhorar eficiência 

em fazer mais com os mesmos recursos dis-

poníveis. Pelo cenário pandêmico e com au-

mento do valor de vendas de veículos novos e 

usados, o coordenador de marketing do gru-

po Maxi Rubber, Leandro Alcantara, observa 

que muitos optaram por conserto ao invés 

de nova aquisição, porém, com todas as in-

certezas, ele percebe que essa busca ainda 

tem sido por serviço de baixo custo. “Então, 

há uma evolução na área de complementos 

automotivos, principalmente em produtos de 

qualidade satisfatória acessíveis, pois apesar 

de parecer ser simples e muitos não consi-

derarem uma evolução, é um grande desa-

fio desenvolver produtos que atendam uma 

reparação perfeita com menor custo. Hoje, é 

possível encontrar produtos baratos, porém 

com qualidade que não atende o profissional, 

então a evolução em tecnologias de qualida-

de mais acessíveis e com performance sa-

tisfatória tem crescido”, constata Alcantara. 

O diretor geral da Autoluks, Bruno Potomati 

Fiuza, reitera que com a retomada do merca-

do no pós-pandemia há um bom espaço para 

a expansão no segmento de repintura auto-

motiva, e ele também menciona que o au-

mento significativo dos preços dos veículos 

novos e seminovos contribui com esse cres-

cimento, fazendo com que o consumidor in-

vista na manutenção do seu veículo e bus-

que a valorização do seu bem.

Em relação à tecnologia, Sandro Lemos, 

gerente de segmento de mercado da Akzo-

Nobel, diz que há espaço para evoluir, prin-

cipalmente com produtos com menor emis-
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são de solventes (baixo VOC) e, ao conside-

rar o cenário atual, em sua opinião há duas 

vertentes: uma delas é que parte do mer-

cado busca por melhor qualidade, produtos 

que tornem o processo mais rápido; e na ou-

tra parte, devido a situação da economia e 

orçamentos mais apertados, acaba-se mi-

rando somente em preço e buscando op-

ções de produtos mais baratos, o que afeta 

o resultado final do reparo, gera retrabalhos 

e maior tempo de mão de obra. “Esses cus-

tos nem sempre são claros para as oficinas 

que visua  lizam somente preço de produtos 

e peças; e não consideram o tempo adicio-

nal de mão de obra e consumo extra de in-

sumos”, atenta Lemos. Julio Cesar Miranda, 

chefe de vendas de Repintura Automotiva da 

WEG Tintas, também compartilha dessa ob-

servação: “os complementos são essenciais 

para a pintura, mas se os produtos utilizados 

não forem de qualidade e/ou forem prepara-

dos e aplicados de forma incorreta, o resul-

tado poderá ser bem abaixo do esperado, ge-

rando retrabalho e alto custo”.  

Ao concordar com a crescente deman-

da por produtos que possuam caracterís-

ticas que auxiliem os profissionais a obte-

rem maior produtividade e qualidade, Fabia-

na Verbickas, líder de desenvolvimento de 

produtos da Axalta Brasil, revela o investi-

mento da marca em produtos complemen-

tares que viabilizam o processo de repintura 

com o objetivo de unificação dos materiais e 

consolidação de uma oferta que se adequa 

às diferentes necessidades dentro das ofici-

nas. O diretor de vendas da Skylack, Juarez 

Munhoz, também destaca que o consumi-

dor, de forma geral, tem valorizado cada vez 

mais a necessidade de um serviço de quali-

dade, rápido e eficiente. E, para isso, atual-

mente, toda a categoria vem investindo sig-

nificativamente na oferta de produtos que 

cumpram esta exigência, além de promover 

treinamentos profissionalizantes. “O merca-

do brasileiro de repintura é muito dinâmico 

e lança mão de inovações todo tempo para 

atender o cliente. A rapidez na entrega de um 

carro pela oficina significa economia e a cer-

teza de novos clientes procurando pelo ser-

viço bem-feito”, reforça Munhoz. 

Francisco Felix, químico de repintura 

automotiva da Tintas Brazilian, lembra que, 

diante da situação atual, os custos de pro-

dução subiram muito, a começar pelos in-

sumos químicos, quase todos dolarizados, 

além da falta de matérias-primas, situação 

que obriga o mercado a buscar alternati-

vas para se manter competitivos e com pro-

dutos de qualidade. Mas, ao mesmo tempo, 

ele nota que a categoria está atenta às ino-

vações e a disseminação de conhecimento 

no setor. “Desse modo, nos preparamos para, 

em breve, oferecer aos clientes não apenas 

os produtos costumeiros e com caracterís-

ticas já conhecidas, mas também novidades 

que possibilitem ainda mais a facilidade de 

aplicação, melhoria de desempenho e quali-

dade da pintura”. 

Alessandra Soares, do Departamento de 

Marketing da Tintas Maza, percebe que todo 

o mercado tinteiro vive em uma constante 

evolução, mas observa que os consumido-

res, no pós-pandemia, estão um pouco mais 

tímidos e os produtos convencionais com 

valores mais acessíveis ainda são os desta-

ques nas prateleiras. Além disso, apesar das 

marcas sempre buscarem produtos inova-

dores, ela e Israel Ghedin, supervisor de de-

senvolvimento Linha Automotiva da Farben, 

notam que o mercado sempre busca produ-

tos de secagem rápida, como no caso de ver-

nizes e primers; e com padrão de qualidade 

para agilizar o processo de entrega do veícu-

lo ao cliente.

Conheça nesta matéria algumas solu-

ções de destaque da categoria de comple-

mentos automotivos do mercado nacional.

Entre os destaques da linha de comple -

mentos da AkzoNobel estão a Kombifiller, 

a Massa Poliéster Polykit Classic, o Primer 

Classic e Primer Classic Fast, da marca Sik-

kens. A Kombifiller é uma massa monocom-

ponente indicada para pequenos reparos que, 

de acordo com a fabricante, tem alto rendi-

mento, evitando repasses. “É um produto pio-

neiro no Brasil e segue como destaque em 

performance na sua categoria de produto”, 

garante Sandro Lemos, gerente de segmento 

de mercado da AkzoNobel.   

Sobre a Massa Poliéster Polykit Classic, 

é uma massa de dois componentes para re-

paração de amassados e irregularidades 

em substratos de aço, aço galvanizado, alu-

mínio e fibra de vidro. Segundo Lemos, tem 

alto poder de enchimento e não forma po-

ros na aplicação, sendo vendida em kit com 

2kg, o que otimiza o uso da embalagem, re-

duzindo o desperdício de material e a gera-

ção de resíduos.

No caso do Primer Classic, sua fórmu-

la mais recente do produto está disponível 

em três versões de cor: Branco, Cinza Claro e 

Cinza Escuro. Entre as características e dife-

renciais do produto, o gerente considera des-

tacar o alto poder de enchimento, sendo apli-

cado em grandes áreas ou retoques, preve-

nindo o mapeamento; o fato de não empastar 
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na lixa, proporcionando melhor produtividade 

no processo de lixamento; a nova cor na ver-

são cinza claro, cujo contraste de cor no des-

baste funciona como controle de lixamento; e 

a nova relação de mistura 5:1 + 20 a 30%.

Já o Primer Classic Fast é um primer PU 

de enchimento com secagem acelerada, 

para o sistema de reparos rápidos.

A Anjo apresenta o Primer Poliuretano 

Revolution HS 4000, o Primer Poliuretano Re-

volution HS 5000 e a Massa Poliéster Revo-

lution que são novidades da sua linha auto-

motiva e têm sido os destaques da linha Car-

bon. O gerente técnico Unidade Revenda, Fi-

lipe Freitas Zuchinali, explica que os primers 

conferem excelente isolamento, boa ade-

rência, dureza e resistência química. “Pro-

porcionam ainda elevada retenção de brilho 

do acabamento final, e o alto teor de sólidos 

confere enchimento, melhorando assim a 

correção de pequenos defeitos como riscos 

de lixa”, acrescenta o gerente.

Já a Massa Poliéster de alto desempenho 

é indicada para utilização na repintura au-

tomotiva, com objetivo de corrigir imperfei-

ções de superfícies. Zuchinali menciona que 

o produto possui ótima aderência em subs-

tratos ferrosas, galvanizadas, zincadas e alu-

mínio, além de proporcionar aplicação leve, 

baixa porosidade, elevado poder de enchi-

mento e excelente lixabilidade. A secagem 

final é de 20 a 40 minutos, e a empresa reco-

menda ainda lixar a seco com lixa 120 ou 150 

e fazer acabamento com lixa 320.

Na linha de complementos da Autoluks 

são citados o Primer PU Premium Plus 5:1 

Autoluks e a Massa Poliéster Premium Plus 

Autoluks. O Primer PU Premium Plus 5:1 é in-

dicado para todos os tipos de acabamento e, 

segundo o diretor geral, Bruno Potomati Fiu-

za, é um produto que possui alto teor de sóli-

dos, ótimo poder de enchimento, sendo fácil 

de lixar. “Ele pode ser utilizado como primer 

de acabamento, possui bom alastramento, 

boa aderência e dureza”, completa Fiuza.

Já a massa Poliéster Premium Plus Au-

toluks também com alto teor de sólidos e 

alto poder de enchimento, substitui o uso 

de Massa Rápida e Massa Plástica em uma 

única aplicação. A fabricante assegura ser 

de fácil manuseio, com secagem rápida e 

excelente lixabilidade, além de boa aderên-

cia na maioria dos substratos metálicos, 

alumínios e galvanizados.

A Axalta destaca vários complementos 

automotivos como o Removedor pastoso 

F9005 Nason que vem pronto para uso, ideal 

para  remover pinturas automotivas originais 

ou repinturas, sejam elas esmaltes, base 

coat e verniz, nitrocelulose ou poliuretanas; 

a Massa Poliéster DX5400 Duxone que, se-

gundo Fabiana Verbickas, líder de desenvol-

vimento de produtos da Axalta Brasil, confe-

re fácil aplicação com alta estabilidade para 

aplicação em superfície vertical, maior en-

chimento e excelente lixabilidade, garantin-

do melhor acabamento na repintura, assim 

como o WashPrimer U9000 Universal, primer 

que a fabricante assegura ter ótimo poder 

anticorrosivo e ser um excelente promotor 

de aderência do primer na chapa, indicado 

para aplicação de duas demãos em chapas 

de aço carbono, alumínio e galvanizado.

Fabiana também cita o Primer DX1820 

Duxone, primer PU de alta performance 

com excelente poder de enchimento, rápi-

da secagem, fácil lixamento e resistência a 

solventes, sendo indicado na preparação de 

superfícies para repintura automotiva em 

pequenos reparos e/ou pintura geral; além 

do Primer 1041S ou 1043S Chroma Non Stop 

Filler que, conforme a líder de desenvol-

vimento enfatiza, é um produto que traz a 

produtividade e a versatilidade que as ofici-

nas procuram. “No sistema Non Stop, o pri-

mer apresenta uma secagem em 30 minu-

tos ao ar, pronto para ser lixado e receber o 

acabamento; este primer também pode ser 

utilizado no sistema convencional com se-

cagem ao ar em 2 horas. Apresenta alto po-

der de enchimento, facilidade de lixamento 

proporcionando um excelente acabamento 

final”, finaliza.

A Brasilux destaca em sua linha três 

complementos automotivos: a Robermaxx – 

Massa Poliéster Premium e o Primer PU HS 

Multifiller 412. Leonardo Maruzi, do Labora-

tório de Pesquisa e Desenvolvimento, reve-

la que o primeiro é indicado para correção de 

defeitos de superfície; já o Primer PU HS Mul-

tifiller 412 é usado para preparação de super-

fícies metálicas, especialmente para receber 

acabamentos como Poliéster e Poliuretano 

Brasilux. “Tanto a Robermaxx - Massa Poliés-

ter Premium como o Primer PU HS Multifiller 

412 são produtos com alto teor de sólidos, ex-

celente poder de enchimento, fácil lixamento 

e ótima aderência”, assinala Maruzi.

A Tintas Brazilian destaca a Seladora 

para Plástico, Primer Universal e Wash Pri-

mer. Francisco Félix, químico de repintura 

automotiva da marca, explica que o primei-

ro é um produto pronto para uso, que possui 

secagem rápida, fácil aplicação e promove 

excelente aderência de primers e/ou acaba-

mentos sobre substratos plásticos. 

No caso do Primer Universal é ideal ao 

preparo de superfície, visando eliminar po-

rosidade e/ou imperfeições para receber o 

acabamento. Segundo o químico, é um pro-

duto que garante excelente aderência, ótimo 

poder de enchimento, secagem rápida, fácil 

lixamento e boa proteção anticorrosiva. Já o 

Wash Primer (fundo fosfatizante amarelo) / 

Preto Fosco Vinílico, promete secagem rápi-

da, sendo indicado para o preparo de super-

fícies ferrosas e não ferrosas. “Ele promo-

ve excelente aderência do primer e/ou aca-

bamento e proteção anticorrosiva em cha-

pas metálicas, substituindo a fosfatização”, 

completa e conclui Félix.

A Farben conta com vários produtos 

como a Massa Poliéster Light que, segundo 

Israel Ghedin, supervisor de desenvolvimen-

to Linha Automotiva, garante alto rendimen-

to devido à baixa densidade, sendo leve de 

aplicar, supermacia para lixar, com excelen-

te aderência em substratos ferrosos e não 

ferrosos como galvanizado e alumínio e não 

deixa poros. Outra opção é a Massa Poliéster 

com Fibras que pode ser aplicada em subs-

tratos de plástico e fibra de vidro. Devido a 

sua composição com fibras de vidro e resi-

nas especiais, confere uma boa flexibilidade.

Na linha de primers, são citados o Pri-

mer Fosfatizante Alto Sólido com excelen-

te proteção anticorrosiva e aderência em 

substratos ferrosos e não ferrosos como 

galvanizado, alumínio, zinco, aluzinco, aço 

inox, etc.; o Primer Cinza Alto Sólido Fast 

Dry que promete ótimo enchimento, seca-

gem superrrápida e maciez para lixar; o Pri-

mer Cinza Ultra High Solid também de ex-

celente enchimento, secagem rápida e ma-

cio para lixar; e o Primer Cinza para Plásti-

co desenvolvido para aderência direto sobre 

diversos tipos de plástico sem a necessida-

de de aplicar promotor de aderência.

A Farben tem ainda a Batida de Pedra base 

solvente, produto de alto sólido para amorte-

cer as batidas de pedra que permite aplicação 

direta sobre o substrato de aço carbono.

Reconhecida pelo mercado e diversas 

vezes premiada como especialista na cate-

goria de complementos automotivos, o gru-

po Maxi Rubber possui produtos que são 

grandes sucessos no mercado como Veda- 

Choque, Ultra Light, Filler, Primer PU 511, Re-

movedor Pastoso, entre outros. No entanto, 

no momento, a empresa destaca dois pro-

dutos da sua linha econômica Carplast: o re-

cente lançamento VedaChoque Carplast, e a 

primeira Massa Poliéster da linha, a Carfiller, 

que será lançada neste mês.

“O grupo Maxi Rubber completa 27 anos 

agora em agosto e se mantém focado em 

desenvolver os melhores complementos 

automotivos, com qualidade a preço jus-

to. A marca Carplast, que existe desde 1964, 

mantém sua tradição e todos os produtos 

dessa linha também prezam por qualidade 

a preços acessíveis para o consumidor”, diz 

o coordenador de marketing, Leandro Al-

cantara ao explicar que o VedaChoque Car-

plast é indicado para aplicações em plás-

tico reforçado com fibra de vidro, metais, 

madeiras, para-choques, grades frontais, 

para- lamas, laterais de veículos e quais-

quer outras peças feitas com fibras de vidro 

e plásticos (ABS, poliuretano e polipropile-

no). “Este produto contém alto poder de re-

forço estrutural, com excelente consistên-

cia e aplicação fácil”, menciona.
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No caso da massa poliéster Carfiller é 

indicada para a correção de imperfeições 

em superfícies metálicas (aço, galvanizado, 

zincado e alumínio), fibra de vidro e madei-

ra, sendo utilizada nos segmentos de repin-

tura automotiva, industrial, máquinas, equi-

pamentos, veículos comerciais e moveleiro. 

Segundo Leandro, essa massa proporciona 

excelente enchimento e acabamento, fácil 

aplicação, secagem rápida e lixamento ma-

cio. E o coordenador faz uma observação: na 

catalise deve-se utilizar de 1 a 2 gramas do 

catalisador para cada 100 gramas de massa”.

A Maza destaca os produtos Primer Maza-

fill Cinza e o Removedor Pastoso. Alessandra 

Soares, do Departamento de Marketing, es-

clarece que o primeiro é um primer com alto 

teor de sólidos, formulado a partir de resinas 

especiais e pigmentos inibidores de corrosão 

balanceados adequadamente para conferir 

excelente aderência, poder anticorrosivo, bom 

enchimento, boa lixabilidade, e poder isolante.

Já o Removedor Pastoso é utilizado para 

remover pinturas automotivas originais, re-

pinturas (esmaltes, stains, texturas, vernizes 

e seladoras de base alquídica, nitrocelulósi-

ca, acrílica ou poliuretânica), e ainda pinturas 

em eletrodomésticos e ferragens.

Dentro do amplo portfólio de comple-

mentos da Sherwin-Williams Divisão Au-

tomotiva, são destacados alguns produtos 

como o recém-lançado Primer Kem Trans-

port Plus - KP350, ideal para qualquer tipo de 

reparação; a Linha Ultra Fast UV com produ-

tos com secagem UV ultrarrápida; e a linha 

de primers composta pelos produtos P41, 

P51 e P81. Ricardo Rodas, gerente de produ-

tos, explica que o novo primer KP350 confere 

excelente custo x benefício, sendo indicado 

para preparação e nivelamento de superfí-

cies metálicas, plásticas (seguir orientações 

da ficha técnica) e fibra de vidro. “Ele promo-

ve ótimo enchimento e aderência em pintu-

ras gerais ou pequenos reparos; e é ideal para 

qualquer tipo de reparação, garantindo ótima 

resistência, enchimento, fácil aplicação e li-

xamento, assim como secagem rápida.

Em relação a linha Ultra Fast UV, Rodas 

revela que ela é composta por produtos de 

tecnologia avançada que proporcionam alto 

padrão de qualidade no reparo e preservam 

a originalidade do veículo. “A rapidez que este 

sistema oferece é alcançada graças à tecno-

logia de secagem UV, que realiza a secagem 

uniforme da Massa UV700 e Primer UV750 em 

segundos”, diz o gerente e cita que essa linha 

complementa o portfólio de produtos para re-

paros rápidos, agregando produtos com seca-

gem UV por lâmpadas LED ou convencionais 

de mercúrio. “Com Ultra Fast UV, o processo 

de reparação é simples, sem desperdícios e 

extremamente rápido. Permite que o proces-

so de reparação seja realizado em minutos e o 

veículo seja entregue em horas”, reforça.

A série de Primers é composta pelo P41 – 

Primer PU Multifiller HS, P51 – Primer PU Alto 

Sólidos e P81 – Primer Poliuretano; segundo 

Rodas, são soluções versáteis que se ade-

quam a qualquer tipo de reparação e neces-

sidades dos pintores, sendo uma linha ideal 

para quem procura diferentes níveis de enchi-

mento, facilidade no lixamento e tempos de 

secagem entre 1h30 minutos a 4 horas. “O P41 

é um Primer com relação de mistura de 4:1:1, 

secagem rápida de 1h30 minutos que gera 

alta produtividade, alto teor de sólidos, exce-

lente poder de enchimento, fácil lixamento e 

resistência química. Já o P51 é um Primer com 

relação de mistura de 5:1:1 com alto teor de só-

lidos, excelente poder de enchimento, seca-

gem de 4 horas, fácil lixamento e resistência 

química. Por sua vez, o P81 é versátil com re-

lação de mistura de 8:1:20%, bom poder de en-

chimento, resistência química e fácil lixamen-

to e aplicação”, detalha o executivo.

A Skylack atenta às necessidades de 

seus clientes e sempre preocupada em ofere-

cer produtos que tragam produtividade e faci-

lidade à oficina, acaba de lançar em sua linha 

o Primer PU SK800, com a catálise de 8 para 1 

e diluição de 25% sobre a mistura catalisada. 

“O novo Primer SK800 apresenta secagem em 

4 horas, tem ótimo enchimento, alastramento 

e lixamento, fatores que são muito importan-

tes para uma reparação de sucesso”, avisa o 

diretor de vendas, Juarez Munhoz.

“Com produtos de alta qualidade, como 

os da Skylack, a oficina otimiza tempo, ge-

rando produtividade e lucratividade. Sendo 

assim, as expectativas da empresa para o se-

gundo semestre são as melhores, tendo em 

vista a continuidade de um trabalho sério em 

busca da geração de produtividade e lucra-

tividade para seus clientes”, diz o executivo.

A WEG Tintas conta com diversos produ-

tos na linha de complementos de repintura 

automotiva, dentre eles, destacam-se a Mas-

sa de Pequenos Reparos ST, Massa Poliéster 

ST e o Primer Multi ST. Este último, é um Pri-

mer poliuretano, bicomponente, de secagem 

rápida, fácil lixamento e boa flexibilidade. Se-

gundo Julio Cesar Miranda, chefe de vendas 

de Repintura Automotiva, é um produto de fá-

cil aplicação, ótimo poder de enchimento e 

excelente aderência sobre superfícies plásti-

cas, que dispensa o uso da seladora.

No caso da Massa Poliéster ST é uma 

massa para correção de defeitos de superfície 

que substitui a massa rápida e a massa plás-

tica em um único produto. “É um produto com 

elevado poder de enchimento,  fácil aplicação, 

secagem rápida e excelente lixabilidade, indi-

cado para correção de superfícies metálicas 

ferrosas, galvanizadas, alumínio e fibra”, men-

ciona Miranda. Destaque ainda para a Mas-

sa de Pequenos Reparos ST, massa sintética 

para correção de pequenos defeitos que, con-

forme afirma Miranda, é um produto com alto 

teor de sólidos, fácil aplicação, secagem rápi-

da e excelente lixabilidade, indicado para cor-

reção de riscos, pequenos defeitos na superfí-

cie e defeitos sobre a massa ou primer.

› › complementos automotivos ‹ ‹ 

› › pintores do sul ‹ ‹

Grupo Pintores do Sul elege o pintor da região 
mais votado no mês

O grupo formado pelos profissionais do grupo de Whats-

App “Pintores do Sul”, que conta atualmente com mais de 

200 membros dos estados do Paraná, Santa Catarina e Rio 

Grande do Sul, destacam todos os meses o Pintor do Mês. 

Todo início de cada mês, o grupo abre a votação e os mem-

bros votam no pintor que mais se dedicou no período dando 

dicas, ideias ou tirando dúvidas.

O vencedor desta vez é Paulo Cesar Pereira de Jesus que 

está há 20 anos no ramo da pintura e é da cidade de Curiti-

ba/PR. Ele conta que começou na pintura através do convi-

te de amigos. “Para mim a pintura representa a satisfação 

do cliente e a alegria de um trabalho bem concluído. Esse 

prêmio significa que valeu a pena todo o esforço e dedica-

ção, além do aprendizado com outros profissionais”, decla-

ra Paulo.

O Pintor do Mês do grupo Pintores do Sul conta com os 

parceiros/patrocinadores: Jornal do Pintor na divulgação do 

prêmio ao ganhador, Tintas Active - A Casa do Pintor, Tintas 

Ciacollor, CYZ Vedac, Master Tintas, Novotom, Tintorauto, Alf-

fa Tintas, Big Cores Tintas, Condor, Dacor, Nauber Máquinas, 

Reparox, Suvinil, Auto Tintas Uberaba, Tintas Fazendinha e 

Dasul Revestimentos.

o grupo é formado por profissionais dos estados do Paraná, 
santa Catarina e Rio grande do sul
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O mercado de estética automotiva está 

em crescimento acelerado e, ao perceber 

isso, a Maxi Rubber buscou a oportunidade 

de lançar uma marca própria para atender 

essa categoria. Nesse movimento, a empre-

sa somou sua capilaridade comercial, es-

trutura fabril e tecnologia à expertise pro-

fissional da Dimension Customs e é lança-

da a marca Dimension Car Care, uma nova 

linha de produtos para detalhamento au-

tomotivo, desenvolvida a partir de revesti-

mentos cerâmicos com o inovador UV Con-

trol, que permite visualizar o revestimento 

através da luz ultravioleta (UV).

O portfólio atual é composto por sete 

produtos, parte deles são os Revestimen-

tos Cerâmicos com dureza 9H e 7H, certi-

ficados pelo SGS, para uso em superfícies 

metálicas e plásticas, com durabilidade de 

até 5 anos. Uma das soluções, em formato 

aerossol, tem fórmula especial que supor-

ta altas temperaturas, e as outras três pos-

suem aplicação convencional por gotejador. 

Para a manutenção do revestimento cerâ-

mico há duas opções: uma cera líquida com 

spray pulverizador e um selante em aeros-

sol; e ambas também são indicadas para 

uso independente como cera e selante. Já 

para o processo de preparação da superfí-

cie, tem o produto Step1 que realiza a lim-

peza e descontaminação final para garan-

tir a adesão total do revestimento cerâmico.

Os grandes diferenciais da marca Di-

mension Car Care incluem a tecnologia 

avançada e sua alta performance com pre-

ços mais acessíveis; além do UV Control - 

que está presente em 4 produtos específi-

cos da linha - e o processo de aplicação que 

promete ser descomplicado. 

“Nosso foco principal é atender o profis-

sional do detalhamento, da estética e tam-

bém da pintura automotiva, com produtos 

inovadores, de alto rendimento e praticida-

de, que gerem rentabilidade às oficinas e 

satisfação total dos clientes pela alta qua-

lidade a preços acessíveis”, afirma Adriana 

Kusuki, gerente de expansão e novos negó-

cios, ao mencionar: “com a experiência da 

oficina Dimension Customs, contamos com 

o apoio de profissionais parceiros por todo 

o Brasil que participam ativamente no de-

senvolvimento dos novos produtos. Nosso 

propósito é mesmo atender de profissional 

para profissional”.   

Os produtos da marca Dimension Car 

podem ser encontrados em lojas de estéti-

ca automotiva, nas revendas Maxi Rubber e 

no e- commerce.

› › novidade ‹ ‹

Dimension Car Care é nova linha de produtos para 
detalhamento automotivo no mercado nacional

As soluções da marca destacam-se pela tecnologia avançada do UV Control, fácil processo de aplicação 
e a combinação de alta performance com preço acessível

 › › artigo ‹ ‹

Por Rafael Ferreira, gerente comercial 

da Montana Química Ltda.

Com as redes sociais invadindo cada 

vez mais o mercado de trabalho, os profis-

sionais de quase todas as áreas precisaram 

se reinventar para conquistar espaço em 

seus respectivos segmentos. E, claro, com 

os pintores não é diferente.

Hoje em dia os pintores conseguem ad-

quirir muito conhecimento por meio de li-

ves, palestras, grupos de WhatsApp e fó-

runs nas redes, ou seja, a relação entre 

pintor, lojista, indústria e associações está 

muito mais ampla, melhorando a qualida-

de de serviço do setor, tanto a parte técnica, 

quanto a comportamental.

Entretanto, para trabalhar com as redes 

sociais, o pintor deve ser extremamente pro-

fissional, afinal, elas são uma extensão do 

seu serviço, como se fossem o site de sua 

empresa. Seja no Facebook, no Instagram, 

no YouTube… O pintor deixa de ser apenas 

uma pessoa “comum” (CPF) e torna-se um 

representante de sua empresa (CNPJ).

Ter essa noção de evolução do mercado 

é crucial para obter o sucesso, e podemos 

notar que isso vem acontecendo com o au-

mento das empresas MEI (Microempreen-

dedor individual), logos personalizados nas 

contas das redes sociais e a separação de 

perfis pessoais/trabalho.

Não quer dizer que não possa postar fo-

tos com a família, mas imagens como be-

bidas e festas, comentários sobre políti-

ca, esportes e religião, entre outros, podem 

dar um caráter muito pessoal à sua rede, e 

isso não será bem visto por todos os segui-

dores - e pode, inclusive, fazer perder clien-

tes. Para o pintor CNPJ, não importa a ideo-

logia de ninguém, o que importa é fazer uma 

boa propaganda, entregar um bom serviço e 

conquistar cada vez mais clientela. Na dú-

vida, tenha dois perfis. Um público, para o 

CNPJ; e um privado, para o CPF, fechado só 

para pessoas mais próximas. Sempre que 

for postar algo, mesmo em suas redes mais 

fechadas, pense: “Isso vai melhorar ou pre-

judicar a reputação do meu CNPJ?”

Uma dica especial? Você, como pintor, 

deve seguir algumas empresas nas suas 

redes sociais. Faça posts parecidos com 

aqueles que achar interessantes. E lembre- 

se: saber diferenciar a pessoa do profissio-

nal, o CPF do CNPJ, é essencial para expan-

dir seus negócios e evitar dores de cabeça 

desnecessárias.

A diferença entre o CPF e o CNPJ do pintor
nas redes sociais, é essencial saber separar sua vida pessoal de sua vida profissional
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Com o tema Infinito Particular, para celebrar seus 35 

anos, a CASACOR São Paulo trouxe sua edição comemora-

tiva para o Conjunto Nacional, na Avenida Paulista, em São 

Paulo (SP). 

Pelo sétimo ano consecutivo, a Coral é parceira da maior 

e mais completa mostra de arquitetura, design de interiores 

e paisagismo das Américas. Como tinta oficial do evento, a 

marca está presente em 61 ambientes, mostrando a versa-

tilidade das cores, efeitos e técnicas de pintura em paredes 

e tetos, do neutro aos tons terrosos e coloridos, das pare-

des lisas às texturizadas, ripadas ou com formas orgânicas.

Confira uma seleção de ambientes da mostra, prepara-

da pela Coral, como fonte de inspiração para os mais varia-

dos estilos:

De acordo com a empresa, sem dúvida o ambiente mais 

colorido dessa edição da mostra é a Casa Coral, projetado 

pelo arquiteto Marcelo Salum, que se inspirou na vida dos 

designers Attilio Baschera e Gregório Kramer para fazer um 

ambiente com muita decoração afetiva, que conta a história 

da dupla por meio de objetos e, principalmente, as estam-

pas inesquecíveis criadas por eles, cheias de brasilidade. O 

arquiteto escolheu os seguintes tons para o espaço: Melo-

dia Suave (A Cor do Ano do ColourFutures 2022), Mistério de 

Oceano, Conto Infantil, Desfile de Carnaval e Calor do Fogo.

Com o conceito de sempre trazer cores, vida e alegria 

para as pessoas, um outro arquiteto que ousa na combina-

ção de tons é Sig Bergamin. Em seu Artsy Lounge, essa sua 

marca registrada de sempre harmonizar cores aparece em 

tonalidades especiais de laranja e azul, que criam contraste 

com o padrão de pau ferro presente na marcenaria. Estão lá 

as cores Maravilhas Gregas, Licor de Laranja, Ouro e Preto, 

tintas que contrastam com o piso de mármore com pagina-

ção nada óbvia e com a paleta dos móveis, objetos e vasos 

de flores imponentes.

No Bar Caracol de Pedro Luiz de Marqui, as cores na pa-

rede e piso são o Cinza Médio e o Concreto. Conceitos como 

distorção, brutalidade, miragem e vibração norteiam o pro-

jeto. Verde escuro, cinza, rosa e roxo compõem a paleta do 

espaço, que tem, ainda, toques de metalizados para trazer 

um clima futurista. 

Projetado por Wesley Lemos, o estúdio de 37 m² AMOR-

phous foi pensado para um casal que ama arte contemporâ-

nea, design brasileiro e literatura. A paleta de cores prioriza 

os tons terrosos, do marrom ao tom de areia, é fortemente 

destacada pela forma orgânica AMORphous que foi projeta-

da nas paredes e teto com a cor Pote de Argila, contrastan-

do com a neutra Pelicano. Destaque para o revestimento do 

piso Travertino Nacional no estado natural e firme, que cria 

um ambiente fluido, que inclui rodapé alto de 40 cm e se 

transforma em banco e aparador. 

Baño Tulum, projetado por Joe Filho e Talitha Cassetta-

ri, da Joe Filho Arquitetos, se divide em duas partes – uma 

antessala e as cabines reservadas para uso dos visitantes. 

A entrada em formato de arcos e a paleta neutra, com nu-

ances de bege e areia, remetem ao cenário magnífico das 

praias de Tulum, no México. Combinando com esses mate-

riais, a Textura Design, da Coral, remete à areia e às texturas 

naturais desse cenário paradisíaco de Tulum. Branco Euro-

peu e Pinheiro Natalino foram as cores escolhidas. 

A Casa Eté assinada pelo escritório Todos Arquitetura, 

dos sócios Maurício Arruda e Fábio Mota, conta com área 

social ampla com sala, cozinha, jantar, home-office e varan-

da, além da suíte completa. Esta é uma casa 100% design 

brasileiro, incluído móveis, iluminação, tapetes e tecidos. 

Nas paredes e tetos, foram utilizadas as cores Bronze Palm 

Springs e a refrescante Melão Verde.

Quer ver mais ambientes inspiradores? Para compartilhar 

toda a criatividade dos profissionais consagrados e novos ta-

lentos apresentados nos ambientes projetados para o evento, 

a Tintas Coral se uniu ao Pinterest, plataforma de inspiração. 

Visite o perfil da Tintas Coral e acesse a pasta Coral na CASA-

COR. A Tintas Coral também instalou Pin Codes – códigos QR 

próprios do Pinterest – em ambientes da CASACOR São Paulo 

2022 para o acesso rápido à pasta com mais referências se-

paradas por tons e espaços específicos.

› › casacor 2022 ‹ ‹

Coral apresenta quais são as cores da CASACOR São Paulo 2022
Como tinta oficial do evento, a marca está presente em 61 ambientes, mostrando a versatilidade das cores, efeitos e técnicas de pintura

SERvIÇO 
CASACOR SÃO PAULO 2022
Data: Até 11/09/2022

Endereço: Conjunto Nacional, Avenida Paulista, 2073 

São Paulo, SP

Horário: de terça a sábado das 12h às 22h. Domingos 

e feriados das 11h às 21h.
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vencedor do Pintor Profissional do Mês – MBPM e ABRAPP é revelado 
o Movimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e ABRAPP - Associação Brasileira dos Pintores Profissionais 
reconhece o trabalho de pintores por todo o Brasil e a cada mês um profissional é premiado

O Pintor Profissional do Mês - PPM recentemente pre-

miado pelo Movimento Brasil por um Pintor Melhor – MBPM, 

é uma pintora, a Simone Ramos de Souza, de 52 anos, da ci-

dade de Marília/SP. Ela tem experiência de mais de 18 anos 

na pintura e sua especialidade é em finalização de obra, fino 

acabamento e pintura imobiliária. Filha de empreiteiro, des-

de criança Simone teve contato com obra. Então, no início, 

trabalhou como pedreira fazendo pequenos reparos, calça-

das, troca de chuveiros, etc. Com o tempo passou a pintar e 

acabou “entrando de cabeça” na pintura, apesar de ter ou-

tras profissões como a de instrutora de trânsito.

Para ela, a pintura representa saúde, alegria, paz e felici-

dade em poder transformar ambientes e deixar os clientes fe-

lizes. “Cada casa que entro e saio é como se eu tivesse feito o 

serviço para mim, é muito gratificante”, diz. Simone acumula 

destaques em vários prêmios da classe e agora chegou o re-

conhecimento do PPM, uma conquista que, em sua visão, to-

dos os profissionais da pintura almejam. “Ter esse troféu re-

presentando os pintores de todo o Brasil é uma honra e me faz 

ser uma pessoa ainda mais realizada na pintura”, revela Simo-

ne ao mencionar: “o PPM é uma grande escola aos pintores e 

pintoras, só tenho gratidão aos envolvidos e colegas, e espero 

trabalhar com pintura enquanto Deus me dar saúde”, conclui.

Como acontece a premiação PPM

A votação do Pintor Profissional do Mês - PPM ocorre 

mensalmente sendo feita por uma comissão criada pelo 

Movimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e pela 

ABRA PP - Associação Brasileira dos Pintores Profissionais 

que abrange todo o Brasil. Os braços (pintores voluntários 

que trabalham no MBPM promovendo união e conscienti-

zação para os pintores em sua região), os moderadores e 

os coordenadores votam no pintor que mais se destaca de 

acordo com os seguintes critérios: o pintor que mais ajuda 

nos grupos do MBPM no Facebook e no WhatsApp; ser um 

bom profissional em seu dia a dia; ser exemplo para todos 

os pintores; e o pintor que não exagera em posts e informa-

ções desnecessárias.

Os moderadores e os coordenadores não participam do 

PPM. O nome do vencedor é divulgado somente no dia da 

entrega do prêmio na sede do MBPM, em São Paulo/SP, e di-

vulgado na página oficial da entidade no Facebook e em ou-

tras redes sociais. Segundo o Movimento e a Associação, o 

objetivo da premiação é criar um time forte em todas as ci-

dades do Brasil e com isso buscar soluções para cada pro-

blema ou necessidade da categoria já que o MBPM é uma 

ação de conscientização criada e dirigida por pintores que 

projetam a “mudança de comportamento” do pintor brasi-

leiro e sua responsabilidade pela busca de profissionaliza-

ção e valorização.

O pintor com mais votos, eleito o Pintor Profissional do 

Mês, recebe prêmios oferecido pelos parceiros (ferramen-

tas, catálogos, camisetas, etc.) e uma arte com a foto do 

vencedor é colocada na capa do grupo Pintor Profissional 

no Facebook. Os atuais parceiros desta premiação são: Jor-

nal do Pintor na divulgação do prêmio ao ganhador, Pincéis 

Atlas, Bailéu Equipamentos, Condor Pincéis, Tintas Coral, 

Lukscolor Tintas, Mirka Brasil, Nauber Máquinas, NF3 Pin-

turas, Rolos Big, Santa Fé Tintas, WBR-WAGNER e ABRAPP 

Associação Brasileira dos Pintores Profissionais.

› › pintor mbpm ‹ ‹
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› › pintor destaque ‹ ‹

Escolhido em exclusividade pelos organizadores do Pintor 

Destaque, o Jornal do Pintor tem mensalmente a oportunida-

de de conhecer a história de vida e profissional de pintores de 

diversos estados brasileiros. Todas as trajetórias são motiva-

doras, fruto de muito trabalho, empenho e regadas de alegrias! 

Desta vez, o paranaense Gilmar Resende Murinelli, pin-

tor na cidade de Cascavel (PR), é quem conta sua trajetória 

no mundo das tintas. Gilmar se orgulha da sua infância, mo-

rador da zona rural da cidade de Capanema (PR), trabalhou 

na roça e com artesanatos, desenvolvendo, inclusive, uma 

enorme paixão por acabamentos finos e molduras. “Traba-

lhei com diversas coisas, com talhar madeiras, com verni-

zes e gessos. Inclusive tenho familiares pintores”.

Sempre executando trabalhos voltados a pintura em di-

versas cidades e estados brasileiros, com o passar dos anos 

Gilmar conheceu MBPM- Movimento Brasil por um Pintor 

Melhor, fez novos amigos e parceiros de trabalho, e passou a 

se especializar com cursos e treinamentos.

Atualmente, conta com o apoio da sua esposa que o 

acompanha nos cursos e na execução dos trabalhos. “Estou 

com 39 anos, consegui formar equipes de pintura mecaniza-

da e mantenho parceria com uma empresa de acabamentos 

em gesso e pintura. Sou muito grato a todos os colegas do 

MBPM”, finaliza. 

Premiação do Movimento Brasil por um Pintor Melhor 
e Associação Brasileira dos Pintores

Prêmio prestigia o profissional de pintura que mais cooperou para o crescimento 
e desenvolvimento da carreira. neste mês, gilmar Resende Murinelli, pintor na 
cidade de Cascavel (PR), recebeu o título de Pintor destaqueFo
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› › mochilando com jp ‹ ‹

Jornal do Pintor visita a revenda Mundo das Tintas na Paraíba
Loja especializada em tintas imobiliárias é sucesso em João Pessoa/PB

A diretora executiva do Jornal do Pintor 

e da Rádio do Pintor, Francely Morrell, este-

ve em julho deste ano em João Pessoa/PB 

dando continuidade ao projeto Mochilando 

com o JP, que tem por objetivo o relaciona-

mento dos veículos de comunicação com 

pintores e lojistas do Brasil. Na ocasião, a 

executiva visitou a revenda paraibana Mun-

do das Tintas e foi recebida pela equipe da 

revenda para um bate-papo.

A Mundo das Tintas está há 45 anos no 

mundo tinteiro, e é uma revenda que atua 

no segmento da linha imobiliária e de fer-

ramentas, com uma ampla linha de produ-

tos para efeitos decorativos, como cimen-

to queimado, efeito mármore e aço corten; 

além de diversas ferramentas elétricas, 

como airless, lixadeiras e misturadores, para 

atender os pintores profissionais. Atual-

mente, são duas lojas sendo uma no Centro 

de João Pessoa e a outra em Cabedelo/PB 

na grande João Pessoa, tendo como carro 

chefe a Tintas Coral.

A revenda foi fundada em 1977 por Clean-

to Miranda e quem está à frente do negócio 

hoje são seus filhos Cley Guedes, diretor co-

mercial, e Tatiana Guedes, diretora financeira 

que já têm mais de 20 anos de experiência ao 

trabalharem na loja com o pai.

Segundo Fabiano Barros, supervisor co-

mercial das duas unidades da Mundo das 

Tintas e que está há 14 anos na empresa e 

pôde presenciar a sua evolução “a revenda 

prioriza atendimento de qualidade, preço e 

boa localização, considerando primordial 

um atendimento humanizado pré e pós- 

venda e a satisfação do cliente para que ele 

possa retornar”.

Durante a visita à revenda, alguns pinto-

res e pintoras da região estiveram presen-

tes participando de um curso oferecido em 

parceria com a Tintas Coral, onde recebe-

ram informações técnicas com grande in-

teratividade e também alguns brindes. “O 

Mochilando com o JP pretende aumentar 

essa excelente relação que o Jornal do Pin-

tor tem com os milhares de pintores e lo-

jistas pelo Brasil afora. Foi bastante gratifi-

cante todo esse acolhimento por parte de-

les nesse início de projeto. Agradeço a re-

venda Mundo das Tintas e aos pintores pa-

raibanos por nos receber com tanto cari-

nho”, revela Francely.

A pintora Ana Machado, Fabiano Barros e 
Francely Morrell
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› › produto ‹ ‹

NovaCor Piso Premium é destaque pela maior durabilidade e opções de cores
Produto consagrado no mercado e no portfólio da sherwin-Williams, novaCor Piso Premium teve sua fórmula aprimorada para oferecer 
ainda mais resistência e durabilidade, além de contar com milhares de cores disponíveis no sistema tintométrico Colorsnap

Em 2020, a Sherwin-Williams aprimo-

rou o desempenho da sua tinta acrílica No-

vaCor Piso Premium e o produto passou a 

ter ainda mais resistência, durabilidade, fa-

cilidade de aplicação e rendimento, atribu-

tos imprescindíveis para garantir qualidade 

na pintura de pisos. “NovaCor Piso Premium 

é um produto muito representativo para a 

Sherwin-Williams e tem o reconhecimen-

to dos profissionais de pintura e consumi-

dores finais. Esse reforço no posicionamen-

to da marca enfatiza o que descobrimos por 

meio de nossas pesquisas e estamos sem-

pre materializando as oportunidades iden-

tificadas para atender as maiores necessi-

dades dos clientes”, explica Adriana Ress-

tel, gerente de marketing de produtos da 

Sherwin-Williams.

Outro grande diferencial do NovaCor 

Piso Premium é a variedade de cores. O pro-

duto conta com mais de 1.500 cores no sis-

tema tintométrico ColorSnap da Sherwin- 

Williams. “Além do universo das cores de 

segurança - tradicionalmente fornecidas 

pelo mercado - somos uma das únicas em-

presas no país a oferecer milhares de op-

ções de cores para pisos, que podem ser 

aplicadas onde não existe necessariamente 

alguma exigência técnica como, por exem-

plo, em uma brinquedoteca, que pode ter o 

piso em tons de azul, rosa, laranja, etc”, ob-

serva Adriana. 

Novacor Piso Premium é aplicada em 

pisos cimentados, mesmo que já tenham 

sido pintados anteriormente, sendo indica-

da para quadras poliesportivas, demarca-

ção de garagens, pisos comerciais, áreas 

de recreação, entre outros. A gerente res-

salta que é uma tinta muito resistente ao 

tráfego de pessoas, carros e intempéries e, 

além do rolo, pode ser aplicada com airless 

e, como em qualquer outra tinta, a prepara-

ção da superfície é importante e necessá-

ria para garantir a eficiência do produto que 

está disponível nas revendas de tintas de 

todo o país e nas versões de latas 18/16 li-

tros, 3,6/3,2 litros galões e 900/800 ml.

Adriana Resstel, gerente de marketing de produtos 
da Sherwin-Williams
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TINTA EPóxI SE INOvA ANO APóS ANO 
E CONqUISTA NOvOS CONSUMIDORES
os inúmeros benefícios, que vão desde alto desempenho, proteção, baixa aderência a sujeira, 
acabamento de alto brilho, durabilidade e fácil limpeza, têm impulsionado o uso dos produtos 
no mercado de tintas brasileiro

Por muitos anos, as tintas epóxi foram 

vistas e comercializadas para os segmen-

tos industriais. Suas formulações, conheci-

das por oferecerem alta resistência à abra-

são, mecânica e química, e impermeabili-

dade à água doce ou salgada, são utilizadas 

em larga escala em pinturas de estruturas 

metálicas, em tanques, em pisos de gara-

gens, de estacionamentos, concessióna-

rias, estoques, aeroportos, shopping centers 

e locais com alto tráfego.

Porém, nos últimos anos, os atributos 

dos epóxis têm conquistado os clientes fi-

nais, os consumidores domésticos, e incen-

tivado o investimento dos fabricantes no 

desenvolvimento de novos produtos. Fabia-

na Cristovão, gerente de marketing da Tin-

tas Alessi, pontua que o consumidor busca 

por um produto de alto desempenho, capaz 

de proteger a superfície contra os ataques 

químicos, com baixa aderência a sujeira e 

que seu acabamento de alto brilho seja um 

benefício, não só para embelezar as super-

fícies, mas também para proporcionar fácil 

limpeza e proteção aliada a durabilidade. 

“Quando se fala em tinta epóxi, associa- 

se proteção. Além disso, outros diferenciais 

são sua alta resistência à umidade e produ-

tos químicos, alta durabilidade e resistên-

cia à abrasão, além de ótima aderência aos 

mais diversos tipos de superfícies, supor-

tando fluxo intenso de maquinários e pes-

soas, além de facilidades na limpeza e ma-

nutenção”, comenta Adilson Cesar Dema-

the, diretor de vendas da WEG Tintas. 

Para Antonio Carlos de Oliveira, geren-

te de assistência técnica da Universo Tin-

tas, um dos principais benefícios das tintas 

epóxi são as suas múltiplas indicações de 

superfícies, proporcionando um ótimo cus-

to x benefício, além de menor impacto am-

biental quando utilizado a base de água.

Fabiana Verbickas, líder de desenvolvi-

mento de produto da Axalta, enfatiza que 

a linha epóxi é procurada por clientes exi-

gentes que visam, além do embelezamen-

to da superfície pintada, maior resistência e 

durabilidade do acabamento. “O segmento 

› › tinta epóxi ‹ ‹ 
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de tintas epóxi é muito abrangente e conta 

com diversos setores de atuação”. Seguin-

do essa análise, Antonio Carlos Mucchiani, 

químico industrial da Brasilux Tintas, cita 

que o setor teve um aumento significativo 

principalmente devido a uma  maior utili-

zação como tintas, vernizes e revestimen-

tos nos segmentos de manutenção indus-

trial e marítima, em equipamentos, emba-

lagens, estações de tratamento de águas 

(E.T.A.s),  em pisos industriais, comerciais, 

residenciais e também em efeitos decora-

tivos como river table. “A tendência é a co-

mercialização dos epóxis em kits conjuga-

dos facilitando a aquisição e uso”.

Para Gustavo Gomes, gerente de desen-

volvimento de negócios de Marine & Ya-

cht para a América do Sul da AkzoNobel, a 

escolha de uma tinta epóxi deve ter como 

primeiro critério a superfície em que será 

aplicada, se é alvenaria, metal ou madei-

ra. Como segundo critério, o gerente cita a 

preparação da superfície com lavagem, li-

xamento, uso de ferramentas mecânicas, 

entre outros. “Outro critério básico é o lo-

cal onde essa tinta será aplicada, interior ou 

exterior. Existem tintas epóxis específicas 

para cada tipo de aplicação”. 

Complementando essa análise, o ge-

rente técnico da unidade revenda da Anjo 

Tintas, Filipe Freitas Zuchinali, esclarece 

que o pintor precisa estar ciente que o pon-

to mais importante é a preparação de su-

perfície, então caso seja uma superfície lisa 

deve-se fazer a preparação com o selador 

epóxi, e caso seja uma superfície porosa de-

ve-se optar pelo primer Epóxi. “A aplicação 

do fundo vai garantir a aderência e durabi-

lidade do esmalte. Se a aplicação for feita 

em piso, deve-se analisar a trafegabilidade 

do local, pois a espessura e tipo de epóxi de-

penderá desse fator”.

“Além da qualidade do produto e, uma 

análise prévia da superfície a ser aplicada, 

escolha corretamente o tipo de catalisa-

dor (parte B) a ser utilizado com o esmalte 

ou com o fundo epóxi. Para obter maior re-

sistência a produtos químicos, use o catali-

sador tipo amina e para obter maior resis-

tência à água, use o catalisador tipo amida”, 

orienta Maiquel Monteiro, gerente de servi-

ços ao mercado da Lukscolor. 

Ainda sobre o crescimento do mercado, 

Silvio Cizotto, gestor de laboratório de epó-

xi da Brazilian Tintas, analisa que de acordo 

com a Abrafati - Associação Brasileira dos 

Fabricantes de Tintas, o mercado teve cres-

cimento de 83,5% em tinta imobiliária, em 

automotiva, com repintura e montadora, em 

5,9%, e em industrial de 10,6%. “O epóxi se en-

caixa na tinta industrial e manutenção, então 

podemos dizer que apesar da pandemia nos-

so mercado contrariou as expectativas”. 

“O mercado está em constante evo-

lução e os esmaltes à base de água estão 

ganhando, cada vez mais, uma maior parti-

cipação no segmento e aceitação por par-

te dos consumidores e profissionais. Tanto 

para o sistema epóxi base solvente quanto 

para o epóxi base água, existe uma deman-

da por produtos que ofereçam alta aderên-

cia e resistência à umidade e à abrasão”, 

afirma Victor Fazani, gerente de marketing 

de produto Suvinil.

Na opinião de Alessandra Soares, do de-

partamento de marketing da Maza, o mer-

cado de tinta epóxi cresceu, sim, e tam-

bém passou por inúmeras inovações. “An-

tes o epóxi era visto como uma tinta indus-

trial e indicada para pintura de tubulações, 

tanques diversos, estruturas e pisos cimen-

tícios de fábricas e galpões. Recentemen-

te notamos que a tinta epóxi está presen-

te em condomínios nas garagens, quadras, 

supermercados e em diversos substratos 

nas residências”. “Houve uma percepção do 

cliente quanto à qualidade de desempenho 

de uma parede ou piso pintadas com pro-

dutos base epóxi”, complementa André No-

gueira, químico de desenvolvimento aplica-

do da Qualyvinil Tintas. Inclusive, a Qualyvi-

nil lançou uma linha de produtos epóxi na 

Construsul 2022. O Jornal do Pintor esteve 

na Feira e divulga em primeira-mão os atri-

butos desses novos produtos (veja cobertu-

ra do evento nesta edição). 

Sidnei T. de Carvalho, formulador quími-

co da linha industrial da Farben, concorda e 

cita que o setor cresceu e continua crescen-

do em decorrência da demanda por produtos 

com maior desempenho e produtividade, so-

licitados pelos setores da construção civil e 

indústria em geral. “Há uma tendência pela 

busca de tintas epóxis de secagem rápida, 

permitindo o rápido retorno ao serviço e fa-

cilidade de uso. Além de tintas epóxis base 

água, que estão sendo elaboradas para aten-

derem as mesmas condições de aplicação e 

resistência às tintas base solvente”. 

Neste ponto, Jorge Holanda, gerente de 

relacionamento técnico do Grupo Iquine, 

contextualiza que as tintas epóxis são lar-

gamente utilizadas nas demarcações de pi-

sos, áreas industriais, em sinalização de tu-

bulações, e que podem ser usadas na pintu-

ra imobiliária oferecendo muitos benefícios. 

Porém, possuem um custo mais elevado e, 

então, dão lugar para os esmaltes sintéticos 

e à base de água. 

O Jornal do Pintor consultou os fabri-

cantes de tintas epóxi e preparou uma lista 

de produtos.

A AkzoNobel comercializa a Coral Re-

nova Azulejos & Muito Mais para uso do-

méstico e duas marcas para área industrial, 

a International de tintas de proteção e Inter-

pon com tintas em pó. 

A empresa descreve que a Coral Reno-

va Azulejos & Muito Mais é uma tinta epóxi 

base água para uso doméstico muito práti-

ca, pois não necessita do uso de catalisador 

solvente e pode ser aplicada diretamente 

sobre azulejos, oferece alta resistência, du-

rabilidade, facilidade de limpeza, aplicação 

sem cheiro, rápida secagem e está disponí-

vel em mais de mil opções de cores, no aca-

bamento brilhante e acetinado.

Já na marca Interpon, a AkzoNobel co-

mercializa as linhas Interpon e Resicoat 

com tintas em pó à base de resina epóxi, re-

comendadas para aplicações que exigem 

resistência química, à corrosão e que fi-

cam condicionadas em ambientes internos, 

como molas de suspensão de carros, pasti-

lhas de freio, blocos de motor, implementos 

agrícolas, tubulações de óleo e gás, e válvu-

las de água ou esgoto. “Após a peça ser pin-

tada, ela é submetida a uma estufa para ter 

a tinta curada, derretida, conforme especifi-

cação de cada produto, geralmente a 200º C 

por 10 minutos. O processo produz um aca-

bamento durável e de alta tenacidade, com 

o mínimo impacto sobre o meio ambiente, já 

que as duas linhas são livres de compostos 

orgânicos voláteis (VOC)”, diz Eduardo Rio, 

gerente de negócios América do Sul de tin-

tas em pó e líquida automotiva para rodas. 

Enquanto na marca International, a em-

presa possui revestimentos epóxi de elevada 

proteção anticorrosiva, com alta resistên-

cia à abrasão, mecânica, impermeabilida-

de à água doce, salgada e resistência a pro-

dutos químicos. “Com baixo teor de solven-

tes ou sem solventes, as tintas epóxi trazem 

um maior rendimento e reduzem emissões 

ao meio ambiente”, pontua Gustavo Gomes, 

gerente de desenvolvimento de negócios de 

marine & yacht para a América do Sul. Nesta 

marca, comercializa a linha Interseal 1509, 

um primer de acabamento epóxi, com seca-

gem rápida, alto sólidos e baixo teor de VOC 

e que possui fosfato de zinco como pigmen-

to anticorrosivo, sendo recomendada para 

estruturas metálicas em geral; a Interseal 

670HS, um primer de acabamento epóxi de 

alta performance, com alto sólidos e bai-

xo teor de VOC, recomendado para estrutu-

ras metálicas e imersão em água, incluindo 

tanques de água potável com aprovação na 

Portaria 2914 da ANVISA; e a Intergard 2002, 

que é um epóxi de alta espessura para pisos 

que proporciona acabamento brilhante, com 

um filme impermeável fácil de limpar, que 

oferece alta durabilidade, baixa emissão de 

VOC, rendimento na aplicação, rápida seca-

gem e resistência a produtos químicos e à 

abrasão. “A Intergard Série 2000 possui tin-

tas epóxi indicadas para pisos de garagens, 

estoques, aeroportos, shopping centers, lo-

cais com alto tráfego de clientes e empi-

lhadeiras, e para ambientes que necessitam 

de maior resistência a produtos químicos, 

como estacionamentos e concessionárias”, 

finaliza Gustavo Gomes.

A Tintas Alessi comercializa a Fortepó-

xi Multissuperfícies e o Primer Epóxi Multis-

superfícies. Entre as características, a em-

presa divulga que a Fortepóxi Multissuperfí-

cies oferece alta aderência e resistência ao 

atrito, proteção aos ataques químicos, alto 

brilho e fácil limpeza. “É uma tinta bicom-

ponente de alta performance. Sua pelícu-

la após catalise proporciona alta durabili-

dade e resistência a água, química e física, 

além de ótima aderência aos mais diversos 

tipos de superfícies internas e externas”, diz 

Fabiana Cristovão, gerente de marketing, e 

complementa dizendo que a tinta pode ser 

aplicada em pisos de concreto, reboco, ba-

nheiros e cozinhas, alvenaria, azulejos, me-

tais em geral e madeiras.

Já o Primer Epóxi Multissuperfícies é um 

complemento epóxi catalisável formula-

do para promover aderência e durabilidade 

em diversas superfícies internas e externas 

como piso cerâmico, concreto polido, pare-

de, azulejo, pastilha, madeira, fórmica, me-

tais e vidro. “O produto, além de promover 

a aderência e durabilidade, prepara as mul-

tissuperfícies para receber a aplicação das 

tintas de acabamento de sua preferência”, 

finaliza Fabiana.

A Anjo Tintas comercializa o Esmal-

te Epóxi PDA Clássico Anjo e divulga que 

a tinta foi formulada com epóxi poliamida, 

é composta por dois componentes, possui 

baixa espessura depois de aplicada e uma 

película com ótima aderência em diver-

sas superfícies, oferecendo brilho, dureza, 

resistência à abrasão e umidade e de fácil 

limpeza, podendo ser aplicado em banhei-

ros, quadras esportivas, cozinhas, refeitó-

rios, hospitais, oficinas, estacionamento, 

entre outros.

› › tinta epóxi ‹ ‹ 
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A Axalta possui a linha epóxi Nason, que 

conta com a F3670 - Seladora para piso e a 

Resina - N84 Acabamento Epóxi. Entre os 

diferenciais dos produtos, a empresa divul-

ga que a F3670 - Seladora para piso con-

tém o catalisador poliamida, é indicada na 

preparação do piso de concreto ou alvena-

ria para receber a tinta epóxi, auxiliando na 

aderência, e é comercializada em dez cores 

prontas de maior giro no mercado, que são 

as cores de segurança como verde, verme-

lho, azul e amarelo, bem como os tons de 

cinza mais usados, branco e preto.

Já a resina o N84 – Acabamento Epóxi, 

proporciona a preparação de diversas cores 

conforme necessidade do cliente, é um pro-

duto econômico, indicado para acabamen-

tos coloridos com os concentrados alquídi-

cos, de fácil aplicação e possui grande va-

riedade de uso, como em pinturas de super-

fícies de pisos de concreto com circulação 

de veículos leves, em cerâmica e azulejos, 

tubulações e superfícies de metais em ge-

ral, e deve ser aplicada com pincel, trincha, 

rolo de pelo baixo ou pistola.

A Brasilux Tintas destaca a Brasepo-

xi com tintas, vernizes, massas e adesivos 

epóxi; a Ecolux com tintas, vernizes, promo-

tores de adesão, massas epóxi; e a Brasglass 

com resina epóxi que proporciona um efeito 

de vidro líquido.

A empresa pontua que os produtos pro-

porcionam versatilidade de uso, praticidade, 

facilidade de aplicação, resistência física e 

química, e acabamentos de alta performance.

A Tintas Brazilian comercializa a linha 

Convencional, que é formulada com tecno-

logia à base de solvente e é indicada para 

uso geral em alvenaria, concreto, azulejo, 

aço carbono ou madeira.

“Sempre se preocupando com seus 

clientes, a Tintas Brazilian disponibiliza ao 

mercado um produto 100% epóxi, com exce-

lente cobertura, rendimento, fidelidade nas 

cores e um processo de liberação rigoroso e 

respeita os catálogos universais”, pontua Sil-

vio Cizotto, gestor de laboratório de epóxi.

A Farben comercializa uma ampla varie-

dade de tintas epóxis, compreendendo pri-

mers, intermediários e acabamentos, para 

diversas aplicações do mercado como pintu-

ra de estruturas metálicas, máquinas e equi-

pamentos, pisos industriais, interior ou exte-

rior de tanques de armazenagem de água ou 

produtos químicos, além de produtos volta-

dos para a manutenção industrial em geral.

Dentre os produtos comercializados, a 

empresa destaca o Acabamento Epóxi de 

Alta Espessura que oferece alto desempe-

nho em superfície que requer resistência 

ao tráfego e facilidade de limpeza. Para a 

pintura de estruturas metálicas, exteriores 

de tubulações e tanques, e manutenção in-

dustrial, a empresa disponibiliza ao merca-

do o Epóxi Mastique, que possui pigmenta-

ção anticorrosiva em sua composição, ofe-

recendo proteção para ambientes de baixa 

e média agressividade.

 A Iquine oferece ao mercado a Diepóxi 

Multisuperfícies Iquine à base de água e pon-

tua que a tinta possui baixo odor, acabamen-

to brilhante, resistência, durabilidade, ação 

antimofo, é indicada para superfícies exter-

nas ou internas de azulejos, pisos de con-

creto, reboco com massa acrílica, concreto, 

pastilhas, vidros, aço carbono previamente 

preparado, aço galvanizado, alumínio e su-

perfícies de madeira previamente preparada.

A Lukscolor possui o Esmalte Epóxi Ca-

talisável Premium Plus Lukscolor e divulga 

que a tinta possui acabamento alto brilho, e 

que depois de misturada ao catalisador dis-

ponível nas versões amina ou amida, resul-

ta em um produto de alto poder de cober-

tura e rendimento, com ótima aderência a 

diversos substratos e elevada resistência 

a agentes químicos, solventes e umidade. 

Além disso, o produto proporciona um re-

vestimento de alta dureza, muito resisten-

te à abrasão, de fácil limpeza, anticorrosivo 

e indicado para a pintura de azulejos, pare-

des de reboco e concreto, madeiras, máqui-

nas, tubulações e estruturas metálicas em 

geral, em ambientes domésticos ou indus-

triais, em áreas externas e internas.

Do seu portfólio de tinta epóxi a Maza 

destaca a SV Epóxi Profissional e divulga 

que a tinta é bicomponente, indicada para 

superfícies metálicas, madeiras e pisos de 

concreto com tráfego leve, com aplicação 

em ambientes internos.

A Qualyvinil Tintas comercializa a 

Qualyvinil Epóxi Base Água, uma tinta in-

dicada para superfícies de azulejos, pasti-

lhas, alvenarias, vidros, madeiras e metais, 

sendo apropriada para áreas úmidas, como 

banheiros, cozinhas e lavanderias, além de 

hospitais, clínicas médicas e escolas devi-

do a sua resistência fungicida e bactericida.

A empresa adianta aos leitores do Jornal 

do Pintor que neste de mês de agosto será 

lançado o Qualyvinil Selador Epóxi Incolor de 

alto e baixo sólidos, o Qualyvinil Primer An-

ticorrosivo e Enchimento, o Qualyvinil Epó-

xi Esmalte Brilhante Catalisável e o Qualyvi-

nil Solvente Epóxi. De acordo com André No-

gueira, químico de desenvolvimento aplicado, 

esses lançamentos vão aumentar substan-

cialmente o portfólio de epóxi e vão trazer ao 

consumidor final mais opções em produtos 

com alta resistência mecânica e química.

A Suvinil divulga o Suvinil Multissuperfí-

cies e o Sistema Epóxi base solvente com-

posto por Suvinil Super Epóxi, Diluente Epó-

xi, Catalisador Epóxi e Fundo Branco Epóxi.

Entre os diferenciais, a empresa aponta 

que o Suvinil Multissuperfícies é um esmal-

te epóxi base água, ideal para renovar todos 

os tipos de superfícies internas ou externas, 

como reboco, concreto, madeira, metal, azu-

lejo, pastilha, vidro, alvenaria e mais. Além dis-

so, destaca que o produto oferece secagem 

de 30 minutos ao toque, é resistente à limpe-

za do dia a dia, oferece alta durabilidade, pro-

tege contra mofo e está disponível no siste-

ma SelfColor com mais de 1.700 opções de cor. 

“Por ser um produto monocomponente, pode 

ser diluído com água, dispensando o uso de 

catalisador e diluente epóxi. Após diluição em 

água potável, a aplicação é feita com rolo de 

espuma, rolo de lã sintético de pelo baixo es-

pecial para epóxi, pincel ou pistola”, indica Vic-

tor Fazani, gerente de mar keting de produto.

Já no Sistema Epóxi base solvente, o Su-

vinil Super Epóxi oferece resistência à água 

e à umidade, aderência, facilidade de limpe-

za sem perder a cor e o brilho, é um esmalte 

à base de solvente indicado para pinturas de 

superfícies de ambientes internos ou exter-

nos como reboco, concreto, azulejos, pisos, 

metálicas, de fórmica ou de madeira não resi-

nosa. Enquanto, o Suvinil Diluente Epóxi é um 

diluente pronto para uso, indispensável para 

preparar o Suvinil Fundo Branco Epóxi e Suvi-

nil Super Epóxi, e também pode ser utilizado 

na limpeza de ferramentas e equipamentos 

em geral. O Suvinil Catalisador Epóxi deve ser 

usado na preparação do Suvinil Fundo Bran-

co Epóxi ou Suvinil Esmalte Super Epóxi, é um 

agente de cura poliamida, que auxilia na se-

cagem após aplicação, é pronto para uso e 

após a adição do catalisador, basta aguardar 

de 20 a 30 minutos para utilização. Já o Suvinil 

Fundo Branco Epóxi é um fundo selador cata-

lisável para superfícies externas ou internas 

de reboco, concreto, azulejos, pastilhas, vi-

dros, metais, fórmicas, pisos e madeiras não 

resinosas, e sua aplicação deve ser feita em 

uma dessas superfícies antes da aplicação 

do Suvinil Super Epóxi. “Como diferenciais 

esse produto sela e uniformiza superfícies, 

além de auxiliar na aderência da pintura mes-
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mo em superfícies que não têm porosidade e 

com acabamento fosco”, afirma o gerente.

A Universo Tintas comercializa a Uni-

verso Tinta Higiênica Epóxi Premium Base 

Água e divulga que o produto é monocom-

ponente, à base de água, desenvolvido com 

tecnologia antimicrobiana, antibacteriana 

limpeza, oferece secagem rápida e alta re-

sistência, é fácil de limpar, possui aplica-

ção com baixo odor e é indicado para su-

perfícies externas ou internas de alvenaria, 

madeira e metais em centros hospitalares, 

clínicas médicas, hotéis, restaurantes, cozi-

nhas industriais e ambientes residênciais.

“Seu diferencial em relação aos produ-

tos convencionais é o excelente perfil eco-

toxicológico, não agressivo ao meio am-

biente e aos seres humanos. Além disso, é 

uma tinta termoestável, resistente à ampla 

variação de temperatura, e possui cloreto 

de prata em dióxido de titânio, formando um 

campo magnético que repele os micro-or-

ganismos da superfície e impede sua divi-

são celular”, diz Antonio Carlos de Oliveira, 

gerente de assistência técnica.

 A WEG Tintas destaca o W-POXI PRR 301 

que é um primer de secagem rápida, que libe-

ra a área para continuidade dos serviços em 

um intervalo de 3 horas, é ideal em situações 

que necessitem pequenos reparos, promo-

vendo a regularização dos pequenos defeitos, 

como fissuras, trincas, cavidades e furos. Já o 

W-POXI DFA 301 é indicado para tráfegos le-

ves e em sua versão de tráfego rápido pode 

ter a liberação para veículos em 24 horas, ga-

nhando produtividade. O W-POXI HBA 301 é 

um acabamento de alta espessura, autonive-

lante, alto desempenho, que facilita a limpeza 

e oferece embelezamento do ambiente pelo 

seu alto brilho, sendo indicado para a proteção 

de pisos de oficinas, garagens de prédios ou 

shoppings centers e pisos industriais.

Enquanto a W-POXI HIDRO AVA 413 NO-

BAC é uma linha de acabamento epóxi hi-

drossolúvel para alvenaria, que possui formu-

lação à base de água, além de fungicidas e 

bactericidas que permanecem no filme após 

a secagem da tinta impedindo a proliferação 

de microrganismos nas paredes e peças pin-

tadas. “Pelo fato de ter um baixo odor e isen-

ção de solventes, pode ser aplicado em locais 

fechados sem a necessidade de interdição. 

E, possui características como excelente as-

pecto decorativo, alta resistência à formação 

de manchas, sujeiras e a produtos químicos, 

e atende à norma JIS 2801/2006”, pontua Adil-

son Cesar Demathe, diretor de vendas, e es-

clarece que a linha é recomendada para am-

bientes hospitalares, clínicas, cozinhas in-

dustriais, residências, entre outros.

› › tinta epóxi ‹ ‹ 

BASF lança comércio digital para 
pintores de autopartes metálicas

A fabricante de tintas automotivas OEM 

BASF está lançando a primeira plataforma 

de comércio digital de tintas automotivas 

homologadas por fabricantes para a pintura 

de autopeças metálicas. São produtos que 

atendem aos parâmetros determinados pe-

las montadoras de automóveis, caminhões, 

veículos pesados e maquinários agrícolas 

para manter a qualidade e a identidade vi-

sual em linha com cada marca.

O portfólio oferece tintas protetivas e de 

acabamento, e produtos em kits completos 

com primer, diluente e catalisador para ga-

rantir a comodidade e a performance com-

pleta do revestimento. As soluções são desti-

nadas à pintura de peças metálicas de veícu-

los, como chassis, eixo, bloco de motor, roda, 

caixa de direção, depósito de bomba pulveri-

zadora, entre outras possibilidades. Além dos 

produtos, o site disponibiliza o boletim técni-

co, a Ficha de Informação de Segurança de 

Produtos Químicos (FISPQ), conteúdo infor-

mativo e consultoria especializada para ga-

rantir uma experiência completa ao usuário.

Os produtos estão à disposição no site 

shop@BASF Tintas Automotivas, somando à 

experiência de outros setores da companhia 

que fazem parte da plataforma shop@BASF, 

pioneira na venda de produtos químicos em 

comércio digital.

› › internet ‹ ‹ › › lançamento ‹ ‹

Hydronorth lança tinta de alto 
rendimento e performance
Rende+ turbo chega para inovar o mercado, entregando 
ótima cobertura, durabilidade e o melhor custo x benefício 
da categoria standard

o portfólio oferece tintas protetivas e de acabamento, além de 
produtos em kits completos com primer, diluente e catalisador para 
garantir a comodidade e a performance completa do revestimento

A Hydronorth acaba de lançar o Rende+ 

Turbo, tinta acrílica concentrada de alto de-

sempenho que surge para complementar a 

linha da categoria standard da marca e, se-

gundo a fabricante, já se enquadra como 

uma das tintas com maiores rendimentos do 

mercado brasileiro.

Sua fórmula balanceada e de alta con-

sistência permite 50% de diluição em todas 

as demãos, o equivalente a mais do que o 

dobro das tintas convencionais. Com a em-

balagem de 18 litros, o Rende+ Turbo rende 

até 170 m², comprovando a sua ótima perfor-

mance e o melhor: sem perda de cobertu-

ra. Com a experiência de mais de 40 anos no 

mercado, a Hydronorth considera que inves-

tiu em um produto que rende de verdade e 

que atende - e até supera - a expectativa dos 

seus clientes. “O produto tem tido uma ótima 

aceitação por parte dos revendedores, pinto-

res e lojistas que estão testando a nossa tin-

ta. Todos estão aprovando de primeira a qua-

lidade do produto e estão se surpreendendo 

com o seu alto rendimento”, conta Matheus 

Góis, CEO da empresa.

Disponível no acabamento fosco e indi-

cado para pinturas internas e externas, o lan-

çamento conta com uma cartela de mais de 

10 cores podendo ser encontrado em quatro 

embalagens diferentes, sendo elas em latas 

(18 litros e 16 litros) ou em galões (3,6 litros e 

3,2 litros). “Além disso, é um produto que tem 

um excelente custo x benefício, que entrega 

não só qualidade, mas também economia ao 

nosso consumidor. Outras vantagens são o 

baixo respingamento, a ótima durabilidade e 

a fácil aplicação”, explica o CEO.

Matheus também conta que foram rea-

lizados alguns testes com os principais pro-

dutos que existem no mercado, inclusive 

com alguns da categoria premium, e o resul-

tado mostrou que o Rende+ Turbo atinge pa-

tamares de qualidade surpreendentes. 

“Esse novo produto turbina a pintura de 

qualquer obra e chega fazendo jus à compe-

tência e à grandeza da Hydronorth. Premia-

da recentemente como uma das 10 marcas 

mais lembradas nas categorias “Tinta para 

piso” e “Impermeabilizantes”, a marca con-

tinua surpreendendo o mercado com produ-

tos inovadores”, finaliza Matheus.
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› › dicas ‹ ‹

Montana química dá a dica: seladora elimina poros 
e ajuda a uniformizar superfícies antes do verniz

Produto tem a função de uniformizar os poros da madeira, garantindo maior durabilidade e desempenho superior

Embora os móveis e portas feitas com MDF dominem o 

mercado, há quem não abra mão de ter em casa itens fei-

tos de madeira de boa qualidade, durabilidade e elegância. 

Entretanto, esse substrato possui características particula-

res e precisa ser muito bem tratado. E uma das etapas que 

pede atenção é o preparo, no qual o uso da seladora diminui 

a porosidade da madeira obtendo melhor uniformidade da 

superfície, melhorando o desempenho do acabamento. Sem 

esse passo, o acabamento e a durabilidade das peças po-

dem ficar comprometidos. Mas é bom lembrar também que, 

quando se fala em conservação, a seladora pode ser utiliza-

da em peças de madeira maciça ou laminadas.

De acordo com Kelly Lima, especialista em tratamento 

de madeira da Montana Química, a preparação da superfície 

é essencial para garantir a qualidade do acabamento aplica-

do. “Além disso, com a utilização de seladoras para a madei-

ra, é possível melhorar a aderência, facilitar a fixação do aca-

bamento e melhorar o rendimento do acabamento”, explica 

Kelly ao acrescentar: “a seladora pode ser utilizada sozinha, 

para ajudar a conservar o material, como também para pre-

parar a madeira antes da aplicação de verniz ou tinta”.

 

• O que são as seladoras de madeira?

As seladoras são produtos químicos que possuem dois 

objetivos: eliminar os poros e preparar a madeira para a pos-

terior aplicação de verniz.

• Quando e como aplicar o produto? 

A aplicação da seladora é recomendada para substra-

tos de madeira, exclusivamente em ambientes internos, que 

apresentam poros muito abertos. O produto é ideal para pre-

parar a superfície para a aplicação de vernizes.

ª Preparação da superfície:

Madeira nova:  a madeira deve estar limpa, seca, com 

teor de umidade abaixo de 20%, livre de partículas, isenta de 

óleos, ceras, resíduos de cola, tintas e outros tipos de con-

taminantes. Lixe a superfície com lixa grana 150 até 240. Re-

mova os resíduos do pó de lixamento com um pano seco an-

tes de aplicar a primeira demão de seladora.

Madeira com contaminação de gordura, graxa ou 

óleo: lave a superfície com água e detergente, enxágue e deixe 

secar. Caso necessário, repita a operação até a remoção total 

do contaminante. Em seguida, proceda como madeira nova.

Madeira com mofo: aplique água sanitária sobre o mofo 

e deixe agir por alguns minutos. Em seguida, enxágue e dei-

xe secar. Se necessário, repita a operação e prossiga como 

madeira nova.

Madeira com umidade: aguarde, no mínimo, 48 horas até 

a secagem completa da superfície antes da aplicação do 

produto.

• Dica de produto:

A Seladora Nitro, da Montana Química, é um produto de 

fácil aplicação; alto rendimento; proporciona superfícies 

uniformizadas e excelente fechamento de poros, garantindo 

a durabilidade e a qualidade do acabamento. Importante ob-

servar a diluição de acordo com a ferramenta adotada, pos-

sui secagem rápida, facilita o lixamento, tem ótimo poder de 

enchimento, aderência e selagem, boa transparência, é fácil 

de aplicar e deixa a superfície com aspecto semibrilhante.

• Aplicação da Seladora Nitro

Boneca: aplicar de três a quatro demãos, com lixamen-

to grana 280/320 entre demãos. Na 1ª demão diluir, no máxi-

mo, 30%. Nas demãos subsequentes, diluir 80%, no máximo.

Pistola: aplicar de duas a três demãos, com lixamento 

grana 280/320 entre demãos. Diluir de 70% a 100%.

Trincha: aplicar de duas a três demãos, com lixamento 

grana 280/320 entre demãos. Diluir de 50% a 70%.

O intervalo entre demãos deve ser de 1 a 2 horas. Evite 

aplicar em temperaturas abaixo de 10°C ou acima de 40ºC. 

Não aplicar em dias chuvosos ou com umidade relativa do 

ar acima de 85%. Para aplicação com pistola, utilize pressão 

entre 30 a 35 lb/pol².
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› › expansão ‹ ‹

Sherwin-Williams inaugura mais 8 lojas Revenda Master

As novas unidades estão localizadas em santa Catarina, são Paulo, distrito Federal, Rio grande do sul, Rio de Janeiro e Minas gerais

  A Sherwin-Williams, presente no Bra-

sil há mais de 75 anos, inaugurou mais oito 

lojas Revenda Master. As unidades Tintas 

Oliveira em São José (SC), 4CM em Ribei-

rão Preto (SP), Visual em Brasília (DF), ACG 

em Novo Hamburgo (RS), Planeta Tintas em 

Casa Branca (SP), Cores do Rio em São João 

do Meriti (RJ), Tomazini em Uberaba (MG) e 

Construpatos em São Francisco (MG) já es-

tão em funcionamento.

A empresa está apostando fortemente 

neste modelo de negócio que oferece aos 

clientes, empreendedores e futuros reven-

dedores, apoio financeiro para montagem de 

loja com o suporte de uma marca global. No 

modelo Revenda Master, o payback sobre o 

aporte realizado acontece entre 24 meses a 

36 meses. “Além do retorno acima do merca-

do, a Sherwin-Williams empresta seu know- 

how e experiência consolidada de mais de 

150 anos, para capacitação e suporte em 

Trade Marketing, ajudando na confecção de 

campanhas no ponto de venda direcionadas 

para consumidores e pintores, contribuindo 

para uma maior velocidade no sell out do re-

vendedor Master”, explica Marcos Correia, di-

retor de vendas - Arquitetura Brasil.

Segundo ele, a vantagem aos varejistas é 

segurança em abrir um modelo de negócio 

inovador e rentável, com total suporte, como 

portfólio completo da marca, estudos de ge-

omarketing, capacitação e ações de marke-

ting, além de ser totalmente livre de taxas 

e royalties. Para o consumidor, a Revenda 

Master garante prestação de serviços espe-

cializados com entrega total de tudo aquilo 

que ele precisa para a pintura, com uma li-

nha exclusiva de produtos, mão de obra es-

pecializada e qualificada para orientá-lo so-

bre a melhor solução para diversos tipos de 

superfícies.

As lojas Revenda Master já estão presen-

tes em São Paulo, Rio de Janeiro, Minas Ge-

rais, Espírito Santo, Bahia, Rio Grande do Nor-

te, Ceará, Paraíba, Santa Catarina, Paraná, 

Goiás, Pernambuco, Rio Grande de Sul, Sergi-

pe, Rondônia, Distrito Federal, Mato Grosso e 

Mato Grosso do Sul.
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› › comemoração ‹ ‹

Indutil celebra 63 anos de atuação no mercado de tintas
empresa se consolidou como um dos principais fabricantes de materiais para 
demarcação viária utilizado em rodovias, vias urbanas e pisos em geral

Há 63 anos a Indutil constrói a sua história, que, inclusi-

ve, se mescla com o crescimento e fortalecimento do setor 

de tintas brasileiro. A empresa foi fundada em 1959 e iniciou 

as suas atividades para atender uma lacuna do mercado por 

tintas de demarcação viária horizontal e pisos em geral.

Empreendedores, os irmãos Martire, Ivo, Luiz e Rubens, 

fundadores da empresa, buscaram tecnologias no exterior 

para melhorar a qualidade dos serviços utilizados nas rodo-

vias e vias urbanas do Brasil. Assim, desde seu princípio, os 

passos da Indutil foram marcados pela inovação.

No decorrer dos anos, o portfólio de produtos cresceu 

com qualidade, promovendo diferenciação em serviços. 

Tudo possível graças aos investimentos em qualificação de 

equipe, desenvolvimento de produtos e em uma nova fábri-

ca em Guarulhos (SP), após tantos anos localizada na capi-

tal paulista. 

Com Luiz Martire à frente da presidência do conselho, a 

Indutil comercializa seus produtos em todo o território na-

cional, atua em países do Mercosul e não poupa esforços 

para o seu crescimento. Entre os últimos investimentos, 

lançou as tintas Acquabike e Acquaplast EPX, tintas acrí-

licas epóxi emulsionadas em água; repaginou a linha ter-

moplástica com a criação das embalagens termofundíveis, 

proporcionando uma decisiva contribuição à proteção do 

meio ambiente; e investiu em sistemas de gestão moder-

nos, sempre focando na qualidade de produtos que venham 

permitir melhores serviços.

“Mantivemos ao longo de nossa história a postura volta-

da para o futuro, buscando aprimorar nossos produtos. Es-

tar presente, com conteúdo para solucionar dúvidas, com-

partilhar conhecimento, além de sempre estar atentos às 

necessidades dos mercados onde atuamos, gerando rela-

cionamento e confiança, pontua Heloisa Sousa, marketing 

da empresa”.
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› › artigo ‹ ‹

Selador ou fundo preparador? Eis a questão
Por Ivan Burigo, pintor profissional e 

apresentador do Papo de Pintor

Fala galera da tinta, Ivan Burigo mais 

uma vez por aqui. Agora com um tema um 

pouco mais polêmico, porém muito útil para 

nossa profissão. Não quero de forma algu-

ma ser o dono da verdade, apenas contri-

buir para nosso aprendizado profissional, 

pois sei que cada um tem o seu jeito de tra-

balhar e respeito todas as formas de traba-

lho. O que eu quero com esse artigo é ape-

nas falar da importância de cada produto e 

onde aplicar e, talvez, desmistificar o uso 

incorreto deles.

Selador acrílico tem uma função espe-

cífica que é selar paredes com reboco novo, 

sem mais funções como impermeabilizar 

ou agregar partículas soltas, diferente do 

fundo preparador onde se tem mais fun-

ções e situações para o uso dele. 

O fundo preparador já é um produto 

mais completo, podendo ser utilizado em 

mais situações no processo de pintura. 

Eu gosto demais do fundo preparador, 

acho um ótimo produto e procuro usar em 

todas as minhas obras. Costumo usar so-

bre tetos e paredes de gesso, seja mineral 

ou em drywall, e quando vai ser emassado 

procuro aplicar o fundo preparador antes da 

aplicação da massa PVA ou acrílica e depois 

da lixação, aí sim entro com a tinta. Também 

uso o fundo preparador em paredes calfina-

das, para maior aderência da tinta, os bene-

fícios dos produtos e a forma correta de uso 

deles garantem uma pintura de qualidade e 

durabilidade.

Confesso que gosto muito de fazer o 

processo correto de aplicação pois deste 

modo nunca tive problemas e sei que será 

difícil de ter. Deixo um conselho a todos os 

profissionais e até mesmo para quem não é 

um pintor profissional: faça tudo com amor 

e respeite as indicações e recomendações 

do fabricante do produto que você está 

usando, isso vai lhe dar garantia tanto para 

você como para seu cliente.

Espero ter ajudado com esse tema. 

Lembrando que esses dois produtos são 

muito importantes no processo de pintura, 

basta usá-los da forma correta.

Um forte abraço e até mês que vem.

Instagram: @ivanburigopinturas

@papodepintoroficial

WhatsApp - (47) 99657-2909
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Relacionamento profissional

Por Hélio Marcos Ferreira de Abreu, ins-

trutor de pintura imobiliária e decorativa, e 

administrador da sede da ABRAPP-MBPM

Meus caros amigos pintores e alunos, 

sejam todos bem-vindos a mais um tema. 

Nas edições passadas eu escrevi sobre: o 

primeiro contato com o cliente, e apresen-

tação pessoal. E o tema de hoje será: Coleta 

de informações.

E acredite meu amigo pintor, o trabalho 

de pintura começa quando você tem o pri-

meiro contato com um cliente, quando você 

vai a sua obra ou residência e se apresenta 

para dar um orçamento e coletar informa-

ções. E, que pintar a casa dele de fato, será re-

sultado de várias performances e expertises 

que você terá que apresentar na negociação.

Com certeza, num dado momento você 

será o “Recepcionista, o Negociador Vende-

dor, o Técnico, o Pintor, o Faxineiro e o Nego-

ciador que entregará o trabalho”. Seja qual 

for o meio de comunicação, você terá que 

criar uma ótima impressão e segurança na 

apresentação pessoal do seu trabalho.

O Negociador (Técnico)

O Pintor trouxe uma trena e uma caneta. 

O papel para anotações foi o cliente que pro-

videnciou. A partir daí, começou a contar o 

número de quartos, portas, janelas e banhei-

ros. Deu “uma geral” no corredor, na sala e na 

cozinha, pediu informações sobre cores, tipo 

de tinta e não tirou metragem de nada.

O cliente teve dúvidas e pediu um catá-

logo para se orientar. Sem chance! Ele não 

trouxe catálogos.

O cliente comentou sobre algum aplica-

tivo para ver as cores. Ele perguntou se tinha 

sinal de Wi-Fi. Por fim, a tal visita durou apro-

ximadamente 30 minutos e o prazo para en-

tregar do orçamento foi de uma semana.

Meus caros alunos e amigos pintores não 

se espantem com isso, pois nesse ramo de 

negócio existem pessoas agindo assim. Des-

preparado e desorganizado dessa maneira, 

ele nunca fará da pintura uma profissão de 

verdade.

Então ficam essas dicas:

• Vá ao cliente sempre preparado para 

passar um orçamento,

• Faça com que o cliente se sinta bem 

atendido.

• Traga informações que facilitarão na 

negociação. Catálogos, leque de cores e apli-

cativos. Enfim, todo recurso informativo que 

você tiver acesso.

• Informe ao cliente os tipos de tin  tas e 

acabamento.

• Colete todas as informações pos   síveis 

como: metragem, pintura de portas e janelas, 

paredes e tetos, correções e restaurações.

• Lembre-se da saúde dos moradores, 

informando sobre produtos base água e ba-

se solvente.  

São pequenos detalhes que podem fe-

char grandes negócios. Lembrando que a 

negociação só termina quando você entre-

ga o serviço concluído. Depois, o que fica, é 

só uma relação boa ou má.

Um grande abraço a todos e até a pró-

xima edição.

› › pergunte ao professor ‹ ‹
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› › jp visita tintas lux ‹ ‹

Tintas Lux investe em novas embalagens e automação de sua produção
A empresa remodela suas embalagens e produtos para aumentar ainda mais a visibilidade de sua marca, 
e investe na fábrica situada em Campina grande (PB). o Jornal do Pintor foi conferir de perto!

O Jornal do Pintor teve a oportunidade de visitar em julho 

a fábrica da Tintas Lux, em Campina Grande (PB), para con-

ferir todas as novidades e investimentos da empresa que 

passa por uma reestruturação para aumentar a visibilidade 

da marca. Esse movimento já pode ser conferido nos pontos 

de vendas (PDVs) com as novas embalagens, reformulação 

das fórmulas de alguns produtos e lançamento da linha de 

efeitos especiais. A Tintas Lux, fundada em 2008 por Renato 

Lago, faz parte do Grupo Lago que compõe 6 empresas en-

tre elas a Tintas Lux, Tintas Bela, Solut Solventes e Imper-

meabilizantes, entre outras.

Localizada no Distrito Industrial de Campina Grande (PB), 

e com 14 mil m2 de área construída, a indústria produz aproxi-

madamente 5 milhões de litros de tintas por mês, com port-

fólio 100% distribuído para toda região Norte e Nordeste do 

país. “Queremos crescer de maneira sustentável e nos man-

ter como o 2º maior fabricante de tintas do Nordeste brasi-

leiro”, comenta Renata Vieira, gerente técnica da empresa.

Como parte da estratégia, até o momento a Tintas Lux 

investiu na automação de sua produção e do processo logís-

tico, possui equipamentos de ponta e laboratório apostando 

na melhor qualidade e performance de seus produtos, além 

investir na automatização de alguns setores como o de pro-

dutos acabados e estoque de matérias-primas. Hoje, segun-

do João Paulo Gonçalves da Silva, gerente regional da Tintas 

Lux, a fábrica tem capacidade para dobrar sua produção e 

com grande expectativa de crescimento para 2023 com to-

das as ações que vem fazendo no parque fabril.

“Nestes quase 15 anos nunca deixamos de lado nossos 

valores éticos, e o apoio e a dedicação de nossos funcio-

nários foi o fator mais relevante para chegarmos até aqui. 

Além disso, buscamos sempre colaborar e fortalecer nos-

sas relações entre parceiros, fornecedores, clientes e con-

sumidores finais, visando contribuir com toda a cadeia pro-

dutiva”, ressalta o Felipe Lago, CEO a Tintas Lux. 

Dentre os produtos da Tintas Lux estão as marcas já co-

nhecidas como a Duramais, a Colorir, a Luxcril que de acordo 

com a empresa possui alta cobertura, e o esmalte sintético 

Extralux. Hoje, a fabricante possui produtos que se enquadram 

em normas de qualidade exigidas pelo Programa Setorial da 

Qualidade – PSQ da Abrafati - Associação Brasileira dos Fabri-

cantes de Tintas -, que compreendem testes de desempenho 

de lavabilidade, rendimento, cobertura seca e úmida. E, se-

gundo Renata, a empresa também já está se preparando, com 

procedimentos palpáveis, para obter a certificação ISO 9001.

A importância dos Pintores

João Paulo comenta sobre a importância de trazer os 

pintores para dentro da fábrica. “Os pintores são formado-

res de opinião e nossa intenção é trazê-los para cá e co-

nhecer quem é a Tintas Lux, fazer com que eles saibam que 

tem uma fábrica tão boa quanto qualquer outra, mas que 

está perto deles. Além disso, promovemos oficinas de pintu-

ra com técnicos que são gabaritados para dar treinamento, 

e fazemos campanhas em PDVs”, finaliza.

João Paulo Gonçalves da Silva, Francely Morrell e Renata Vieira

O Prêmio TODA MULHER É UM DESTA-

QUE! completou um ano de existência no 

mês de julho de 2022 e uma celebração 

aconteceu no Hotel Ibis Tatuapé, em São 

Paulo/SP (uma das empresas parceiras do 

projeto). O encontro reuniu algumas pinto-

ras, principalmente as que moram na capi-

tal paulista, e parte das mulheres que não 

puderam comparecer deram depoimentos 

em vídeo sobre a importância da premia-

ção na vida delas. Na oportunidade, foram 

feitas e recebidas homenagens entre as or-

ganizadoras e as pintoras premiadas, trocas 

de agradecimentos e de alegria pelo suces-

so da ação.  

Desde o início, o prêmio TODA MULHER É 

UM DESTAQUE! incentiva as mulheres a in-

vestirem em sua profissão, seja ela qual for 

e valoriza a profissionaliza ção das pintoras 

de todo o Brasil. A premiação acontece men-

salmente com o intuito de homenagear e di-

vulgar as histórias de superação destas pro-

fissionais. Para as idealizadoras do projeto, 

Valéria Martinez, Claudinha Peres e Josi Pio-

vesan, o sentimento de fazer parte de uma 

iniciativa como essa é de muita realização. 

“Hoje nos sentimos mais completas, ama-

mos estar com essas 12 mulheres home-

nageadas e já alcançamos outras mulheres 

através das redes sociais”, comentam. 

Elas revelam que, numa retrospectiva rá-

pida, durante este um ano do projeto o mo-

mento mais marcante sempre é na hora da 

entrega do prêmio. “Quando as pintoras re-

cebem o prêmio e falam naquele momento 

dá para notar que passa um filme de tudo o 

que elas passaram até chegar aqui”, mencio-

na Valéria que, junto da Claudinha e da Josi, 

relatam o quanto vale a pena investir e in-

centivar em ações para as mulheres, por se-

rem merecedoras, guerreiras e aos poucos 

estão conseguindo conquistar o seu espaço. 

“Nossa gratidão pelo que estamos plan-

tando e pelos frutos que já estamos colhen-

do. Tudo isso só está sendo possível com 

o apoio dos nossos parceiros e apoiadores 

os quais agradecemos muito!”, finalizam as 

idealizadoras.

› › celebração ‹ ‹

Prêmio Toda Mulher é um Destaque! completa um ano
Para celebrar, um encontro reuniu as idealizadoras do projeto e parte das pintoras premiadas. o momento 
contou com muitas homenagens, troca de agradecimentos e de alegria pelo sucesso da iniciativa

As idealizadoras do projeto Josi, Valéria e Claudinha celebram a data de um ano do prêmio
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concreto ou tijolo aparente

fundos e restaurações

pintura interna - tetos e paredes

pintura interna - tetos e paredes

35,06 

   52,52 

   41,01 

   63,33 

   77,41 

 1,18 

  1,47 

  1,98 

  2,27 

  2,65 

  42,92 

  45,29 

  47,85 

  49,07 

  54,34 

  51,43 

  53,83 

  56,20 

  58,60 

  60,96 

  3,07 

  4,09 

  4,93 

  5,95 

  6,97 

  10,56 

  11,93 

  14,30 

  16,70 

  17,72 

  17,53 

  19,42 

  21,11 

  23,51 

  24,85 

  17,37 

  21,46 

  24,02 

  26,90 

  28,63 

   22,04 

   30,90 

   41,00 

   40,85 

   42,50 

   42,38 

   19,38 

   51,11 

   59,14 

   63,30 

   138,50 

   45,04 

   61,44 

   142,24 

   192,23 

   146,88 

   211,39 

   107,86 

   51,40 

m2

m2
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m2

m2
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m2
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m2
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m2
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m2
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ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Silicone base de água

Silicone base solvente

Verniz acrílico base de água

Verniz acrílico base de solvente

Verniz poliuretano monocomponente

Descascamento de Superfície até 3 m

Descascamento de Superfície acima de 3 m   Nível A

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível B

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível C

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível D

Aplicação de Fundo Preparador até 3 m

Aplicação de Fundo Preparador acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível D

Aplicação de Fundo Impermeabilizante até 3 m

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível D

Restauração de Fissuras até 3 m

Restauração de Fissuras acima de 3 m   Nível A

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível B

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível C

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível D

Restauração de Trincas de Massa até 3 m

Restauração de Trincas de Massa acima de 3 m   Nível A

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m   Nível B

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível D

Restauração de Trincas de Alvenaria até 3 m 

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 3 m  Nível A

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível B

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível D

Execução de Emboço até 3 m

Execução de Emboço acima de 3 m    Nível A

Execução de Emboço acima de 6 m    Nível B

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível C

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível D

Látex PVA simples c/ fundo uniformizante - sobre emboço

Látex PVA c/ massa corrida padrão comercial - sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa padrão luxo e retoques c/ iluminação farta no

local sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa corrida padrão luxo e retoques sobre emboço ou gesso

c/ acabamento final em verniz sobre látex (liquibrilho)

Só massa corrida para receber papel de parede sobre emboço

Óleo simples c/ faixa sinalizada para barras de garagem

Óleo c/ massa e faixas sinalizada para barras de garagem

Esmalte acetinado c/ massa corrida sobre emboço fino padrão luxo

Esmalte automotivo tipo laca brilhante c/ massa corrida

Quantil ou similar sobre fundo látex simples

Quantil ou similar sobre massa corrida e fundo látex 

Epóxi bicomponente simples

Epóxi bicomponente c/ massa corrida adequada

Poliuretano bicomponente simples

Poliuretano bicomponente c/ massa  corrida adequada

Borracha clorada simples 

Textura - Externa | Interno

pintura externa

   21,30 

   42,86 

   59,65 

   53,74 

   46,32 

   48,36 

   50,09 

   86,36 

   55,53 

   51,43 

   53,83 

   55,88 

   58,09 

   61,67 

   46,32 

   49,39 

   51,43 

   55,88 

   60,96 

   55,59 

   58,98 
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Látex PVA tipo interior/exterior até 6m alt 

Látex acrílico c/fundo uniformizante de textura até 6m alt

Idem acima de 6 m alt

Textura acrílica c/ calafetação e látex acrílico

Aplicação de Massa Acrílica até 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica até 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 3 m

Pátina

Pintura Manchada

Aplicação de Massa PVA até 3 m

Aplicação de Massa PVA acima 3 m

Aplicação de Massa PVA acima de 6 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço até 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa para nivelamento de Azulejo

Cimento Queimado

Efeito Mámore

Efeito Marmorizado com gel

Porcelanato Líquido 

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura até 3 m

Aplicação de Textura acima de 3 m

Aplicação de Textura acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa até 3 m

Látex PVA sobre Massa acima 3 m

Látex PVA sobre Massa acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa Única até 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 6 m

Látex PVA sobre gesso até 3 m

Látex PVA sobre Gesso acima 3 m

Látex  PVA sobre Gesso acima de 6 m

Látex PVA sobre Textura até 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 6 m

   76,32 

   30,51 

   14,30 

   16,44 

   19,00 

   15,07 

   17,37 

   20,37 

   61,32 

   56,73 

   52,80 

   157,00 

   131,67 

   97,90 

   495,00   

65,05 

   41,55 

   44,46 

   46,32 

   55,46 

   59,27 

   61,73 

   26,90 

   26,90 

   30,35 

   29,65 

   30,48 

   33,39 

   32,37 

   33,52 

   36,72 

   35,60 

   36,85 

   40,37 

   50,09 

   52,94 

   55,78 

   55,11 

   58,31 

   61,32
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PREÇOS BASEADOS EM CUSTO TOTAL FINAL APURADO (Mão de obra, leis sociais, faturamento, tintas, massas ou vernizes em geral, ferramentas e equipamentos 

gerais,inclusive balancins, etc.), com responsabilidade total de PIntURA PRontA. ESSES vALORES SãO SUgESTIvOS PODENDO vARIAR DE REgIãO PARA REgIãO.

PLANILHA DE COTAÇÃO

› › bolsa de serviço da pintura 2022 ‹‹

Acima de 3 metros nível A: Andaime m² = Metro quadrado

Acima de 6 metros nível B: Cadeira suspensa ml -  Metro linear

Acima de 6 metros nível C: Balancim Manual m =  Metro

Acima de 6 metros nível d: Balancim elétrico s/B - semibrilho
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superfícies metálicas

regras de medição

pintura externa

superfícies de madeira

mapa de cálculo de diluição, nº de demãos e rendimento das tintas

   44,56 

   58,25 

   65,54 

   

22,52 

   23,35 

   96,40 

   216,99 

   41,58 

   11,87 

   35,54 

   48,04 

   22,07 

   36,78 

   64,74 

   26,71 

   76,99 

   33,39 

   21,69 

   99,16 
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ml

ml

m2

m2

m2

m2

m

m2

m2

m

m2

m

m2

m

Só repintura em esmalte, grafite ou alumínio

Desoxidação esmalte, grafite ou alumínio c/fundo zarcão

Idem c/fundo especial - galvanizados ou alumínio

Esmalte, grafite ou alumínio em perfis, cantoneiras, batentes e tubulações 

aparentes até 4”

Idem calhas ou rufos

Esmalte grafite ou alumínio com massa automotiva

Tratamento, zarcão e epóxi bicomponente e acabamento

Óleo sem massa - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Verniz poliuretano tipo naval - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Esmalte acetinado c/massa corrida padrão comercial

Idem rodapés

Esmalte acetinado c/massa corrida a óleo padrão luxo

Idem rodapés

Esmalte automotivo alto brilho c/massa corrida adequada e lixa d’água

Idem rodapés

diversos

   14,55 

   15,42 

   16,34 

   17,18 

   18,01 

   110,03 

   24,85 

   135,52 

   100,82 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

Caiação até 3 m

Caiação acima de 3 m  Nível A 

Caiação acima de 6 m  Nível B 

Caiação acima de 6 m  Nível C 

Caiação acima de 6 m  Nível D 

Verniz Filtro Solar Marítimo  

Esmalte Sintético  

Barrado de Garagem em Esmalte Sintético  

Pintura de Tubulação e Corrimão em Esmalte Sintético

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m 

Látex Acrílico S/B sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente até 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Látex Acrílico sobre Piso

Látex Acrílico sobre Piso (Faixas de Demarcação)

   61,73 

   67,04 

   77,25 

   47,69 

   50,41 

   53,13 

   54,66 

   57,57 

   50,76 

   52,10 

   54,66 

   57,22 

   58,25 

   51,43 

   53,83 

   56,20 

   58,60 

   60,96 

   52,49 

   55,56 

   58,41 

   60,13 

   63,40 

   55,88 

   59,27 

   60,13 

   63,01 

   64,04 

56,55 

   59,27 

   61,83 

   64,39 

   67,11 

   47,69 

   50,41 

   53,13 

   54,66 

   57,57 

   40,21 

   18,39 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Venezianas: multiplicar por 3.
Vitrô basculante: multiplicar o vão por 3.
Vitrô não-basculante e janelas: multiplicar por 2.
Grade: multiplicar por 3.
Caiação interna ou externam borracha clorada ou epóxi: 
não descontar vãos até 4,00 m2. Para vãos superiores 
a 4,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Têmpera de gesso, cola, têmpera lavável e látex: não 
descontar vãos de até 2,00 m2. Para vãos superiores a 
2,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Espaletas, faixas, vigas e molduras isoladas com largura 
de até 40 cm., são medidas por metro linear e cobradas 
a razão de 50% dos preços unitários por m2.
Caixilhos de ferro, ferragens pesadas: multiplicar a área 
do vão-luz por 2.
Estrutura metálicas planas: multiplicar a área de projeção 

horizontal por 2.
Estruturas metálicas ou de madeira em arco: 
aumentar 30% a área de projeção horizontal e 
multiplicar por 2.
Estruturas metálicas: multiplicar a área do vão-
-luz por 2.
Elementos vazados: multiplicar a área por 5.
Terças e elementos de sustentação de telhas: 
multiplicar a área de projeção horizontal por 2.
Esquadrias de madeira:
Portas ou janelas-guilhotina com batentes: mul-
tiplicar a área do vão-luz por 3.
Portas ou janelas-guilhotina sem batentes: multi-
plicar a área do vão-luz por 2.
Caixilhos com venezianas: multiplicar a área do 
vão-luz por 5.

Líquido Base PVA Incolor
Líquido Base Acrílico Incolor
Líquido Impermeabilizante a Óleo
Selador Pigmentado PVA
Selador Pigmentado Acrílico
Primer a Óleo para Madeiras
Primer Surfacer
Zarcão Comum
Fundos Anticorrosivos Sintéticos
Zarcão Preparado tipo Petrobras
Zarcão Borracha Clorada
Zarcão Epóxi Catalisado
Cromato de Zinco
Primer Epóxi Catalisado Óxido
Primer Epóxi Catalisado Branco
Primer para Galvanizados
Massa PVA e Acrílica Super Extra
Massa a Óleo e Sintéticas
Massa Epóxi Catalisada
Massa para Madeira
Tinta Látex PVA Super Extra
Tinta Látex PVA 2ª Linha
Tinta Acrílica 100% Super Extra
Tinta a Óleo Fosca
Tinta a Óleo Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Semibrilho Super 
Tinta Grafite Super Extra
Tinta Alumínio Super Extra
Esmalte Epóxi Brilhante Catalisado
Esmalte Epóxi Semibrilho Catalisado
Esmalte Poliuretano Catalisado
Esmalte Borracha Clorada
Tinta Demarcação Borracha Clorada
Tinta Cerâmica Super Extra
Stain Semitransparente para Madeira
Stain Cores Sólidas para Madeira
Verniz Copal Brilhante
Verniz Marítimo Brilhante
Verniz Seda Sintético Semibrilho
Verniz Epóxi Catalisado
Verniz Poliuretano Catalisado
Verniz Premium Duplo Filtro para Madeira
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tipo de tintas solventes
diluição

trincha rolo pistola
nº de

demãos 

30 m2

30 m2

30 m2

25 m2

25 m2

25 m2

25 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

50-70 m2

50-70 m2

50-70 m2

08-12 m2

   5 m2

   5 m2

 14--15 m2

30-35 m2

25-30 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

25-30 m2

25-30 m2

18 m2

70 m2

50 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30 m2

rend. p/
demão

os rendimentos apontados são válidos para a embalagem: galão 3,6 litros. o rendimento real 
depende do método de aplicação, preparo da superfície e condições de trabalho.

fachadas

   3,58 

   5,63 

   7,36 

   8,16 

   10,14 

   17,37 

   156,03 

   259,92 

Lavagem Externa com Hidrojateamento até 3 m  

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 3 m Nível A 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível B 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível C 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível D 

Instalação de Tela Fachadeiro  

Bandeja Nível A  

Bandeja Suspensa acima de 3 m

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

superfícies de madeira

Laqueação, acabamento pome em pó

Lustração natural c/cera a boneca padrão comercial

Lustração natural c/goma laca padrão luxo

   235,73 

   60,77 

   89,78 
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