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O mês de agosto foi o mês em que 

comemoramos os 58 anos do Jornal do 

Pintor e não poderíamos deixar de rela-

tar os vários gestos de carinho e men-

sagens que recebemos. Agradecemos 

também à nossa Equipe que trabalha 

com tanto amor para que cada edição 

traga as melhores notícias a você lei-

tor e que o jornal chegue sempre em dia, 

mês após mês. Nosso sentimento é de 

Gratidão!

O mercado busca por diferenciais e 

o profissional de pintura está mais aten-

to em relação à qualidade da tinta para 

atender os consumidores que estão 

cada vez mais exigentes na hora de pin-

tar suas residências. Daí a importância 

de uma tinta de alta performance que 

associa  alta qualidade, com ganho de 

rendimento, tornando muito mais atra-

ente a relação custo x benefício e que 

acabou se tornando cada vez mais co-

nhecida e desejada pelos clientes finais, 

construtoras e pelos pintores. Confira 

tudo nessa matéria!

Hoje em dia é indiscutível a neces-

sidade de se manter uma indústria, uma 

escola ou um estacionamento cuidado 

e seguro, e para isso existe tinta especí-

fica para dar acabamento, manutenção 

e segurança. As Tintas Industriais são 

as ideais para auxiliar o cliente, visan-

do atender cada vez mais as tendências 

dos requisitos ambientais, de seguran-

ça, com durabilidade e com maior resis-

tência física e química. Leia a opinião de 

quem produz e a lista que preparamos 

de produtos disponíveis no mercado.

E tem mais!!! A equipe do Jornal do 

Pintor foi convidada, com exclusividade, 

para conhecer a sede da Tintas Killing, 

localizada em Novo Hamburgo (RS). A 

visita faz parte das comemorações de 

seis décadas de sucesso da empresa no 

mercado de tintas e adesivos. Aprovei-

tamos a ida ao Rio Grande do Sul e fo-

mos até Viamão/RS levando o Mochi-

lando com JP até a revenda Z&C Tintas e 

Acabamentos. É o Jornal do Pintor sem-

pre próximo dos pintores, lojistas e in-

dústria. Vale a leitura!

Trazemos a você as premiações de 

pintores e pintoras. O leitor conhecerá a 

Pintora Profissional ganhadora do TODA 

MULHER É UM DESTAQUE!, o Pintor do 

Mês e o Pintor Destaque do MBPM, e o 

pintor destaque do Grupo Pintores do 

Sul. O Jornal do Pintor foi escolhido para 

exaltar com exclusividade a trajetória 

destes ganhadores. Parabéns a todos 

pelo reconhecimento do trabalho de vo-

cês! Além de histórias e dicas de pinto-

res, temos os pintores que são colunis-

tas do Jornal do Pintor. Acompanhe!

Mas não para por aí não, temos mui-

to mais em nossas páginas. Confira!

Boa leitura!
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PROFISSIONAL DE PINTURA ESTá MAIS ATENTO E COM FOCO NO 
CONSUMIDOR qUE ESTá CADA DIA MAIS ExIGENTE

› › pintor destaque ‹ ‹

Escolhido em exclusividade pelos organizadores do Pin-

tor Destaque, o Jornal do Pintor tem mensalmente a oportu-

nidade de conhecer a história de vida e profissional de pinto-

res de diversos estados brasileiros. Todas as trajetórias são 

motivadoras, fruto de muito trabalho, empenho e regadas de 

alegrias!

Desta vez, William Laerte, pintor na cidade de Sorocaba 

(SP), foi eleito como o Pintor Destaque. Ele conta aos leito-

res do Jornal do Pintor, que é casado, pai de três de filhos, e 

trabalhou em diversas funções, como conferente de mer-

cadoria e na área de construção civil. Mas, foi em 2018 que, 

através de um grande amigo, começou a atuar com pintura 

e logo conheceu o MBPM - Movimento Brasil por um Pintor 

Melhor. “Foi uma grande novidade. Então fui me empenhan-

do e não parei mais com as pinturas. Sou grato a esse meu 

amigo, Bill”, pontua. 

O pintor, que é conhecido em sua cidade como William 

Parça, se dedica a área de efeitos decorativos e pontua que 

é sempre muito gratificante ser nomeado como Pintor Des-

taque porque sempre está em busca de novos conhecimen-

tos. “Isso agrega muito na evolução do nosso trabalho. Foi 

assim que eu cresci na pintura e também como profissio-

nal”, diz o pintor.

“A minha palavra é gratidão! Sempre digo para quem 

está começando: faça tudo com amor e devagar”, finaliza o 

pintor enfatizando a hastag #tintanaparede.

Premiação do Movimento Brasil por um Pintor Melhor 
e Associação Brasileira dos Pintores

Prêmio prestigia o profissional de pintura que mais cooperou para o crescimento 
e desenvolvimento da carreira. neste mês, William Laerte, de sorocaba (sP) 
recebeu o título de Pintor destaque
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› › dica de cor ‹ ‹

Suvinil aposta em 5 cores para o inverno
empresa pontua que optar por cores confortáveis e que tragam 
acolhimento pode ser uma boa escolha em dias mais frios

Os pintores e consumidores finais já sa-

bem que escolher cores como meio de trans-

formação do lar é uma forma de levar a per-

sonalidade aos espaços, inclusive, confor-

me a necessidade, temporadas ou estações 

do ano. Para a Suvinil, o inverno, por exem-

plo, traz ainda mais a sensação de conforto 

e acolhimento e faz com que as pessoas pro-

curem por tonalidades e objetos de decora-

ção que proporcionem bons momentos com 

a família e os amigos.

“A forma que encontramos para facilitar a 

escolha de cor foi criar algumas paletas, que 

estão divididas por luminosidade e aspectos 

visuais, sendo elas: Cinzas Neutros; Brancas 

e Leves; Claras e Suaves; Intensas e Vibran-

tes; Acentuadas e Acolhedoras; Neutras e 

Clássicas; Cores Prontas para Parede e Cores 

Prontas para Madeira e Metal”, explica Sylvia 

Gracia, coordenadora de marketing – Cor e 

Conteúdo na Suvinil.

Para o clima de inverno, por exemplo, Syl-

via recomenda que sejam utilizadas cores da 

paleta Acentuadas e Acolhedoras, que con-

tribuem para a criação de um espaço mais 

confortável, já que são nuances mais quen-

tes. E, para apoiar ainda mais no processo de 

escolha da cor no período mais frio do ano, a 

empresa separou alguns projetos com tona-

lidades de “Brasil em Cores”, uma cocriação 

da marca com o ateliê Mattricaria, inspirada 

em pesquisas sobre plantas tintoriais do Bra-

sil, que podem servir como inspiração para a 

construção de diversos ambientes. A cone-

xão deu origem a seis paletas de cores, base-

adas nos biomas do país: Amazônia; Cerrado; 

Caatinga; Pantanal; Mata Atlântica e Pampa. 

Foto 1: O ateliê foi assinado em parce-

ria com a ilustradora Daisy Barros e a cor é 

Saia Justa, que compõe a paleta do Cerrado. 

Combinado com um vermelho mais terroso, 

o tom aquece o espaço e traz uma sensação 

mais intimista.

Foto 2: No quarto, a cor Argila Vermelha, 

que faz parte da seleção Caatinga, foi com-

binada com a cabeceira de madeira e outros 

elementos da decoração, que seguem um 

estilo mais rústico. Os tons terrosos trazem 

mais sobriedade, sofisticação e elegância 

para a temporada de inverno.

Foto 3: A sala, que faz parte da mesma 

casa do quarto citado acima, ganhou a cor 

Salgueiro, um verde mais fechado, para com-

por uma das paredes da sala de jantar. 

Foto 4: Na varanda, as cores Gruta e Mar-

melada formam uma combinação com os 

demais objetos escolhidos para o espaço. O 

cacto, por exemplo, é uma planta encontra-

da facilmente no Pampa, bioma de onde fo-

ram extraídas as tonalidades. As nuances ter-

rosas refletem a mesma sensação, que é de 

acalentar e trazer sofisticação.

A Suvinil complementa que todas as co-

res citadas podem ser encontradas nos aca-

bamentos Suvinil Toque de Seda, que tem um 

aspecto acetinado e é fácil de limpar; Suvinil 

Fosco Completo, que disfarça imperfeições 

e fornece cobertura desde a primeira aplica-

ção; e o Suvinil Toque de Luz, um semibrilho 

que proporciona cores mais vivas e resistên-

cia para dentro e fora da casa. As soluções, 

que fazem parte da linha Premium da marca, 

podem ser utilizadas em áreas externas ou 

internas, asseguram menos respingos e su-

jeira, contando ainda com proteção antimo-

fo e fungos.

› › ação social ‹ ‹

SITIVESP faz doação ao Hospital do Amor
Apoio à Instituição de barretos, reconhecida por seu trabalho diferenciado na área da saúde, 
reafirma compromisso do sindicato com a responsabilidade social

O SITIVESP - Sindicato da Indústria de Tintas e Vernizes do 

Estado de São Paulo - celebrou como um fecho de ouro das 

comemorações dos seus 80 anos, uma doação ao Hospital de 

Amor, instituição modelar de Barretos (SP), que se dedica ao 

atendimento de saúde humanizado.

A cerimônia de entrega foi realizada na sede do SITIVESP, 

em São Paulo (SP), e o presidente, Douver Martinho, fez a en-

trega do cheque simbólico a Vitor Cesar Alves de A. Filho, as-

sistente de captação de recursos do Hospital. O Sindicato di-

vulgou que os recursos para a doação vieram do superávit ob-

tido no projeto de edição do livro comemorativo dos 80 anos do 

SITIVESP, somando-se a ação semelhante realizada em prol 

da ABCP – Associação Beneficente & Comunitária do Povo. “O 

Hospital de Amor traz uma contribuição muito relevante para 

a saúde no Brasil. Ficamos muito felizes em poder colaborar 

com essa iniciativa, em alinhamento com o nosso compro-

misso com a responsabilidade social e com o desenvolvimen-

to do país”, destaca Douver Martinho.

Com mais de 60 anos de história e reconhecimento inter-

nacional, o Hospital de Amor realizou, no ano passado, mais 

de 1 milhão de atendimentos em todas suas unidades, espa-

lhadas por 12 estados brasileiros, além de 250 mil quimiotera-

pias, totalmente gratuitas, para pacientes do SUS - Sistema 

Único de Saúde. E, no total, conta com mais de 5.300 colabo-

radores atuando em suas dezenas de unidades de tratamen-

to, prevenção, reabilitação e pesquisa, relacionadas à área 

oncológica, espalhadas pelo Brasil.
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ALTA PERFORMANCE AGREGA DIFERENCIAIS 
SIGNIFICATIVOS E CUSTO x BENEFíCIO
A busca dos profissionais da pintura e consumidores por soluções de melhor qualidade e alta performance técnica 
impulsiona o aprimoramento do portfólio das fabricantes e de tecnologias que buscam entregar diferenciais como 
em ganho de rendimento, durabilidade e cobertura

O mercado busca por diferenciais e o pro-

fissional de pintura está mais atento em rela-

ção à qualidade da tinta para atender os con-

sumidores que estão cada vez mais exigentes 

na hora de pintar suas residências. “Daí a im-

portância em ter uma tinta de alta performan-

ce no portfólio que associam alta qualidade, 

com ganho de rendimento, tornando muito 

mais atraente a relação custo x benefício”, ob-

serva Marcos Pelegrini, do departamento de 

pesquisa e desenvolvimento da Brasilux. Na 

avaliação de Giovani Spezia, chefe de vendas 

técnicas e revendas industriais da WEG, com 

a situação atual do mercado, as empresas es-

tão buscando redução de custo para que pos-

sam se tornar mais atrativas para o consumi-

dor e, em sua visão, uma das reduções mais 

procuradas é a redução de custo operacional. 

“Para que as empresas possam obter essa re-

dução, buscam por produtos com maior ren-

dimento e alta performance. Caso a empresa 

não tenha uma linha de produto que se encai-

xe nessas características, pode acabar per-

dendo competitividade no mercado”, opina.

Ao considerar essa questão de os consu-

midores estarem mais conscientes sobre o 

valor e os benefícios empregados em um pro-

duto, Argemiro Sanches, gerente de produto 

da Tintas Eucatex, pontua ser importante de-

senvolver tecnologias que atendam a esse 

público exigente, agregando outros benefí-

cios para além do aspecto decorativo das su-

perfícies. “A parte mais ‘cara’ de uma pintura 

é a mão de obra, portanto, vale a pena optar 

por produtos de maior resistência e durabili-

dade”, informa Argemiro.

Nesse sentido, Cleverson José Salasar, di

retor industrial e P&D da Ciacollor, observa 

que com a elevação dos custos dos insumos, 

os custos de pintura acabaram subindo e isso 

faz com que as soluções de curto ou médio 

prazo fiquem mais caras. “Desta forma, se pu-

dermos oferecer ao consumidor um produto 

que espace o tempo de repintura haverá uma 

redução nestes custos de manutenção ao 

longo dos anos. É justamente esta a propos-

ta que o produto de alta performance oferece: 

maior durabilidade (o que exigirá uma manu-

tenção num tempo maior); alto rendimento e 

cobertura superior (o que fará que o consumo 

de tinta seja menor na aplicação). Com estas 

características, o custo por metro quadrado 

acaba ficando menor ao longo do tempo se 

comparado a outras linhas”, informa Salasar.

Para o coordenador de marketing da Luz

tol, Herlon Pereira, tintas de alta performan-

ce são produtos de destacada relevância no 

portfólio, pois se diferenciam quanto a perfei-

ção do acabamento e no equilíbrio extrema-

mente interessante entre rendimento, poten-

cial de cobertura e o valor do produto. Katiu

cia Jung, analista de desenvolvimento de pro

duto do setor de marketing da Killing, men-

ciona a importância em oferecer produtos 

que atendam às necessidades dos profissio-

nais, empresas e demais consumidores des-

se segmento, buscando por tecnologias que 

facilitem a aplicação dos produtos e tragam 

excelentes resultados e desempenho. Felipe 

Figueiredo, do departamento de marketing 

da Maza, concorda que, mesmo com as mu-

danças contínuas no mercado e os clientes 

buscando cada vez mais alternativas, é indis-

pensável ter um produto de alta performan-

ce na linha para atender um público que não 

abre mão de um bom desempenho e boa re-

lação de custo x benefício. Já Sandra Campos, 

líder do marketing da Futura Tintas, nota que 

a busca por durabilidade é um dos principais 

motivos pela procura das tintas de alta perfor-

mance. “A pintura é onerosa e ter que passar 

por isso seguidas vezes desanima os clientes. 

Mas, além dos benefícios próprios, os clientes 

estão mais conscientes sobre a importância 

de produtos que agridem menos a natureza, 

e as novas tecnologias têm contribuído para 

isso”, destaca Sandra. E ao perceber o mer-

cado em constante desenvolvimento e foca-

do em novas soluções, de acordo com as de-

mandas e necessidades de inovações no sis-

tema construtivo, André Nogueira, trade mar

keting e químico de desenvolvimento aplica

› › tintas de alta performance ‹ ‹ 

Por Gabriela Lozasso
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do da Qualyvinil Tintas, também atenta para 

a constante busca dos fabricantes em apre-

sentar ao mercado produtos de alta qualidade 

com a melhor relação custo x benefício.

“Sabemos que os consumidores buscam 

cada vez mais novas soluções e que, graças 

às tecnologias disponíveis na palma da mão, 

podem entender, comparar e analisar espe-

cificidades de produtos antes de comprá- los. 

Para atender essa demanda, o mercado de 

tintas decorativas está em constante evo-

lução”, constata Patricia Pereira, gerente de 

marketing de produtos da Suvinil, ao mencio-

nar que os profissionais de pintura estão inte-

ressados em levar ainda mais qualidade em 

suas atividades e procuram acompanhar as 

inovações, atualizar técnicas e colocar produ-

tos de alta performance em prática. 

Com as inovações tecnológicas do mun-

do atual, Maiquel Monteiro, gerente de servi

ços ao mercado da Lukscolor, reitera que o 

consumidor procura por produtos de qualida-

de superior que ofereçam maior durabilidade 

no acabamento da obra versus o esforço fi-

nanceiro empregado em uma reforma. Já ao 

profissional de pintura, Monteiro acredita que 

o impacto de uma tinta de alta performance é 

medido na sua produtividade e qualidade final 

do trabalho executado. 

“Quando a indústria faz produtos de alta 

performance, o profissional de pintura e con-

sumidor final comprova de maneira positiva 

os atributos relacionados à tecnologia empre-

gada nessas formulações e também, enobre-

cem a valorização do trabalho final realizado, 

a garantia do serviço e a durabilidade da pin-

tura”, reforça Agnaldo Robson da Silva, quími

co da linha imobiliária da Tintas Brazilian.

Antonio Carlos de Oliveira, gerente de 

as    sistência técnica da Universo Tintas, lem-

bra que tintas de alta performance que man-

tém os padrões de qualidade e conformidades 

com as normas técnicas exigidas pelo PSQ 

(Programa Setorial de Qualidade), garantem 

o melhor resultado e aproveitamento na pin-

tura (custo x benefício), além de se tornar um 

importante diferencial nas escolhas por parte 

dos pintores e consumidores.

Nesse movimento, Florencia Ordoñez, ge

rente de marketing de produtos para exterior 

da AkzoNobel, destaca que a casa é um dos 

nossos principais investimentos: “cuidamos 

dela, protegendo o nosso futuro e a nossa fa-

mília. A parte externa, por exemplo, fica to-

talmente exposta às mudanças climáticas e 

esse é um dos motivos para que os consumi-

dores prefiram investir um pouco mais e utili-

zar produtos de alto desempenho para o ex-

terior de suas casas. A durabilidade da tinta é 

um dos atributos mais valorizados e cada vez 

mais consumidores optam por produtos que 

proporcionem um bom resultado por mais 

tempo”, afirma Florencia. Já em tintas para 

interior, Renato Panzuto, gerente regional de 

produtos Coral para paredes e tetos, avalia 

que a alta performance está diretamente li-

gada à capacidade de remoção de manchas 

sem danificar o filme da tinta. 

Por conta das inúmeras variações de su-

perfícies que podem ser pintadas e da grande 

quantidade de produtos disponíveis para es-

tas pinturas que exigem experiência do apli-

cador, o assistente técnico da Tintas Renner 

by PPG, Rafael Marques, cita que produtos 

com fácil aplicação, alta resistência e a pos-

sibilidade de pintura em multissuperfícies se 

tornou uma busca no mercado de tintas imo-

biliárias. José de Andrade Pinho, coordenador 

técnico da Sherwin Williams, tem certeza da 

importância em ter tinta de alta performan-

ce no portfólio. “O produto acaba sendo sub-

metido a situações adversas, por isso precisa-

mos oferecer um produto com qualidade que 

atenda ao ambiente que será aplicado. O dife-

rencial está na entrega, na qualidade e na re-

sistência do produto”, comenta. Para Matheus 

Góis, CEO da Hydronorth, o mercado atual 

busca por economia e alto resultado; e He

loisa Sousa, da área de marketing da Indutil 

Tintas, compartilha que o mercado está mais 

criterioso e busca por produtos que realmen-

te possuem diferenciais com alta tecnologia e 

que, de fato, possam atender as necessidades 

dos consumidores e surpreendê-los.

Para completar, Fabiana Cristovão, geren

te de marketing da Tintas Alessi, menciona a 

transformação cultural dentro do novo cená-

rio que estamos vivendo, com mudanças de 

hábitos e exigências do consumidor. Segun-

do ela, no momento da escolha, os consumi-

dores estão mais atentos aos produtos e, em 

sua visão, são soluções que precisam entre-

gar proteção, experimentação e sentimento, 

além das propriedades básicas exigidas pe-

las normas brasileiras para tintas imobiliárias.

Confira nesta matéria tintas de alta per-

formance de diferentes marcas que o Jornal 

do Pintor consultou e que podem ser adquiri-

das no mercado brasileiro.

Com uma ampla oferta de soluções de 

alta performance, a Alessi destaca o Alessi 

Acrílico Emborrachado 6 em 1 que foi desen-

volvido para quem busca uma tinta flexível e 

impermeável que sela, pinta, cobre e previne 

fissuras, impermeabiliza, tem película elásti-

ca, proporciona sensação de maior conforto 

térmico e acústico aos ambientes que estão 

sob sua cobertura, podendo ser aplicada em 

paredes externas e em diversas outras super-

fícies. Fabiana Cristovão, gerente de marke-

ting, pontua que o produto impermeabiliza a 

superfície impedindo a penetração de umida-

de e evitando problemas como mofo, bolhas 

e descascamento. “Fácil de aplicar, ele possui 

ótima cobertura e proporciona aspecto em-

borrachado, dando à sua casa máxima resis-

tência ao sol, chuva e a maresia com alta du-
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rabilidade. É a tinta para quem quer proteger 

as paredes externas contra as ações do tem-

po. Por oferecer película elástica, permite que 

o filme da tinta acompanhe os movimentos 

de retração e dilatação da parede evitando 

que surjam fissuras e deformações”, informa.

Alessi Acrílico Emborrachado 6 em 1 pode 

ser aplicado para impermeabilização, prote-

ção e embelezamento de superfícies exter-

nas de alvenaria, reboco, blocos e calhas de 

concreto, telhas de fibrocimento, pré-molda-

dos, tijolos, cerâmicas não esmaltadas, mas-

sa acrílica, tubos de PVC, dentre outros; dis-

ponível nos acabamentos semibrilho e fosco. 

Outra opção diferenciada é a Alessi Acrí-

lico Superior Super Cobertura Premium, uma 

tinta com super rendimento, resistência e la-

vabilidade que possui acabamento fosco ave-

ludado proporcionando aspecto sofisticado. 

Fabiana afirma que o produto confere exce-

lente resistência, sendo um produto de fácil 

aplicação, sem cheiro e com baixo índice de 

respingos, minimizando desperdícios e sujei-

ra durante a utilização, e garantindo excelente 

rendimento. “Sua tecnologia de formulação, 

oferece excelente resistência ao intemperis-

mo e ao mofo, sendo ideal para paredes exter-

nas e internas de alvenaria, massa corrida ou 

acrílica, reboco, concreto, fibrocimento, cerâ-

mica não vitrificada, gesso, texturas e repintu-

ra sobre tinta látex”, declara a gerente ao re-

forçar que, seguindo corretamente as instru-

ções de aplicação, é uma solução que man-

tém o aspecto de novo por muito mais tempo 

e está disponível no acabamento fosco.

A Argalit destaca os produtos de alta per-

formance Hiperpoxi sem Solvente Toleran-

te a Umidade N2680 e o Hiperpoxi Poliami-

da Alta Espessura N 2628. Conforme explica 

a química responsável, Milena Diniz, são pro-

dutos normatizados, indicados para pinturas 

em ambientes corrosivos e agressivos quimi-

camente, como tanques de armazenamento. 

“São produtos com alto rendimento e desem-

penho, diferenciando-os dos demais. Nos di-

ferenciamos dos concorrentes obtendo van-

tagens técnicas para aumentar a competitivi-

dade”, pontua e finaliza Milena.

Uma das tintas da Brasilux que se enqua-

dra como alta performance é a Defatto, Tinta 

Acrílica Premium à base de água que, confor-

me relata Marcos Pelegrini, do Departamen-

to de Pesquisa e Desenvolvimento da empre-

sa, é uma solução superlavável e de alta per-

formance, desenvolvida seguindo tendências 

mundiais de produtos baixo VOC, ecologica-

mente corretos e que não exalam odor três 

horas após a aplicação. 

“O principal atributo da Defatto  é o seu 

alto poder de cobertura, junto com o alto ren-

dimento e baixa incidência de respingos. Bas-

ta uma única demão e o serviço de pintura es-

tará acabado. O produto praticamente vem 

pronto para uso, sem necessidades de dilui-

ções desnecessárias, pois a água não con-

tribui ao rendimento do produto. Além disso, 

essa tinta possui secagem rápida, fácil apli-

cação, durabilidade excepcional, excelente 

retenção de cor quando exposta ao tempo e 

resistência às intempéries”, detalha Pelegrini 

ao acrescentar que o produto ainda possui ca-

racterística antimofo e um suave perfume de 

flores, com fórmula exclusiva que confere à 

tinta um fino acabamento sedoso às paredes.

A Brasilux oferece a garantia de que a De-

fatto atende todas as especificações técnicas 

de um produto Premium com qualidade supe-

rior a produtos que se encontram no mercado.

A Tintas Brazilian destaca a Tinta Embor-

rachada Super Proteção, uma tinta de alta 

performance especialmente desenvolvida 

para proteção de superfícies externas de al-

venaria, fachadas e lajes. Segundo Agnaldo 

Robson da Silva, químico da Linha Imobiliária 

da marca, a película elástica e flexível des-

te produto é capaz de tornar as paredes im-

permeáveis e acompanhar os movimentos 

de dilatação e contração da mesma evitan-

do o surgimento de fissuras e protegendo- 

as contra infiltrações. Além disso, seu aca-

bamento fosco possui alta resistência às in-

tempéries, ótima cobertura, ação antimofo e 

antialgas e redução térmica.

A Tinta Acrílica Super Premium Suprema 

da fabricante Ciacollor é à base de água com 

alto poder ligante, que promete fácil aplica-

ção, baixo nível de respingo e excelente aca-

bamento. Ela é indicada para pintura de su-

perfícies em áreas internas e externas como: 

alvenaria, reboco, fibrocimento, concreto e 

gesso; estando disponível nos acabamentos 

fosco, acetinado e semibrilho; e no sistema 

Tintométrico Ciasystem nos três acabamen-

tos, o que possibilita fazer mais de 5.000 cores.

“A Tinta Suprema Ciacollor apresenta co-

bertura, rendimento e resistência a abrasão 

superiores às tintas premium convencionais 

do mercado. Isso a torna desejada por pro-

fissionais de pintura e consumidores”, avalia 

Cleverson José Salasar, diretor industrial e de 

P&D da empresa.

Ao considerar que o atributo de alta per-

formance é diferente em tintas para interior 

e exterior, a Coral destaca dois produtos, um 

deles é o Coral Proteção Sol & Chuva Pintura 

Impermeabilizante, que se enquadra na cate-

goria de tintas para exterior; e o outro desta-

que é o Coral Super-Lavável, na categoria tin-

ta para interior. 

O primeiro traz em sua fórmula a tecno-

logia do polímero flexível da Coral (uma pelí-

cula emborrachada flexível), que acompanha 

os movimentos das paredes e permite a tinta 

esticar e contrair, protegendo as paredes ex-

ternas das casas contra infiltrações, fissuras, 

mofos e algas. “A elasticidade da tinta tem 

grande durabilidade e, com isso, permanece 

impermeável por muito mais tempo, ofere-

cendo alta durabilidade e desempenho supe-

rior”, diz Florencia Ordoñez, gerente de mar-

keting de Produtos para Exterior da AkzoNo-

bel ao explicar que, na categoria de tintas para 

exterior, a alta performance está diretamente 

ligada à capacidade que o filme da tinta tem 

de acompanhar os movimentos de dilatação 

e contração da parede, o que acontece com 

as intempéries (incidência do sol e da chuva). 

“Um filme de tinta comum não acompanha 

esse movimento de dilatação e contração e 

acaba gerando microfissuras no filme da tinta 

por onde entra a água, podendo vir a provocar 

danos a essa parede”, informa a gerente.

No caso da tinta Coral Super-Lavável, ela 

possui exclusiva tecnologia Ultra Resist, que 

repele líquidos, evita manchas e facilita a lim-

peza da parede. “Essa tinta não tem cheiro, 

repele líquidos e facilita a limpeza de man-

chas de chocolate, ketchup, café, refrigerante, 

suco, lápis, caneta hidrográfica e batom. Além 

disso, seu acabamento Eggshell (semiaceti-

nado) tem um nível de brilho muito próximo 

ao acabamento fosco, o que ajuda a disfarçar 

as imperfeições da parede”, menciona Renato 

Panzuto, gerente Regional de Produtos Coral 

para Paredes e Tetos.

A Tintas Eucatex possui a  Tinta Acrílica 

Super Premium e Máxima Proteção. O primei-

ro é um acrílico que, segundo Argemiro San-

ches, gerente de produto da marca, propor-

ciona ao produto superlavabilidade, mais re-

sistência às intempéries, alta cobertura (2 de-

mãos são suficientes), maior dosagem de an-

timofo e é resistente aos raios UV. 

A Máxima Proteção é uma acrílica em-

borrachada, cobre fissuras de até 3 mm, re-

siste à maresia e ideal em ambientes com  

umidade externa. Sanches pontua ser a úni-

ca do mercado com hidrorrepelência.

A Futura Tintas destaca na categoria de 

Alta Performance o seu Esmalte Base Água 

Ecológico, um produto muito versátil na linha, 

sem cheiro forte, sendo agradável para traba-

lhar. Conforme ressalta Sandra Campos, líder 

do marketing, esse esmalte também pode 

ser aplicado em alvenaria, especialmente na-

quelas áreas com grande tráfego de pesso-

as, que precisam ser lavados periodicamente. 

“Os clientes estão mais conscientes sobre a 

importância de produtos que agridem menos 

a natureza, e as novas tecnologias têm con-

tribuído para isso. Aqui na Futura brincamos 

com uma analogia com o mundo digital, di-
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zemos que o esmalte sintético é analógico e 

o esmalte base água é digital”, conta Sandra.

O Esmalte Base Água Ecológico da Futura 

está disponível nos acabamentos acetinado 

e brilhante, podendo ser aplicado em metais 

ferrosos, galvanizados, alumínio, PVC.

A Hydronorth lançou em 2022 a Rende + 

Turbo, uma tinta acrílica concentrada de altís-

simo desempenho que veio para complemen-

tar a linha da categoria standard da marca e, 

segundo a fabricante, já se enquadra como 

uma das tintas com maiores rendimentos do 

mercado brasileiro.

Sua fórmula balanceada e de alta consis-

tência permite 50% de diluição em todas as 

demãos, o equivalente a mais do que o dobro 

das tintas convencionais. Matheus Góis, CEO 

da empresa, informa que o Rende + Turbo ren-

de até 170 m², comprovando a sua ótima per-

formance e o melhor: sem perda de cobertu-

ra. “O produto tem tido uma ótima aceitação 

por parte dos revendedores, pintores e lojistas 

que estão testando a nossa tinta. Todos estão 

aprovando de primeira a qualidade do produto 

e estão se surpreendendo com o seu alto ren-

dimento”, conta o executivo. 

Indicado para pinturas internas e externas 

e disponível no acabamento fosco, o produto 

conta com uma cartela de mais de 10 cores. 

“Além disso, é um produto que tem um exce-

lente custo x benefício, que entrega não só 

qualidade, mas também economia ao nosso 

consumidor”, conclui o CEO.

A Indutil Tintas destaca as tintas de alta 

performance, Acquaplast EPX e a Acquabike. 

Heloisa Sousa, da área de marketing, revela 

que a primeira possui tecnologia epóxi-acríli-

ca bicomponente, que é superior ao que existe 

no mercado; e uma das suas principais carac-

terísticas, além da altíssima durabilidade e re-

sistência, é sua grande aderência das micro-

esferas de vidro, que proporciona alta retror-

refletividade, garantindo bom desempenho e 

segurança viária. É ideal para rodovias e vias 

urbanas com tráfego de veículos intenso, e 

deve ser aplicada por forma mecânica.  

Já a Acquabike é tinta bicomponente de-

senvolvida para ciclovias e ciclofaixas, pois 

com sua característica antiderrapante, traz 

segurança e conforto aos ciclistas. Segundo 

Heloisa, o produto pode ser utilizado para de-

marcação viária, pois possui alta durabilida-

de, ótima aderência e excelente resistência a 

abrasão, e sua aplicação pode ser com rolo e 

rodo. “Para aplicação de forma mecânica com 

Acquabike, é indicado que o bico da pistola do 

spray seja maior, pois por conta dos granula-

dos presente na tinta, que dá a característica 

antiderrapante, pode entupir a pistola”, avisa. 

Heloisa ainda informa que o grande di-

ferencial dessas duas tecnologias, Acquabi-

ke e Acquaplast EPX, é o pot life de 24 horas, 

que torna o tempo de vida útil, após a mis-

tura, superior ao tradicional, permitindo seu 

uso durante o período indicado sem perder 

suas características iniciais, e mantendo 

qualidade e desempenho.

A Tintas Killing tem em seu portfólio a Ki-

satech Tinta Acrílica Impermeabilizante que, 

de acordo com Katiucia Jung, analista de De-

senvolvimento de Produto do setor de marke-

ting da marca, é indicada para proteger subs-

tratos de concreto e alvenaria em primeira 

pintura e repintura, sendo a única no mercado 

com função dois em um, pinta e impermeabi-

liza. “Suas principais características são resis-

tência e impermeabilidade, sendo que atende 

ao requisito de manta líquida e apresenta uma 

boa permeabilidade ao vapor d’água permitin-

do que a parede respire”, informa Katiucia. 

Sendo assim, o produto é especialmente 

indicado para ser utilizado em estruturas lo-

calizadas em regiões litorâneas expostas à in-

tensa maresia, úmidas, urbanas com alta con-

centração de poluição e com grande variação 

de temperatura, e com alta insolação e intem-

péries, principalmente em fachadas onde há 

risco de ocorrência de microfissuras.

Quando se fala em tinta de alta perfor-

mance, a Lukscolor considera importante 

destacar que é uma empresa focada na fabri-

cação de produtos Premium Plus (posiciona-

da na entrega ao mercado mais do que a cate-

goria define para um produto premium. Des-

ta maneira, a nomenclatura premium plus) e 

cita os produtos da linha Luksclean Fosco, e o 

TOP 10 Acrílico Ultra Super Premium, produtos 

que, segundo a fabricante, atendem as mais 

altas exigências de uma tinta de alta perfor-

mance, e ambos da categoria super premium.

Maiquel Monteiro, gerente de serviços ao 

mercado, ressalta que com o Luksclean Acrí-

lico Super Lavável Premium Fosco é possí-

vel proteger e decorar superfícies de alvena-

ria em áreas externas e internas, e foi espe-

cialmente desenvolvido para reduzir até 99% 

das bactérias (Pseudômonas aeruginosa, Sta-

phylococcus aureus, Salmonella choleraesuis 

e Escherichia coli, que são comuns em infec-

ções hospitalares e/ou alimentares e podem 

causar sérias doenças) das paredes, por um 

período de até 2 anos da sua aplicação, con-

forme testes apresentados à Anvisa/Ministé-

rio da Saúde. Além disso, o gerente afirma que 

Luksclean é ultralavável, tendo excepcional 

resistência à limpeza e sua tecnologia inova-

dora permite que se limpe até manchas mais 

difíceis como: grafite, lápis de cor, solado de 

sapato, café, mostarda, catchup, chocolate, 

graxa, gordura, batom, entre outras, sem alte-

rar o aspecto da pintura. “Você limpa as pare-

des, externas e internas, com muita facilidade 

e o Luksclean fica sempre novo, sem as mar-

cas de limpeza”, menciona.

No caso do TOP 10 Acrílico Ultra Super 

Premium, é um produto de altíssima tecnolo-

gia, desenvolvido para solucionar várias situa-

ções de pintura ao mesmo tempo. “Seus com-

ponentes ativos previnem o surgimento de al-

gas e fungos (mofo) em ambientes úmidos e 

proporciona ultrarresistência às ações da ma-

resia, sol e chuva. Este produto apresenta ex-

cepcional durabilidade, proporcionando cores 

vivas por muito mais tempo, evitando o des-

botamento precoce. Sua fórmula especial re-

duz o acúmulo de sujeira, propiciando baixa 

manutenção da pintura em locais constan-

temente expostos à poluição, poeira e outros 

contaminantes”, revela Monteiro ao informar 

que o produto apresenta fantástica resistên-

cia e não mancha com respingos d´água, por-

tanto, não apresenta marcas de extração de 

sais solúveis com a chuva. Sua fórmula tam-

bém conta com agentes antibacterianos e re-

duz 99% as bactérias (citadas acima) das pa-

redes, e TOP 10 também é ultralavável e pro-

mete baixo respingo, o que significa menos 

sujeira durante a aplicação. Destaca-se ain-

da pela alta durabilidade e resistência, com 

excepcional cobertura e rendimento. “Com 

isso, você utiliza menos produto para pintar 

muito mais, fazendo uma economia inteligen-

te. TOP 10 excede em todos esses quesitos, as 

normas estabelecidas para a categoria Super 

Premium pelo Programa Setorial de Qualida-

de para Tintas Imobiliárias (PSQ-TI). Para praia, 

campo ou cidade, em ambientes externos ou 

internos”, pontua Monteiro.

A Luztol destaca na categoria de alta per-

formance a Tinta Acrílica Premium Toque Ce-

tim e  Tinta Acrílica Standard Rende Mais. A 

primeira é um lançamento recente da marca 

que, conforme revela o coordenador de ma-

rketing, Herlon Pereira, vem ganhando espa-

ço e reconhecimento graças às suas carate-

rísticas Premium como excelente nivelamen-

to, maior durabilidade, o fato de ser um filme 

liso, discreto e com brilho, além da praticidade 

de oferecer facilidade de limpeza, sem contar 

o seu diferenciadíssimo acabamento acetina-

do. “Esta é a tinta para quem não abre mão de 

beleza, durabilidade e requinte. Ela tem de-

sempenho superior, desenvolvido nos mais al-

tos padrões de classificação premium, entre-

gando excelência no acabamento acetinado 

aliado à delicadeza do brilho do cetim, sendo 

a opção à altura dos públicos mais exigentes, 

seja para decoração de ambientes internos 

como externos”, reitera Herlon. 

No caso da Tinta Acrílica Standard Ren-

de Mais é um produto de alta performance 

que entrega excelente rendimento e acentu-

ado poder de cobertura, destacando-se por 

sua grande densidade e elevado grau de dilui-

ção, até 80% com água potável. “Sua fórmula 

inovadora entrega excelente cobertura seca, 

além de outros atributos como baixo respingo 

e ótima resistência às intempéries. Uma lata 

de 18 litros deste produto entrega 150 m² de 

pintura acabada! Sua reologia particular en-

trega excelente cobertura seca, além de ou-

tros atributos como baixo respingo e ótima re-

sistência às intempéries. O produto é indicado 

para quem deseja o máximo de economia em 

uma pintura externa, sendo que com uma lata 

após a diluição, você consegue até 32 litros de 

tinta pronta para uso!”, avisa o coor denador.

A Maza tem vários produtos de alta per-

formance, mas o que mais se destaca é o 

Acrílico Premium Litoral e Campo que, devi-

do a sua formulação à base de resina elasto-

mérica, é um produto que preenche microfis-

suras, é impermeabilizante e hidrorrepelente. 

Segundo Felipe Figueiredo, do Departamento 

de Marketing da empresa, é um produto com 
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alta resistência às intempéries, indicado para 

uso em áreas litorâneas e campos.

A Qualyvinil, seguindo seu DNA de inova-

ção, traz ao mercado um produto de alto de-

sempenho para atuar entre o esmalte sinté-

tico e o esmalte epóxi, que é o Qualyvinil Es-

malte Colorit Industrial. Andre Nogueira, tra-

de marketing e químico de desenvolvimento 

aplicado da empresa, explica que é um esmal-

te sintético de alto desempenho com acaba-

mento brilhante feito à base de resina alquí-

dica modificada, monocomponente e base 

solvente, com secagem extrarrápida entre 

demãos, especialmente desenvolvido para 

quem busca rapidez na aplicação e excelente 

poder de cobertura.

“É um produto de fácil aplicação com pis-

tola e airless spray, que confere excelente as-

pecto estético e protetivo. Ele possui alta re-

sistência mecânica e é super-resistente a 

ataques químicos”, reitera Nogueira.

O produto é indicado para pintura geral ou 

parcial de estruturas de ferro, aço carbono e 

madeira, expostos a ambientes internos ou 

externos, previamente preparadas com o pri-

mer adequado. É ideal para uso nas indústrias 

de implementos agrícolas e rodoviários, in-

dústria moveleira, fábrica de carrocerias, pin-

tura de máquinas, tanto para obras novas, ma-

nutenção ou reparos.

Dentro do portfólio da Tintas Renner by 

PPG existem alguns produtos que se enqua-

dram na categoria de alta performance, po-

rém a fabricante ressalta no momento os di-

ferenciais da linha Unique. Um dos motivos 

deste destaque é que, segundo o assistente 

técnico, Rafael Marques, essa linha confere 

a possibilidade de pintar todo tipo de superfí-

cie, como por exemplo: azulejos, alvenaria em 

geral, madeira, vidros, pastilhas de vidro, pisos 

com baixo tráfego de pedestres, metais e PVC. 

“Sua tecnologia inovadora garante altíssi-

ma resistência e durabilidade, incluindo uma 

alta durabilidade do brilho. Tudo isso em um 

produto de fácil aplicação e à base de água”, 

reforça Marques ao acrescentar: “um produ-

to como a Unique, que é fácil de aplicar, com 

alta resistência e a possibilidade de pintura 

em multisuperfícies, se tornou uma busca no 

mercado de tintas imobiliárias”.

A SherwinWilliams tem a Totalcare® Pa-

redes e Tetos, desenvolvida para ambientes 

que necessitam de proteção especial como 

clínicas médicas, áreas de circulação de hos-

pitais e áreas que exigem limpeza frequente 

e utilizam desinfetantes hospitalares. José de 

Andrade Pinho, coordenador técnico, explica 

que o produto, referência na linha hospitalar, 

foi cuidadosamente potencializado com bac-

tericidas e fungicidas que eliminam 99% dos 

microrganismos testados pelos principais la-

boratórios, seguindo a norma JIS Z2801. “É uma 

tinta premium, resistente à limpeza frequen-

te, com alta durabilidade de cobertura e baixo 

odor. Com acabamento semiacetinado, pode 

ser usado em ambientes internos e externos, 

e tem como principais características facili-

dade na aplicação, rápida secagem, excelente 

acabamento e paredes livres de mofos e bac-

térias (Pseudomonas aeruginosa, Staphylo-

coccus aureus, Salmonella choleraesuis, Es-

cherichia coli, Aspergillus brasiliensis e Can-

dida albican) por dois anos”, informa.

Totalcare® Paredes e Tetos pode ser en-

contrada em todas as lojas Sherwin-Williams 

e Revenda Master, disponível na cor Bran-

co/Base XY, e o produto pode chegar a mais 

de 3 mil opções de cores, através do siste-

ma ColorSnap, uma ferramenta exclusi-

va da Sherwin-Williams para Android e iOS 

que ajuda a encontrar a paleta de cores de 

um ambiente. Basta tirar uma foto e o app 

mostrará cores predominantes e outras que 

caem bem no local. 

“É um produto que proporciona ação efi-

caz contra bactérias, visto que as pinturas tra-

dicionais não têm esses agentes, e ele pode 

ser aplicado no segmento health care (hos-

pitais, clínicas, laboratórios, pet shops, res-

taurantes, academias, entre muitos outros), 

ou seja, todo ambiente sujeito à contamina-

ção por bactérias. Então, contém proprieda-

des antimicrobaterianas em sua formulação, 

protegendo o ambiente de contaminações, e 

é uma tinta acrílica super-resistente à limpe-

za, indicada para ambientes que precisam de 

cuidado total ou com alta exposição à umi-

dade. Desenvolvida com matérias-primas de 

alta tecnologia, sua formulação permite que a 

pintura seja feita em áreas internas ocupadas, 

garantindo que o ambiente permaneça sem 

cheiro”, reforça Pinho.

Voltado para alvenaria e para proteger as 

paredes contra fissuras, infiltrações, umida-

de, mofo e fungos, a Suvinil oferece ao mer-

cado o Suvinil Proteção Total, um produto de 

alta performance para consumidores que 

buscam benefícios como proteção e atributos 

mais funcionais. Patricia Pereira, gerente de 

marketing de produtos, explica que essa solu-

ção tem proteção garantida por oito anos gra-

ças a sua tecnologia 100% elástica. “Ela co-

bre e previne fissuras de até 0,3 mm na pare-

de, evitando rachaduras pequenas que apare-

cem subitamente e que prejudicam a pintura. 

Também evita o surgimento de fungos e mofo, 

protegendo ainda contra maresia e infiltra-

ções de água, vento e chuva”, destaca Patri-

cia ao mencionar que Suvinil Proteção Total é 

especialmente indicado para primeira pintura 

e repintura de áreas externas de casas e pré-

dios, e está disponível em cerca de 2.700 cores 

do sistema SelfColor, no acabamento fosco.

A gerente também pontua que, por ser 

uma solução de alta performance, é um pro-

duto que renova a casa e protege contra as 

ações do tempo. Pode ser aplicado sobre 

reboco, massa acrílica, concreto e fibroci-

mento, e acompanha as movimentações dos 

substratos, suportando dilatações e contra-

ções sem sofrer deformações ou rompimen-

tos em sua película. “Suvinil Proteção Total 

alia flexibilidade às características imper-

meabilizantes, impedindo a penetração de 

água”, conclui.

A Universo Tintas destaca a Universo Acrí-

lico Premium, tinta de alta performance que, 

conforme revela Antonio Carlos de Oliveira, 

gerente da Assistência Técnica, confere exce-

lente cobertura e durabilidade, sendo de bai-

xo odor e fácil de limpar, indicada para pintu-

ra de superfícies externas e internas de rebo-

co, massas, texturas, concretos, fibrocimento, 

gesso e drywall. 

Outra opção da linha da marca com per-

formance superior é a Universo Tinta Embor-

rachada Premium, um produto acrílico ultra-

flexível, de acabamento fosco, que torna as 

paredes impermeáveis, protegendo contra 

infiltrações causadas por fissuras de até 0,3 

mm, além de garantir alto desempenho con-

tra umidade do ar, chuvas, sereno, mofo, algas, 

ação do sol e demais intempéries. Ela é indi-

cada para pintura e repintura, principalmente, 

de superfícies externas de reboco, concreto, 

fibrocimento, massa acrílica e texturas.

“O alto desempenho é associado a produ-

tos que trazem na pintura soluções e prote-

ção a longo prazo. Este aspecto pode ser con-

ferido aos produtos da categoria Premium, 

que tem alta cobertura, maior rendimento 

acabado por metro quadrado, maior solidez 

e de fácil limpeza”, pontua e resume Oliveira.

 A WEG Tintas desenvolveu uma nova so-

lução de tinta profissional para a construção 

civil, o W-THANE PDA 514 Easy Clean. Esta 

tinta é um acabamento poliuretano acrílico 

alifático para aplicações em paredes e fa-

chadas externas, destacando-se nas aplica-

ções em fachadas de edifícios, de galpões in-

dustriais e residenciais. 

“Uma das maiores vantagens dessa nova 

solução é a de retenção de brilho e cor, ela 

mantém a fachada com a cor mais viva e vi-

brante por um período de tempo muito maior. 

O intervalo de manutenção de uma área que 

foi pintada com essa tinta, aumenta conside-

ravelmente, trazendo em si, grandes benefí-

cios de economia e manutenção da estética”, 

explica Giovani Spezia, chefe de vendas técni-

cas e Revendas Industriais.

Além disso, Spezia destaca a multifun-

cionalidade do produto, que é aplicável sobre 

o concreto e em superfícies de aço carbono, 

alumínio e galvanizado, que não necessitam 

de aplicação de promotor de aderência. Ele 

revela que o diferencial do W-THANE PDA 514 

Easy Clean é também a excelente impermea-

bilidade e sua ação fungicida. “A película cura-

da desta tinta fica mais lisa, dificulta a pene-

tração da umidade no substrato, evitando que 

a sujeira se adira, e mantém a área mais lim-

pa”, diz o executivo ao mencionar que, aliado 

a isso, outra característica muito importante 

é a alta dureza, que confere maior resistên-

cia a abrasividade, diminuindo o desgaste, por 

exemplo, das limpezas das fachadas, quando 

comparado às tintas convencionais.

Esta solução profissional bicomponente 

se encontra disponível em embalagens de ga-

lão, apresenta brilho fosco acetinado e pode-

rá ser diluído conforme método de aplicação. 

É aplicável preferencialmente através de rolo 

de lã sintética/carneiro.

› › tintas de alta performance ‹ ‹ 
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› › mochilando com jp ‹ ‹

Jornal do Pintor visita Z&C Tintas na cidade de Viamão (RS)
revenda comercializa tintas imobiliárias, massas, vernizes, fundos, resinas, impermeabilizan
tes, texturas, grafiatos, efeitos decorativos, além de acessórios e equipamentos para pintura

A diretora executiva do Jornal do Pintor e da Rádio do Pintor, 

Francely Morrell, esteve em agosto deste ano em Porto Alegre 

(RS) dando continuidade ao projeto Mochilando com o JP, que 

tem por objetivo o relacionamento dos veículos de comunica-

ção do Grupo Morrell Editora com pintores e lojistas do Brasil. 

Na ocasião, a executiva visitou uma loja de tintas gaúcha e foi 

recebida pela equipe da revenda para um bate-papo.

Viamão é um município da região metropolitana de Por-

to Alegre (RS), do qual é o sétimo mais populoso, e conta com 

uma loja de tintas como referência, a Z&C Tintas e Acabamen-

tos. A loja é fruto da sociedade entre Tairone Zanoni e seu sogro 

Flávio Roberto Cardoso, que firmaram parcerias com fábricas 

de tintas como a Killing e se tornou referência em tintas em 

Viamão (RS). A revenda atua com a comercialização de tintas 

imobiliárias, massas, vernizes, fundos, resinas, impermeabili-

zantes, texturas, grafiatos, efeitos decorativos, além de equi-

pamentos para pintura, acessórios, materiais para pintura em 

geral e porcelanato, e Tairone está à frente do atendimento de 

clientes. “O Tairone busca sempre por parcerias sólidas, com 

marcas renomadas, que ofereçam produtos de qualidade, com 

preços justos e acessíveis para todos os públicos que atende, 

desde clientes individuais, micro, pequenas, médias e grandes 

empresas, além de construtoras e incorporadoras, segmento 

que também faz parte de nosso DNA”, diz Michele Andressa de 

Abreu Cardoso Zanoni, esposa de Tairone e que também é res-

ponsável pelo atendimento da loja, e exalta que, entre as mar-

cas locais, a Killing foi a que os empresários firmaram parceria 

logo que a loja foi inaugurada. “Fabricada em Novo Hamburgo, 

cidade próxima de Viamão, a Killing tem se destacado cada vez 

mais entre as preferências dos clientes da loja”, diz ela. 

A visão dos sócios é a de que a revenda deve contribuir com 

o crescimento local do mercado de tintas, oferecendo diferen-

ciais para clientes e pintores, como uma máquina tintométrica 

e disponibilizando o serviço de simulação de cores. “Atuamos 

também com a elaboração de projetos de interiores e consul-

toria de reforma ou decoração”, explica Tairone, que é respon-

sável por essa área na loja. Já os profissionais de pintura, po-

dem participar de cursos e treinamentos em parceria com as 

marcas, além de Plano Fidelidade com cash back de 5%. 

Michele Andressa de Abreu Cardoso Zanoni e Tairone Zanoni, 
proprietários da Z&C Tintas

Quem venceu a mais recente edição do 

Toda Mulher é um Destaque! é a pintora Jota 

(como é conhecida Janine Ribeiro da Silva) que 

é de Paraúna, interior de Goiás, mas mora há 

seis anos em Diadema/SP. Mãe de 3 rapazes 

e uma mocinha, veio de Goiás para São Pau-

lo em busca de aprendizado. “Devo o que sou 

à boa criação que tive da mamãe e papai que 

me adotaram, e da minha irmã, a Elma, que é 

como minha mãe. Além disso, tenho também 

o apoio da minha companheira e parceira, Pa-

trícia do Carmo Rondon”, diz. 

Jota conta que começou no ramo fazendo 

pintura de tela dos 11 para 12 anos de idade em 

uma escola pública e, aos 22 anos, após ter 

trabalhado em vários serviços de obra como 

hidráulica, laje, jardinagem, etc.; acabou fican-

do na pintura. “Trabalhei dois meses à noite 

com o sr. Antonio para aprender o básico da 

pintura. Não recebia nada, era para aprender, 

pois eu queria dar vida às paredes”, lembra a 

profissional ao dizer que pintava as paredes 

de onde morava e assim foi fazendo pintura 

para vizinhos, colegas e, no final, veio parar em 

São Paulo onde achou o que buscava – apren-

dizado, conhecimento e muito estudo.

Jota revela que fez vários cursos na área 

de pintura para aperfeiçoar e entregar um tra-

balho perfeito. “Os cursos de efeitos decora-

tivos completaram a parte artística que eu 

buscava e os professores ajudaram demais”. 

E para ela, ver a satisfação do cliente não tem 

dinheiro que pague. 

“Amo tintas e a pintura me tirou da depres-

são. A pintura representa vida, saúde e as co-

res são como medicamentos”, observa Jota ao 

exprimir sentimento de gratidão pelo prêmio: 

“é um misto de tudo o que já passei na vida, 

muita coisa vem à tona nos pensamentos. É 

um reconhecimento importante que renova o 

motivo de nunca parar e lutar, apesar de tan-

tas barreiras e preconceito. (O prêmio) nos faz 

sentir que somos notadas e que não estamos 

sozinhas. Dá uma força surreal para continuar 

e poder ajudar o próximo”, resume.

 

Sobre esse prêmio

O prêmio TODA MULHER É UM DESTA-

QUE! tem o objetivo de incentivar mulheres a 

investirem em sua profissão, seja ela qual for, 

e de valorizar a profissionalização do pintor e 

da pintora imobiliários no Brasil. A premiação 

acontece mensalmente com o intuito de ho-

menagear e divulgar histórias de pintoras do 

Brasil. Uma equipe de profissionais liderada 

por Claudinha Peres, Josi Piovesan e Valéria 

Martinez, as três idealizadoras do projeto, ele-

ge a ganhadora do mês que mais se destaca 

de acordo com sua história de vida e supera-

ção, participação ativa com profissionalismo 

e disposição em ajudar outras pessoas. 

Atualmente, o prêmio conta com apoio do 

Jornal do Pintor na divulgação do prêmio à ga-

nhadora e do MBPM. E tem os patrocinadores: 

WBRWAGNER, WBRCORDLESS, Condor, Galo, 

Brasilux, Coral, Hotel IBIS Tatuapé, Rocon Tin-

tas e Epex. 

› › premiação ‹ ‹

Toda Mulher é um Destaque!
Incentivar a profissionalização da pintora imobiliária no brasil é um dos objetivos 
dessa premiação que acontece mensalmente. Conheça as vencedoras!
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Tintas Renner tem um portfólio completo

de soluções para proteger e embelezar todo

tipo de superfície. São mais de 2 mil cores para

mudar os ambientes e o astral da sua vida. 

ASTRAL

tintasrenner-deco.com.br@tintasrennerbr

Aponte sua câmera 
para assistir ao 
vídeo da nossa 
nova campanha.
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20 anos de PSq: muito para comemorar, mas avanços precisam continuar

Por Anne Costa, coordenadora técnica 

da Abrafati – Associação Brasileira dos Fa

bricantes de Tintas e do PSQ (Programa Se

torial da Qualidade das Tintas Imobiliárias)

O PSQ (Programa Setorial da Qualidade de 

Tintas Imobiliárias) está completando 20 anos 

em setembro, com uma trajetória de grande 

sucesso. Desde 2002, quando o programa foi 

criado, ele vem provocando transformações 

significativas no mercado de tintas imobiliá-

rias. Antes dele, existia muita tinta de bai-

xa qualidade à venda, dificultando o trabalho 

dos pintores e gerando insatisfação entre os 

clientes. Isso mudou muito – e ainda vai mu-

dar mais: atualmente cerca de 90% da produ-

ção total de tintas imobiliárias já cumpre os 

requisitos das normas técnicas, ou seja, são 

tintas com nível de qualidade assegurado. São 

mais de 1 bilhão e duzentos milhões de litros 

nessas condições produzidos a cada ano, que 

não darão dor de cabeça ao pintor nem ao seu 

cliente. Com novos fabricantes se integrando 

ao PSQ e mais pressão da sociedade e dos ór-

gãos de defesa do consumidor por qualidade, 

esses números continuarão a crescer.

Com o impulso do PSQ, foram desenvol-

vidas diversas normas técnicas referentes à 

performance das tintas, cujos requisitos to-

dos os fabricantes são obrigados a atender 

(quem não faz isso é considerado não con-

forme e está sujeito a vários tipos de puni-

ções). Essa situação proporciona uma con-

corrência justa, pois todos devem seguir as 

mesmas regras. O mercado fica mais orde-

nado e isso é um estímulo para que os fabri-

cantes invistam para oferecer produtos cada 

vez melhores e mais diferenciados. Inova-

ções e lançamentos atraem os consumi-

dores, que dão ainda mais valor a embele-

zar, decorar, renovar e proteger seu imóvel. 

E quando o consumidor compra mais tinta, o 

pintor tem mais serviço para fazer.

Além de assegurar que o mercado avan-

ce cada vez mais na direção da qualidade e 

da inovação, o programa ajuda os pintores a 

explicar aos seus clientes, com argumentos 

muito consistentes, que ele tem diversas op-

ções de marcas para escolher – de 45 fabri-

cantes –, todas com comprovação de que são 

fabricadas dentro da especificação (é só con-

sultar no site www.tintadequalidade.com.br). 

A nova definição de rendimento acabado, 

que começou a ser usada em 2021, foi impor-

tante ganho para os profissionais, que agora 

podem mostrar quanto de área dá para co-

brir com a tinta contida em cada embalagem. 

Essa foi uma novidade boa e sinaliza o cami-

nho que o PSQ pretende continuar trilhando: o 

da inovação e melhoria contínua. Com o apoio 

dos pintores, vamos avançar mais. E todos 

que trabalham sério sairão ganhando!

› › artigo ‹ ‹
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› › pintor raiz ‹ ‹

Profissionais que iniciaram na pintura e desenvolveram suas próprias técnicas
José de Lima, pintor que ajudou a construir a história do mercado de tintas brasileiro e transmitiu a profissão 
para o seu filho, conta aos leitores do Jornal do Pintor sobre seus desafios e crescimento no setor

O Jornal do Pintor busca sempre histórias 

inspiradoras para contar aos seus leitores. E, 

divulgar histórias de experientes profissionais 

da “velha guarda” que deram seus primeiros 

passos na pintura e, mesmo sem muitas téc-

nicas, foram responsáveis pelo amadureci-

mento e evolução da categoria, é motivador.

Ao se deparar com a trajetória de José de 

Lima, a equipe de jornalismo teve a certeza 

de que essa seria uma reportagem surpreen-

dente! José de Lima é um pintor que fez his-

tória no setor ao começar a trabalhar com 

pintura na grande obra da Usina Hidrelétrica 

de Itaipu, em Foz do Iguaçu (PR).

Em 1977, ele, que trabalhava na zona rural 

do Paraná, foi convidado por um amigo para 

atuar na construção da Usina e conta, que 

apesar de estar fascinado pelo poder trans-

formador das tintas, se deparou com as di-

ficuldades da falta de conhecimento técni-

co e que teve que aprender na prática. Nes-

sa fase, José desenvolveu uma forma de fa-

zer os recortes de chapisco na brocha e criou 

um extensor com cano PVC e madeira para 

facilitar aplicação em locais mais altos. Cria-

ções que, inclusive, chamaram muito aten-

ção dos seus colegas e até dos seus chefes.

“Ao olhar para essa trajetória faço uma 

com paração com a evolução do setor, que 

agregaram muito no aumento da produção. A 

tecnologia é algo valioso para os trabalhos de 

hoje”, diz José e menciona que, na época, a fal-

ta de conhecimento era tão grande que uma 

certa vez estava pintando superfícies no tom 

areia e o encarregado pediu para um novo pin-

tor pegar uma lata de areia. Esse novo profis-

sional foi até o estoque, com muita dificulda-

de, trouxe uma lata de areia de construção.

E, diante de toda essa bagagem profis-

sional, José começou a transmitir os seus co-

nhecimentos para o filho Marcelo. “Ele leva-

va meu almoço todos os dias e fui percebendo 

seu interesse. Ele era muito curioso, e deva-

gar, fui ensinando etapas da pintura”, lembra. 

Marcelo, então, se dedicou a profissão e 

em 2009 assumiu uma obra se tornando um 

pintor profissional. “Me tornei sócio do meu, 

aprendi tudo que sei com ele, foi o meu gran-

de professor”, diz Marcelo e pontua que os 

dois trabalharam juntos, como pai e filho na 

pintura, até que José adoeceu em 2018.

“Minha maior motivação em me tornar o 

pintor que sou hoje veio do meu pai. Olho para 

a história dele, tudo que construiu, e isso me 

faz treinar e aprender cada vez mais. Tenho 

muito orgulho em seguir a profissão dele!”, fi-

naliza Marcelo que é conhecido no mercado 

como Marcelo Pinturas, O Original.





Acesse alessi.ind.br e saiba mais.

Marca qualificada pelo programa setorial de qualidade.

Tinta de

@tintasalessi @tintasalessi @tintasalessi



Acesse alessi.ind.br e saiba mais.

Marca qualificada pelo programa setorial de qualidade.

Tinta de

@tintasalessi @tintasalessi @tintasalessi



setembro_2022 /jornaldopintor22

Vencedor do Pintor Profissional do Mês – MBPM e ABRAPP é revelado 
o movimento brasil por um Pintor melhor  mbPm e AbrAPP  Associação brasileira dos Pintores Profissionais 
reconhece o trabalho de pintores por todo o brasil e a cada mês um profissional é premiado

O Pintor Profissional do Mês - PPM recentemente premia-

do pelo Movimento Brasil por um Pintor Melhor – MBPM, é uma 

pintora, Michele Bitencourt Nascimento, 34 anos, da cidade de 

Cachoeira do Sul/RS. Ela tem experiência de 6 anos na pintu-

ra e sua especialidade é fino acabamento e pintura imobiliária.

Ela recorda que começou na pintura para ajudar o marido 

que é construtor, e isso deu um novo sentido para a vida dela: 

“eu era dona do lar, uma pessoa nervosa e depressiva. Um dia 

fui ajudá-lo a arrumar uma fachada e nunca mais sai da obra”, 

revela Michele ao lembrar que, quando seu marido lhe chamou 

para ajudá-lo, ele acreditava no potencial dela e, quando ela 

menos esperava pintou um prédio comercial sozinha e nunca 

mais parou. “A pintura me devolveu a saúde, o sorriso e a esta-

bilidade financeira. Realizou muitos sonhos! Deu minha casa 

própria e uma grande família que é o MBPM de amigos, compa-

nheiros do dia a dia, meus conselheiros”, declara.

Para ela, receber esse prêmio representa o suor em suas 

mãos calejadas por nunca desistir. “Passa um filme na memó-

ria... Muitas vezes chorei escondida achando que não consegui-

ria, pois em alguns momentos, palavras duras vinham ao meu 

pensamento dizendo que eu não seria capaz. Outras vezes me 

lembro de levantar cedo e deixar as filhas doentes em casa, 

com dor na alma de não poder ficar com elas”, revela a pintora 

ao reforçar que hoje se tornou uma mulher forte que luta por 

outras mulheres para que tenham a sorte ou a oportunidade 

que ela teve em poder escrever uma nova história.

“O sentimento (dessa conquista do prêmio) gera a espe-

rança de estar no caminho certo, mesmo muitos não vendo 

a dor e a luta de uma leoa para levar o alimento para casa. 

Esse prêmio mostra o quanto Deus me ama e não estou so-

zinha no caminho e também mostra que tenho o Brasil in-

teiro ao meu lado, pintores que acreditam no mesmo sonho 

que eu - o sonho de um futuro melhor. Esse prêmio simboli-

za a minha vida, minha história e o PPM representa a histó-

ria do pintor brasileiro”, relata e conclui a pintora vencedora.

 

Como acontece a premiação PPM

A votação do Pintor Profissional do Mês - PPM ocorre 

mensalmente sendo feita por uma comissão criada pelo Mo-

vimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e ABRAPP - As-

sociação Brasileira dos Pintores Profissionais que abrange 

todo o Brasil. Os braços (pintores voluntários que trabalham 

no MBPM promovendo união e conscientização para os pin-

tores em sua região), os moderadores e os coordenadores vo-

tam no pintor que mais se destaca de acordo com os seguin-

tes critérios: o pintor que mais ajuda nos grupos do MBPM no 

Facebook e no Whats App; ser um bom profissional em seu dia 

a dia; ser exemplo para todos os pintores; e o pintor que não 

exagera em posts e informações desnecessárias.

Os moderadores e os coordenadores não participam do 

PPM, e o nome do vencedor é divulgado somente no dia da 

entrega do prêmio na sede do MBPM, em São Paulo/SP, e di-

vulgado na página oficial da entidade no Facebook e nas re-

des sociais. Segundo o Movimento e a Associação, o objetivo 

é criar um time forte em todas as cidades do Brasil e com isso 

buscar soluções para cada problema ou necessidade da ca-

tegoria já que o MBPM é uma ação de conscientização cria-

da e dirigida por pintores que projetam a “mudança de com-

portamento” do pintor brasileiro e sua responsabilidade pela 

busca de profissionalização e valorização.

O pintor com mais votos, eleito o Pintor Profissional do 

Mês, recebe prêmios oferecido pelos parceiros (ferramentas, 

catálogos, camisetas, etc.) e uma arte com a foto do vence-

dor é colocada na capa do grupo Pintor Profissional no Face-

book. Os atuais parceiros desta premiação são: Jornal do Pin-

tor na divulgação do prêmio ao ganhador, Pincéis Atlas, Bailéu 

Equipamentos, Condor Pincéis, Tintas Coral, Lukscolor Tintas, 

Mirka Brasil, Nauber Máquinas, NF3 Pinturas, Rolos Big, San-

ta Fé Tintas, WBR-WAGNER e ABRAPP Associação Brasileira 

dos Pintores Profissionais.

› › pintor mbpm ‹ ‹
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Grupo Pintores do Sul elege o pintor da região mais votado no mês

O grupo formado pelos profissionais do grupo de Whats-

App “Pintores do Sul”, que conta atualmente com mais de 

200 membros dos estados do Paraná, Santa Catarina e Rio 

Grande do Sul, destacam todos os meses o Pintor do Mês. 

Todo início de cada mês, o grupo abre a votação e os mem-

bros votam no pintor que mais se dedicou no período dando 

dicas, ideias ou tirando dúvidas.

O vencedor desta vez é Otoniel Santos do Nascimento 

que está há aproximadamente 20 anos no ramo da pintura 

e é da cidade Colombo/PR. Ele nos conta que começou de 

ajudante e pegou o gosto pela pintura e hoje ela é tudo na 

sua vida. “É tudo mesmo, pois vivo dessa profissão e ela é o 

pilar da minha renda tanto pra mim quanto para outros pro-

fissionais que trabalham comigo”.

Para Otoniel, receber o prêmio é um sentimento grati-

ficante e de reconhecimento pelo esforço. “Sobre a impor-

tância do prêmio, ele é bom porque é uma qualidade a mais 

e você pode compartilhar conhecimento com outros profis-

sionais e adquirir conhecimento também”.

O Pintor do Mês do grupo Pintores do Sul conta com os 

parceiros/patrocinadores: Jornal do Pintor na divulgação do 

prêmio ao ganhador, Tintas Active - A Casa do Pintor, Tintas 

Ciacollor, CYZ Vedac, Master Tintas, Novotom, Tintorauto, Alf-

fa Tintas, Big Cores Tintas, Condor, Dacor, Nauber Máquinas, 

Reparox, Suvinil, Auto Tintas Uberaba, Tintas Fazendinha e 

Dasul Revestimentos.

o grupo é formado por profissionais dos estados do Paraná, 
santa Catarina e rio Grande do sul
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USO DA TINTA INDUSTRIAL CRESCE NO BRASIL
Impulsionado por diversos fatores, como pelo crescimento do agronegócio pelo setor de implementos, de máquinas e 
equipamentos, e até por uma mudança de hábito dos consumidores, o setor de tintas industriais segue em expansão e 
tem recebido investimentos por parte dos fabricantes para o lançamento de produtos que possam agregar ainda mais 
performance à indústria brasileira

A indústria é a força motriz do Brasil! 

E, nesse cenário as tintas industriais estão 

presentes em todos os setores, em diver-

sos locais, como em estádios, shoppings, 

indústrias, aeroportos, portos, plataformas 

marítimas e refinarias, exercendo um papel 

fundamental ao oferecer alta performance 

de aplicação, produtividade, durabilidade e 

resistências físico-químicas, entre outras 

características.  Os dados da Abrafati - As-

sociação Brasileira dos Fabricantes de Tin-

tas mostram a força desse setor. Em 2021, 

as tintas industriais em geral, utilizadas em 

eletrodomésticos, móveis, autopeças, na-

val, aeronáutica, entre outros, assumiram o 

segundo lugar no volume total de produção 

de tintas do Brasil, configurando 10,6% com 

181 milhões de litros.

“O setor de tinta industrial abrange di-

versos tipos de tintas, como epóxis, poliu-

retano, demarcação e entre outros. E, todos 

eles crescem diariamente, pois há uma ne-

cessidade além da questão estética, a pro-

teção da superfície”, afirma Heloisa Sousa, 

marketing da Indutil Tintas. 

Para Juarez Munhoz, diretor de vendas 

da Skylack, o mercado de Tintas Industriais 

tem crescido e está cada dia mais exigente 

de produtos de alta qualidade e alto desem-

penho. “As linhas têm evoluído nos merca-

dos de tintas com a disponibilidade de no-

vas e mais modernas matérias-primas as 

quais possibilitam ganhos diferenciados, 

avalia Gabriel Dall Orsoletta, chefe de ven

das industriais da WEG Tintas.

Na opinião de Claudio Rufino, gerente 

comercial do setor industrial – Anjo Tech da 

Anjo Tintas, o setor do agronegócio tem for-

te representatividade no mercado de tintas 

industriais brasileiro. Antonio Carlos Muc

chiani, químico industrial da Brasilux Tin

tas, concorda com o crescimento do se-

tor de implementos agrícolas, máquinas e 

equipamentos. Ele ressalta que usinas con-

somem tintas industriais principalmente 

no pós-colheita, momento em que ocorre 

a reforma e a manutenção de equipamen-

tos, tanques e caldeiras, além de repinturas 

› › tinta industrial ‹ ‹ 
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das carrocerias, chassis e tanques dos ca-

minhões.

Seguindo a mesma opinião, Rogerio 

Guardiano, gerente comercial da Advance 

Tintas, menciona que a empresa tem uma 

expectativa positiva neste ano de 2022, que 

pode ser impulsionado pelas indústrias de 

óleo e gás, estruturas metálicas, sucroalco-

oleira e metal/mecânica. 

“Em virtude do elevado crescimento, 

esses segmentos buscam por produtos ver-

sáteis, de fácil aplicação, rápida secagem 

e que proporcionem proteção e estética”, 

contextualiza Sidnei T. de Carvalho, quími

co formulador da linha industrial da Tintas 

Farben. 

Ainda analisando o setor, André Louis de 

Vargas, supervisor técnico industrial de Tin-

tas Industriais da Tintas Killing, avalia que 

ocorreu um amplo crescimento entre os 

anos de 2021 e 2022. O supervisor também 

concorda com o impulso dado pelos imple-

mentos agrícolas, mas também cita a área 

de rodoviários, de encarroçadoras de ônibus 

e os de repintura de botijões de gás.

O Grupo Argalit concorda com esse 

crescimento de mercado e avalia que o se-

gundo semestre de 2022 será de ascensão. 

A supervisora de marketing, Gláuria Vaz, si-

naliza que as indústrias de pisos, sistemas, 

tubulações, controle de temperatura são as 

que mais impulsionam essa expansão.

Já Cleverson José Salasar, diretor indus

trial e P&D da Tintas Ciacollor, aponta que a 

empresa percebeu um aumento na procura 

pela linha de esmalte industrial como subs-

tituto da linha de esmalte imobiliário. Essa 

também é uma percepção da Luztol. “No-

ta-se uma crescente tendência de adoção 

de esmaltes industriais no setor imobiliário, 

dada as características do produto de seca-

gem rápida, alta durabilidade e resistência e 

excelente acabamento”, diz Herlon Pereira, 

coordenador de marketing.

“Nós temos uma expectativa de gran-

de crescimento no mercado industrial para 

este segundo semestre, uma vez que nes-

ses dois anos de pandemia as indústrias fi-

caram na contenção de seus investimen-

tos”, menciona Felipe Figueiredo, do depar

tamento de marketing da Maza.

Jader Salomão, diretor técnico da Per

fortex, lembra que historicamente o segun-

do semestre é melhor que o primeiro para o 

segmento de tinta industriais. “Esperamos 

um crescimento  e que os preços das ma-

térias-primas apresentem uma leve reduzi-

da para o mercado absorver mais produtos”.

“Do ponto de vista macroeconômico, 

ainda aguardamos o desempenho do PIB do 

segundo trimestre. No primeiro, o aumento 

foi de 1%, com destaque para a indústria, co-

mércio e serviços. Mas já há uma expectati-

va positiva, uma vez que o volume de servi-

ços no Brasil cresceu, em junho, 0,7% fren-

te a maio, segundo a PMS (Pesquisa Mensal 

de Serviços), do IBGE (Instituto Brasileiro de 

Geografia e Estatística). Além disso, tam-

bém há uma expectativa mais otimista de 

crescimento do PIB e de redução da infla-

ção para 2022”, conclui Leandro Santos, su

pervisor da linha Flora, unidade de negócio 

especializada em tintas de alta performan

ce da Montana Química.

O Jornal do Pintor consultou os princi-

pais fabricantes de tintas industriais e pre-

parou uma lista de produtos disponíveis no 

mercado. Confira!

A Advance Tintas destaca a Admax, uma 

linha que oferece facilidade de aplicação, 

com produtos protetivos de tintas de alta 

performance, indicados para áreas em que 

se exige maior resistência, como constru-

ção civil e manutenção industrial.

“A Advance Tintas é especializada no 

protective coatings, atendendo pintura de 

manutenção leve e pesada nas indústrias, 

além de atuar em grandes clientes na linha 

de produção com produtos especiais. Com 

uma filosofia focada no atendimento, hoje 

a empresa participa nas revendas de vare-

jo”, diz o gerente comercial, Paulo Rogerio 

Guardiano.

A Anjo Tintas destaca a linha Anjo Tech, 

com a tinta Techthane de poliuretano, Tech-

mastic em epóxi, a Techlack em sintético, a 

Techcril indicada para piso e demarcação, a 

Techheat para indicação de altas temperatu-

ras e a Techzinc que é rica em zinco; além de 

outras linhas normatizadas para efluentes.

A empresa destaca que as principais ca-

racterísticas dos produtos comercializados 

pela AnjoTech estão relacionadas a melho-

ra da performance de aplicação, oferecen-

do produtividade, durabilidade e resistên-

cias físico-químicas para os diversos tipos 

de aplicação e intempéries. “Também bus-

camos customizar os produtos de acordo 

com a necessidade de aplicação do cliente 

garantido a repetibilidade dos lotes produ-

zidos. Outro fator indispensável é o controle 

de qualidade no processo produtivo, em que 

todo o produto antes de ser envasado, pas-

sa por rigorosos testes de controle de quali-

dade garantindo a segurança de aplicação”, 

pontua Claudio Rufino, gerente comercial 

do Setor Industrial.

O Grupo Argalit comercializa a Hiper-

coat que é composta pela linha Epóxi com 

os produtos: Hiperpoxi 300, Hiperpoxi 301, 

Hiperpoxi 198, Hiperpoxi Primer Poliamida 

4x1, Hiperpoxi Poliamida Plus 4x1, Hiperpoxi 

Base Água Monocomponte, Hiperpoxi Pri-

mer Isocianato N 2198, Hiperpoxi Primer Po-

liamida Alumínio N 2288, Hiperpoxi Poliami-

da Alta Espessura N 2628, Hiperpoxi Primer 

Poliamida N2630 e Hiperpoxi sem Solvente 

Tolerante a Umidade N2680.

Já na linha PU, a empresa oferece ao 

mercado o Hiperthane 493 e o Hiperthane 

Acrílico N2677. Na linha Demarcação Viá-

ria atua com o Hiperfloor Demarcação Viá-

ria Base Solvente Light, o Hiperfloor Demar-

cação Viária Base Solvente NBR 11.862 e Hi-

perfloor Demarcação Viária Acqua.

Enquanto, na linha de Epóxi para Pisos 

oferece ao mercado o Hiperfloor Autonive-

lante 100% Sólidos – Cores, Hiperfloor Pri-

mer Epóxi Autonivelante 100% Sólidos, Hi-

perfloor Selador Epóxi para Piso e o Hiper-

floor Verniz Epóxi 100% Sólidos.

Na linha Naval o destaque é o Hiper-

shield 100 Antifouling, e na linha Alquídicos 

divulga o Primer Sintético, Esmalte Indus-

trial, Galvalit Fundo para Galvanizado e o 

Ferrolit Primer Acabamento Dupla Função.

A Brasilux Tintas destaca do seu portfó-

lio os esmaltes sintéticos nas linhas Brasi-

line e Brasitec, os esmaltes poliuretanos na 

linha Brasitec; e os esmaltes epóxi com as 

linhas Brasepoxi e a Ecolux.

A empresa pontua que sua linha indus-

trial atende especificações de todas as nor-

mas e destaca que os esmaltes sintéticos 

Brasiline e Brasitec oferecem secagem rá-

pida e alta cobertura. Enquanto os esmaltes 

epóxi Brasepoxi e Ecolux e o esmalte poliu-

retano Brasitec oferecem resistência física 

e química, sendo que os poliuretanos são 

mais adequados para ambientes externos e 

o epóxi para ambientes internos.

A Tintas Ciacollor comercializa o Esmal-

te Sintético Industrial e divulga que é indica-

do para aplicação em superfícies metálicas, 

como implementos agrícolas, equipamentos 

industriais e peças metálicas em geral.

Entre os diferenciais, a empresa apre-

senta que o produto oferece alto brilho, 

cobertura, secagem rápida e manuseio 

mais ágil da superfície com a possiblidade 

de aplicação da segunda demão em curto 

tempo. “Além da versão alto brilho, está dis-

ponível também nos acabamentos semibri-

lho e fosco em cores de linha, porém tam-

bém podemos fazer tons sob encomenda”, 

diz Cleverson José Salasar, diretor industrial 

e P&D, que pontua também que nesta mes-

ma linha a empresa comercializa o Primer 

Sintético, Primer Cromato de Zinco e Primer 

Universal.

A Farben comercializa diversos produ-

tos para o segmento industrial, abrangendo 

produtos das linhas de sintéticos, poliure-

tanos, epóxis e os normatizados Petrobrás. 

A empresa pontua que as linhas são des-

tinadas para pintura de estruturas metáli-

cas, máquinas e equipamentos, implemen-

tos agrícolas e rodoviários, pisos industriais, 

tanques e tubulações, e manutenção indus-

› › tinta industrial ‹ ‹ 
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trial em geral.

Desse portfólio, destaca o Primer Epóxi 

W/W, que é indicado para proteção anticor-

rosiva do aço carbono de estruturas metá-

licas, máquinas, equipamentos, implemen-

tos rodoviários e agrícolas que estão sujei-

tos a ambientes agressivos, permitindo a 

aplicação úmido sobre úmido, agilizando os 

processos de pintura.

Já para a pintura de manutenção, a em-

presa divulga o Mastique Epóxi HB Alumínio 

como um produto pigmentado com alumí-

nio, que permite ser aplicado sobre super-

fícies tratadas com limpeza manual ou me-

cânica e tintas envelhecidas aderidas ao 

substrato. Para pintura de piso, menciona 

a Massa Epóxi, que é destinada para a cor-

reção e nivelamento de superfícies de con-

creto. E, para o acabamento de superfícies 

de concreto, cita o Epóxi Piso Alta Espes-

sura como um produto que oferece elevada 

resistência química e ao tráfego.

A Indutil Tintas comercializa a Interlight 

Piso, uma tinta para piso à base de solven-

te de alto desempenho. Entre as caracterís-

ticas do produto, a empresa pontua que foi 

desenvolvido para atender o varejo com a 

mesma tecnologia das tintas utilizadas em 

rodovias e vias urbanas, oferece alta durabi-

lidade e desempenho, é ideal para pintura ou 

repintura de pisos de quadras poliesportivas, 

estacionamentos, fábricas e demarcação de 

áreas como vagas para deficientes, áreas de 

extintor, vagas de ambulância entre outras.  

Além disso, possui acabamento 100% fosco 

e proporciona segurança aos usuários en-

quanto o piso estiver molhado.

“Com cores modernas, a Interlight Piso 

possui alta espessura, maior durabilidade, 

fácil e rápida aplicação, possibilitando aca-

bamento excepcional e consequentemen-

te a proteção do piso”, diz Heloisa Sousa, da 

área de marketing, e enfatiza que para se 

conseguir ainda mais qualidade na aplica-

ção, é preciso preparar o piso conforme des-

crito no boletim técnico, diluir a tinta ade-

quadamente e usar ferramentas corretas.

A Tintas Killing destaca três linhas in-

dustriais oferecidas ao mercado, a Tecno-

Primer Epóxi, Esmalte Poliuretano Frotas e 

Kisalux 2000. 

Entre as características, a empresa pon-

tua que a TecnoPrimer Epóxi é uma linha de 

primers epóxi que apresenta elevada robus-

tez e versatilidade, proporcionando proteção 

à corrosão e tem uma versão isenta de me-

tais pesados, podendo ser aplicada sobre di-

versos substratos metálicos como aço car-

bono, alumínio, aço galvanizado, entre ou-

tros. “Esse produto se destaca pela sua se-

cagem rápida e pela possibilidade de apli-

cação de acabamentos na condição úmido 

a úmido. Essas vantagens trazem ganhos 

substanciais ao processo de aplicação, com 

significativos ganhos de produtividade, re-

dução do tempo de pintura e menor desper-

dício”, diz André Louis de Vargas, supervisor 

técnico industrial de Tintas Industriais.

Enquanto a Esmalte Poliuretano Fro-

tas é uma linha de acabamentos poliureta-

nos com ótimo desempenho frente às in-

tempéries, com elevado brilho, rápida se-

cagem e possibilidade de formulação, com 

disponibilidade em diversas cores no siste-

ma tintométrico. “Possui uma versão isen-

ta de metais pesados. A linha ainda possui 

um produto de dupla função, sendo primer- 

acabamento, amplamente utilizado em im-

plementos rodoviários”, complementa o 

supervisor. Já a Kisalux 2000 é uma linha 

completa de primers, esmaltes e primer- 

acabamento de dupla função, nas versões 

alquídicos e sintéticos, com produtos de se-

cagem rápida, boa relação custo x benefício 

e a possibilidade de formulação de diversas 

cores no sistema tintométrico.

Luztol oferece ao mercado o Esmal-

te Sintético Profissional Ultra, Esmalte Ali-

fático Poliuretano, Vernizes Poliuretanos 

e Fundo Acabamento Poliuretano Acrílico 

para Metais.

A empresa pontua que o Esmalte Sinté-

tico Profissional Ultra é um produto de alta 

qualidade, possui formulação desenvolvida 

para proporcionar secagem rápida, ofere-

cendo mais agilidade ao processo de pintu-

ra, alta durabilidade, cobertura, acabamen-

to e proteção ao substrato metálico prin-

cipalmente, sendo indicado para o acaba-

mento de estruturas metálicas imobiliárias 

e industriais, containers, máquinas e equi-

pamentos agrícolas, mecanismos e dis-

positivos de segurança, chassis e caçam-

bas de veículos pesados, dentre outros. En-

quanto o Esmalte Alifático Poliuretano é de 

uso industrial, indicado para acabamento 

diferenciado, laqueados em móveis de ma-

deira em interiores para beneficiamento de 

alto padrão, oferece secagem rápida, resis-

tência química, toque sedoso, bom alastra-

mento, alto poder de cobertura e resistên-

cia ao amarelamento. 

Os Vernizes Poliuretanos são produtos 

de fino trato disponíveis em vários tipos de 

acabamentos, indicados para aplicação em 

madeiras internas, oferecem fácil aplica-

ção, secagem rápida, alastramento e sua 

formulação contém aditivos de superfície 

para promover maior resistência e conferir 

toque sedoso à superfície. Já o Fundo Aca-

bamento Poliuretano Acrílico para Metais é 

um produto bicomponente de apelo indus-

trial utilizado em linhas de pintura como 

fundo em superfícies metálicas, sendo indi-

cado para preceder o acabamento em má-

quinas agrícolas, máquinas industrias, equi-

pamentos, caçambas, estruturas metálicas 

e metais em geral. “Como é uma linha espe-

cífica para a indústria, a Luztol se dispõe a 

atender algumas particularidades para que 

o produto tenha aderência à linha de produ-

ção e necessidade do cliente. Sendo assim, 

o produto sob encomenda possui formula-

ção diferente e, portanto, características di-

ferentes das do produto de linha”, finaliza 

Herlon Pereira, coordenador de marketing.

A Maza comercializa 17 linhas de tintas in-

dustriais normatizadas pela Petrobras, além 

de linhas em epóxi e poliuretanos. A empre-

sa pontua que são produtos de alta durabili-

dade, conhecidos como protetivas, capazes 

de garantir alta resistência às intempéries em 

longo prazo. “Além de termos o CRC da Petro-

bras, conseguimos oferecer para o mercado 

preços competitivos e um atendimento técni-

co diferenciado”, pontua Felipe Figueiredo, do 

departamento de mar keting.

A Montana Química divulga a nova mar-

ca Flora, que é composta por Laca de base 

poliuretânica, Laca de base nitro, Efeito Me-

talizado, Pintura em Vidro, Texturizados, Ver-

nizes Poliuretânicos, Tingidores, Clareador 

de madeiras, Seladoras, Isolantes, Primer e 

Catalisadores.

“Para dar cor e textura a todas essas 

tecnologias, a Montana Química aposta em 

seu sistema tintométrico exclusivo, que 

oferece aos profissionais serviço persona-

lizado e único. A utilização desse sistema 

possibilita que o usuário tenha acesso a um 

catálogo extenso, com diferentes opções 

de cores, maior do que o catálogo tradicio-

nal de tintas”, pontua Leandro Santos, su-

pervisor da linha Flora, unidade de negócio 

especializada em tintas de alta performan-

ce. Dentro dessa tecnologia, o supervisor 

enfatiza que é possível a criação de novas 

tonalidades com vantagens que vão desde 

a agilidade de produção e custo x benefício 

causado. “Um ponto bem importante para o 

profissional do setor, é que a Flora elimina 

a necessidade de estoque de cores. A Mon-

tana Química pode fornecer o material de 

acordo com o cronograma do trabalho”.

A empresa destaca ainda a nova linha 

de Metalizados Multifuncionais, que agora 

também faz parte do sistema tintométrico, 

e, entre as suas características, adere a ma-

deira, vidro, metal e plástico, pode ser usada 

em mobiliários como acessórios metálicos, 

esquadrias e divisórias de alumínio.

“Até então, os metalizados da Montana 

utilizavam apenas a tecnologia PU (poliu-

retano) convencional. Agora, introduzimos 

uma tecnologia multifuncional específica, 

que permite maior personalização de cores 

e efeitos, além de agregar alta resistência 

aos acabamentos”, afirma Leandro e escla-

rece que o lançamento também insere 10 no-

vas pastas ao portfólio de cores metalizadas, 

totalizando 12 pigmentos-base, como ouro, 

prata, bronze e rosé gold. “Permite a criação 

de uma infinidade de cores e efeitos, disponí-

veis no brilho acetinado”, finaliza.

A Perfortex destaca as linhas de Epóxi, 

Poliuretano, Alquídico (esmalte sintético), 

› › tinta industrial ‹ ‹ 
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Tintas de qualidade rendem mais; 

Garantem pinturas com maior durabilidade; 

Possuem maior resistência e poder de cobertura.

Há 20 anos, o Programa Setorial da Qualidade - Tintas 
Imobiliárias busca garantir que as tintas imobiliárias 
comercializadas no Brasil tenham bom desempenho 
e atendam às normas técnicas do setor. 

Quais os benefícios de trabalhar 
com tintas qualificadas? 

Acesse tintadequalidade.com.br e saiba como garantir a satisfação dos pintores e consumidores de tintas. Ou aponte a câmera do seu celular e navegue.

Alta Temperatura e Demarcação viária.

“A empresa possui certificação ISO9001 

pela SGS e também o CRC da Petrobrás, 

produzindo, assim, tintas que atendem as 

normas vigentes. Temos uma linha muito 

grande de produtos e através do nosso pro-

grama de desenvolvimento personalizado 

conseguimos fazer um tipo de produto que 

atende a todas as necessidades do cliente”, 

diz Jader Salomão, diretor técnico, e men-

ciona que, diante da variedade de produtos 

comercializados, é possível atender neces-

sidades específicas de cada cliente. “Por 

exemplo, se é preciso pintar uma superfí-

cie úmida, nós temos um produto especí-

fico para essa condição que é o Perfordur 

Wet”, sinaliza.

Nesse portfólio, o diretor menciona que 

outra linha muito importante é a linha do 

Perfordur ARQ, utilizada para pintura de ca-

naletas de escoamento, diques e caixas de 

contenção de produtos químicos e altamen-

te agressivos, como ácido sulfúrico 98%, 

soda cáustica ou solventes. Ainda entre os 

destaques, Jader enfatiza que as tintas an-

tiestáticas são muito utilizadas em áreas de 

inflamáveis e explosivos, por eliminar a ener-

gia estática do ambiente evitando as faíscas.

A Skylack Tintas e Vernizes comercia-

liza o SKYLUX Esmalte Sintético Agro Au-

tomotivo e o SKYLUX Esmalte Sintético In-

dustrial Automotivo. “São linhas de esmal-

tes sintéticos e suas principais característi-

cas são a  secagem rápida e alto brilho”, diz 

Juarez Munhoz, diretor de vendas, e com-

plementa que o SKYLUX Esmalte Sintético 

Agro Automotivo é recomendado para re-

toques e repintura de tratores, implemen-

tos agrícolas, eletrodomésticos, máquinas 

e peças metálicas em geral. Enquanto o 

SKYLUX Esmalte Sintético Industrial Auto-

motivo é recomendado para retoques e re-

pintura de tratores, implementos agrícolas, 

máquinas, carrocerias e peças metálicas 

em geral.

A WEG Tintas oferece ao mercado diver-

sas tintas industriais de alta performance e 

destaca para o segmento de tintas para piso 

a W-POXI HBA 301, que é um epóxi autonive-

lante de aplicação em alta espessura, com 

alto brilho e resistência a tráfegos pesados; 

e o W-POLI HPA 461 que é à base de poliol 

de alto sólidos e oferece alto desempenho, 

resistência a ciclos térmicos e processos 

de condensação severa, com cura a tem-

peraturas de -5ºC, sendo utilizado em câ-

maras frias de indústrias alimentícias, far-

macêuticas, supermercados, entre outras. 

No segmento de construção civil, divulga a 

W-THANE PU PISCINA como uma tinta po-

liuretana de alta performance para pintura 

de piscinas, com alta aderência, impermea-

bilidade, durabilidade e também retenção 

de cor e brilho; e a W-POXI HIDRO AVA 413 

NOBAC, que tem uma formulação à base 

de água, conta com fungicidas e bacterici-

das que permanecem no filme mesmo após 

a secagem da tinta impedindo a prolifera-

ção de microrganismos nas paredes e pe-

ças pintadas, sendo recomendado para am-

bientes hospitalares, clínicas, cozinhas in-

dustriais, residências, entre outros. Já para o 

setor industrial, com indicação para pintura 

de estruturas metálicas, máquinas e equi-

pamentos, a empresa comercializa a W-PO-

LI HPD 451, que é uma Tinta poliaspártica de 

alto teor de sólidos por volume (100%), bai-

xa emissão de VOC, boa resistência quími-

ca e anticorrosiva superiores a tintas poliu-

retanas convencionais. Em manutenção in-

dustrial, comercializa a W-POXI BLOCK HPP 

402 Alumínio, uma tinta epóxi Novolac para 

atendimento de condições críticas C5-I da 

ISO 12944, com alta expectativa de durabi-

lidade, resistência química e anticorrosiva 

para superfícies de tratamento manual ou 

mecânica.

“As tintas da WEG estão presentes em 

estruturas e obras em todo mundo, como 

estádios, shoppings, indústrias, aeroportos, 

portos, plataformas marítimas e refinarias. 

Atendemos também as indústrias nas li-

nhas de seriados, como motores, fundições, 

instrumentos, equipamentos, ferramenta-

ria e máquinas de todos os segmentos, e re-

vendas industriais”, pontua Gabriel Dall Or-

soletta, chefe de vendas industriais.

› › nota ‹ ‹

Skylack® renova 
o posicionamento 
e comunicação 
visual de vernizes
Foram promovidas mudanças na 
estética visual dos Vernizes Alto 
sólidos 15.000 e 13.000 da marca, 
para reforçar o alto desempenho 
da dupla de produtos

Os Vernizes Alto Sólidos 15.000 e 13.000 da 

Skylack® estão de cara nova e agora são Alto 

Sólidos Ultra. A fabricante Skylack promoveu 

mudança no posicionamento e comunicação 

visual destes produtos e ambos estão com 

uma nova roupagem, preta e dourada, com 

um toque mais nobre, que melhor represen-

ta a qualidade e a performance destas solu-

ções. Os Vernizes Skydur® Alto Sólidos Ultra 

15.000 e 13.000 são vernizes poliuretano acríli-

co bicomponente de alto rendimento e apre-

sentam propriedades de secagem rápida, alta 

resistência às intempéries, e alto teor de só-

lidos, o que resulta em um acabamento com 

excelente retenção de brilho. A novidade pode 

ser conferida nas revendas de todo Brasil. 
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Suvinil inaugura primeira loja 
container do Rio Grande do Sul

A Suvinil e a Aquarela Tintas inaugura-

ram no mês passado a primeira loja de tintas 

em formato container no Rio Grande do Sul. 

Localizada no estacionamento do Shopping 

Iguatemi em Porto Alegre, o ponto de venda 

oferece o portfólio completo da marca, além 

de materiais e acessórios para pintura, com o 

objetivo de facilitar a jornada do consumidor. 

Além da praticidade e segurança de estar 

localizada junto a um grande centro comer-

cial, a loja container se destaca por ser uma 

solução de arquitetura sustentável, pois se 

trata de um reaproveitamento de contêine-

res marítimos, não dependendo de recursos 

naturais para sua construção. Esse concei-

to de ponto de venda reforça o compromis-

so da Suvinil e da Aquarela Tintas em contri-

buir com a diminuição do impacto ambiental, 

proporcionando um futuro viável, mais equi-

librado e com mais qualidade de vida.

“Estamos muito felizes em trazer esse 

modelo de negócio para a cidade, unindo o 

propósito de facilitação da jornada da pintura 

aos nossos compromissos de Sustentabilida-

de, em um polo tão importante para a Suvinil. 

Essa é a nossa primeira loja container no Sul 

e esperamos expandir o projeto para outras 

cidades da região”, comenta José Vascon-

cellos, gerente comercial sênior da Suvinil.

“Chegar na 14ª loja e no novo conceito 

de containers de tintas representa o suces-

so do modelo de negócio nestes 35 anos de 

empresa, além da boa aceitação do públi-

co e do mercado. Somos uma das principais 

redes de lojas do segmento de pinturas do 

Rio Grande do Sul. Isso demonstra toda a 

confiança que nossos clientes, colaborado-

res e fornecedores têm em nosso trabalho”, 

diz Mauro Bessa, diretor da Aquarela Tintas.

Com modelo de negócio lançado pela 

Suvinil, a nova loja container Aquarela Tin-

tas tem papel imprescindível para que a 

marca possa reforçar sua conexão com 

seus parceiros de negócio, reafirmando seu 

compromisso com as necessidades de seus 

diversos públicos e com formatos mais sus-

tentáveis em diferentes esferas. 

› › inovação ‹ ‹› › lançamento ‹ ‹

Brasilux entra no mundo do metaverso 
e inaugura nova era dentro do mercado 
de tintas
empresa promoveu metaverso brasilux, evento com a 
apresentadora renata Fan em um auditório 100% virtual, 
onde participantes puderam interagir como se estivessem 
no mesmo ambiente da vida real 

baseada em um conceito de arquitetura sustentável, sendo criada a 
partir do reaproveitamento de containers, o novo ponto de venda da 
Aquarela tintas oferece praticidade e conveniência ao consumidor

A Brasilux fez história ao se tornar uma 

das primeiras do setor de tintas a entrar para 

o metaverso - espaço virtual onde as pes-

soas podem interagir entre si como se esti-

vessem no mesmo ambiente da vida real. Na 

ocasião, a empresa promoveu o Bate Bola 

com Renata Fan, encontro com a apresen-

tadora e embaixadora da marca totalmente 

dentro deste novo universo. O evento reuniu 

clientes, parceiros e colaboradores, em um 

auditório virtual, com direito a palco, cadei-

ras, sala decorada e os avatares de cada par-

ticipante, onde foram debatidos temas quen-

tes relacionados ao futebol como se estives-

sem ali, diante de Renata, que mediou o ba-

te-papo esbanjando simpatia.

O encontro ainda teve outro ponto alto: 

os participantes do Bate Bola com Renata 

Fan também tiveram a chance de participar 

de um sorteio que levará três pessoas para 

acompanhar presencialmente a gravação ao 

vivo do programa apresentado por Renata, 

Jogo Aberto, da TV Band, em São Paulo (SP), 

com todas as despesas pagas pela Brasilux. 

Segundo Mirela Jabur, gerente de marke-

ting da empresa, a iniciativa pioneira da Bra-

silux de entrar no metaverso tem relação ín-

tima com a missão da companhia de trazer 

inovação a todos os clientes, parceiros e co-

laboradores. “Buscamos facilitar o diálogo e 

compartilhamento de informações com todo 

o mundo da pintura, proporcionando uma ex-

periência inovadora, muito mais fluida e es-

calável para todo o país, já que não é mais 

preciso estar fisicamente presente para ter 

acesso a todas as novidades de nossa mar-

ca”, afirma. 

SERVIÇO 
Endereço: Av. João Wallig, 1800 - Passo 

d’Areia, Porto Alegre/RS

Horário de funcionamento: segunda a 

sábado, das 10h às 22h e domingo, das 

14h às 20h.
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Rosas que colorem!

Por Vladmir Brum, fundador e coordena

dor administrativo da ABRAPP  Associação 

Brasileira dos Pintores Profissionais 

Quando se fala em detalhe, aquele to-

que final que faz toda a diferença, a cereja do 

bolo, a última pincelada das cores do arco- 

íris que traz todo o encanto do fim de uma 

tarde de sol e garoa, logo vem em nossas 

mentes a perspicácia feminina que sempre 

nos surpreende com uma pitada de delica-

deza em tudo que faz. Bom, você leitor deve 

estar se perguntando o que tudo isso tem a 

ver com nosso mercado da pintura, mas tem 

e muito, e ao final desde artigo você vai en-

tender cada palavra.

Hoje eu vou falar da ascensão feminina 

na pintura, que elas estão chegando para fi-

car, para demarcar seu espaço em uma pro-

fissão dominada por homens até os dias de 

hoje, e que elas não estão aqui para serem 

coadjuvantes, elas chegaram para serem 

protagonistas.

Quando iniciamos nosso trabalho em 

2016, os números apontavam que apenas 

3,5% dos profissionais da pintura eram mu-

lheres, porém na última pesquisa da ABRA-

PP – Associação Brasileira dos Pintores Pro-

fissionais - realizada no mês de julho de 

2022, os números apontam que 15% dos pro-

fissionais que responderam à pesquisa são 

do sexo feminino, mostrando de fato a cres-

cente participação da mão de obra feminina 

no setor.

São mães, esposas, chefes de família, em-

preendedoras, mulheres que deixaram outras 

profissões para se deslumbrarem no mundo 

da tinta, mergulharem no mundo das cores. 

Mulheres que encontraram um novo sentido 

para a vida na pintura e hoje se destacam em 

meio a maioria masculina. Hoje o que vemos 

é uma explosão feminina no setor, líderes, in-

fluenciadoras que acabam motivando mais 

mulheres a virem para a pintura, tendo outras 

pintoras como mentoras e como fonte de ins-

piração, e, assim, elas se dedicam e crescem 

como pessoas e profissionais.

A ABRAPP acompanha de perto essa 

crescente feminina no setor. Contamos hoje 

com líderes mulheres da associação em 

todo o território brasileiro e elas também se 

fazem presentes na nossa coordenação. Mu-

lheres que lideram grupos onde mais de 90% 

dos membros são homens, um desafio e tan-

to quando se é minoria. A ABRAPP sempre 

acreditou nessa força feminina no setor e 

desde o início teve um trabalho voltado para 

as mulheres através do Clube das Pintoras, 

grupo de profissionais que hoje conta com 

mais de 500 mulheres de todo o Brasil. Para 

se ter uma ideia, só neste ano de 2022 em 

nossa principal premiação para os profissio-

nais da pintura, o PPM - Pintor Profissional 

do Mês, tivemos por três vezes, até o presen-

te momento, a presença feminina no topo. A 

ABRAPP atua também como apoio em diver-

sos projetos voltados para o desenvolvimen-

to feminino junto às empresas do setor, onde 

recentemente em parceria com o SEBRAE 

está trazendo um treinamento inédito para 

mulheres que querem crescer na profissão 

voltado em gestão empresarial, gestão fi-

nanceira e marketing e vendas.

Em outro artigo falei que o Pintor Che-

gou Lá, referindo-me ao espaço que o profis-

sional da pintura conquistou no setor, e hoje 

também posso dizer que a mulher chegou lá, 

as pintoras chegaram lá, hoje se destacam 

pelo capricho na obra, pela organização, por 

cuidarem dos mínimos detalhes para entre-

gar qualidade e excelência em seus traba-

lhos. Se destacam pela liderança, pela cora-

gem e força de acreditarem em si mesmas, 

por darem um toque de classe e delicadeza 

em nossa profissão.

Alguém duvida onde elas ainda chega-

rão? Bom, eu não! Parabéns, mulheres pinto-

ras, vocês fazem a diferença!

› › artigo ‹ ‹
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Desafios do segundo semestre para o setor de tintas

 › › artigo ‹ ‹

Por Rafael Ferreira, gerente comercial 

da Montana Química Ltda.

A estrada à frente para o setor de tintas 

é o segundo semestre, mas antes de falar 

do futuro, vamos olhar para o retrovisor um 

pouco. Passamos por um longo período de 

reclusão social causado pela pandemia de 

Covid-19. Entre as principais mudanças na 

nossa vida está o home-office, o que levou 

as pessoas a olharem mais para os seus la-

res e, consequentemente, o setor ganhou 

com o aumento de pequenas reformas com 

esse novo perfil de consumidor. 

Isso só foi possível graças à união do 

setor, com o papel atuante de associações, 

indústria, varejo e demais players, que con-

seguiram colocar o nosso segmento como 

um serviço essencial durante a pandemia, 

mantendo as portas das lojas abertas.

Como consequência, criou-se uma ex-

pectativa enorme para o ano de 2022. Mas 

os dados mostram outro cenário. Segundo 

a Abrafati (Associação Brasileira dos Fa-

bricantes de Tintas), no primeiro semes-

tre de 2022, houve redução de 5,8% no vo-

lume de venda de tintas imobiliárias da in-

dústria para o varejo, em comparação com 

o mesmo período do ano passado. Esse ce-

nário com leve gosto amargo ocorre porque 

o setor está voltando à sua normalidade, ou 

seja, nos últimos dois anos tinha muita de-

manda e pouca oferta, hoje, o panorama é 

totalmente diferente, com um cenário de 

oferta e demanda equilibrado.

Além disso, temos dois grandes eventos 

acontecendo neste segundo semestre que 

podem impactar no interesse do consumi-

dor em fazer obras neste momento. Primei-

ro temos as eleições, que, aliadas à ques-

tão atual da inflação, acabam deixando as 

pessoas mais reticentes em promover gas-

tos extras. O outro é a Copa do Mundo, rea-

lizada em no  vembro-dezembro, justamente 

no período áureo para o segmento, o final do 

ano, onde mais ocorrem reformas no país. O 

torcedor vai querer reformar sua casa du-

rante a Copa? 

Será um caminho difícil, mas seguimos 

um roteiro certo. Primeiro, cada vez mais 

incentivando a união entre lojistas, pinto-

res e indústria. Em segundo lugar, valori-

zando e investindo no trabalho qualificado 

dos profissionais de pintura. O semáforo à 

frente pode até estar amarelo, mas temos 

o poder de, juntos, fazer a luz brilhar verde 

novamente.

desempenho negativo na primeira metade do ano, eleições e Copa do mundo acendem sinal amarelo
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› › tendência de cores ‹ ‹

Sherwin-Williams apresenta o Colormix® Tendência de Cores 2023: TERRA
A sherwinWilliams se concentra no equilíbrio e na renovação de espaços residenciais 
e comerciais através das tendências apontadas no estudo de cores

A Sherwin-Williams apresenta o Color-

mix® Tendência de Cores 2023: TERRA, uma 

coleção de tons que envolve regeneração, 

criatividade, cuidado, conexão e alegria. A 

previsão anual com 40 cores abrange pa-

letas com curadoria inspiradas na conexão 

natural das pessoas e seus espaços.

“Estamos intencionalmente em uma 

jornada que nos permite experimentar co-

res bonitas e vivas à medida que evoluímos”, 

explica Patrícia Fecci, gerente de marketing 

para serviços de Cor & Design da Sherwin- 

Williams. “Nossa conexão com a Terra, me-

lhores lembranças e futuras esperanças é 

o que influencia a nossa perspectiva glo-

bal para os próximos meses. Essas inspi-

rações afetam nossos espaços comerciais 

tanto quanto nossas casas. Abraçar a ideia 

de TERRA no design, oferece uma nova ma-

neira de viver que será definida pelo equilí-

brio, presença, apoio e a alegria duradoura 

do que nos espera”, traduz Patrícia.

A equipe de profissionais de Previsão 

Global de cores da Sherwin-Williams, lide-

rada por Sue Wadden, diretora de marke-

ting de cores da Sherwin-Williams, conduz 

uma extensa pesquisa a cada ano, e se reú-

ne em um workshop intensivo para estrutu-

rar a previsão de cores, e preparar o cená-

rio do próximo ano. Todos os tópicos de in-

fluências são considerados – da mudança 

climática à saúde mental – e temas emer-

gentes que devem impactar o mercado são 

cuidadosamente traduzidos em cores e pa-

letas coesas.

A coleção Colormix de 2023 apresenta 

ricos tons da terra, argilas naturais, areias 

de dunas queimadas, neutros repousantes 

e tons pastel acinzentados.

Terra  Colormix® 

Tendência de Cores 2023

São 40 tons definidos em quatro pale-

tas: Bioma, Saberes, Essencial e Origem. A 

paleta Bioma exalta as semelhanças entre 

uma Terra abundante e a busca pelo equilí-

brio. Esta paleta encontra sua inspiração na 

biofilia, minimalismo orgânico e na simbio-

se. A naturalidade do Jangada de Bambu SW 

7501 complementa a serenidade do Bron-

ze Conectado SW 7048, entre outras com-

binações tranquilas e sofisticadas. A pale-

ta Saberes inspira-se no conhecimento que 

atravessa séculos e culturas. Os tons dessa 

paleta nos convidam à reconexão com uma 

intrínseca mistura de vermelhos argilosos, 

tons pastel acinzentados e tons inspirado-

res de joias preciosas. A paleta Essencial 

nos ajuda a encontrar o reino de energia 

restauradora. Marrons terrosos e brancos 

de alma suave complementam a paleta de 

tons quentes e que exalam amor e bonda-

de. Influenciado por rituais diários de bem- 

estar, as cores de Essencial remetem a ar-

gilas naturais e areias de dunas queimadas 

pelo sol. A paleta Origem coloca em cama-

das nossas primeiras memórias e futuras 

esperanças, criando vibrações positivas e 

alegrias para o momento presente. 

Todas as 40 cores da previsão estão dis-

poníveis nas lojas Sherwin-Williams em 

todo o país. A marca também disponibiliza 

o ColorSnap Visualizer, aplicativo de paleta 

de cores, que possibilita relacionar as cores 

das fotos contidas no celular e fazer combi-

nações com as cores da Sherwin-Williams, 

além de possibilitar enxergá-las através de 

simulações em ambientes. A ferramenta é 

gratuita, intuitiva e está disponível para An-

droid e iOS.
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› › artigo ‹ ‹

A pintura como propósito de vida
Por Ivan Burigo, pintor profissional e 

apresentador do Papo de Pintor 

Olá, meus amigos e profissionais da pin-

tura, quero lhes apresentar um colega de 

profissão, meu amigo Fernando Vicente e 

pedir que prestem atenção a sua filosofia 

profissional.

“Não é simplesmente pintar, é necessá-

rio ter um propósito!!”

É com esse princípio que nós profissio-

nais da pintura podemos entender que um 

pintor profissional está além de saber pre-

parar e pintar uma superfície. O Pintor está 

em uma posição de muito destaque den-

tro da construção civil, e ser destaque não 

significa ser o mais importante entre todos, 

mas saber que o seu trabalho tem uma im-

portância direta na conclusão e qualidade 

de tudo que foi pensado, investido e exe-

cutado. E é justamente nesse caso que en-

tra a frase “não é simplesmente pintar, te-

mos um propósito”, pois estamos falando 

dos sonhos do cliente, e também de nos-

sos sonhos que dependem do nosso traba-

lho e que passam a se tornar realidade no 

momento em que finalizamos a pintura, ou 

seja, o cliente fica satisfeito e realizado e 

nós pintores somos recompensados pelo 

valor financeiro do trabalho que foi combi-

nado, mas, principalmente, pela sensação e 

tranquilidade de ter o dever cumprido.

Podemos dizer que para ser Pintor Pro-

fissional é importante ter respeito e empa-

tia, além, é claro, de um bom conhecimen-

to, disposição e principalmente, o compro-

metimento com a profissão, fazer por fazer 

ou fazer apenas pelo dinheiro pode deixar os 

clientes decepcionados, assim como o pintor 

pode ficar no prejuízo e “queimado na praça”. 

Vamos pontuar algumas das principais 

características que diferem um Pintor Pro-

fissional de um aventureiro na profissão:

1º  É importante saber que ninguém nas-

ce sabendo, ou seja, todos têm a mesma ré-

gua na hora de começar alguma atividade 

profissional, essa régua é justamente o que 

podemos identificar como início profissio-

nal, mesmo sendo apenas um ajudante, ou 

seja, em qualquer profissão e principalmen-

te na mão de obra de serviços, todos come-

çam sendo ajudante de alguém.

2º Querer fazer o que está se propondo 

a fazer, só assim vai enxergar valor na pro-

fissão e em si mesmo, terá disposição para 

aprender e evoluir tecnicamente e profis-

sionalmente para mostrar qualidade e valor 

ao cliente.

3º Buscar capacitação e conhecimento 

desde o início, ou seja, ainda quando ajudan-

te, procurar desenvolver-se e aprender o 

máximo possível, estudar a profissão e pos-

sibilidades de mercado e assim ganhar con-

fiança para aumentar sua responsabilidade 

e crescer gradativamente e jamais deixar de 

buscar capacitação e conhecimento.

4º Estar atento à linguagem e compor-

tamento dentro das obras, afinal um bom 

profissional sabe a importância do respei-

to como base para todo tipo de relação, 

principalmente a profissional entre você e 

o cliente e também com os demais prepa-

radores de serviços: lembre-se que a cada 

obra você está tendo a oportunidade de fi-

delizar um cliente, ganhar o melhor divulga-

dor positivo dos seus trabalhos, gerar par-

cerias e também construir uma vitrine do 

seu serviço e do seu profissionalismo.

5º Investir em ferramentas adequadas 

para cada necessidade e para cada etapa 

dos serviços, deixar o improviso para quem 

quer se aventurar ou ser apenas hobista, 

afinal, nos tempos e acessos de hoje, exis-

tem ferramentas para qualquer necessida-

de, bolso e etc., basta conhecer e investir de 

maneira adequada sabendo da sua realida-

de, podendo planejar de forma imediata ou a 

longo prazo, mais sempre investir.

6º Conforme a demanda de serviços 

e até mesmo dificuldades, não queira ga-

nhar tudo sozinho, e lembre-se de que um 

dia você aprendeu e se desenvolveu com al-

guém, portanto, dê oportunidade e contra-

te um ajudante, ou até mesmo um parceiro 

com experiência, não queira fazer nada cor-

rendo e de qualquer jeito, pois é seu nome 

que está em jogo.

Não tem como crescer e evoluir sem ter 

ciência disso, você até pode querer fazer 

tudo sozinho e ser bem-sucedido, porém 

existe um limite de crescimento e é você 

que precisa saber a hora de dar o próximo 

passo ou não.

Por fim e não menos importante para um 

bom profissional é o respeito na execução 

do trabalho, ou seja, saber respeitar o imó-

vel, os serviços que vão ser realizados, cui-

dar dos bens e pertences do cliente. Fique 

atento Pintor, porque seja obra nova ou uma 

repintura, é necessário prevenir, zelar, fazer 

uma boa preparação, uma proteção adequa-

da para cada tipo de serviço e usar material 

adequado para cada tipo de superfície.

Seja você o seu melhor exemplo e man-

tenha a mente expansiva para evoluir e se 

valorizar cada vez mais.

Um forte abraço e até mês que vem

Instagram: @ivanburigopinturas

@papodepintoroficial

WhatsApp - (47) 99657-2909
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Relacionamento profissional
Por Hélio Marcos Ferreira de Abreu, ins

trutor de pintura imobiliária e decorativa, e 

administrador da sede da ABRAPPMBPM

Meus caros amigos pintores e alunos, se-

jam todos bem-vindos a mais um tema. Nas 

edições passadas eu escrevi sobre: o primei-

ro contato com o cliente, apresentação pes-

soal e coleta de informações. E o tema de 

hoje será: Preparação do Orçamento.

E acredite meu amigo pintor, o trabalho 

de pintura começa quando você tem o pri-

meiro contato com um cliente, e vai a sua 

residência ou obra, se apresenta para cole-

tar informações e formular um orçamento. E, 

que pintar a casa dele de fato, será resulta-

do de várias performances e expertises que 

você terá que apresentar na negociação.

Com certeza, num dado momento você 

será o “Recepcionista, o Negociador Vende-

dor, o Técnico, o Pintor, o Faxineiro e o Nego-

ciador que entregará o trabalho”. Seja qual 

for o meio de comunicação, você terá que 

criar uma ótima impressão e segurança na 

apresentação pessoal do seu trabalho.

O Negociador (Formular um orçamento)

Com as informações coletadas, o Pintor 

começa a elaboração do orçamento. De re-

pente lá ao fundo ouve-se uma voz dizendo: 

“bola três na caçapa do fundo”. Então per-

cebemos que o escritório dele é no bar do 

João e seu sistema de orçamento é por de-

dução (chute).

Isso quer dizer que, pelo tempo de experi-

ência, ele deduz a quantidade de tinta, tempo 

de serviço e o valor da mão de obra etc.

Meus caros amigos pintores e alunos, 

chega a ser cômico esse tipo de situação 

nos tempos atuais. Mas acredite, num pas-

sado não muito distante, esse comporta-

mento era corriqueiro. No entanto, ainda há 

muitos pintores agindo assim. Orçamento 

por dedução (chute) é uma maneira arrisca-

da demais de se fazer negócio.

Então ficam essas dicas:

• Procure um local adequado para ela-

borar o orçamento.

• Faça um contrato de trabalho.

• Estabeleça o preço dos serviços.

• Fique atento ao preencher o valor a ser 

cobrado na proposta orçamentaria.

• Consulte tabelas de preço, calcule o 

custo da diária e defina margem percentual 

para negociar.

• Procure delinear o escopo do projeto.

• Entenda as características e as ne-

cessidades do cliente.

São pequenos detalhes que podem fe-

char grandes negócios. Lembrando que a 

negociação só termina quando você entre-

ga o serviço concluído. Depois, o que fica, 

é só uma relação, boa ou má. Um grande 

abraço e até a próxima edição.

› › pergunte ao professor ‹ ‹
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› › jp visita ‹ ‹

Jornal do Pintor visita Tintas Killing em Novo Hamburgo (RS)
A empresa completou 60 anos de atuação no setor químico brasileiro, contabiliza um portfólio de aproximadamente 2,5 mil itens, uma 
produção mensal de 4 milhões de litros de tinta, uma equipe de quase 500 colaboradores e estima crescimento acima de 20% para este ano

A equipe do Jornal do Pintor foi convidada, 

com exclusividade, para conhecer a sede da 

Tintas Killing, localizada em Novo Hamburgo 

(RS). A visita faz parte das comemorações de 

seis décadas de sucesso da empresa no mer-

cado de tintas e adesivos.

À primeira vista, é preciso registrar como 

surpreende a presença da indústria na cidade 

gaúcha. A grandiosidade da planta e sua re-

presentatividade econômica na região, é algo 

notório. Além disso, logo na chegada, os mu-

ros coloridos e os pilares do metrô, que foram 

revitalizados pela empresa com o verniz an-

tipichação, chamam muito atenção, transmi-

tindo alegria para quem transita pela avenida 

principal de Novo Hamburgo.  

A história da Killing S.A. Tintas e Adesivos 

começou, em 1962, com uma pequena pro-

dução de tintas, e hoje com as duas marcas, 

a Kisafix e Tintas Killing, se consagrou líder 

em adesivos para calçados na América Lati-

na, uma das dez maiores fabricantes de tin-

tas do Brasil e uma das maiores exportadoras 

de adesivos do País. E, assim, trilhando sem-

pre uma trajetória próspera, possui filiais em 

Simões Filho (BA), Buenos Aires (Argentina) e 

Querétaro (México), e escritório em León (Mé-

xico), e contabiliza um portfólio de aproxima-

damente 2,5 mil itens, uma produção mensal 

de 4 milhões de litros de tinta e uma equipe de 

quase 500 colaboradores.

De pintor para pintor! Essa pode ser a de-

finição do início da história da Killing. Na visi-

ta do Jornal do Pintor, ficou evidente a gestão 

de sucesso e a visão empreen dedora do seu 

fundador, Leopoldo Celestino Killing. “A Killing 

foi fundada por um pintor. Seguimos com essa 

missão de agregar ao mercado, oferecer agi-

lidade, praticidade e qualidade”, diz o diretor- 

presidente da Killing, Milton Killing, que en-

fatiza a alta qualidade no portfólio de tintas, 

vernizes, massas, texturas, adesivos, solven-

tes, aditivos e produtos complementares, e no 

bom atendimento aos clientes. “Temos uma 

oferta enorme de produtos, com tecnologias 

exclusivas e este ano devemos atingir a mar-

ca de 20% de crescimento”, comenta. 

Outro ponto alto da Killing e que faz parte 

do seu DNA, são as ações sociais, desde revi-

talização de áreas urbanas, ação em escolas, 

entidades com crianças, adolescentes e ido-

sos que envolvem a equipe interna. “Qualquer 

treinamento na Killing tem critérios de cida-

dania. Acreditamos que o nosso colaborador 

tem o vínculo com a família e sua comunida-

de”, salienta Milton.

“São 60 anos de conquistas e também de 

muita superação diante dos desafios que sur-

giram ao longo desses anos. Passamos por 

pandemia, mudanças de planos econômicos 

e de moedas brasileiras, crises econômicas e 

hídricas, inflação e desvalorização cambial  e, 

mesmo assim, conseguimos, com muito pro-

fissionalismo e qualidade, nos consolidar no 

mercado e mostrar que temos habilidade e 

capacidade de seguir crescendo com susten-

tabilidade e gerando emprego e renda para di-

versas famílias”, pontua o gerente de marke-

ting, Guilherme Medaglia.

Medaglia avalia a possibilidade de aber-

tura para novos mercados nacionais e inter-

nacionais como consequência da gestão atu-

al, embasada no conceito organizacional ESG, 

que consolida a empresa a um novo patamar 

de produção, com produtos certificados como 

ecologicamente corretos, aliados à inovação 

e à tecnologia da Informação. Neste ponto, 

exalta que a empresa conquistou recente-

mente o Selo Origem Sustentável, na certi-

ficação Ouro. “Além disso, um planejamento 

estratégico até 2025 está sendo concluído e 

inclui a criação de novos produtos, com valor 

agregado, e ampliação e qualificação de suas 

unidades fabris”, conclui o gestor.
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JP Diverte :)
O sumiço do marido
- Seu delegado, meu marido saiu de casa 

hoje cedo para comprar arroz pro almoço e 
ainda não voltou. O que eu faço?

- Sei lá, faz macarrão.

Acidente de trabalho
Um funcionário de uma empresa sofreu 

um acidente de trabalho e teve que enges-
sar o braço. Na hora de ir embora do consul-
tório, ele perguntou ao médico da empresa:

- É muito grave, doutor?

- Não é grave, não. Pode ficar tranquilo.
- Eu vou poder tocar piano?
- Claro! Em um ou dois meses.
- Que legal! Eu nunca tinha tocado pia-

no na vida!

O devoto Joãozinho
A mãe se surpreendeu quando viu João-

zinho ajoelhado ao lado da cama, de mãozi-
nhas postas e tudo mais. Estava rezando! Só 
podia ser um milagre!

- O que você está fazendo, meu filho?

- Rezando, mamãe.
- Sim, isso eu estou vendo. Mas está re-

zando por quê?
- Para que o rio Amazonas vá para Mi-

nas Gerais.
- Mas por quê?
- Porque foi isso que eu escrevi na pro-

va hoje.

Velhos amigos
Sempre que um homem entrava no bar, 

ele pedia duas cervejas, com a exigência de 

que elas fossem servidas ao mesmo tempo.
Certo dia, o garçom resolveu perguntar 

ao freguês por que ele sempre pedia duas 
cervejas. Afinal, não seria melhor pedir uma 
de cada vez?

- Uma é para mim. A outra é em home-
nagem a um grande amigo que mora mui-
to longe daqui.

Um dia o homem entra no bar cabisbaixo 
e pede apenas uma cerveja. O garçom estra-
nhou o pedido e perguntou se ele havia bri-
gado com o amigo.

- Não é isso, não. É que eu parei de beber.
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› › bolsa de serviço da repintura automotiva 2022 ‹‹
SUGESTÃO BÁSICA DE ORÇAMENTO PARA REPINTURA AUTOMOTIVA: 

EssEs valorEs são sugEstivos podEndo variar dE rEgião para rEgião 
E não incluEm montagEm, dEsmontagEm, partE Elétrica E tapEçaria.
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ConCreto ou tijolo APArente

Fundos e restAurAções

pintura interna - tetos e paredes

pintura interna - tetos e paredes
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Verniz poliuretano monocomponente

Descascamento de Superfície até 3 m

Descascamento de Superfície acima de 3 m   Nível A

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível B

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível C
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Restauração de Trincas de Massa até 3 m

Restauração de Trincas de Massa acima de 3 m   Nível A

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m   Nível B

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível D

Restauração de Trincas de Alvenaria até 3 m 

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 3 m  Nível A

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível B

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível D

Execução de Emboço até 3 m

Execução de Emboço acima de 3 m    Nível A

Execução de Emboço acima de 6 m    Nível B

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível C

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível D

Látex PVA simples c/ fundo uniformizante - sobre emboço

Látex PVA c/ massa corrida padrão comercial - sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa padrão luxo e retoques c/ iluminação farta no

local sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa corrida padrão luxo e retoques sobre emboço ou gesso

c/ acabamento final em verniz sobre látex (liquibrilho)

Só massa corrida para receber papel de parede sobre emboço

Óleo simples c/ faixa sinalizada para barras de garagem

Óleo c/ massa e faixas sinalizada para barras de garagem

Esmalte acetinado c/ massa corrida sobre emboço fino padrão luxo

Esmalte automotivo tipo laca brilhante c/ massa corrida

Quantil ou similar sobre fundo látex simples

Quantil ou similar sobre massa corrida e fundo látex 

Epóxi bicomponente simples

Epóxi bicomponente c/ massa corrida adequada

Poliuretano bicomponente simples

Poliuretano bicomponente c/ massa  corrida adequada

Borracha clorada simples 

Textura - Externa | Interno

PinturA externA

   21,30 

   42,86 

   59,65 

   53,74 

   46,32 

   48,36 

   50,09 

   86,36 

   55,53 

   51,43 

   53,83 

   55,88 

   58,09 

   61,67 

   46,32 

   49,39 

   51,43 

   55,88 

   60,96 

   55,59 

   58,98 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Látex PVA tipo interior/exterior até 6m alt 

Látex acrílico c/fundo uniformizante de textura até 6m alt

Idem acima de 6 m alt

Textura acrílica c/ calafetação e látex acrílico

Aplicação de Massa Acrílica até 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica até 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 3 m

Pátina

Pintura Manchada

Aplicação de Massa PVA até 3 m

Aplicação de Massa PVA acima 3 m

Aplicação de Massa PVA acima de 6 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço até 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa para nivelamento de Azulejo

Cimento Queimado

Efeito Mámore

Efeito Marmorizado com gel

Porcelanato Líquido 

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura até 3 m

Aplicação de Textura acima de 3 m

Aplicação de Textura acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa até 3 m

Látex PVA sobre Massa acima 3 m

Látex PVA sobre Massa acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa Única até 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 6 m

Látex PVA sobre gesso até 3 m

Látex PVA sobre Gesso acima 3 m

Látex  PVA sobre Gesso acima de 6 m

Látex PVA sobre Textura até 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 6 m

   76,32 

   30,51 

   14,30 

   16,44 

   19,00 

   15,07 

   17,37 

   20,37 

   61,32 

   56,73 

   52,80 

   157,00 

   131,67 

   97,90 

   495,00   

65,05 

   41,55 

   44,46 

   46,32 

   55,46 

   59,27 

   61,73 

   26,90 

   26,90 

   30,35 

   29,65 

   30,48 

   33,39 

   32,37 

   33,52 

   36,72 

   35,60 

   36,85 

   40,37 

   50,09 

   52,94 

   55,78 

   55,11 

   58,31 

   61,32

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

PREÇOS BASEADOS EM CUSTO TOTAL FINAL APURADO (mão de obra, leis sociais, faturamento, tintas, massas ou vernizes em geral, ferramentas e equipamentos 

gerais,inclusive balancins, etc.), com responsabilidade total de PIntUrA ProntA. ESSES vALORES SãO SUgESTIvOS PODENDO vARIAR DE REgIãO PARA REgIãO.

PLANILHA DE COTAÇÃO

› › bolsa de serviço da pintura 2022 ‹‹

Acima de 3 metros nível A: Andaime m² = metro quadrado

Acima de 6 metros nível b: Cadeira suspensa ml   metro linear

Acima de 6 metros nível C: balancim manual m =  metro

Acima de 6 metros nível d: balancim elétrico s/b  semibrilho
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suPerFíCies metáliCAs

regrAs de medição

PinturA externA

suPerFíCies de mAdeirA

mAPA de CálCulo de diluição, nº de demãos e rendimento dAs tintAs

   44,56 

   58,25 

   65,54 

   

22,52 

   23,35 

   96,40 

   216,99 

   41,58 

   11,87 

   35,54 

   48,04 

   22,07 

   36,78 

   64,74 

   26,71 

   76,99 

   33,39 

   21,69 

   99,16 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

m2

m2

m2

m2

m

m2

m2

m

m2

m

m2

m

Só repintura em esmalte, grafite ou alumínio

Desoxidação esmalte, grafite ou alumínio c/fundo zarcão

Idem c/fundo especial - galvanizados ou alumínio

Esmalte, grafite ou alumínio em perfis, cantoneiras, batentes e tubulações 

aparentes até 4”

Idem calhas ou rufos

Esmalte grafite ou alumínio com massa automotiva

Tratamento, zarcão e epóxi bicomponente e acabamento

Óleo sem massa - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Verniz poliuretano tipo naval - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Esmalte acetinado c/massa corrida padrão comercial

Idem rodapés

Esmalte acetinado c/massa corrida a óleo padrão luxo

Idem rodapés

Esmalte automotivo alto brilho c/massa corrida adequada e lixa d’água

Idem rodapés

diversos

   14,55 

   15,42 

   16,34 

   17,18 

   18,01 

   110,03 

   24,85 

   135,52 

   100,82 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

Caiação até 3 m

Caiação acima de 3 m  Nível A 

Caiação acima de 6 m  Nível B 

Caiação acima de 6 m  Nível C 

Caiação acima de 6 m  Nível D 

Verniz Filtro Solar Marítimo  

Esmalte Sintético  

Barrado de Garagem em Esmalte Sintético  

Pintura de Tubulação e Corrimão em Esmalte Sintético

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m 

Látex Acrílico S/B sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente até 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Látex Acrílico sobre Piso

Látex Acrílico sobre Piso (Faixas de Demarcação)

   61,73 

   67,04 

   77,25 

   47,69 

   50,41 

   53,13 

   54,66 

   57,57 

   50,76 

   52,10 

   54,66 

   57,22 

   58,25 

   51,43 

   53,83 

   56,20 

   58,60 

   60,96 

   52,49 

   55,56 

   58,41 

   60,13 

   63,40 

   55,88 

   59,27 

   60,13 

   63,01 

   64,04 

56,55 

   59,27 

   61,83 

   64,39 

   67,11 

   47,69 

   50,41 

   53,13 

   54,66 

   57,57 

   40,21 

   18,39 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Venezianas: multiplicar por 3.
Vitrô basculante: multiplicar o vão por 3.
Vitrô não-basculante e janelas: multiplicar por 2.
Grade: multiplicar por 3.
Caiação interna ou externam borracha clorada ou epóxi: 
não descontar vãos até 4,00 m2. Para vãos superiores 
a 4,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Têmpera de gesso, cola, têmpera lavável e látex: não 
descontar vãos de até 2,00 m2. Para vãos superiores a 
2,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Espaletas, faixas, vigas e molduras isoladas com largura 
de até 40 cm., são medidas por metro linear e cobradas 
a razão de 50% dos preços unitários por m2.
Caixilhos de ferro, ferragens pesadas: multiplicar a área 
do vão-luz por 2.
Estrutura metálicas planas: multiplicar a área de projeção 

horizontal por 2.
Estruturas metálicas ou de madeira em arco: 
aumentar 30% a área de projeção horizontal e 
multiplicar por 2.
Estruturas metálicas: multiplicar a área do vão-
-luz por 2.
Elementos vazados: multiplicar a área por 5.
Terças e elementos de sustentação de telhas: 
multiplicar a área de projeção horizontal por 2.
Esquadrias de madeira:
Portas ou janelas-guilhotina com batentes: mul-
tiplicar a área do vão-luz por 3.
Portas ou janelas-guilhotina sem batentes: multi-
plicar a área do vão-luz por 2.
Caixilhos com venezianas: multiplicar a área do 
vão-luz por 5.

Líquido Base PVA Incolor
Líquido Base Acrílico Incolor
Líquido Impermeabilizante a Óleo
Selador Pigmentado PVA
Selador Pigmentado Acrílico
Primer a Óleo para Madeiras
Primer Surfacer
Zarcão Comum
Fundos Anticorrosivos Sintéticos
Zarcão Preparado tipo Petrobras
Zarcão Borracha Clorada
Zarcão Epóxi Catalisado
Cromato de Zinco
Primer Epóxi Catalisado Óxido
Primer Epóxi Catalisado Branco
Primer para Galvanizados
Massa PVA e Acrílica Super Extra
Massa a Óleo e Sintéticas
Massa Epóxi Catalisada
Massa para Madeira
Tinta Látex PVA Super Extra
Tinta Látex PVA 2ª Linha
Tinta Acrílica 100% Super Extra
Tinta a Óleo Fosca
Tinta a Óleo Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Semibrilho Super 
Tinta Grafite Super Extra
Tinta Alumínio Super Extra
Esmalte Epóxi Brilhante Catalisado
Esmalte Epóxi Semibrilho Catalisado
Esmalte Poliuretano Catalisado
Esmalte Borracha Clorada
Tinta Demarcação Borracha Clorada
Tinta Cerâmica Super Extra
Stain Semitransparente para Madeira
Stain Cores Sólidas para Madeira
Verniz Copal Brilhante
Verniz Marítimo Brilhante
Verniz Seda Sintético Semibrilho
Verniz Epóxi Catalisado
Verniz Poliuretano Catalisado
Verniz Premium Duplo Filtro para Madeira

Água
Água
Aguarrás
Água
Água
Aguarrás
Thinner
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Água
Aguarrás
Solvente próprio
Água
Água
Água
Água
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás

-
15%
30%
20%
10%
10%

10%
10%
30%
30%
10%
10%
10%
10%
10%

-
-
-
-

10%
15%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
15%

-
-

15%
15%
20%
15%
15%

-

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
3
3

4 finas
-
3
3
3
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
3
2
3
3
3
2
2
3

-
10 a 20%

-
-

20%
20%
30%
20%
20%
40%
40%
20%
20%
20%
20%
20%

-
-
-
-

20%
até 25%

20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
30%
20%
30%

-
-

30%
30%
30%
30%
30%
10%

50 a 100%
15%
40%

até 30%
até 20%
até 10%

-
até 10%
até 10%

-
-

até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
-
-
-

10%
15%
10%

até 15%
até 15%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
10%
20%

-
-

20%
20%
25%
20%
20%
5%

tiPo de tintAs solventes
diluição

trincha rolo Pistola
nº de

demãos 

30 m2

30 m2

30 m2

25 m2

25 m2

25 m2

25 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

50-70 m2

50-70 m2

50-70 m2

08-12 m2

   5 m2

   5 m2

 14--15 m2

30-35 m2

25-30 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

25-30 m2

25-30 m2

18 m2

70 m2

50 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30 m2

rend. p/
demão

os rendimentos apontados são válidos para a embalagem: galão 3,6 litros. o rendimento real 
depende do método de aplicação, preparo da superfície e condições de trabalho.

FAChAdAs

   3,58 

   5,63 

   7,36 

   8,16 

   10,14 

   17,37 

   156,03 

   259,92 

Lavagem Externa com Hidrojateamento até 3 m  

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 3 m Nível A 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível B 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível C 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível D 

Instalação de Tela Fachadeiro  

Bandeja Nível A  

Bandeja Suspensa acima de 3 m

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

suPerFíCies de mAdeirA

Laqueação, acabamento pome em pó

Lustração natural c/cera a boneca padrão comercial

Lustração natural c/goma laca padrão luxo

   235,73 

   60,77 

   89,78 

m2

m2

m2




