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O Dia Internacional da Mulher 

existe como resultado da luta das 

mulheres por meio de muitas mani-

festações que, ao longo do século XX, 

deu importância para o 8 de março 

como um momento de reflexão, lem-

brando da importância das lutas fe-

mininas por justiça, igualdade de gê-

nero e respeito e serve para celebrar 

atos de coragem e a determinação 

de mulheres comuns que desempe-

nham um papel extraordinário na his-

tória de seus países e comunidades.

Para celebrar esse dia tão impor-

tante, entrevistamos algumas mu-

lheres que atuam no segmento da 

pintura para que falassem sobre sua 

trajetória na pintura demonstrando o 

protagonismo feminino nesse seg-

mento. Nossos parabéns a todas as 

mulheres e em especial àquelas que 

têm a pintura como profissão!

Por se tratar de um dos produtos 

mais antigos no setor de tintas e de-

rivados, o Esmalte Sintético oferece 

proteção e beleza para às superfí-

cies. Com a missão de oferecer uma 

aplicação prática, ecologicamente 

correta, com boa relação custo x be-

nefício e com a capacidade ainda de 

agilizar o cronograma de entrega das 

obras, as fórmulas dos esmaltes sin-

téticos recebem, ano após ano, inves-

timentos em novas tecnologias. Sai-

ba a opinião dos entrevistados!

O segmento de Complementos 

Automotivos traz muitas novidades. 

São produtos de extrema importân-

cia que têm impacto direto no re-

sultado final da pintura contribuindo 

com o trabalho do pintor em garantir 

serviço rápido e lucrativo. Há uma ex-

tensa gama de complementos e cada 

um possui uma função diferente. Co-

nheça alguns destaques em comple-

mentos automotivos para melhorar a 

produtividade da sua oficina!

Trazemos a você as premiações 

de pintores e pintoras. O leitor conhe-

cerá a Pintora Profissional ganhado-

ra do TODA MULHER É UM DESTA-

QUE!, o Pintor do Mês e o Pintor Des-

taque do MBPM. O Jornal do Pintor foi 

escolhido para exaltar com exclusivi-

dade a trajetória destes ganhadores. 

A partir desta edição você acompa-

nhará a entrega de mais uma premia-

ção para pintoras, a Estrela da Tinta, 

do projeto Juntas Somos Rosas. Para-

béns a todos os ganhadores e ganha-

doras por esta conquista! Desejamos 

muito sucesso!

Saiba tudo sobre a Campanha 

Pintor Sangue Bom que ajudou vá-

rios hemocentros pelo Brasil afora no 

mês de fevereiro. Parabenizamos a 

Montana Química pela celebração de 

seus 70 anos de mercado e também a 

Brasilux pelos 30 anos de atua ção no 

setor de tintas. As revendas Foz Tin-

tas e Edu Tintas também trazem in-

formações para você leitor. Além de 

histórias e dicas de pintores, temos 

os pintores que são colunistas do Jor-

nal do Pintor. Acompanhe!

Dedicamos um abraço a todas as 

Pintoras Profissionais e a todas as 

mulheres que trabalham no segmen-

to de pintura pelo Dia Internacional 

da Mulher!

Boa Leitura!
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› › estratégia ‹ ‹

Adelbras tem novo gerente nacional de vendas

A Adelbras anuncia Murilo Vicente Pavani ao cargo de 

Gerente Nacional de Vendas da empresa. Formado em ad-

ministração com ênfase em marketing, ele tem 41 anos de 

idade e começou sua carreira como auxiliar de marketing 

na empresa Starrett no ano de 2000, quando ainda esta-

va na faculdade. Com um pouco mais de experiência e já 

como analista de marketing, trabalhou focado em trade 

marketing, porém, foram nos trabalhos de exposição e de-

monstração de produtos que sua equipe realizava, a paixão 

pelo atendimento ao cliente que acabou ganhando desta-

que e, logo depois, Murilo admite que o “bicho da venda en-

trou na veia”, então passou a ser representante comercial 

da própria Starrett, entre os anos de 2007 até 2013. 

A experiência no atendimento ao cliente, nas negocia-

ções de pedidos, planejamento dos objetivos e metas fo-

ram os fatores que impulsionaram a sua carreira para a 

Adelbras, onde iniciou um trabalho de supervisão de ven-

das com objetivo de prospectar e aumentar a participação 

da empresa no segmento da Construção. Hoje, como fru-

to de muito trabalho e comprometimento junto de todo o 

time, a Adelbras ocupa uma importante posição e share 

neste segmento.

“Tenho muita motivação para alavancar ainda mais 

negócios para a empresa e projetar um crescimento futu-

ro basea do na forte lucratividade e participação competi-

tiva”, diz Pavani.

murilo Vicente Pavani assume o cargo na empresa
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Elas estão com tudo!

 › › artigo ‹ ‹

Por Rafael Ferreira, gerente comercial 

da Montana Química Ltda.

A última pesquisa da ABRAPP (Associação Brasileira dos Pinto-

res Profissionais), realizada em dezembro de 2022, com 2.086 pin-

tores, apontou que as mulheres estão mais presentes em todas as 

áreas do setor. 

O levantamento mostrou que, em setembro de 2016, as mulhe-

res tinham uma participação de apenas 3,6% entre os profissionais 

de pintura. Já em dezembro do ano passado, esse número subiu para 

8,3% - o pico foi em junho de 2022, com 15,1%. Então aqui fica o meu 

questionamento: as mulheres entraram recentemente no mercado 

ou só agora que estão sendo notadas e recebendo a devida atenção?

O que temos certeza é que um dos estopins desse crescimento 

foi o número de casais na pintura. Esse fenômeno acabou evoluindo e 

criando outra vertente, o casal de pintores profissionais - enfatizando 

a notoriedade da mulher no mercado junto ao homem.

Vale destacar que as indústrias e as lojas de tintas já estão aten-

tas a esse processo e estão promovendo produtos, serviços e ex-

periências que se adaptam a esse cenário, que tende a se expandir 

cada vez mais.

Outros fatores que colaboram com o crescimento são os grupos 

de mulheres pintoras nas redes sociais e WhatsApp, além de lives 

e podcasts liderados por profissionais femininas, fazendo com que 

os conteúdos cheguem ao máximo de mulheres possíveis, dentro e 

fora da indústria.

Enfim, sabemos que ainda estamos longe de um panorama per-

feito, mas a profissão do pintor, assim como todo o setor, está sendo 

cada vez mais valorizada. Esse enaltecimento está se estendendo 

a todas as profissionais mulheres, que têm sido muito bem acolhi-

das e respeitadas. Estamos no caminho certo, lado a lado com a di-

versidade!

números dos últimos anos comprovam que setor de tintas mira cada vez mais 
a diversidade e o acolhimento das mulheres
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› › cores ‹ ‹

Tintas Iquine indica cores do Feng Shui e mostra o papel delas 
na renovação e captação de boas energias
Técnica milenar chinesa tem como objetivo eliminar a negatividade dos ambientes e trazer harmonia. Uma dica aponta que paredes sujas e 
descascadas são impurezas que sugam boas energias. A pintura das paredes renova a energia e ajuda a circulação de correntes magnéticas

Todo começo do ano renovamos as pro-

messas de organizar a vida e atrair ener-

gias positivas. Dentro dos lares, a escolha 

das cores e da estética do ambiente estão 

conectadas nessa busca por harmonia, que 

pode seguir a técnica chinesa milenar, Feng 

Shui, que engloba arte, minimalismo e orga-

nização para trazer equilíbrio e boas ener-

gias ao ambiente. 

No Feng Shui tudo é pensado para que 

a moradia receba fluxo de energia positi-

va e propicie um lugar fortalecido energica-

mente, beneficiando a saúde, a felicidade e 

a prosperidade. Os cômodos devem ser po-

sicionados de forma que permitam a circula-

ção da corrente energética pelo ambiente; as 

cores devem seguir os objetivos de cada um, 

como, por exemplo, o vermelho (sucesso e 

relacionamento), preto (trabalho), azul (pros-

peridade e espiritualidade), entre outros. O 

nome Feng Shui significa "vento e água". 

A Iquine mostra como as cores de sua 

paleta podem propiciar mais energia em 

cada espaço: 

Salas e Escritórios: No Feng Shui, o azul 

é a cor da prosperidade e espiritualidade. 

Os tons claros e luminosos como a tinta 

Paquetá 1281 da Iquine, ampliam os efeitos 

de bem-estar e disposição para ir atrás dos 

objetivos através da energia criativa que a 

cor transmite. Em decoração de ambiente, 

a combinação de tons é essencial para for-

talecer o acolhimento e a sofisticação que 

as cores oferecem. Nesse sentido, a cor Pe-

quiá 1794 da Iquine é um marrom claro que 

ajuda a criar uma atmosfera agradável e co-

existe de forma harmônica com a Paquetá, 

ajudando a criar um espaço para concen-

tração e criação, como salas e escritórios. 

O cuidado com as cores na técnica Feng 

Shui também direciona para a composição 

do espaço, como a organização de livros em 

uma estante combinando as tonalidades 

das cores das capas; quadros com imagens 

ligadas à natureza e/ou com mensagem 

inspiradora para reforçar a positividade no 

ambiente e até mesmo tapetes claros sob a 

cama para a energia fluir. 

Cozinha: Utensílios da cozinha devem 

ser armazenados para que pias e bancadas 

fiquem livres de desordem, pois este é um 

sinal de inquietação e conflito. Já a organi-

zação dá liberdade para a energia circular. 

Cores como branco, vermelho, laranja, ama-

relo e bege são bem recebidas; e na defini-

ção da cor das paredes, analise os itens que 

compõem a cozinha e a direção da luz so-

lar para um efeito harmonioso. Cores ama-

relas, como a tinta Canjica 240 da Iquine, 

estão associadas à comunicação, além de 

abrir o apetite. Escolha perfeita para os al-

moços de fim de semana em família!

A arte asiática valoriza decorações sutis 

e que remetem à positividade, como um pe-

queno vaso com flores próximo à janela, um 

espelho colocado de forma que amplie a luz 

solar recebida, assim como imagens da fa-

mília na geladeira.

Espaços vazios ou ociosos dentro de 

casa podem ser ocupados com plantas, que 

representam a fertilidade e saúde no am-

biente; além disso, no Feng Shui, paredes 

sujas e descascadas são impurezas que su-

gam boas energias. Portanto, pintura das 

paredes renova a energia e ajuda a circula-

ção de correntes magnéticas. 
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COMPLEMENTOS AUTOMOTIvOS 
GARANTEM EFICIêNCIA NAS REPARAÇõES
São produtos de extrema importância que têm impacto direto no resultado final da pintura contribuindo com 
o trabalho do pintor em garantir serviço rápido e lucrativo. Há uma extensa gama de complementos e cada um 
possui uma função diferente, como por exemplo, na preparação da superfície para receber a tinta e na proteção 
da pintura; contudo, os especialistas alertam que é fundamental usar produtos de alta qualidade e do mesmo 
fabricante para assegurar o resultado esperado

A etapa de complementos automotivos 

sempre está em evolução. O gerente técni-

co Unidade Revenda da Anjo, Filipe Freitas 

Zuchinali, percebe que, nos últimos anos, 

houve um melhor entendimento pelo mer-

cado de que a qualidade dos complemen-

tos é de extrema importância e que não só 

o preço é relevante, mas também o desem-

penho do produto, o quanto que se ganha em 

produtividade e economia de material. Ales-

sandra Soares, do Departamento de Marke-

ting da Tintas Maza, também reitera  que é 

um segmento inovador e, em sua visão, se 

faz necessário sempre buscar novas tecno-

logias e melhoramento dos produtos já exis-

tentes. Nesse movimento, Leonardo Maruzi, 

da área de Pesquisa & Desenvolvimento da 

Brasilux, constata essa busca constante por 

produtos e tecnologia avançada que ofere-

çam maior resistência e durabilidade ao re-

vestimento, além de soluções que promo-

vam menor tempo nos reparos automotivos; 

e Julio Cesar Miranda, chefe de vendas da 

WEG, ressalta que se os produtos utilizados 

não forem de qualidade e/ou forem prepara-

dos e aplicados de forma incorreta, o resul-

tado poderá ser bem abaixo do esperado, ge-

rando retrabalho e alto custo. 

Em um panorama geral, para Francisco 

Félix do Nascimento, químico coordenador 

da Tintas Brazilian, a expectativa de cresci-

mento desta categoria é muito boa, devido 

à dificuldade de entrada de veículos novos 

nesse momento e seus preços muito ele-

vados. “Com isso o consumidor está cada 

vez mais optando pela manutenção do veí-

culo e compra de usados. Por consequên-

cia, aumentam os serviços de manutenção 

ligados ao setor automotivo, dentre esses, 

a estética (repintura automotiva), onde os 

complementos automotivos estão inseri-

dos por fazer parte do sistema de pintu-

ra”, explica o químico ao observar que é um 

mercado bastante competitivo e com diver-

sas opções ao consumidor. “No setor de re-

pintura automotiva existem diversos com-

plementos, cada um com uma função dife-

rente no esquema de pintura. Há produtos 

com a função de preparar a superfície para 

receber o acabamento, promover aderên-

cia do acabamento em substratos críticos, 

evitar crateras, proteger o substrato contra 

corrosão, eliminar impurezas, oleosidade e 

outros inconvenientes durante o processo 

de pintura, entre outros. São produtos que, 

além de contribuir para melhor aplicabilida-

› › complementos automotivos ‹ ‹ 

Por Gabriela Lozasso
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de, rendimento e produtividade, auxiliam e 

potencializam o desempenho das tintas ga-

rantindo assim excelente acabamento final, 

durabilidade e proteção ao revestimento”, 

acrescenta Nascimento. 

Em termos de tecnologia, Sandro Le-

mos, gerente de Segmento de Mercado 

da AkzoNobel, avalia que os produtos de 

secagem rápida foram bastante explora-

dos nos últimos anos, alinhados à neces-

sidade apontada pelo mercado, buscando 

meios para maior produtividade nas ofici-

nas. Quanto ao volume de vendas, ele acha 

que os complementos acompanham a mo-

vimentação do mercado de reparação, os-

cilando de acordo com a demanda do mer-

cado. “Para uma entrega de reparo auto-

motivo perfeita, não basta uma tinta e uma 

execução do serviço de qualidade. Os com-

plementos são igualmente importantes no 

resultado final. Problemas como perda de 

brilho, falta de aderência e imperfeições 

são consequências especialmente de com-

plementos de má qualidade, de origem du-

vidosa, ou problemas na aplicação”, atenta 

Lemos ao considerar que, por outro lado, a 

utilização de complementos automotivos 

de alta tecnologia leva praticidade e reduz 

o tempo de serviço, aumentando a produti-

vidade do aplicador e também garantindo a 

satisfação do consumidor final.

Ricardo Rodas, gerente de produtos da 

Sherwin-Williams Divisão Automotiva, pon-

tua que, atualmente, há maior procura por 

produtos de alta qualidade e desempenho, 

principalmente por produtos de secagens 

ultrarrápidas. “O desafio é realizar os repa-

ros de forma rápida, sem comprometimen-

to da qualidade final do serviço”, destaca o 

gerente ao citar também a importância do 

portfólio de produtos de alta tecnologia UV 

(ultravioleta), cujo processo de reparação é 

simples, sem desperdícios e extremamen-

te rápido. 

Nesse caminho de soluções inovadoras, 

Fabiana Verbickas, líder de desenvolvimen-

to de produto Repintura da Axalta, consta-

ta que produtos com secagem mais rápida, 

bom enchimento e facilidade de lixamento, 

que garante maior velocidade na reparação 

e mantém a qualidade, são os mais procu-

rados porque auxiliam na produtividade das 

oficinas aumentando a passagem de carros 

e evitando retrabalhos que podem impactar 

diretamente na lucratividade do negócio. 

“Ao escolher um complemento automoti-

vo para trabalhar, é fundamental pensar em 

todas as etapas do processo de forma es-

tratégica para que o acabamento final saia 

como o esperado pelo pintor e também 

como é previsto pelo fabricante do produto. 

Diversos problemas podem ocorrer quando 

se utiliza complementos de baixa qualida-

de ou mistura de fabricantes diferentes, por 

isso é importante trabalhar com comple-

mentos e tintas do mesmo fabricante para 

assegurar um excelente resultado”, reforça 

Fabiana. Bruno Potomati Fiuza, diretor ge-

ral da Autoluks, também acha importan-

te salientar que a qualidade final do traba-

lho está diretamente ligada a qualidade do 

complemento, aliada a devida preparação 

da superfície. Para ele, sem dúvida, ao mis-

turar compostos de linhas diferentes cer-

tamente comprometerá o resultado final, 

pois impossibilita que o potencial de perfor-

mance do produto premium seja alcançado 

em sua totalidade, e com o passar do tempo 

podendo ocorrer o deterioramento preco-

ce da pintura. Conceito parecido é compar-

tilhado por Vailton Mendes, gerente indus-

trial da Skylack®, já que ele também atenta 

que quando produtos de diferentes marcas 

são usados no reparo, a rastreabilidade fica 

comprometida. “Além disso, a utilização de 

produtos de um mesmo fabricante, além de 

garantir a qualidade do trabalho de repintu-

ra, evita o desperdício de produtos e o retra-

balho, tornando a oficina mais eficiente e 

produtiva”, reforça Mendes.

Nessa matéria o leitor irá conhecer al-

guns destaques em complementos auto-

motivos para melhorar a produtividade da 

sua oficina. Acompanhe!

A AkzoNobel, através da linha Sikkens, 

destaca produtos Primer e Verniz da linha 

Classic Fast, e também o Autosurfacer UV. 

Sandro Lemos, gerente de Segmento de 

Mercado da AkzoNobel, explica que os itens 

Classic Fast foram especialmente desen-

volvidos com base nas principais necessida-

des do dia a dia das oficinas: produtos com 

excelente custo x benefício e reduzido tem-

po de secagem, possibilidade para reparos 

rápidos e melhor produtividade da oficina. 

A linha é composta de primer e verniz 

que compartilham o mesmo catalisador, 

tornando o sistema ainda mais prático para 

uso. O Primer Classic Fast é um primer PU 

que, segundo a fabricante, confere alto po-

der de enchimento, excelente lixamento e 

secagem rápida em apenas 1 hora ao ar.

Já o Verniz Classic Fast é um verniz PU 

com alto teor de sólidos, de alto brilho e se-

cagem rápida (3 horas ao ar). “Sem diluição 

do produto na aplicação, agiliza o processo 

na oficina e reduz o estoque de material”, 

ressalta Lemos.

Para reparos rápidos, há também opção 

do primer Autosurfacer UV, que, segundo o 

gerente, seca em segundos quando expos-

to a luz ultravioleta, com alto enchimen-

to, sendo uma ótima opção para pequenos 

reparos. A embalagem em aerossol agiliza 

ainda mais o processo e evita desperdício 

de material.

A Anjo possui diversos produtos para o 

segmento automotivo como a Massa Poliés-

ter Revolution que possui cargas minerais de 

alta pureza que, conforme explica o geren-

te técnico Unidade Revenda, Filipe Freitas 

Zuchinali, proporcionam lixamento macio e 

de fácil desgaste, fazendo com que o clien-

te use menos material para lixar, além de 

proporcionar baixa porosidade, evitando re-

trabalhos e economizando produto. “Possui 

rendimento maior que uma massa poliés ter 

comum, e é indicada para utilização na re-

pintura automotiva com objetivo de corrigir 

imperfeições de superfícies”, acrescenta. 

Outros destaques são o Primer PU Revo-

lution HS 4000 e o Primer PU Revolution HS 

5000 que, segundo a empresa, foram desen-

volvidos com polímero 100% acrílico, garan-

tindo resistência química, retenção de bri-

lho e durabilidade. “Possuem alto sólidos, 

proporcionando elevado poder de preenchi-

mento e, devido a cargas de alta pureza, for-

necem lixamento macio e de fácil desgas-

te, desta forma, entregam ao cliente pro-

dutos de qualidade que agregam economia 

de material e produtividade”, garante Filipe. 

Ele informa que o Primer PU Revolution HS 

5000 possui catálise de 5:1 com possibilida-

de de diluição de 10% a 30% com Thinner PU 

Carbon, deste modo, o cliente pode escolher 

qual melhor viscosidade de aplicação de 

acordo com o desejado. E o Primer PU Revo-

lution HS 4000 possui catálise 4:1:1, garantin-

do melhor preenchimento das imperfeições.

A Autoluks destaca o Primer PU 5:1 Pre-

mium Plus Autoluks, a Massa Poliéster Pre-

mium Plus Autoluks e o Verniz PU 2:1 Pre-

mium Plus Autoluks. O primeiro é um Pri-

mer Poliuretano Bicomponente, recomen-

dado para preparação de superfícies metá-

licas, indicado para todos os tipos de acaba-

mentos. Segundo o diretor geral, Bruno Po-

tomati Fiuza, é um produto que possui alto 

teor de sólidos, ótimo poder de enchimen-

to e é fácil de lixar. Pode ser utilizado como 

primer de acabamento, possui bom alastra-

mento, boa aderência e dureza.

A Massa Poliéster Premium Plus da 

marca é para correção de defeitos de su-

perfície, sendo utilizada para substituir a 

massa rápida e a massa plástica em uma 

única aplicação. “A sua alta porcentagem 

de sólidos proporciona excelente enchi-

mento, sendo de fácil aplicação, com se-

cagem rápida e excelente lixabilidade”, diz 

Fiuza ao destacar a aderência do produto na 

maioria dos substratos metálicos, alumí-

nios e galvanizado.

Já o Verniz PU 2:1 Premium Plus promete 

excelente performance, alto teor de sólidos 

e ótimo rendimento, devendo ser aplicado 

sobre a Base Poliéster Autoluks. A fabrican-

te assegura secagem rápida, excelente bri-

lho, ótima resistência química e física, pro-

porcionando proteção ao intemperismo e 

aos raios solares.

A Axalta possui uma extensa linha e, no 

momento, destaca alguns produtos como a 

Massa poliéster DX5400 Duxone, massa po-

liéster de fácil aplicação que, segundo Fa-

biana Verbickas, líder de desenvolvimento de 

produto Repintura, possui alta estabilidade 

para aplicação em superfície vertical, maior 

enchimento e excelente lixabilidade, garan-

tindo melhor acabamento na repintura.  

Outro produto é o WashPrimer U9000 

Universal, primer indicado para aplicação 

de duas demãos, em chapas de aço carbo-

no, alumínio e galvanizado. Fabiana pontua 

que ele confere ótimo poder anticorrosivo e 

é um excelente promotor de aderência do 

primer na chapa. 

Já o Primer DX1820 Duxone é um primer 

PU Alta Performance que promete excelen-

te poder de enchimento, rápida secagem, 

fácil lixamento e resistência a solventes. 

Indicado na preparação de superfícies para 

repintura automotiva em pequenos reparos 

e/ou pintura geral. 

Destaque também para o Primer 1041S 

ou 1043S Chroma Non Stop Filler que, de 

acordo com Fabiana, traz a produtividade e a 

versatilidade que as oficinas procuram. “No 

sistema Non Stop, o primer apresenta uma 

secagem em 30 minutos ao ar pronto para 

ser lixado e receber o acabamento. O primer 

também pode ser utilizado no sistema con-

vencional com secagem ao ar em 2 horas, e 

› › complementos automotivos ‹ ‹ 



/jornaldopintor 2023_março 9

apresenta alto poder de enchimento, assim 

como facilidade de lixamento proporcionan-

do um excelente acabamento final.

A Brasilux possui diversos complemen-

tos e destaca, no momento, alguns como o 

Robermaxx – Massa Poliéster Premium que 

é indicado para correção de defeitos de su-

perfície; e o Primer PU HS Multifiller 412 para 

preparação de superfícies metálicas, espe-

cialmente para receber acabamentos como 

Poliéster e Poliuretano Brasilux. “Ambos são 

produtos com alto teor de sólidos, excelente 

poder de enchimento, fácil lixamento e óti-

ma aderência”, pontua Leonardo Maruzi, da 

área de Pesquisa & Desenvolvimento. 

Outra opção destacada é o Verniz Poliu-

retano Alto Sólidos 9038 indicado para apli-

cação sobre Base Poliéster Brasilux, com-

plementando o sistema dupla camada. Se-

gundo Maruzi, é um produto com alto poder 

de brilho, ótima resistência ao intemperis-

mo, excelente alastramento, secagem rápi-

da e de fácil polimento.

A Tintas Brazilian destaca os produtos 

Seladora para Plástico, Wash Primer (fundo 

fosfatizante amarelo/preto fosco vinílico) e 

Primer Universal. Francisco Félix do Nasci-

mento, químico coordenador, informa que 

a Seladora para Plástico é um produto mo-

nocomponente, pronto para uso, que pos-

sui secagem rápida e é de fácil aplicação. 

Funciona como um promotor de aderência 

em substratos como para-choques, retrovi-

sores, frisos, maçanetas, entre outros com-

ponentes automotivos plásticos. Segundo 

Nascimento, o diferencial do produto é que 

ele proporciona adesão com alta eficiência 

a diversos tipos de plásticos e ainda possui 

alto rendimento.

Já o Wash Primer (fundo fosfatizante 

amarelo/preto fosco vinílico) é um produ-

to bicomponente, sendo necessária a uti-

lização de catalisador na proporção de 2 

partes de wash primer (fundo fosfatizan-

te amarelo/preto fosco vinílico) para 1 par-

te de catalisador, e que possui secagem rá-

pida e fácil aplicação. “Esse produto possui 

dupla funcionalidade, sendo elas, promotor 

de aderência (promove excelente aderência 

de primers e/ou tintas de acabamentos em 

substratos metálicos ferrosos e não ferro-

sos) e protetor anticorrosivo (proporciona 

excelente proteção anticorrosiva a estrutu-

ras metálicas em geral)”, explica o químico 

ao mencionar que o produto é indicado para 

aço, alumínio, zincado, estanho, cromo, li-

gas de cobre, galvanizado e inox; e propor-

ciona excelente adesão a diversos tipos de 

substratos metálicos, alta proteção anti-

corrosiva em estruturas e equipamentos 

expostos a ambientes corrosivos, além de 

alto rendimento.

No caso do Primer Universal é um pro-

duto monocomponente e promete excelen-

te aderência, secagem rápida, fácil lixamen-

to e boa proteção anticorrosiva. Segundo 

Nascimento, esse item consegue eliminar 

porosidade e/ou imperfeições existentes 

na superfície do substrato, deixando-o mais 

uniforme possível para receber a tinta de 

acabamento, além de aumentar a durabili-

dade da pintura. Indicado para aço (lataria) e 

madeira e os diferenciais estão no excelente 

poder de enchimento e alto rendimento

 Em sua ampla linha, a Tintas Maza des-

taca no momento o Adesivo Poliéster, Pri-

mer Mazafill Alto Sólidos Cinza e o Verniz 

PU 6500. Alessandra Soares, do Departa-

mento de Marketing da empresa, revela que 

o Adesivo Poliéster tem seu diferencial na 

aplicação e no acabamento, dando um as-

pecto mais refinado à peça, utilizada na re-

pintura automotiva para correções de im-

perfeições de superfícies ferrosas, galvani-

zadas, zincadas e alumínio, com prévio lixa-

mento da peça, proporcionando excelente 

aderência e acabamento.

No caso do Primer Mazafill Alto Sólidos 

Cinza a fabricante informa que é um pro-

duto com alto teor de sólidos, formulado a 

partir de resinas especiais e pigmentos ini-

bidores de corrosão balanceados adequa-

damente para conferir excelente aderência, 

poder anticorrosivo, bom enchimento, boa 

lixabilidade e poder isolante.

Já o Verniz PU Alto Sólidos 6500 é indi-

cado para pequenos retoques e pode ser 

aplicado sobre Mazadur Poliéster, comple-

mentando o sistema dupla camada. “Pro-

porciona alto brilho, excelente resistência 

ao intemperismo e secagem rápida”, diz 

Alessandra ao avisar que o uso deste pro-

duto é exclusivo a profissionais devidamen-

te treinados.

A Sherwin-Williams Divisão Automotiva 

oferece uma completa linha de massas, pri-

mers e complementos ao mercado de repin-

tura automotiva, desde produtos para as ofi-

cinas tradicionais até produtos com tecno-

logia de ponta, indicados para as oficinas de 

alta produtividade. Dentre o amplo portfó-

lio de complementos, destaca no momen-

to a linha Primer Spectra Prime P30 A (cin-

za), P30B (preto) e P30W (branco) ideal para 

qualquer tipo de reparação; o produto Bum-

per Coat BC500 e BC520; assim como Linha 

Ultra Fast UV, produtos com secagem UV ul-

trarrápida; e a linha que a fabricante admite 

ser a mais versátil de primers do mercado, 

composta pelos produtos P41, P51 e P81.

O Primer Spectra Prime P30 A (cinza), 

P30B (preto), e P30W (branco), são primers 

de alta performance indicados para prepa-

ração de superfícies metálicas, especial-

mente para receber acabamentos como Ul-

tra7000 Ultrabase e Lazzudur Alto Sólidos 

Poliuretano. Segundo Ricardo Rodas, geren-

te de produtos, são produtos que possuem 

alto teor de sólidos, excelente poder de en-

chimento, lixamento rápido e fácil, poden-

do ser acelerada conforme necessidade de 

utilização (pequenos retoques ou grandes 

retoques) com ótima aderência. Inclusive, o 

Primer P30 possui também em sua formu-

lação a tecnologia URE-FLEX® que dispen-

sa o uso de aditivos flexibilizantes.

Rodas destaca ainda o Bumper Coat 

BC500 e BC520, produtos utilizados para 

pintura ou restauração de peças plásti-

cas ou acessórios que necessitem de aca-

bamentos texturizados e do Endurecedor 

Rápido para Tinta Esmalte PU, desenvolvi-

do para ampliar as opções de aplicações, 

como pintura multicores, faixas e diminuir o 

tempo de secagem dos Esmaltes Poliureta-

nos Lazzudur Alto Sólidos HS (LP), Lazzudur 

PU MS e Fleet Color PU.

Outro destaque é a linha Ultra Fast UV, 

composta por produtos de tecnologia avan-

çada que proporcionam alto padrão de qua-

lidade no reparo e preservam a originalida-

de do veículo, sem desperdícios. “A rapidez 

que este sistema oferece é alcançada gra-

ças a tecnologia de secagem UV (ultravio-

leta), que realiza em questão de segundos 

a secagem uniforme da Massa UV700 e Pri-

mer UV750. A linha Ultra Fast UV comple-

menta o portfólio de produtos para reparos 

rápidos, agregando produtos com secagem 

UV por lâmpadas LED ou convencionais de 

mercúrio”, diz Rodas.

A linha de Primers é composta pelo P41 

– Primer PU Multifiller HS, P51 – Primer PU 

Alto Sólidos e P81 – Primer Poliuretano, pri-

mers versáteis que se adequam a qualquer 

tipo de reparação e necessidades dos pin-

tores. Segundo o gerente, é uma linha ideal 

para quem procura diferentes níveis de en-

chimento, facilidade no lixamento e tempos 

secagem entre 1h30 minutos até 4 horas. 

Ele explica que o P41 é um Primer com re-

lação de mistura de 4:1:1, com secagem rá-

pida de 1h30 minutos que gera alta produti-

vidade, alto teor de sólidos, excelente poder 

de enchimento, fácil lixamento e resistên-

cia química. Já o P51 é um Primer com rela-

ção de mistura de 5:1:1 com alto teor de só-

lidos, excelente poder de enchimento, seca-

gem de 4 horas, fácil lixamento e resistên-

cia química. Por sua vez, o P81 é um Primer 

versátil com relação de mistura de 8:1:20% 

com bom poder de enchimento, resistência 

química e fácil lixamento e aplicação.

A Skylack®, atenta às tendências de 

mercado, possui uma linha completa de 

complementos automotivos com tecnolo-

gia 100% nacional, desenvolvidos para aten-

der todos os tipos de necessidades, desde o 

cliente que necessita de uma secagem ul-

trarrápida até aquele que prefere um produ-

to mais tradicional. 

Dentre o portfólio de complementos, a 

empresa destaca a Linha de Reparo Rápido 

Skyfast®, que conta com produtos de alta 

performance e secagem ultrarrápida, vol-

tados para pequenos reparos automotivos. 

Com ela, um pequeno reparo pode ser rea-

lizado em menos de 4 horas. “O objetivo da 

Skylack® em lançar esta linha foi agregar 

valor às oficinas, e a ideia é que, utilizando a 

linha Skyfast®, se receba e entregue o car-

ro no mesmo dia, facilitando assim a vida 

do cliente, que está cada dia mais atarefa-

do e não pode ficar sem seu carro por muito 

tempo, além de ganhar espaço na oficina”, 

diz Vailton Mendes, gerente industrial, ao 

mencionar que ela é composta por Primer, 

Aditivo para Primer e Verniz Skyfast®.

Segundo Mendes, o Primer da linha pos-

sui secagem ultrarrápida e alto rendimento, 

indicado no preparo de superfícies ferrosas 

e para todos os tipos de acabamento. “Pos-

sui alto teor de sólidos, excelente poder de 

› › complementos automotivos ‹ ‹ 



março_2023 /jornaldopintor10

enchimento e fácil lixamento. Boa aderên-

cia e dureza. Sua secagem, ao ar, é de apenas 

90 minutos. Utilizado com o Aditivo Skyfast® 

RR500, o primer Skyfast® passa a secar, para 

lixamento, em apenas 25 minutos”, destaca.

Para completar a linha, o Verniz é indica-

do para pequenos retoques na repintura au-

tomotiva e, conforme cita o gerente, tem alta 

performance, pois apresenta propriedades 

de secagem ultrarrápida, alto teor de sólidos 

e alta resistência a intempéries, assim como 

excelente retenção de brilho. Sua secagem é 

de apenas 90 minutos para polimento.

“A linha de reparos rápidos Skyfast® é 

muito simples de ser utilizada, não requer in-

vestimentos apenas treinamento aos pinto-

res, o que é fornecido pela Skylack®”, finaliza.

A WEG destaca produtos como a Massa 

Para Pequenos Reparos ST que, de acordo 

com Julio Cesar Miranda, chefe de vendas, é 

um produto fácil de aplicar, com secagem rá-

pida e excelente lixabilidade, garantindo aca-

bamento impecável ao corrigir riscos e pe-

quenos defeitos na superfície ou na aplicação 

da massa e do primer. Promove ainda aderên-

cia sobre metais ferrosos e não ferrosos.

Destaque também ao Primer Multi ST, pri-

mer poliuretano, bicomponente, de secagem 

rápida. Segundo a fabricante, é um produto 3 

em 1, já que tem alto poder de preenchimen-

to, é flexibilizante, além de ter excelentes ca-

racterísticas de aderência sobre superfícies 

plásticas, dispensando o uso da seladora. In-

dicado para preparação de superfícies plásti-

cas, especialmente para receber acabamen-

tos poliéster e esmalte poliuretano.

Outra opção é a Massa Poliéster ST, 

massa para correção de defeitos de super-

fície, substituindo a massa rápida e a massa 

plástica em um único produto. “Possui ele-

vado poder de enchimento, sendo de fácil 

aplicação, secagem rápida e excelente lixa-

bilidade”, diz Miranda ao comentar que é um 

produto indicado para correção de superfí-

cies metálicas ferrosas, galvanizadas, alu-

mínio e fibra.

› › complementos automotivos ‹ ‹ 
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Calcita Alaranjada: confira dicas para combinar a cor do ano 
da Suvinil em diferentes ambientes
empresa apresenta três projetos com propostas criativas para decorar e harmonizar paredes com o tom terroso escolhido para 2023

A Suvinil, marca de tintas decorativas 

da BASF, lançou recentemente o Revela 

23+, O Poder das Cores, estudo de tendên-

cias anual da fabricante que, nesta edição, 

apresenta 26 cores, divididas em 5 paletas. 

Entre as tonalidades, está Calcita Alaranja-

da, a cor do ano: um laranja terroso que traz 

a energia da novidade, como os laranjas que 

marcaram a efervescente e futurista déca-

da de 1970. De acordo com a empresa, a pe-

dra bruta, que inspira o nome do tom esco-

lhido, tem características reenergizantes e 

purificadoras, que equilibram as emoções, 

eliminam o medo e combatem a depressão, 

além de amenizar os problemas e maximi-

zar nosso potencial.

“Por se tratar de uma tonalidade intensa 

e atraente, muitos podem pensar que é difí-

cil inseri-la na decoração, mas é completa-

mente o oposto. Por ter esse tom terroso, a 

cor do ano da Suvinil consegue se adaptar 

facilmente em ambientes e decorações di-

versas. A combinação com um tom rosado, 

como é o caso do Duna, ou até mesmo com 

Cyber, um cinza metalizado, podem resultar 

em ótimas opções de harmonizações, além 

de muitas outras possibilidades, de acordo 

com o perfil do consumidor e dos espaços 

que pretende renovar, por meio do uso das 

cores”, explica Sylvia Gracia, coordenadora 

de marketing – Cor e Conteúdo na Suvinil.

Para ajudar e inspirar, Suvinil apresenta 

projetos com propostas inusitadas e criativas.

Quarto divertido

A Suvinil divulga que o dono desse quar-

to é um influenciador digital, então, tudo foi 

pensado para que ele pudesse aproveitar o 

espaço para gravar vídeos e clicar suas fotos. 

Com isso, Matheus Ilt, criador de conteú do 

que realiza pequenas reformas, pensou em 

uma pintura mais divertida utilizando Calci-

ta Alaranjada e Duna, cores que fazem par-

te da paleta A Exausta. Para dar acabamento, 

foi usada uma fita de led em todo o contor-

no esboçado pelo creator. A roupa de cama e 

os demais objetos decorativos, como a mesa 

de cabeceira e o vaso, trouxeram equilíbrio 

ao espaço, por estarem nas mesmas nuan-

ces de cores.

Sala reenergizante

Assinado pelo escritório Ohma Design, 

a sala desse apartamento combina traços 

mais rústicos com aspectos futuristas. Em 

uma mistura de Calcita Alaranjada com Cy-

ber, tom metalizado da paleta A Ciberné-

tica, o projeto ressalta nuances de sofisti-

cação ao ambiente. O morador em parceria 

com os arquitetos, fizeram suas apostas em 

um mood que conecta o espaço ainda mais 

com a ancestralidade, por meio de elemen-

tos e texturas que materializam essa re-

ferência, fazendo com que a cor do ano de 

2023 da Suvinil seja apresentada como a 

grande estrela da composição.

Quarto de bebê

Já no quarto infantil, a energia de Calci-

ta Alaranjada foi concentrada na parte infe-

rior da parede, o que trouxe estrutura para o 

papel de parede xadrez pintado à mão, além 

da roupa de cama nas mesmas nuances 

terrosas. Para compor o quarto, móveis de 

madeira, como o berço, colaboraram para a 

estética mais clean, conectadas aos obje-

tos em branco. Uma das facilidades desse 

quarto é que ele pode acompanhar a crian-

ça em outras fases da vida, além de contar 

com uma decoração neutra, que funciona 

tanto para meninos, quanto para meninas. 

A Suvinil pontua que com essas dicas é 

possível perceber, que com técnicas de pin-

tura diferentes e muita criatividade, a cor do 

ano de 2023 permite a criação de combina-

ções variadas e cada vez mais inova na mis-

tura de cores. “O que eu sempre recomendo é 

que as pessoas que vivem naquele lar enten-

dam qual estilo de decoração que preferem 

e qual é a sensação que querem passar com 

aquele ambiente. Dessa forma, fica ainda 

mais fácil selecionar as tonalidades e como 

a pintura será feita”, finaliza Sylvia.
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A primeira pintora premiada pelo novo 

Prêmio Estrela da Tinta é a pintora Aragua-

ci Santos Barbosa Alves, de 51 anos de ida-

de, da cidade de Salvador/BA. Segundo ela, 

o maior desafio como pintora é mostrar que 

uma mulher é tão profissional como qual-

quer homem. “No começo foi muito difícil, 

mas vejo que tudo valeu a pena. E para mim 

a pintura representa mudança de vida. Hoje 

sou uma mulher empoderada e com muitas 

conquistas. Vivo do meu trabalho como pin-

tora e não trocaria isso por nenhuma outra 

profissão”, revela.

Para Araguaci, ser a primeira ganhado-

ra do Prêmio Estrela da Tinta é uma gran-

de honra, fruto de todo o seu trabalho e de-

dicação de anos. “Acredito que esse prêmio 

vai além, mostrando que nós mulheres es-

tamos conseguindo conquistar o nosso es-

paço!”, finaliza.

 

Projeto Juntas Somos Rosas - Como 

parte do projeto Juntas Somos Rosas, o Prê-

mio Estrela da Tinta foi criado para valori-

zar as pintoras de todo o Brasil, mostrando 

a todos que, independentemente de onde 

ela esteja ou onde mora, essa profissional 

é considerada uma estrela da tinta, eleita 

através de seu conhecimento que é com-

partilhado com outras pintoras. 

A criação do Juntas Somos Rosas foi 

motivada pela importância em se ter um 

projeto para mulheres que é idealizado por 

mulheres. As idealizadoras desse prêmio 

são Valéria Martínez, Sandra Mell, Vera Silva 

e Jacy Oliveira. 

› › prêmio estrela da tinta ‹ ‹

Prêmio criado recentemente para pintoras elege a Estrela da Tinta
o prêmio faz parte do projeto Juntas Somos rosas que foi criado por mulheres para valorizar as pintoras. 
A primeira vencedora foi revelada em fevereiro
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› › sustentabilidade ‹ ‹

AkzoNobel inaugura usina solar em Recife (PE)
Capital pernambucana é celeiro de projetos de inovação sustentável da fabricante da Tintas Coral

A unidade fabril da AkzoNobel em Recife 

(PE), responsável por atender a demanda de 

produtos da sua marca de tintas decorativas 

Coral nas regiões Norte e Nordeste, inaugu-

rou em fevereiro a usina solar fotovoltaica.

A usina solar irá impulsionar o objetivo da 

empresa de reduzir em 50% as emissões de 

carbono nas operações até 2030, promoven-

do eficiência energética contínua e a transi-

ção para 100% de energia renovável em to-

dos as suas plantas globalmente. No Brasil, 

todas as operações da companhia já usam 

100% de energia renovável e a usina solar em 

Recife (PE) é a primeira inaugurada no país.

“Alinhamos nossas próprias ambições 

de sustentabilidade com o Acordo de Paris, 

compromisso firmado entre nações que visa 

limitar o aquecimento global e garantir que 

o aumento da temperatura na Terra não ex-

ceda 1,5˚C acima dos níveis pré-industriais”, 

explica Daniel Geiger Campos, presidente da 

AkzoNobel para América Latina. “Como a pri-

meira empresa de tintas e revestimentos a 

se comprometer com metas de sustentabi-

lidade com base científica (por meio da SBTi, 

Science Based Targets Initiative), estamos 

determinados a cumpri-las e investir em 

energia renovável é mais um passo nessa di-

reção”, completa.

A AkzoNobel divulga que, no total, serão 

investidos cerca de R$ 4 milhões no projeto, 

que se juntam a mais R$ 13 milhões já investi-

dos em Mauá (SP), na estação ReviveR de tra-

tamento de efluentes, na qual 100% da água 

da fábrica é reutilizada, inclusive na produção 

de tintas. Juntos, esses investimentos mate-

rializam o compromisso da empresa no Brasil 

com ações de grande impacto para um me-

lhor uso de recursos naturais.

Em uma planta de 11 mil m2, a usina solar 

na unidade pernambucana conta com 1.580 

módulos fotovoltaicos com capacidade de 

geração de 1.400 MWh/ano, energia suficien-

te para atender cerca de 600 residências/

mês. “A usina solar já está gerando 68% da 

energia utilizada pela empresa localmente. 

E é mais um projeto aplicado em Recife (PE) 

que estudamos ampliar para nossas outras 

unidades no Brasil e América Latina”, conta 

Hugo Moreira, diretor de manufatura & sup-

ply chain da AkzoNobel para América Latina.

Para a AkzoNobel, a usina solar de Recife 

(PE) é inaugurada em um momento em que 

esse tipo de energia vem ganhando cada vez 

mais espaço, tanto em sistemas próprios de 

geração quanto em uso doméstico. De acordo 

com a Associação Brasileira de Energia Solar 

Fotovoltaica (ABSOLAR), a energia solar tor-

nou-se a segunda maior fonte de energia no 

Brasil, ficando atrás apenas da fonte hídrica. 

Em 2022, houve um crescimento de 64% no 

uso da energia solar em relação a 2021.

Com cerca de 150 funcionários, a unidade 

de Recife (PE), a mais antiga fábrica de tintas 

do Nordeste, inaugurada em 1968, abriga di-

versas ações relacionadas à inovação e sus-

tentabilidade, pilares da AkzoNobel.

A empresa ressalta que a unidade tem 

se destacado como centro de inovação no 

desenvolvimento de novos materiais para 

embalagens e exemplifica com as embala-

gens híbridas em todas as tintas látex para 

parede nos volumes de 3,6 litros (cores 

prontas) e 3,2 litros (sistema tintométrico) 

produzidas em Recife (PE) desde 2020, e que 

engloba produtos conhecidos do grande pú-

blico, como Coral Decora, Rende Muito, Co-

ralar, Coral 3 em 1, Pinta Piso, Renova, Brilho 

e Proteção, e Paredex. As embalagens híbri-

das utilizam 88% de plástico reciclado pós- 

consumo, o que reduz em cerca de 30% a 

emissão de carbono no processo produtivo – 

mensalmente, seria o equivalente a neutra-

lizar essa emissão em uma viagem de carro 

de 11 mil quilômetros. A inovação foi Prata na 

Categoria Mercado – Tecnologia no Prêmio 

ABRE 2021, realizado há 20 anos pela Asso-

ciação Brasileira de Embalagem.

Daniel Geiger Campos enfatiza que, no 

seu entorno alinhado ao seu propósito “Peo-

ple. Planet. Paint” (“Pessoas. Planeta. Pintu-

ra”), a companhia reforça seu vínculo com a 

população pernambucana apoiando iniciati-

vas sociais como o “Mais Vida nos Morros”, 

por meio do Movimento Coral Tudo de Cor, 

projeto que leva cor, autoestima e capacita-

ção por meio de mutirões de pintura em co-

munidades e espaços públicos.
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VISITE NOSSO ESTANDE

PREPARE-SE PARA 
CONHECER 
O MAIOR ESTANDE 
JÁ APRESENTADO 
PELA ATLAS! 

F130
11/04 a 14/04/2023
São Paulo Expo - SP
Ter a Sex 10h às 20h

ESTANDE COM 320M²

MAIS DE 1.300 PRODUTOS EXPOSTOS 

GRANDE ÁREA DE DEMONSTRAÇÃO

VENHA CONFERIR OS PRINCIPAIS 
LANÇAMENTOS DE 2023. 

ÁREA DE 
DEMONSTRAÇÃO 
NO ESTANDE

Um ano para ficar na história!
Por Vladmir Brum, presidente executivo da ABRAPP - 

Associação Brasileira dos Pintores Profissionais

Um dia um amigo me falou algo que vou levar para a vida 

toda: sonhar pequeno ou grande ocupa o mesmo tempo e 

espaço, então sempre opte por sonhar alto. Também sem-

pre ouvi falar que quanto maior o desafio, maior será a re-

compensa para aqueles que buscam superá-lo. 

E foi assim, seguindo essas duas premissas que decidi-

mos tornar realidade um grande sonho da ABRAPP – Asso-

ciação Brasileira dos Pintores Profissionais e MBPM – Mo-

vimento Brasil Por um Pintor Melhor – onde, em uma gran-

de parceria com o Jornal do Pintor, nos colocamos no maior 

desafio da nossa história, que é a organização do Primeiro 

Congresso Jornal do Pintor ABRAPP e/ou Encontro de Líde-

res ABRAPP e também o Primeiro Prêmio Jornal do Pintor 

ABRAPP, iniciativa destinada a premiar diversas categorias 

do setor de tintas. Dois eventos grandiosos, impactantes, 

para movimentar todo o setor de tintas, e, assim, se tornan-

do nossa maior missão e desafio para 2023.

Os eventos já têm hora, dias e lugares marcados, e acon-

tecerão nos dias 04 e 05 de outubro, respectivamente, sen-

do que o Congresso se realizará nas dependências do SE-

NAI Mário Amato, no dia 04 de outubro, em São Bernardo do 

Campo (SP) e o Prêmio Jornal do Pintor ABRAPP acontecerá 

dia 05 de outubro no Espaço Villa Lobos, em São Paulo (SP). 

Os eventos farão parte da programação de comemoração 

do Dia do Pintor e aniversário de 7 anos do MBPM.

E para que esses eventos sejam de fato um divisor de 

águas para o setor, eu convoco aqui a parceria e apoio de to-

das as empresas do setor, de todas as entidades de classe 

e de todos os profissionais da pintura, para que juntos pos-

samos escrever um novo capítulo no mercado da tinta em 

nosso país.

Desde os primeiros dias do ano o Jornal do Pintor e a 

ABRAPP estão mobilizados para tornar esse evento um ver-

dadeiro sucesso. A ação já está em plena execução, iniciamos 

a apresentação ao setor, onde já temos a confirmação da pre-

sença de grandes empresas e entidades de classe, sendo que 

a divulgação ao público já começou com força total. 

A ABRAPP está trabalhando arduamente junto a suas li-

deranças no Brasil inteiro para intensificar o número de pin-

tores cadastrados em nossa instituição, pois o evento será 

destinado exclusivamente a pintores membros da associa-

ção. O cadastro é gratuito e oferece diversas vantagens ao 

cadastrado, inclusive a possibilidade de participar presen-

cialmente dos eventos no mês de outubro. Se você é pintor, 

cadastre-se no site www.cadastropintor.com.br e não fique 

de fora, e esse convite eu estendo aos revendedores e fabri-

cantes de tintas: incentivem seus pintores a se cadastrarem 

na ABRAPP, pois assim o evento será ainda maior!

Finalizo com o convite especial para você pintor, leitor 

do Jornal do Pintor: não fique de fora desse mega evento, se 

organize e venha prestigiar! Em breve traremos todas as in-

formações para que você saiba como estar presente conos-

co. Será épico, será inesquecível, conto com vocês!

 › › artigo ‹ ‹
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› › pintor destaque ‹ ‹

Escolhido em exclusividade pelos organizadores do Pin-

tor Destaque, o Jornal do Pintor tem mensalmente a oportu-

nidade de conhecer a história de vida e profissional de pinto-

res de diversos estados brasileiros. Todas as trajetórias são 

motivadoras, fruto de muito trabalho, empenho e regadas de 

alegrias!

Nesta edição, Jefferson Duarte, pintor profissional em 

Manaus (AM), compartilha sua trajetória de carreira com os 

leitores do Jornal do Pintor. 

Jefferson começou a atuar na área de pintura em 2015 

como ajudante do seu pai. As tintas já corriam em suas 

veias! E, ele não parou, começou a participar de cursos e se 

especializou em acabamento e decoração. “Não é fácil. Mas 

quando você se esforça e se dedica, Deus vê seu esforço e 

ele te abençoa no momento certo”, pontua. 

Ele menciona que a motivação maior é poder realizar so-

nhos. “A gente pega uma casa ou apartamento e torna aqui-

lo que está no papel em realidade. Nós pintores realizamos 

sonhos! Isso me motivou e me motiva até hoje”, afirma Jef-

ferson pontua que deseja ser um pintor renomado na área 

da pintura, ser reconhecido e crescer. “Ver até onde posso ir 

e até onde Deus me levará. Ainda não sei tudo, todo dia eu 

busco aprender mais, através das redes sociais, amigos da 

pintura e treinamentos”, finaliza.

Premiação do Movimento Brasil por um Pintor Melhor 
e Associação Brasileira dos Pintores

Prêmio prestigia o profissional de pintura que mais cooperou para o crescimento 
e desenvolvimento da carreira. neste mês, Jefferson duarte, pintor em manaus (Am), 
recebeu o título de Pintor destaqueFo
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São os pintores e pintoras que 
fazem história e constroem 
o mercado de pintura

A cada edição, o Jornal do Pintor tem 

a rica oportunidade de conhecer a história 

dos profissionais que constroem o mercado 

de pintura.  Nesta edição, Keila Cristiane de 

Oliveira, de 43 anos, conta sua trajetória no 

mundo das tintas e divide com os leitores 

suas experiências. 

Formada em segurança do trabalho, Kei-

la sempre esteve envolvida no universo da 

construção civil e pouco a pouco foi se in-

teressando pela pintura. Em 2015, a constru-

tora em que ela trabalhava encerrou as ati-

vidades. E, foi nessa fase que o seu espírito 

empreendedor falou mais alto! “No mesmo 

ano, montei meu pequeno negócio de manu-

tenção residencial para mulheres aqui em 

Natal. Minha conquista foi montar meu pró-

prio modelo de negócio especializado para 

atender aquela mulher que mora sozinha, 

que não sabe trocar uma torneira, pintar pa-

redes e resolver questões do dia a dia”. 

Analisando o mercado pela ótica femi-

nina, a pintora diz que trabalhar em pro-

fissões tipicamente masculinas, sempre é 

desafiador. “É preciso provar diariamente a 

sua capacidade, inteligência e experiência 

sobre os produtos que está indicando. 

Mas Keila não se intimida. Ela enfatiza 

que atualmente o mercado oferece cente-

nas de opções para os profissionais, desde 

cursos presenciais e virtuais, ferramentas 

que agilizam o trabalho e diversas informa-

ções sobre todos os processos de pintura. 

“Como líder estadual MBPM (Movimento 

Bra   sil por um Pintor Melhor) participo sem-

pre de treinamentos, além de assistir vários 

vídeos, cursos das grandes marcas, como 

na Academia Coral, Sherwin-Willians, entre 

outras”, finaliza.

› › história de pintora ‹ ‹

Keila Cristiane de oliveira, pintora na cidade de natal (rn), 
conta para o Jornal do Pintor sua trajetória na profissão
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› › artigo ‹ ‹

Segurança no trabalho: 
sua origem e importância

Por Ivan Burigo, pintor profissional e 
apresentador do Papo de Pintor

Fala galera! Trabalhar é muito bom, mas 

voltar pra casa é melhor ainda! Neste artigo 

vamos falar um pouco sobre segurança no 

trabalho, sua origem e importância. Conver-

sei recentemente com a Keila Oliveira, pin-

tora profissional e técnica em segurança no 

trabalho e ela me contou como surgiu e qual 

importância da segurança no trabalho para 

todos nós.

Ela disse que a história da segurança do 

trabalho começa nos anos de 1700 pelo mé-

dico Bernardino Ramazzini com sua impor-

tante contribuição à medicina. Foi o trabalho 

que ele realizou sobre doenças ocupacionais 

chamado De Morbis Artificum Diatriba (Do-

enças do Trabalho) que relacionava os riscos 

à saúde ocasionados por produtos químicos, 

poeira, metais e outros agentes encontrados 

por trabalhadores em 52 ocupações. O Dr. 

Bernardino é considerado o pai da seguran-

ça do trabalho.

Mas afinal, do que se trata?

A Segurança no trabalho é o conjunto de 

medidas preventivas aplicadas durante ati-

vidade do trabalhador visando sua seguran-

ça, prevenção a vida e sua saúde em qual-

quer ramo de atividade profissional. Os cui-

dados para prevenção a integridade física e 

saúde do trabalhador vem desde a proteção 

da pele, usando roupas adequadas e confor-

táveis, até a execução de trabalho em altura 

na edificação.

As normas regulamentadoras são es-

senciais para o cumprimento das políticas 

de prevenção à saúde física e mental. Elas 

são regidas pela portaria 3.214 do Ministério 

do trabalho; compostas por 37 normas cria-

das, leis e decretos; determinam orientações 

para garantir a prevenção de acidentes para 

o trabalhador lhe possibilitando exercer sua 

atividade livre de riscos.

É fundamental que a cultura da saúde e 

da segurança seja incorporada no cotidiano 

e esta é a parte mais difícil; assimilar hábitos 

é um processo gradual e a conscientização 

para a proteção e prevenção precisa partir 

do trabalhador, do seu interesse em preser-

var sua vida. Acidentes não acontecem por 

acaso, mas sim por descaso! Preserve sua 

vida, sempre!

Um forte abraço e me siga no Instagram.

 @ivanburigopinturas

@papodepintoroficial
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Comemoramos mais um ano de existência, 

são 35 anos de muito trabalho e dedicação! 

GRATIDÃO aos funcionários, parceiros, fornecedores, pintores, clientes e a 

todos que fazem parte da nossa trajetória e contribuem com elevada 

importância para continuarmos um crescimento sustentado, sempre rumo 

ao sucesso.

Nossa empresa se esforça diariamente para contornar as adversidades e 

alcançar os objetivos. Queremos continuar honrando essa história, 

enfrentando os desafios futuros e celebrando cada ano com muita COR.
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ESMALTES OFERECEM PROTEÇÃO E BELEzA 
PARA AS SUPERFíCIES
Com a missão de oferecer uma aplicação prática, ecologicamente correta, com boa relação 
custo x benefício e com a capacidade ainda de agilizar o cronograma de entrega das obras, 
as fórmulas dos esmaltes sintéticos recebem, ano após ano, investimentos em novas tecnologias

Proteção aliada a beleza, e agilidade de 

aplicação somada a bom custo x benefício. 

Esses são alguns atributos que conquistam 

consumidores e pintores! Os esmaltes sin-

téticos disponíveis no mercado brasileiro 

de tintas oferecem essas qualidades e são 

utilizados em diversos pontos de uma obra, 

qualquer imóvel seja residencial, comercial 

ou industrial tem superfícies de metal ou de 

madeira que precisam de aplicação desses 

produtos.

“Os metais ferrosos e a madeira são ma-

teriais que quando expostos ao intemperis-

mo sofrem desgaste em pouco tempo. O 

ferro em contato com água e o oxigênio do 

ar, começa a enferrujar e sofrer corrosão. 

Já a madeira estando desprotegida, absor-

ve umidade, empena e apodrece. Uma ou-

tra característica dos metais e da madeira 

é que eles trabalham bastante, dilatando e 

contraindo conforme as variações de tem-

peratura e umidade”, explica Jorge Holan-

da, gerente de Relacionamento Técnico da 

Iquine, e pontua que os produtos são desen-

volvidos a partir desses fatores. 

O gerente técnico da Unidade Revenda 

da Anjo Tintas, Filipe Freitas Zuchinali, sina-

liza que os esmaltes são produtos impor-

tantes em diversas situações, pois podem 

ser aplicados em vários tipos de superfícies. 

E, Agnaldo Robson da Silva, químico da li-

nha imobiliária da Tintas Brazilian, enfatiza 

que além do embelezamento com diversas 

cores prontas, os esmaltes evitam proble-

mas como a corrosão em superfícies metá-

licas, aumentando a durabilidade e também 

a vida útil de madeiras.

Diante dessa importância, os esmaltes 

sintéticos são produtos que recebem inves-

timento por parte dos fabricantes em novas 

tecnologias. Neste contexto de crescimen-

to, Fabiana Cristovão, gerente de marketing 

da Tintas Alessi, menciona que os profis-

sionais da pintura estão em um nível dife-

renciado, com as pintoras e pintores cada 

vez mais próximos das indústrias. “Esse 

movimento nos mostra com mais clareza 

as principais exigências em melhorias dos 

produtos quanto a performance, deixando 

a aplicação mais prática e consequente-

mente o cronograma da obra mais ágil para 

a entrega”. Antonio Carlos Mucchiani, téc-

nico responsável pela linha de esmaltes a 

base de solventes da Brasilux Tintas, con-

corda que os esmaltes sintéticos estão em 

constante evolução tecnológica. 

“Os pintores têm um papel fundamen-

tal nessa categoria, que é de ajudar o clien-

te a entender os benefícios de cada solu-

ção com as técnicas de aplicação corre-

tas para garantir o máximo desempenho. 

Por isso, é importante fazer uma avaliação 

das principais necessidades da superfície e 

acabamento. Confiança e qualidade são fa-

tores muito importantes na recomendação 

da marca e do produto, e todos os nossos 

esmaltes possuem uma excelente aderên-

cia, que é um atributo essencial para essa 

categoria, além de acabamento e tempo de 

secagem rápido”, ressalta Victor Fazani, ge-

rente de marketing de produto da Suvinil.

Na opinião de Cleverson José Salasar, 

› › esmalte sintético ‹ ‹ 

Por Viviane Salles
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› › esmalte sintético ‹ ‹ 

diretor industrial e P&D da Tintas Ciacollor, 

secagem rápida, alto acabamento e cober-

tura são os benefícios que os pintores espe-

ram de um esmalte sintético, enquanto os 

consumidores buscam variação de cores e 

acabamento diferenciado. Na opinião de Ju-

liana Ribessi e Alfredo Werneck, ambos do 

laboratório P&D Futura Tintas, os profissio-

nais de pintura e os consumidores exigem 

produtos que tragam maior durabilidade, 

resistência a abrasão e limpeza, principal-

mente referente a oxidação de materiais 

metálicos. E, Katiucia Jung, analista de de-

senvolvimento de produto da Tintas Killing, 

cita que o pintor, como profissional do seg-

mento, leva em consideração, principal-

mente, os atributos de secagem, cobertura, 

nivelamento e espalhamento da tinta apli-

cada; enquanto o consumidor final dá aten-

ção especial ao rendimento e secagem. 

“Os esmaltes são os produtos recomen-

dados para superfícies de madeira e me-

tal, com a finalidade de protegê-las da ação 

do tempo e dar cor à superfície desejada. 

Hoje, além da qualidade, notamos o quanto é 

importante um produto que entregue seca-

gem rápida e praticidade, facilitando o servi-

ço de pintura”, concorda Leonardo Carvalho, 

gerente de grupo de produtos (esmalte & 

madeira) da AkzoNobel. Ele menciona que o 

esmalte à base água é a melhor recomenda-

ção, por entregar tudo que o consumidor pro-

cura, já que é sem cheiro, oferece secagem 

rápida, o branco não amarela com a ação do 

tempo e por oferecer mais praticidade na 

hora da limpeza dos equipamentos. “Além 

disso, é um produto mais amigável ao meio 

ambiente, uma vez que emitem 90% menos 

gases poluentes atmosféricos em compara-

ção com as tintas solventes”. 

Mayra Souza, coordenadora de produto 

da Hydronorth, contextualiza que por apre-

sentar um brilho mais acentuado no primei-

ro dia de aplicação, muitas pessoas acre-

ditam que o esmalte base solvente possui 

uma maior qualidade quando comparado 

com o esmalte base água. “No entanto, es-

tudos já mostram que o brilho dos dois pro-

dutos se equiparam após sete dias de apli-

cação e a longo prazo os esmaltes base 

água apresentam muito mais resistência. 

Sem contar a questão do odor, que é mui-

to mais agradável quando optamos por um 

produto base água, que além de tudo isso 

possui a vantagem de não amarelar ao lon-

go do tempo”. 

Para Antonio Carlos de Oliveira, geren-

te de Assistência Técnica da Universo Tin-

tas, outro fator que os consumidores e pin-

tores devem considerar é a contribuição ao 

meio ambiente e a saúde. “Para essa alter-

nativa o esmalte à base de água é o produ-

to a ser utilizado, oferece secagem rápida, 

alta durabilidade, baixo odor e não amare-

la com o passar do tempo, proporcionando 

aos consumidores a utilização dos ambien-

tes no mesmo dia. Para os pintores, são óti-

mas as vantagens como a entrega do ser-

viço em menos tempo e a reutilização dos 

rolos e pinceis pela facilidade de limpeza e 

armazenagem”.

Seguindo essa análise sobre produto 

base água, Alessandra Soares, do Departa-

mento de Marketing da Maza, pontua que o 

esmalte base água veio para somar e ofe-

rece uma pintura de alta performance com 

secagem rápida e ecologicamente correta, 

além de baixo odor. Porém, ela também lem-

bra que o esmalte sintético à base de solven-

te durante muitos anos foi o produto mais 

vendido do mercado tinteiro e até hoje é o 

preferido dos consumidores por ser versátil.

André Nogueira, químico de Desenvol-

vimento Aplicado da Qualyvinil Tintas, di-

vide da mesma opinião e afirma que o es-

malte sintético base água vem nos últimos 

anos em pleno desenvolvimento. “Hoje te-

mos um esmalte de emulsão aquosa, subs-

tituindo com excelente qualidade as anti-

gas resinas base óleo, com melhor desem-

penho de secagem e baixo VOC. O pintor e o 

cliente solicitam cada vez mais das indús-

trias de tintas produtos com mais facilidade 

de aplicação e amigos do meio ambiente”. 

No entanto, para a Sayerlack os esmal-

tes sintéticos base solvente ainda são lar-

gamente utilizados no mercado, pois a boa 

performance é inegável. A empresa sinaliza 

que são produtos que evoluem constante-

mente em suas formulações com relação a 

toxicidade, a utilização de matérias-primas 

livres de chumbo e de solventes específicos 

que, inclusive, já são proibidos na Europa.

Analisando o segmento, Herlon Perei-

ra, gerente de marketing da Luztol, diz que 

os esmaltes sintéticos constituem uma ca-

tegoria de extrema importância na indús-

tria de tintas, com aplicação amplamente 

difundida em diversos mercados, como o 

imobiliário, o automotivo e o moveleiro. Ar-

gemiro Sanches, gerente de produto da Tin-

tas Eucatex, concorda que a categoria é im-

portante para a indústria de tintas, pois, são 

produtos de alto valor agregado e com boa 

participação no portfólio. “Mas estamos so-

frendo concorrência de uso do alumínio e 

plástico na confecção de portas e janelas, 

restringindo o uso dos esmaltes”.

“A linha de esmaltes é importante no 

portfólio da Sherwin-Williams e está em 

crescimento no mercado de tintas. A evo-

lução do mercado vem sendo em cima de 

esmaltes de secagem rápida, que, cada vez 

mais, são importantes para maior produ-

tividade dos profissionais. Também pode-

mos notar uma evolução em esmaltes múl-

tiplas funções, como fundo, acabamento e 

antiferrugem, que também aperfeiçoam o 

trabalho do pintor, complementa Adriana 

Resstel, gerente de Marketing de Produtos 

na Sherwin-Williams. 

Maiquel Monteiro, gerente de Serviços 

ao Mercado da Lukscolor, enfatiza que a 

empresa está sempre atenta às principais 

necessidades do mercado, com o intuito de 

proporcionar o melhor desempenho aliado 

a custo x benefício de um produto premium.

O Jornal do Pintor consultou os fabri-

cantes de esmalte sintéticos e preparou 

uma lista com produtos.

A Tintas Alessi comercializa o Alessi 

Esmalte Sintético Extra Rápido Premium, 

Alessi Esmalte Base Água Eco Rápido Pre-

mium e Alessi Esmalte Sintético Standard.

A empresa pontua que Alessi Esmal-

te Sintético Extra Rápido Premium oferece 

alta proteção, durabilidade e acabamento 

para portas, janelas, grades e portões. O pro-

duto possui ainda secagem rápida de 30 mi-

nutos ao toque e 45 minutos entre demãos, 

é de fácil aplicação, possui alto rendimen-

to, cobertura, resistência ao intemperismo e 

está disponível nos acabamentos brilhante 

e acetinado, em 30 cores prontas e mais de 

1.500 cores no sistema tintométrico.

O Alessi Esmalte Base Água Eco Rápi-

do Premium também possui secagem rápi-

da, formulação de alta tecnologia com qua-

lidade superior, é solúvel em água, não tem 

cheiro, proporciona facilidade de aplicação, 

oferece conforto durante e após a pintura, 

permitindo que o ambiente seja ocupado 

no mesmo dia. “Por ser um produto à base 

de água, é ecologicamente correto, contri-

buindo para a preservação do meio ambien-

te, além de facilitar a limpeza de rolos, trin-

chas e pincéis, permitindo o aumento da 

vida útil dessas ferramentas”, pontua Fabia-

na Cristovão, gerente de marketing, e enfa-

tiza que as cores são duráveis e o branco 

é sempre branco, não amarela com o pas-

sar do tempo e possui alta cobertura, óti-

mo rendimento, aderência e acabamento, 

sendo indicado para superfícies externas e 

internas de madeiras, metais ferrosos, gal-

vanizados, alumínio e PVC, deixando portas, 

grades, portões e janelas.

Já o Alessi Esmalte Sintético Standard 

é um recente lançamento da empresa, fá-

cil de aplicar, possui ótima cobertura e ren-

dimento, além de secagem rápida, oferece 

aderência, garante maior proteção ao subs-

trato e está disponível em 23 cores prontas 

e com acabamento brilhante oferece facili-

dade na limpeza e na remoção de sujeiras.

A Anjo Tintas destaca do seu portfólio 

Esmalte Sintético Premium Fluence, Es-

malte Sintético Standard Tomplus e Metal-

shield, que são produtos base solvente; e di-

vulga também o Esmalte Base Água Pre-

mium Acqua.

Entre os diferenciais de cada produto, a 

empresa ressalta que o Esmalte Base Água 

Premium Acqua é à base de água, propor-

ciona maior conforto durante a aplicação, 

oferece alta cobertura, resistência ao in-

temperismo, não amarelando com o tem-

po, e está disponível nos acabamentos ace-

tinado e brilhante, em cores de linha e mais 

1800 cores no Sistema Aquarelas.

Já o Esmalte Sintético Premium Fluen-

ce é à base de solvente com qualidade pre-

mium. “O grande diferencial está na seca-

gem, que é de apenas 45 minutos entre de-

mãos, o que aumenta bastante a produtivi-

dade do pintor”, afirma o gerente técnico da 

Unidade Revenda, Filipe Freitas Zuchinali, 

e complementa que o produto oferece alto 

brilho, resistência, pode ser aplicado em am-

bientes externos ou internos, incluindo su-

perfícies de madeira e metal, desde que seja 

feita a correta preparação de superfície.

Na categoria standard, a Anjo comercia-

liza o Esmalte Sintético Standard Tomplus, 

que também apresenta ótima qualidade, 

porém com menor preço. E, por fim, a em-

presa destaca o Metalshield que é um es-

malte 3 em 1, que atua como convertedor, 

fundo e acabamento, podendo ser aplica-

do direto em superfícies enferrujadas. “Esse 

tipo de produto, além de agilizar o trabalho, 

proporciona economia e durabilidade ao in-

temperismo, impedindo o aparecimento da 

ferrugem”, explica o gerente.

A Brasilux Tintas destaca o esmalte à 

base de água Brasilux Ecológico e dois pro-

dutos à base de solventes, o Brasilar Pre-

mium e Brasimob Standard.  Segundo Anto-

nio Carlos Mucchiani, técnico responsável 

pela linha de esmaltes à base de solventes 

da Brasilux, os esmaltes Brasilar Premium e 

Brasimob Standard proporcionam proteção 

para a ação do tempo, alta resistência, aca-

bamento e grande durabilidade.

Já o esmalte à base de água Brasilux 
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Ecológico possui todas as qualidades do 

esmalte à base de solvente, mas não agri-

de o meio ambiente, nem prejudica a saúde 

do pintor. “Por isso, é ideal para ser aplicado 

em ambientes fechados, pois a pintura seca 

rápido e quase não tem cheiro. Também 

oferece resistência a fungos e não amare-

la com o tempo”, diz o técnico. Para Mar-

cos Pelegrini, técnico responsável pelo es-

malte Ecológico da Brasilux, atrás de toda 

essa tecnologia, existe uma consciência 

ambiental pois cada vez mais o consumidor 

tem demonstrado que prefere um produto 

que proporcione um alto acabamento, mas 

que não agrida o meio ambiente. 

A empresa pontua que todos esses es-

maltes podem ser aplicados como acaba-

mentos em metais ferrosos, aços galva-

nizados, alumínios, madeira, alvenaria em 

áreas externas e internas, desde que aplica-

do sobre fundos e primers apropriados para 

essas finalidades.

A Tintas Brazilian comercializa a linha 

Sintelux Base Água e Solvente. A empresa 

divulga que o Esmalte Sintelux Base Água 

é um produto de fácil aplicação, possui bom 

alastramento, cobertura, secagem rápida e 

alta durabilidade, sendo indicado para su-

perfícies internas ou externas de madeira, 

metais, galvanizados e alumínio nos aca-

bamentos alto brilho e acetinado. “Sua tec-

nologia sem cheiro, permite que o consumi-

dor utilize o local da pintura no mesmo dia”, 

complementa Agnaldo Robson da Silva, quí-

mico da linha imobiliária.

Já sobre o Esmalte Sintelux Base Sol-

vente, a empresa exalta que foi desenvolvido 

com resinas alquídicas modificadas e aditi-

vos de alta performance, porém com diluição 

em aguarrás, e possui um atributo muito im-

portante para os pintores ou consumidores 

que é a secagem rápida de 30 minutos, com 

poder de cobertura, alto brilho, alastramen-

to superior e durabilidade em uso externo ou 

interno. “Está disponível em 24 cores pron-

tas nos acabamentos alto brilho, acetinado e 

fosco”, finaliza o químico.

A Tintas Ciacollor oferece ao mercado o 

Esmalte Sintético Standard Madeiras e Me-

tais e o Esmalte Base Água Cia Acqua.

A empresa exalta que o Esmalte Sinté-

tico Standard Madeiras e Metais Ciacollor 

tem a função de proteger embelezar su-

perfícies metálicas, madeira ou alvenaria 

em áreas externas e internas, oferece se-

cagem rápida, alta cobertura e brilho, fácil 

aplicação e pode ser aplicado em superfí-

cies metálicas, madeira ou alvenaria em 

áreas externas e internas. Cleverson José 

Salasar, diretor industrial e P&D, pontua que 

o produto é à base de solvente, está dispo-

nível nas versões brilhante, acetinado e fos-

co, em cores prontas de linha e também em 

bases para tingimento no Sistema Tintomé-

trico Ciasystem com mais de 3.000 cores.

Enquanto o Esmalte Base Água Cia Acqua 

é um esmalte indicado para aplicação em su-

perfícies de metais ferrosos, madeira, alumí-

nio ou galvanizado em áreas externas ou in-

ternas, possui baixo odor e pode ser utilizado 

em locais que precisam ser liberados rapida-

mente para uso, como: escolas, hospitais, clí-

nicas, etc. “Uma das grandes vantagens do 

produto é que em superfícies galvanizadas 

novas ele pode ser utilizado diretamente dis-

pensando o uso de fundo’, diz o diretor.

A Coral divulga o Coralit Total que ofe-

rece aderência e secagem rápida, aplicação 

sem cheiro, é pronto para uso, pode ser apli-

cado diretamente em alumínio e galvaniza-

do, em madeira e metal, com em ambientes 

internos e externos. “Base água, ele propor-

ciona um branco que não amarela”, pontua 

Leonardo Carvalho, gerente de Grupo de Pro-

dutos (Esmalte & Madeira) da AkzoNobel.

Já o Coralit Ultra Resistência é à base 

de solvente, e a fabricante informa que pos-

sui alta cobertura, ótimo acabamento, pro-

tege e embeleza janelas, portas e portões 

na área externa da casa. O gerente pon-

tua que a segunda demão pode ser apli-

cada após 45 minutos, permitindo finalizar 

a pintura no mesmo dia. Enquanto o Cora-

lit Secagem Rápida, é à base de solvente, é 

o produto com secagem mais rápida da li-

nha, de 20 minutos ao toque e 30 minutos 

entre as demãos. É indicado para trabalhos 

que exijam agilidade no exterior da casa. E, 

o Coralit Antiferrugem oferece dupla prote-

ção, como fundo e acabamento, simplifica o 

processo de pintura, traz proteção anticor-

rosiva e maior resistência ao tempo e tam-

bém é base solvente para metal em uso em 

área externa.

A Tintas Eucatex divulga o Eucalux Seca 

Rápido Esmalte Premium, Eucatex Rusterit 

Direto Na Ferrugem e Peg & Pinte Esmalte 

Standard.

A empresa destaca que o Eucalux Seca 

Rápido Esmalte Premium é indicado para 

aplicação em superfícies de madeira, me-

tais, alumínio, galvanizado e alvenaria. “Sua 

fórmula inovadora permite uma secagem 

em até 20 minutos ao toque, tem grande 

resistência a intempéries, oferece acaba-

mento brilhante, acetinado e fosco”, diz Ar-

gemiro Sanches, gerente de produto, e pon-

tua que o produto possui silicone, que cria 

uma película com proteção prolongada 

para conservar o brilho e facilitar a limpeza. 

Já o Eucatex Rusterit Direto Na Ferru-

gem é um esmalte especial de fundo e aca-

bamento, formulado para aplicação direta-

mente sobre superfícies metálicas enferru-

jadas ou limpas. Entre os diferenciais desse 

produto, a empresa menciona que dispensa 

o uso prévio de fundo anticorrosivo e repele 

a água. “Age de forma eficiente, prevenindo 

e interrompendo o processo de oxidação e 

desenvolvimento da ferrugem. Fácil de apli-

car e com padrão de acabamento superior”, 

pontua o gerente. Enquanto o Peg & Pinte 

Esmalte Standard é um produto de boa qua-

lidade, com alto brilho e resistência, indica-

do para pintura em metais ferrosos, madei-

ra, alumínio, galvanizado, PVC e alvenaria 

em área externo e interna.

A Futura Tintas divulga o Futura Esmal-

te Base Água Ecológico nos acabamentos 

brilhante, acetinado e fosco, e o Esmalte 

Sintético Futurit nos acabamentos brilhan-

te, acetinado, fosco e metálico.

Sobre os diferenciais dos produtos, a em-

presa destaca que são indicados para aplica-

ções em madeiras, metais ferrosos, galvani-

zados, alumínio e PVC. Sendo que o Esmal-

te Base Água Ecológico se destaca pelo seu 

apelo ecológico, baixo odor, secagem rápida 

e resistência ao amarelecimento. Enquanto 

o Esmalte Sintético Futurit tem como dife-

rencial a sua alta resistência à abrasão, alto 

brilho, fácil aplicação e proteção contra oxi-

dação com secagem rápida.

A Hydronorth comercializa o Esmalte 

Base Água Seca Fácil e o Esmalte Sintético 

Standard – Base Solvente. A empresa pon-

tua que o Esmalte Base Água Seca Fácil é 

ecologicamente correto, destinado a pintu-

ra de metais, madeiras, alumínio e galvani-

zado, possui como principal atributo a ca-

racterística de não amarelar ao longo do 

tempo, pode ser aplicado em ambientes in-

ternos ou externos oferecendo alto poder 

de cobertura e secagem rápida de apenas 

30 minutos.

Já o Esmalte Sintético Standard – Base 

Solvente é indicado para proteger e embe-

lezar janelas, portas, grades e portões de 

metais ou madeiras, está disponível em di-

versas cores nos acabamentos brilhante, 

acetinado, fosco e metalizado, e oferece 

alta resistência, acabamento uniforme e é 

fácil de aplicar.

A Tintas Iquine comercializa na catego-

ria premium o Dialine Seca Rápido, o Dialine 

Topa Tudo à base de água e o Dialine Anti-

ferrugem; e o Delanil Madeiras e Metais na 

categoria standard.

Entre os diferenciais dos produtos, a 

empresa destaca que o Dialine Seca Rápido 

é um esmalte de secagem rápida ao toque 

em apenas 20 minutos, de baixo odor, depois 

de aplicado forma uma película lisa que di-

ficulta a aderência de sujeira e riscos, pre-

servando a pintura por muito mais tempo e 

é indicado para revestimento de metal fer-

roso, alumínio, galvanizados, madeira e al-

venaria em ambientes externos e internos.

O Dialine Topa Tudo, segundo a fabrican-

te, é um esmalte base água de secagem rá-

pida, de amplo uso, pinta vários tipos de su-
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perfície como alvenaria, madeiras, metais 

ferrosos, galvanizados, alumínio e PVC, e 

pode ser aplicado direto sobre galvanizado, 

alumínio e PVC sem a necessidade de apli-

cação de um fundo. Além disso, sua fórmula 

apresenta baixo odor e proporciona uma pe-

lícula lisa, que dificulta a aderência de su-

jeira. O Dialine Antiferrugem é um esmal-

te sintético com dupla ação, como fundo e 

acabamento em um único produto, pode ser 

aplicado direto na ferrugem após lixamento 

e é indicado para aplicação em metais fer-

rosos, podendo também ser aplicado sobre 

a madeira. Enquanto o Delanil Madeiras e 

Metais é um esmalte sintético à base de re-

sina alquídica, de fácil aplicação, secagem 

rápida e boa cobertura, indicado para super-

fícies externas ou internas de madeira, me-

tal e alvenaria.

A Tintas Killing divulga o Kisacril Esmal-

te Sintético Premium e pontua que oferece 

acabamento brilhante e acetinado, é indi-

cado para superfícies externas ou internas 

de madeira, ferro, alumínio e galvanizado, 

oferece secagem rápida, alto brilho, é de 

fácil aplicação e proporciona ótimo alas-

tramento. “Resulta em excelente acaba-

mento e enorme durabilidade, proteção dos 

substratos por até 10 anos, e isso se desta-

ca no mercado”, diz Katiucia Jung, analista 

de desenvolvimento de produto. A empresa 

pontua também o Kisacril Esmalte Acríli-

co Base Água Premium que é indicado para 

a pintura de superfícies externas ou inter-

nas de madeira e metal. “Seus destaques 

são a fácil aplicação, secagem rápida, aca-

bamento e durabilidade”, afirma a analista 

e pontua que o produto possui ainda baixo 

odor durante e após a aplicação.

A Lukscolor comercializa o Esmalte 

Base Água Premium Plus Lukscolor e di-

vulga que o produto é de alta durabilidade, 

oferece alto rendimento, resistência em 

ambientes externos ou internos, apresenta 

máxima proteção às superfícies, não des-

casca e não amarelece com o tempo, pro-

porcionando um alto acabamento com co-

bertura, facilidade de limpeza e preserva-

ção do brilho. Além disso, o produto é à base 

de água, dispensa o uso de aguarrás para di-

luição, tornando o processo de pintura mais 

simples e reduzindo o tempo de trabalho 

de pintura, e pode ser aplicado em portas, 

janelas, portões, paredes, móveis, objetos, 

etc. em superfícies de alvenaria, madeira, 

metais ferrosos, aço galvanizado, alumínio, 

azulejos, pastilhas, vidro, superfícies lami-

nadas e PVC.

A empresa também comercializa o Es-

malte Premium Plus Lukscolor e informa 

que é indicado para superfícies de madei-

ra e metal para pintura de portas, janelas, 

portões, móveis e objetos, está disponível 

nos acabamentos alto brilho e acetinado 

para ambientes externos ou internos, e no 

acabamento fosco para ambientes inter-

nos. Além dessas características, oferece 

alta durabilidade e resistência, facilidade de 

limpeza, não descasca, máxima proteção 

às superfícies, rendimento, cobertura e alto 

acabamento.

A Luztol oferece ao mercado o Esmalte 

Sintético Standard Tradicional, Esmalte Sin-

tético Premium Metálico e Esmalte Sintéti-

co Profissional Ultra.

A empresa divulga que o Esmalte Sinté-

tico Standard Tradicional se diferencia pelo 

seu ótimo custo x benefício, sendo indicado 

para ambientes externos ou internos, é fácil 

de aplicar, possui rápida secagem, é equili-

brado em cobertura e rendimento com du-

rabilidade. Destaca que o Esmalte Sintéti-

co Premium Metálico é um produto de óti-

mo acabamento, proporcionando brilho es-

pecial tanto da película quanto da própria 

tinta, apresentando efeito metalizado real, 

devido ao emprego de cristais de alumínio. 

Além disso, conta com fácil aplicação, se-

cagem rápida, boa aderência na superfície, 

flexibilidade, alta resistência e sua formula-

ção requer diluição com Thinner 500.

Já o Esmalte Sintético Profissional Ul-

tra, segundo a empresa, foi desenvolvido 

para proporcionar secagem ultrarrápida, 

oferece mais agilidade ao processo de pin-

tura, durabilidade, ótima cobertura, acaba-
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mento e proteção extra ao substrato metá-

lico, sendo indicado para o acabamento de 

estruturas metálicas imobiliárias e indus-

triais, containers, máquinas e equipamen-

tos agrícolas, mecanismos e dispositivos de 

segurança, chassis e caçambas de veícu-

los pesados, dentre outros, e também deve 

ser diluído com Thinner 500, não tolerando 

o aguarrás.

A Maza oferece aos seus clientes o Es-

malte Sintético Standard Base Solvente e 

Esmalte Sintético Premium à Base de Água.

Entre os diferenciais, a empresa infor-

ma que o Esmalte Sintético Standard Base 

Solvente é um produto de alta qualidade, de 

acabamento superior, com alta resistência, 

facilidade de aplicação, alto poder de cober-

tura e rendimento, sendo ideal para superfí-

cies externas ou internas de metais ferro-

sos, galvanizados, alumínio e madeira. “Sua 

película com alta resistência garante maior 

proteção e facilidade de limpeza, reduzindo 

a aderência de sujeira”, diz Alessandra Soa-

res, do departamento de marketing.

Já o Esmalte Sintético Premium à Base 

de Água é uma tinta com ótimo poder de co-

bertura e de fino acabamento, que propor-

ciona embelezamento e proteção de super-

fícies externas ou internas de metais, ma-

deiras, vimes, alumínio, galvanizado, alve-

naria, entre outras. A empresa divulga que a 

fórmula do produto garante uma secagem 

rápida, baixo odor, fácil aplicação e o maior 

brilho. “Por ser à base de água e não utilizar 

aguarrás como solvente, facilita a limpeza e 

a reutilização de pincéis e rolos de espuma. 

Garante mais saúde e segurança para você 

e o meio ambiente”, finaliza Alessandra.• A 

Qualyvinil Tintas comercializa o Qualyvinil 

Esmalte Base Água Colorit Eco que oferece 

baixo odor, maior facilidade e praticidade na 

aplicação, reuso das ferramentas pela faci-

lidade de limpeza, baixo VOC, alta durabili-

dade, resistência ao intemperismo e o não 

amarelecimento do filme.  

Já na linha base solvente, a empresa 

oferece aos seus consumidores o Qualyvi-

nil Esmalte Sintético Colorit e informa que é 

um esmalte premium para metais e madei-

ras, garante máxima proteção, ótimo aca-

bamento para proteger e embelezar por-

tões, esquadrias e janelas no interior e ex-

terior da casa. Além disso, cria uma película 

que conserva o brilho e proporciona alta re-

sistência e embelezamento às superfícies. 

E, o Qualyvinil Esmalte Sintético Standard 

que, segundo a empresa, oferece durabili-

dade, acabamento e resistência a intempé-

ries, protege também as superfícies exter-

nas com ótima resistência e secagem rápi-

da, sendo um produto que oferece uma boa 

relação custo x benefício.

A Qualyvinil Tintas comercializa o 

Qualyvinil Esmalte Base Água Colorit Eco 

que oferece baixo odor, maior facilidade e 

praticidade na aplicação, reuso das ferra-

mentas pela facilidade de limpeza, baixo 

VOC, alta durabilidade, resistência ao intem-

perismo e o não amarelecimento do filme.  

Já na linha base solvente, a empresa 

oferece aos seus consumidores o Qualyvi-

nil Esmalte Sintético Colorit e informa que é 

um esmalte premium para metais e madei-

ras, garante máxima proteção, ótimo aca-

bamento para proteger e embelezar por-

tões, esquadrias e janelas no interior e ex-

terior da casa. Além disso, cria uma película 

que conserva o brilho e proporciona alta re-

sistência e embelezamento às superfícies. 

E, o Qualyvinil Esmalte Sintético Standard 

que, segundo a empresa, oferece durabili-

dade, acabamento e resistência a intempé-

ries, protege também as superfícies exter-

nas com ótima resistência e secagem rápi-

da, sendo um produto que oferece uma boa 

relação custo x benefício.

A Sayerlack destaca o Poliesmalte - Es-

malte Sintético para Madeira e Metal e di-

vulga que é indicado para pintura de madei-

ra e metal em ambientes internos ou exter-

nos, possui alto rendimento, boa cobertu-

ra, secagem rápida, oferece aplicação com 

baixo odor, sua fórmula é livre de chumbo e 

possui cores com boa retenção de brilho e 

tonalidade.

A Suvinil divulga a linha de esmaltes Cor 

& Proteção para madeiras e metais, com o 

Suvinil Esmalte Cor & Proteção base água, 

Esmalte Cor & Proteção base solvente, Es-

malte Multissuperfícies, Esmalte Sempre 

Branco e o Esmalte Cor & Proteção Con-

tra Ferrugem. “Esse portfólio oferece aos 

nossos públicos exatamente o que preci-

sam, levando soluções de alta performance 

para todos os tipos de superfícies. Tudo isso 

sempre pensado em como diminuir o tem-

po gasto, produtos de excelente performan-

ce, além do nosso compromisso de dispo-

nibilizar produtos base água, proporcionan-

do mais praticidade e consumo sustentá-

vel nessa demanda crescente por parte dos 

consumidores”, pontua Victor Fazani, geren-

te de marketing de produto. 

A empresa divulga que o Suvinil Esmal-

te Cor & Proteção base água, é prático, sus-

tentável, oferece facilidade e rapidez, pois 

não precisa de lixamento sobre repintura de 

base água ou solvente, seca em 30 minutos 

ao toque, não tem cheiro, é pronto para uso 

e também pode ser diluído com água potá-

vel, sem necessidade de adicionar aguarrás. 

Oferece ainda garantia de 10 anos sem des-

cascar, com ação contra fungos, mofo e al-

gas, e está disponível nos acabamentos bri-

lhante, acetinado e fosco.  Pontua também 

o Suvinil Esmalte Cor & Proteção base sol-

vente e informa que o produto oferece ade-

rência e acabamento uniforme, permite que 

a segunda demão seja aplicada após 45 mi-

nutos, mesmo que a primeira ainda não es-

teja completamente seca. “É um produto 

realmente versátil, que combina cobertura, 

acabamento, 10 anos de garantia sem des-

cascar, é de fácil limpeza e está disponível 

em mais de 1900 cores do sistema SelfCo-

lor, sendo indicado para superfícies de ma-

deira, ferro, alumínio e galvanizados, em 

ambientes internos e externos”, comple-

menta o gerente.

Já o Suvinil Esmalte Multissuperfícies, 

a fabricante comenta que é uma solução 

base água que permite aplicação nos mais 

variados tipos de superfícies, como madei-

ra, metal, azulejo, pastilha, vidro ou alvena-

ria, é fácil de aplicar, possui ação antimofo. 

“Possibilita a renovação de azulejos, prin-

cipalmente, sem “quebra-quebra”, facili-

tando a jornada do consumidor, permitindo 

que pequenas reformas sejam realizadas 

de forma rápida, prática e sem burocracia, 

bem como diminuindo a geração de lixo, o 

que contribui com o meio ambiente”, exem-

plifica o gerente e sinaliza que o produto 

pode ser aplicado em áreas que molham, 

como lavabos, cozinha e lavanderias, apre-

sentando secagem de 30 minutos ao toque.

Enquanto o Suvinil Esmalte Sempre 

Branco é fácil de aplicar, seca em 20 minu-

tos ao toque e pode ser utilizado em madei-

ras e metais, tanto em ambientes internos 

quanto externos, está disponível nos aca-

bamentos brilhante, acetinado e fosco. Vic-

tor Fazani enfatiza que essa é uma solução 

inovadora e pioneira no mercado, pois é o 

único esmalte à base de solvente que não 

amarela com o tempo.

A empresa apresenta também o Suvinil 

Esmalte Contra Ferrugem que é uma tinta 

esmalte contra a ferrugem, com tecnologia 

3 em 1 que a permite aplicação direta na fer-

rugem, não precisa de fundo anticorrosivo e 

oferece acabamento em superfície de me-

tal novo ou repintura, proporcionando alta 

cobertura, aderência e 10 anos de garantia 

contra o descascamento.

A Sherwin-Williams destaca do seu por-

tfólio o Esmalte Sintético Super Secagem, 

Esmalte Sintético Super Proteção 3 em 1, 

Ultra Proteção Base Água, Esmalte Base 

Água Alto Brilho e o Esmalte Base Água 

Acetinado.

Entre as características dos produtos, 

a empresa divulga que o Esmalte Sintéti-

co Super Secagem proporciona alta cober-

tura com um rápido tempo de secagem en-

tre demãos de 20 minutos, é fácil de aplicar, 

oferece alta cobertura e ótimo acabamento 

em superfícies externas ou internas de ma-

deira, metais, cerâmicas e vimes.

Destaque também para o Esmalte Sin-

tético Super Proteção 3 em 1 e informa que 

o produto atua como fundo, primer e aca-

bamento, proporciona aplicação direta em 

superfícies ferrosas, novas ou enferrujadas, 

dispensando a aplicação de fundo anticor-

rosivo. Além disso, é fácil de aplicar, ofe-

rece alta proteção, acabamento e durabili-

dade de 10 Anos. “Contém aditivos que in-

terrompem a oxidação, impedindo a ação e 

formação de ferrugem na superfície”, pon-

tua Adriana Resstel, gerente de marketing 

de produtos na Sherwin-Williams. 

O Ultra Proteção Esmalte Base Água, de 

acordo com a fabricante, possui alta cober-

tura, fino acabamento, proporciona embe-

lezamento, proteção e alta durabilidade de 

superfícies externas ou internas de estrutu-

ras metálicas, madeira (exceto para o tipo 

naval) e vimes de estabelecimentos comer-

ciais, entre outros. A Sherwin-Wil liams afir-

ma que a sua fórmula exclusiva não deixa 

a cor branca amarelar, o produto é fácil de 

aplicar, tem baixo VOC, baixo odor, garante 

› › esmalte sintético ‹ ‹ 
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› › esmalte sintético ‹ ‹ 

uma secagem ultrarrápida e possui o maior 

brilho da categoria. “O Ultra Proteção Es-

malte Base Água é um produto especial-

mente formulado para proteger as super-

fícies de madeiras e metais. A performan-

ce contra o descascamento e degradação, 

devido à lavabilidade com água, é garantida 

pelo prazo de 10 anos após a aplicação”, en-

fatiza a gerente. 

Já o Esmalte Base Água Alto Brilho e o Es-

malte Base Água Acetinado, a empresa infor-

ma que proporcionam alta cobertura e pro-

teção com um fino acabamento, podem ser 

aplicados em madeiras (exceto para o tipo 

naval), metais, direto sobre alumínio, galvani-

zados e zinco de ambiente interno e externo, 

não amarelam, possuem secagem rápida en-

tre demãos, aplicação sem cheiro, oferecem 

facilidade de limpeza e proporcionam reutili-

zação de pincéis e rolos de espuma.

A Universo Tintas comercializa o Uni-

verso Esmalte Sintético Premium que é um 

produto desenvolvido para uso interno ou 

externo em superfícies de madeiras, me-

tais ferrosos e não ferrosos, como alumínio, 

galvanizados e zincos. O produto, segundo 

a empresa, é fácil de aplicar, tem secagem 

rápida em até 30 minutos ao toque, oferece 

rendimento e alto poder de cobertura com 

10 anos de durabilidade. “Possui silicone 

que cria proteção prolongada, facilitando a 

limpeza e conservação do brilho”, diz Anto-

nio Carlos de Oliveira, gerente de Assistên-

cia Técnica.

Destaque também para o Universo Es-

malte Sintético Standard que, de acordo com 

a fabricante, é um produto de secagem rá-

pida, alto rendimento, desenvolvido para uso 

interno ou externo em superfícies de madei-

ras, metais ferrosos e não ferrosos, como 

alumínio, galvanizados e zincos. Além des-

ses atributos, o gerente sinaliza que o produ-

to é de fácil aplicação, possui um bom poder 

de cobertura e proporciona um acabamen-

to de qualidade com economia. Enquanto o 

Universo Esmalte Base Água Premium Oli-

veira informa que pode ser aplicado em área 

interna ou externa em superfícies de ma-

deiras, metais ferrosos e não ferrosos como 

alumínio, galvanizados e zincos, oferecendo 

facilidade de aplicação, secagem rápida em 

até 30 minutos ao toque, alto rendimento, 

cobertura, baixo odor e não amarela.

› › congresso internacional de efeitos decorativos mirka 2023 ‹ ‹

Congresso Internacional Mirka 2023 terá apoio do Jornal do Pintor
Será a 1ª edição de um encontro que reunirá pintores/artistas internacionais especialistas em técnicas 
de efeitos decorativos. Com palestras e exposição,      será uma oportunidade única em São Paulo/SP!

A 1ª edição do Congresso Internacional 

de Efeito Decorativo Mirka 2023 será re-

alizado nos dias 28, 29, 30 de abril e 01 de 

maio, no Milenium Centro de Convenções, 

na Zona Sul de São Paulo/SP. O encontro 

irá reunir artistas dos Estados Unidos, Ar-

gentina, Brasil, Espanha, Itália, Hungria e da 

Mongólia. A expectativa principal é poder 

oferecer ao pintor profissional brasileiro e 

da América do Sul a possibilidade de em um 

único evento ter contato com as mais varia-

das técnicas utilizadas no mundo do efeito 

decorativo. Um seleto grupo de oito artistas 

do efeito decorativo e oriundos de sete paí-

ses diferentes e de três continentes repre-

sentam o que há de melhor no cenário glo-

bal do efeito decorativo.

“Esta é a primeira vez que uma empre-

sa do setor traz pintores estrangeiros deco-

rativos ao Brasil, na verdade podemos con-

siderar a segunda vez, pois no ano passado 

(2022) tivemos o Nahue Mirabal, da Argenti-

na, em dois momentos diferentes, incluin-

do o estande da Mirka na Feicon 2022”, men-

ciona Robertson Cardoso, diretor geral da 

Mirka Brasil, ao acrescentar que serão vá-

rios artistas de uma só vez, e o principal le-

gado será o aprendizado de quem compare-

cer e participar.

A Mirka é a única organizadora do even-

to, porém, conta com importantes empre-

sas parceiras como LT Shiner, Marmorino 

Tools, Condor, Tintas Alessi e Mundo do Pin-

tor, além do apoio Institucional do MBPM e o 

apoio de mídia do Jornal do Pintor.

O principal público deste Congresso é 

o pintor profissional, imobiliário e/ou deco-

rativo; porém, o evento já tem confirmação 

da presença de pintores de cinco países da 

América do Sul. A participação será limitada 

para 220 pessoas por dia, o que em 4 dias dá 

um total de mais de 880 visitantes, além da 

equipe da organização.

No evento haverá uma série de pales-

tras, área para exposição e demonstra-

ções de produtos dos apoiadores, sendo 

que nesta mesma área também será possí-

vel a aquisição de produtos dos apoiadores 

com condições especiais e exclusivas para 

quem estiver no Congresso. 

“A importância desta iniciativa é ofere-

cer ao pintor profissional brasileiro o con-

tato pessoal e direto com artistas interna-

cionais do efeito decorativo, e presenciar 

como estes artistas consagrados executam 

as mais variadas técnicas”, comenta e con-

clui Cardoso.

SERvIÇO 
MIRkA 2023 
Quando: 28,29, 30/04 e 01/05. 

Local: Milenium Centro de Convenções, 

em São Paulo/SP

O que fazer para participar: Entrar em 

contato com o número de WhatsApp 

+55 (11) 91650-6800, que é o canal 

exclusivo para adquirir a entrada. O 

contato deve ser através de mensagem 

de texto. 

Gratuito ou pago? É pago e o valor está 

sendo subsidiado pela organizadora 

Mirka e seus apoiadores. 

Instagram: @mirkabrasil

PARTICIPANTES 
CONFIRMADOS

• Marmor Nana, da Mongólia - grande destaque 

do Congresso com suas paredes que hora lem-

bram uma montanha ou mesmo o realismo de 

lavas de vulcões.

• Gian Carlo Sagasti, o Venetian Plaster Man - 

convidado de Miami é um mestre aplicador do 

Estuco Veneziano (Efeito Mármore) e um dos 

artistas mais seguidos pelo público de pintores 

brasileiros.

• Jairo Cesar Melo - um dos maiores talentos 

brasileiros da pintura decorativa. Mestre e grande 

precursor do efeito mármore realista no Brasil.

• Adam Julia - atua há mais de 20 anos como 

técnico aplicador de efeitos decorativos na aca-

demia de um fabricante italiano de efeitos. É da 

região de Barcelona, Espanha.

• Emanuele Imparato - artista italiano de Nápo-

les. Mestre em todo tipo de efeito de decoração 

com ênfase ao Estuco Veneziano. É embaixador 

da fabricante Marmorino Tools.

• Salvatore Piacente - também artista de Nápo-

les (Itália). Mestre do Estilo Livre que irá apresen-

tar técnicas inéditas de efeito decorativo usando 

uma ferramenta de estilo livre sem ter similar no 

Brasil e estará disponível no evento.

• Orsi Fodor - artista plástica da Hungria, pintora 

de quadros que migrou para o efeito decorativo. É 

mestra nas técnicas com uso de Estuco Venezia-

no com ênfase ao efeito Calce Cruda.

• Nahue Mirabal - da Argentina, mestre em Estu-

co Veneziano e Artes Decorativas. Embaixador e 

parceiro Mir ka, ensina suas técnicas ao redor do 

mundo, já ministrou cursos na Inglaterra, Espa-

nha, Austrália, Polônia, etc.
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› › dicas de pintura ‹ ‹

verniz garante resistência e beleza para a madeira
montana Química preparou dicas para envernizar decks de piscina e proteger substratos expostos ao sol e em contato com a água

Você sabe como proteger a madeira do 

piso e garantir a beleza visual? A Montana 

Química separou algumas dicas que podem 

ajudar o pintor ou o consumidor final nesta ta-

refa! A empresa já adianta, é preciso tomar al-

guns cuidados e muitas vezes o tipo de ma-

deira pode influenciar na escolha do produto.

“A aplicação do verniz varia do estado da 

madeira e do seu tipo, por exemplo, uma ma-

deira nova tem um procedimento diferente de 

uma envelhecida ou revestida. Já um material 

revestido por outro verniz, terá uma aplicação 

diversa de uma madeira resinosa”, explica Ra-

fael Ferreira, gerente comercial da Montana 

Química. Acompanhe as dicas: 

A peça ou superfície a ser revestida com 

o produto deve sempre estar limpa, seca 

(com teor de umidade abaixo de 20%), livre 

de partículas soltas, sem mofo e isenta de 

contaminantes (óleos, graxas, ceras, entre 

outros). Além disso, o verniz deve ser com-

prado já pronto para o uso. 

Entenda as diferenças: 

Madeira nova: antes da aplicação do re-

vestimento é preciso lixar a superfície na dire-

ção dos veios da madeira e eliminar a poeira.

Madeira envelhecida (acinzentada e sem 

nenhum tipo de pintura): é necessário restau-

rar a tonalidade e a textura natural da superfí-

cie aplicando neutralizador e clareador de su-

perfícies. Em seguida, proceder como se fos-

se madeira nova.

Madeira revestida: aplique um removedor 

de verniz e retire os revestimentos antigos. 

Depois é só remover os resíduos do produto e 

seguir como se fosse madeira nova.

Madeira resinosa: já para o uso externo, 

aplicar o revestimento diretamente sobre a 

madeira. “São necessárias três demãos, com 

tempo de 24 horas entre elas, já sendo permi-

tido o manuseio em 16 horas de cada aplica-

ção”, completa Rafael. Também é recomen-

dado não aplicar verniz para deck em madei-

ras verdes ou úmidas.

Dica de produto da Montana Química: 

O Verniz Osmotol Deck Super Premium 

é um revestimento transparente de acaba-

mento semibrilhante, desenvolvido com re-

sinas à base de óleos vegetais e elevado teor 

de filtro solar, ideal para proteger o substrato 

de madeira em ambientes externos. É indica-

do para proteger superfícies de madeira hori-

zontais, como decks de piscinas, decks sus-

pensos, varandas, entre outras, expostas em 

ambientes externos.
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Novo diretor comercial na Tintas MC

Carlos Henrique da Costa Cunha é o 

novo diretor comercial da rede de lojas 

Tintas MC. Com especializações em mar-

keting e administração de empresas, em 

instituições renomadas como Fundação 

Dom Cabral e Integrated Coaching Institu-

te (ICI), Cunha tem mais de 30 anos de ex-

periência e já passou por grandes empre-

sas como: Ipiranga Produtos de Petróleo e 

AmPm Comestível.

Cunha chega em um momento mui-

to importante para a Tintas MC, que vem 

crescendo de forma exponencial pelo Bra-

sil. “Estou com grandes expectativas aqui 

na nova casa. Meu objetivo é consolidar, 

ainda mais, a liderança no segmento, ace-

lerando a expansão de forma sustentável, 

tanto nas lojas próprias, como nas fran-

quias”, explica o novo diretor.

Segundo ele, avançar e evoluir no digi-

tal e apresentar inovações para o segmen-

to são pontos que serão muito trabalha-

dos durante a sua gestão. “A Tintas MC é 

um dos grupos mais expressivos do Brasil, 

e a empresa vem construindo uma história 

de inovação e muito respeito nas relações 

com seus fornecedores, parceiros e clien-

tes ao longo dos anos. E venho para somar 

e ampliar os relacionamentos B&B e B&C”, 

finaliza.

› › liderança ‹ ‹

Carlos Henrique tem como meta acelerar a expansão da marca no país

Tintas Renner lança novas opções de cores para a linha Telhas
Com o nome comercial de Telhas resina multiuso, o produto está sendo relançado com 
o dobro de cores, e conta com o grande diferencial de cores exclusivas produzidas por 
meio do sistema tintométrico da marca que é o Voice of Color

A Tintas Renner, marca arquitetônica da 

PPG, está com um novo produto no merca-

do. A linha Telhas foi relançada com o nome 

comercial de Telhas Resina Multiuso e com o 

dobro de cores existentes até então. “As no-

vas cores são o resultado de pesquisas feitas 

por nossas equipes de relacionamento com o 

mercado. Foram definidas com base em to-

nalidades modernas, com variações de cin-

za e tons marrom. O grande diferencial para 

a linha são cores exclusivas produzidas por 

meio do sistema tintométrico Voice of Color. 

A inovação do produto é a produção de no-

vas cores a partir de uma cor pronta de fábri-

ca (Ready Mix). Isso significa maior oferta de 

cor sem ter estoque adicional de um item de 

base”, comenta Marcelo Diniz, diretor-geral 

para a América do Sul da Tintas Renner.

Apresentado nas embalagens de balde 18 

litros e galão 3,6 litros, Telhas Resina Multiu-

so é à base de água, de acabamento super-

brilhante, com alta durabilidade e que pode 

ser aplicado em diversos tipos de superfícies 

porosas, telhas, tijolos e pedras. Ele imper-

meabiliza as superfícies, protegendo contra 

a umidade, além de proporcionar um perfei-

to acabamento que evita a formação de limo. 

Disponível nas cores prontas de fábrica: 

Incolor (3201), Cinza Claro (3207), Cinza Gra-

fite (3206), Cerâmica Telha (3202), Cerâmica 

Ônix (3203) e Vermelho Óxido (3205). E as no-

vas cores são: Azul Naval, Cinza Indigo, Cinza 

Pedra, Concreto, Canela e Pinhão.

› › lançamento  ‹ ‹
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› › ensino on-line ‹ ‹

AkzoNobel lança Academia de Repintura Automotiva
Com simples cadastro, profissionais do segmento têm acesso digitalmente ao conteúdo 
exclusivo sobre treinamentos e produtos da área

A AkzoNobel está lançando sua Acade-

mia de Repintura Automotiva (academiare-

pintura.com), uma plataforma de conteú-

do on-line aberta não somente para seus 

clientes, mas também para toda oficina 

e profissional que estiver interessado em 

aperfeiçoar o conhecimento e a mão de 

obra produtiva do segmento. 

Na nova plataforma, a AkzoNobel reúne 

em um único lugar não somente todo o con-

teúdo já criado para compartilhamento em 

suas redes sociais nos últimos anos, como 

também oferece vídeos especialmente pro-

duzidos para esse lançamento. Assistin-

do aos vídeos, os pintores recebem os res-

pectivos certificados digitais. Atualmente, a 

plataforma já conta com mais de 30 treina-

mentos, sendo que o conteúdo será perio-

dicamente atualizado e a expectativa é ain-

da em 2023 incluir materiais em espanhol, 

além de ampliar a iniciativa para outros 

mercados da América Latina.

A empresa explica que os treinamentos 

são divididos em três formatos: vídeo-au-

las, e-learning e ATC Online. Nas vídeo-au-

las, que têm de 20 a 60 minutos de duração, 

técnicos explicam na teoria e na prática 

conteúdos mais detalhados sobre preven-

ção de erros e reparo rápido. E-learning são 

materiais focados na explicação dinâmica 

dos produtos Sikkens, Wanda e Autocoat 

BT, traduzindo as tecnologias e orientações 

sobre as tintas, vernizes e complementos 

de modo didático, além de vídeos elabora-

dos para o Acoat Selected, o programa de 

relacionamento de oficinas da AkzoNobel, 

abordando temas como gestão de custos 

e o impacto do retrabalho. Já o ATC Online 

apresenta dicas rápidas sobre as principais 

dúvidas relacionadas à aplicação de produ-

tos e suas etapas.

Em Biblioteca, a plataforma também 

reunirá todo o material de comunicação das 

marcas automotivas da AkzoNobel: logoti-

pos, brochuras, banners, catálogos e infor-

mativos que podem ser utilizados tanto pe-

las oficinas, quanto pelo time comercial que 

presta assistência aos clientes da empresa.

“Com o lançamento da Academia de 

Repintura AkzoNobel, conseguiremos levar 

nossos conteúdos e informações a um nú-

mero maior de profissionais, atendendo to-

das as regiões do país de modo mais rápi-

do e eficiente”, comenta Alex Paz, gerente 

técnico da AkzoNobel. Além da plataforma 

digital, a empresa segue oferecendo treina-

mentos presenciais no seu Centro de Trei-

namento Automotivo, em São Bernardo do 

Campo (SP), onde recebe, anualmente, en-

tre 400 e 600 pintores para imersão com 

seus técnicos.

De acordo com o Anuário 2022 do Sin-

direpa Brasil, há 12.794 oficinas de funilaria 

e repintura automotiva no país, para aten-

der uma frota total de mais de 62 milhões 

de veí culos.
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vencedor do Pintor Profissional do Mês – MBPM e ABRAPP é revelado
o movimento Brasil por um Pintor melhor - mBPm e ABrAPP - Associação Brasileira dos Pintores Profissionais 
reconhece o trabalho de pintores por todo o Brasil e a cada mês um profissional ou casal é premiado 

O Pintor Profissional do Mês - PPM recentemente pre-

miado pelo Movimento Brasil por um Pintor Melhor – MBPM, 

é uma pintora, a Mirian Kemper, de 34 anos, de Cascavel/PR, 

com experiência de 10 anos como pintora e especialidade em 

trabalho em altura na pintura e em efeito cimento queimado. 

Ela começou na pintura através da ajuda de seu marido. Um 

belo dia, ela foi na obra fazer companhia e ele a colocou para 

fazer o recorte. Então, ela lembra que pegou o pincel e saiu 

recortando como se já fizesse isso há anos. “Estou até hoje na 

pintura e pretendo continuar enquanto estiver em vida”, reve-

la Mirian ao considerar difícil descrever o significado da pin-

tura na sua vida: “costumo dizer que não escolhi ser pintora e, 

sim, que a pintura me escolheu. Se estou triste, pintar me ale-

gra; se estou estressada, pintar me acalma. A pintura é uma 

terapia para mim e como um filho: dá muito trabalho, mas a 

gente ama e não imagina a vida sem ele”.

Para a pintora, ser escolhida como PPM é algo maravilho-

so: “ver seu trabalho e profissionalismo sendo reconhecido 

desta forma é uma sensação de dever cumprido e de realiza-

ção; é como receber uma injeção de ânimo para continuar, e 

ainda te faz pensar: que bom que eu não desisti! Por isso que 

é tão importante”, conclui. 

Como acontece a premiação PPM 

A votação do Pintor Profissional do Mês - PPM ocorre 

mensalmente sendo feita por uma comissão criada pelo Mo-

vimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e ABRAPP - As-

sociação Brasileira dos Pintores Profissionais que abrange 

todo o Brasil. Os braços (pintores voluntários que trabalham 

no MBPM promovendo união e conscientização para os pin-

tores em sua região), os moderadores e os coordenadores vo-

tam no pintor que mais se destaca de acordo com os seguin-

tes critérios: o pintor que mais ajuda nos grupos do MBPM no 

Facebook e no WhatsApp; o pintor que seja um bom profissio-

nal em seu dia a dia; o pintor que seja um exemplo para todos 

os pintores; e o pintor que não exagera em posts e informa-

ções desnecessárias. 

Os moderadores e os coordenadores não participam do 

PPM, e o nome do vencedor é divulgado somente no dia da 

entrega do prêmio na sede do MBPM, em São Paulo/SP, e di-

vulgado na página oficial da entidade no Facebook e nas re-

des sociais. Segundo o Movimento e a Associação, o objetivo 

é criar um time forte em todas as cidades do Brasil e com 

isso buscar soluções para cada problema ou necessidade 

da categoria já que o MBPM é uma ação de conscientização 

criada e dirigida por pintores que projetam a “mudança de 

comportamento” do pintor brasileiro e sua responsabilidade 

pela busca de profissionalização e valorização.

O pintor com mais votos, eleito o Pintor Profissional do 

Mês, recebe prêmios oferecido pelos parceiros (ferramen-

tas, catálogos, camisetas, etc.) e uma arte com a foto do 

vencedor é colocada na capa do grupo Pintor Profissional 

no Facebook. Os atuais parceiros desta premiação são: Jor-

nal do Pintor na divulgação do prêmio ao ganhador, Pincéis 

Atlas, Bailéu Equipamentos, Condor Pincéis, Tintas Coral, 

Lukscolor Tintas, Mirka Brasil, Nauber Máquinas, NF3 Pin-

turas, Rolos Big, Santa Fé Tintas, WBR-WAGNER e ABRAPP 

Associação Brasileira dos Pintores Profissionais.

› › pintor mbpm ‹ ‹
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› › revenda ‹ ‹

Sherwin-Williams alcança a marca de 220 lojas Revenda Master
A empresa tem apostado fortemente neste modelo de negócio, que oferece aos clientes, empreendedores 
e futuros revendedores, apoio financeiro para montagem de loja com o suporte de uma marca líder global

A Sherwin-Williams acaba de conquistar 

a marca de 220 lojas Revenda Master. Inau-

gurada no mês de janeiro, a loja 220 está lo-

calizada em Santa Cruz do Sul (RS), uma ci-

dade onde a Sherwin-Williams vinha rece-

bendo pedidos de pintores profissionais para 

atender a demanda local.

“Estamos muito empolgados com o 

crescimento deste modelo de negócio. A 

loja 220 é um grande marco para nós e o ob-

jetivo é continuar crescendo”, explica Mar-

cos Correia, diretor comercial da Sherwin- 

Williams.

A empresa está apostando fortemente 

neste modelo de negócio, que oferece aos 

clientes, empreendedores e futuros reven-

dedores, apoio financeiro para montagem de 

loja com o suporte de uma marca líder glo-

bal. No modelo Revenda Master, o payback 

sobre o aporte realizado acontece entre 24 

meses a 36 meses. 

“Além do retorno acima do mercado, a 

Sherwin-Williams empresta seu know-how 

e experiência consolidada de mais de 150 

anos, para capacitação e suporte em trade 

marketing, ajudando na confecção de cam-

panhas no ponto de venda direcionadas para 

consumidores e pintores, contribuindo para 

uma maior velocidade no sell out do reven-

dedor Master”, ressalta Correia.

De acordo com o diretor, a vantagem 

para os varejistas é segurança em abrir um 

modelo de negócio totalmente inovador e 

rentável, com total suporte, como portfó-

lio completo da marca, estudos de geomar-

keting, capacitação e ações de marketing, 

além de ser totalmente livre de royalties. Ele 

pontua que, para o consumidor, a Revenda 

Master garante prestação de serviços espe-

cializados com entrega total de tudo aquilo 

que ele precisa para a pintura, com uma li-

nha exclusiva de produtos, mão de obra es-

pecializada e qualificada sobre a melhor so-

lução para diversos tipos de superfícies.

As lojas Revenda Master já estão presen-

tes em São Paulo, Rio de Janeiro, Minas Ge-

rais, Espírito Santo, Bahia, Rio Grande do Nor-

te, Ceará, Santa Catarina, Paraná, Goiás, Per-

nambuco, Rio Grande de Sul, Sergipe, Ron-

dônia, Distrito Federal, Mato Grosso e Mato 

Grosso do Sul.
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Campanha Pintor Sangue Bom, idealizada pela ABrAPP e pelo mPBm, reúne centenas de profissionais 
e movimenta hemocentros de todo o país 

› › saúde ‹ ‹

Pintores de todo o país se mobilizam em prol da doação de sangue

Do Oiapoque ao Chuí, unindo profissionais de Norte a Sul do 

país, a campanha Pintor Sangue Bom conseguiu cumprir a sua 

missão de mobilizar centenas de pintores a doarem sangue. 

Idealizada pela a ABRAPP - Associação Brasileira dos Pinto-

res Profissionais e pelo MPBM - Movimento Brasil por um Pintor 

Melhor este ano a campanha foi realizada na semana pré-car-

naval, entre os dias 13 e 17 de fevereiro, justamente para abas-

tecer os hemocentros brasileiros para a festa carnavalesca em 

que, infelizmente, é previsto um alto fluxo de pessoas em hos-

pitais. A intenção foi fazer um “mutirão” sincronizado para gerar 

visibilidade e até incentivar as pessoas. 

E, com o apoio de empresas do setor de tintas e, claro, com 

todo o incentivo do Jornal do Pintor e da Rádio do Pintor, a ação 

Pintor Sangue Bom foi um sucesso! De forma altamente posi-

tiva, muitos pintores participaram! Acompanhe os registros em 

diversas cidades brasileiras.
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› › comemoração ‹ ‹

Brasilux completa 30 anos e celebra sua consolidação 
no mercado de tintas brasileiro
Com investimentos na ampliação de suas plantas industriais, inovação e sustentabilidade, empresa 
pretende se tornar uma das cinco indústrias mais relevantes do seu segmento nos próximos anos

A Brasilux Tintas completa 30 anos de 

atuação no mercado de tintas brasileiro. 

Fundada em 1993 por Caio Panegossi e Kelly 

Diniz, a empresa iniciou suas atividades com 

uma linha industrial de esmaltes sintéticos 

e rapidamente expandiu sua atua   ção, se tor-

nando uma empresa com um vasto portfó-

lio de produtos e que oferece soluções com-

pletas para os setores industrial, imobiliário, 

automotivo e moveleiro.  

Atualmente a companhia é um dos dez 

maiores players nacionais de seu setor, com 

cinco fábricas, sendo três na cidade de Ma-

tão (SP), uma em São Carlos (SP) e outra no 

Paraguai, que empregam, ao todo, mais de 

400 pessoas. Seus produtos estão presen-

tes em mais de cinco mil pontos de venda 

de todo o país e são comercializados tam-

bém na América Latina, além de parte do 

continente africano. 

Ao longo de seus 30 anos, a empresa 

enfrentou diversos desafios para alavan-

car seu crescimento e superar os momen-

tos econômicos desafiadores do país. Hoje, 

a grande aposta da Brasilux é ampliar e mo-

dernizar seu parque fabril, de modo a seguir 

expandindo seu portfólio de produtos em 

todos os mercados em que atua. Para isso, 

a empresa planeja centralizar todas as suas 

atividades em uma só planta industrial, que 

será instalada no Distrito Industrial de Ma-

tão, em uma área 10 vezes maior, e que de-

verá melhorar a logística e produtividade da 

empresa. Ainda, a reorganização contribuirá 

decisivamente para o seu crescimento em 

segmentos promissores, como o mercado 

de repintura automotiva, através de sua li-

nha automotiva com vários produtos e uma 

cartela enorme de cores.  

“Inovação sempre fez parte do DNA da 

Brasilux. Estamos constantemente aprimo-

rando nossos produtos tornando-os cada vez 

mais competitivos e aumentando sua quali-

dade. Fabricamos uma variedade imensa de 

tintas e não é qualquer indústria que tem a 

capacidade de desenvolver tantas linhas de 

produtos e atender as exigências de dife-

rentes tipos de clientes e mercados”, afirma 

Kelly Diniz, presidente, e enfatiza que o pla-

nejamento visa a consolidação da Brasilux 

como uma das cinco maiores empresas do 

ramo nacional de tintas nos próximos anos.

Expansão da linha de produtos 

Ao longo da sua trajetória, a empresa não 

poupou investimentos nas áreas como tec-

nologia, inovação e performance. Para alcan-

çar seus objetivos, a Brasilux sempre apostou 

na expansão e aperfeiçoamento de produtos. 

A linha imobiliária, por exemplo, surgiu 

seis anos depois da sua fundação.  “No co-

meço, fazíamos a venda direta para indús-

trias, depois, começamos a vender em lo-

jas. Nosso primeiro produto no segmento 

imobiliário foi o esmalte Brasilar, o sucesso 

foi tão grande que os próprios lojistas pedi-

ram para aumentarmos essa linha que con-

ta hoje com diversos tipos de cores”, conta 

Kelly Diniz. Mais recentemente, a empresa 

investiu fortemente em tintas decorativas e 

lançou vários produtos como Cimento Quei-

mado Perolizado, textura que proporciona 

efeito de brilho perolizado, Brascorten, um 

revestimento que imita o efeito ferrugem, 

Comfortherm, uma tinta que reduz a tem-

peratura dos ambientes e o Verniz Efeito Ja-

teado, para ser aplicado em superfícies de 

vidro, entre outros. 

Sustentabilidade e ESG

Não é segredo para ninguém o quanto 

aspectos de Sustentabilidade e ESG estão 

ganhando cada vez mais espaço na agenda 

das grandes companhias. E na Brasilux, não 

tem sido diferente. Neste ano de comemo-

ração, a empresa divulga o seu pioneirismo 

no lançamento do esmalte ecológico à base 

de água, que está no mercado há mais de 

15 anos e pode ser usado nas linhas indus-

trial e imobiliária. Seu posicionamento van-

guardista com produtos amigos da nature-

za também pode ser verificado na produção 

de tintas industriais em pó, onde produz-se 

um produto em pó livre de TGIC (metais pe-

sados). A Brasilux possui outras linhas base 

de água, como a linha Epóxi, produtos sem 

substâncias que agridem a camada de ozô-

nio, a natureza e a saúde humana. Ainda 

neste caminho, implantou as embalagens 

plásticas para alguns de seus produtos da 

linha imobiliária, que podem ser reaprovei-

tadas de outras formas, como na forma de 

baldes de lavar roupa ou vaso de plantas.

Segundo Kelly, a missão da Brasilux é 

bem-estar, proteção e decoração, por isso 

durante toda a sua existência a empresa ad-

quiriu uma preocupação com o social, pro-

curando acolher a comunidade. Um de seus 

projetos de maior destaque neste sentido 

foi a campanha Verde Esperança, que ocor-

reu em parceria com o Hospital do Amor, 

referência no tratamento de câncer loca-

lizado em Barretos (SP), para o qual a em-

presa criou uma embalagem específica de 

tinta acrílica premium com vendas reverti-

das, em parte, para o tratamento de pacien-

tes de todo o Brasil. Além desta iniciativa, 

a empresa também investe constantemen-

te, por meio das leis de incentivo, em proje-

tos ligados ao esporte e mais recentemente 

patrocinou o FormArte, projeto que capacita 

artisticamente crianças carentes da região 

de Matão (SP), desenvolvendo nelas capaci-

dades que, inclusive, contribuirão para seu 

crescimento como profissionais no futuro, 

além de muitos outros projetos sociais.

A presidente da empresa ressalta que 

“mesmo com as incertezas vividas por con-

ta do momento desafiador da economia bra-

sileira, que ocasionam questões como falta 

de matéria-prima, em função de escassez 

e preços elevados, a Brasilux segue otimis-

ta em relação à empresa nos próximos anos.  

Para isso, vem fazendo um trabalho forte 

para a agregação de novos representantes 

de vendas, modernização do maquinário e a 

criação de novas linhas de produtos”. 

“Realizamos pesquisas de mercado e 

observamos constantemente as tendên-

cias mundiais. Olhamos para aqueles que 

estão à nossa frente, como o mercado eu-

ropeu, que dita a tendência no nosso setor. 

A questão da inovação passa por isso: olhar-

mos para o futuro e adequarmos os nossos 

produtos à nova realidade. Também nos 

preocupamos com o meio-ambiente e com 

a sustentabilidade e nossa linha de produ-

tos reflete diretamente esta preocupação. 

Vamos continuar trabalhando dessa manei-

ra, sempre nos atualizando, sempre inves-

tindo, nos adaptando ao mercado e seguir 

nosso propósito e nossos planos”, completa 

a presidente da Brasilux.

Kelly Diniz, presidente da Brasilux
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Brasilux completa 30 anos e celebra sua consolidação 
no mercado de tintas brasileiro
Com investimentos na ampliação de suas plantas industriais, inovação e sustentabilidade, empresa 
pretende se tornar uma das cinco indústrias mais relevantes do seu segmento nos próximos anos
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› › parceria ‹ ‹

Edu Tintas fecha parceria com a Tintas Alessi
A marca expande sua participação na região Sudeste e, para a revenda, é uma oportunidade 
de oferecer produtos de alta qualidade com preços acessíveis

A marca paranaense, Tintas Alessi, che-

ga a Guarulhos/SP através da parceria com 

a revenda Edu Tintas que irá comercializar 

toda a linha de produtos. Segundo o proprie-

tário da loja, Eduardo Escudero, o sistema 

tintométrico da fabricante também esta-

rá disponível e é um dos principais diferen-

ciais dessa parceria. “O objetivo é trazer aos 

nossos consumidores produtos de boa qua-

lidade e com preço acessível”, acrescenta 

o gerente da Edu Tintas, Gabriel Del Busso. 

O pintor profissional, José Galvão, da 

empresa Zezé Reformas, está usando Tin-

tas Alessi na região de Guarulhos e não es-

conde sua satisfação: “Com essa marca de 

tinta, que é referência no Sul do país, cer-

tamente teremos mais inovação na pintura; 

e com a Edu Tintas teremos esses produtos 

aqui na cidade de Guarulhos e estou ofere-

cendo a todos os meus clientes. Obrigado 

Tintas Alessi pela parceria com a loja Edu 

Tintas!”, afirma Galvão. 

“Nosso ano de 2023 começou com novas 

parcerias, e é com muita satisfação que in-

formamos que ter a loja Edu Tintas como par-

ceira é uma importante conquista e juntos 

faremos novas histórias de sucesso”, declara 

Rubens Bruno, gerente comercial da Tintas 

Alessi, ao mencionar que, no mês de feverei-

ro, o consultor técnico da Tintas Alessi, Ales-

sandro Cosloski, esteve na loja apresentando 

o portfólio de produtos aos vendedores e re-

alizando o café da manhã Alessi, proporcio-

nando aos profissionais da pintura o contato 

com os produtos aplicados de algumas das 

linhas; e reforça que a Tintas Alessi está pre-

sente na loja com a linha completa de produ-

tos e com opção de milhares de cores atra-

vés do sistema tintométrico.
Edu Tintas passa a comercializar produtos da Tintas 
Alessi

Walter Luis Muller, vendedor técnico da Alessi; 
Gabriel Del Busso, gerente da Edu Tintas; e 
Alessandro Cosloski, técnico de produtos da Alessi, 
celebram a parceria

Alessandro Cosloski, técnico de produtos da Alessi, 
e José Galvão, pintor profissional que usa os 
produtos da Alessi em Guarulhos/SP

› › celebração ‹ ‹

Montana Química completa 70 anos e comemora 
sua expansão no mercado brasileiro
multinacional brasileira registra faturamento recorde em 2022 
após transformação da cultura organizacional e crescimento 
da importância da madeira na construção civil

70 anos de dedicação ao tratamento, pre-

servação e acabamento de madeira. A histó-

ria da Montana Química é daquelas que se 

mescla com a história do mercado químico 

brasileiro. A multinacional brasileira com-

pletou sete décadas em fevereiro, e cele-

bra sua expansão nacional e internacional, 

impulsionada pela sua trajetória inovadora 

e pelo momento da madeira no mercado da 

construção civil.

“Sempre sonhamos em atravessar este 

momento!”, comemora Andreas von Salis, di-

retor superintendente da Montana Química. 

“Após o trabalho de décadas, sempre atentos 

às exigências e novas tecnologias do merca-

do, chegamos ao ápice de nossa experiência 

ao mesmo tempo em que a madeira passa a 

revolucionar a construção civil no mundo e 

no Brasil”, complementa. 

Com solidez financeira, a Montana Quí-

mica registrou crescimento de 12,9% em 

seu faturamento no último ano. Também al-

cançou EBTIDA ajustado (lucro antes de ju-

ros, impostos, depreciação e amortização) 

de 14,4%, 0,6 ponto percentual menor que a 

meta para 2025.

Sediada em São Paulo, com uma filial 

em Porto Alegre e revendas em todo o Bra-

sil, a Montana Química atende o mercado in-

ternacional com a marca Monsa desde 2014. 

Atualmente, conta com unidades de negó-

cios no Uruguai (desde 2019) e na Colômbia 

(desde 2017).

E diante deste grande momento, Andreas 

von Salis ressalta a importância do trabalho 

em equipe na empresa, que conta atualmen-

te com mais de 200 colaboradores. “Conse-

guimos harmonizar o que, na maioria das ou-

tras empresas, pode parecer paradoxal. Por 

exemplo, temos a proximidade hierárquica 

de uma empresa familiar ao mesmo tempo 

em que respiramos a dinâmica de uma mul-

tinacional. Unimos a tradição de 70 anos de 

história com a modernidade de produtos ino-

vadores”, afirma o diretor superintendente, 

que é representante da 3ª geração de admi-

nistradores da Montana Química.

Cultura organizacional

Segundo Andreas von Salis, esse perfil 

construído ao longo da trajetória da empre-

sa, aliado a uma cultura organizacional vol-

tada para a capacitação do capital humano, 

têm sido fatores primordiais para o sucesso 

da Montana Química. Prova disso é a certifi-

cação ISO 9001, que a empresa detém desde 

2016 e atesta sua alta qualidade de gestão.

E o executivo exalta que a Montana Quí-

mica possui dois pilares de negócios: Vare-

jo, que são produtos para proteção, acaba-

mento e complementos para madeiras dis-

ponibilizados para o consumidor final nos 

pontos de venda; e Preservação de Madei-

ras, que oferece ao mercado a mais com-

pleta linha de preservativos industriais para 

madeira.

Fo
to

: D
iv

ul
ga

çã
o



março_2023 /jornaldopintor28

› › revenda ‹ ‹

Foz Tintas aposta em profissionalização e se consolida no mercado paranaense
Ao longo de quase quatro décadas, a empresa, que nasceu com uma base familiar, se profissionalizou e comemora sua atuação como 
revenda de tintas imobiliária, automotiva e industrial, com um centro distribuição próprio e com sete lojas na região oeste do Paraná

Em 1985, Valentin Nadal da Silva e Ageni 

Puerari materializam o sonho de ter uma loja 

de tinta. A primeira revenda da Foz Tintas foi 

fundada em Foz do Iguaçu (PR). Desde o início, 

o empreendedorismo já era uma marca de Va-

lentin e Ageni. Foi, então, que em 1998 foi inau-

gurada a segunda loja no mesmo município e 

em 2000 a terceira revenda, na cidade vizinha 

de Cascavel.

“Em 2012, foi criado o Grupo AGFABI, que 

consolidou as três lojas e também teve o iní-

cio do processo de profissionalização e rees-

truturação da empresa”, diz Alex Camatti, só-

cio e diretor executivo. Nesta fase, foi inau-

gurado o centro de distribuição, com centra-

lização e otimização da estrutura de com-

pra e logística, e também foram inauguradas 

mais duas lojas, uma em Toledo (PR) e mais 

um novo ponto em Cascavel (PR). Ainda com 

crescimento contínuo, em 2017 o Grupo atin-

giu a marca de seis lojas.

“Nessa sexta loja, abordamos um novo 

conceito com estrutura de custo baixo e com 

performance para atendimento rápido do 

cliente”, pontua o diretor e enfatiza que, logo 

depois, os investimentos foram voltados para 

a mudança de endereço da primeira loja, em 

Foz do Iguaçu. “A primeira loja do Grupo preci-

sava de um lugar mais amplo e com uma es-

trutura para atender melhor os nossos clien-

tes”, observa Camatti. Além disso, no mesmo 

ano, se estabeleceu uma sólida parceria com 

a WEG Tintas, levando o Grupo a criar um setor 

específico para trabalhar com a linha de pin-

tura industrial. Já em 2020, foi a vez de apostar 

na sétima loja no modelo de Revenda Master 

Sherwin-Williams.

Atualmente, o Grupo tem em sua gestão 

Alex Camatti como sócio e diretor executivo; 

Luciane Bartko como gerente de varejo; Ka-

thiane Torres a cargo da gerência de compras 

e Viviane Weber como gerente administrati-

va. No total, são 96 colaboradores da empresa 

atuando nas sete lojas, no centro de distribui-

ção e no escritório administrativo.

Neste caminho de crescimento, diversos 

obstáculos foram enfrentados e pouco a pou-

co superados. Alex Camatti sinaliza que no 

ano de 2012 a empresa passou a adotar as me-

lhores práticas de governança. “A implemen-

tação de planejamento estratégico, controle 

orçamentário, estruturação de cargos e sa-

lários e comitê estratégico foram alguns dos 

passos importantes que a empresa adotou e 

vem melhorando ano a ano. Hoje, naturalmen-

te, tudo isso faz parte do dia a dia de todos os 

colaboradores”, destaca o diretor.

Dentro de toda essa expertise de merca-

do, com quase 40 anos de atuação no setor 

de tintas, a empresa exalta suas sólidas par-

cerias com as marcas Suvinil, Brasilux, Hydro-

north, Atlas e Sherwin-Williams, Sherwin- 

Williams Automotive, Farben, WEG Tintas Pro-

tec, Revetex, 3M, HM Rubber, entre outras. 

Nas revendas, realiza consultoria exclu-

siva por produtos, com vendedores especiali-

zados nas linhas imobiliária, automotiva e in-

dustrial, resultando em um atendimento per-

sonalizado ao cliente final. Para os pintores, 

a empresa realiza a ação Parceria Premiada 

Foz Tintas, que já está na quinta edição. “O ob-

jetivo da campanha é estreitar o relaciona-

mento com o profissional de pintura, e den-

tro dela realizamos capacitações, lançamen-

tos de produtos e buscamos entender melhor 

as necessidades dos profissionais. Além dis-

so, toda indicação de vendas gera pontos para 

esse pintor, o que possibilita a troca por óti-

mos prêmios”, explica o diretor.

A Foz Tintas divulga que, desde a implan-

tação do processo de profissionalização, tem 

atingido o crescimento em uma taxa média 

anual de 17,6%, e já projeta um faturamen-

to de R$ 55 milhões para este ano. “A Foz Tin-

tas renasceu pela profissionalização e esse 

é o nosso diferencial competitivo no cenário 

nacional. A empresa se reinventou pela razão 

na gestão e pela emoção no relacionamento 

com os parceiros”, finaliza Alex Camatti.

Quem venceu a mais recente edição do 

Toda Mulher é um Destaque! é a pintora Tais 

Soares, de 31 anos de idade, de Santa Bran-

ca/SP. Há 16 anos Tais é pintora e há 7 é pe-

dreira. Ela conta que, por curiosidade e ain-

da menina, fez um curso de textura e, logo 

de cara, percebeu certa facilidade em reali-

zar o trabalho; além de sentir encantamen-

to em executá-lo. “Dali em diante fui cada 

vez mais me interessando e crescendo nas 

diferentes modalidades ofertadas no setor 

da construção civil”, diz.

Tais pontua que, no início, o desafio foi 

a baixa remuneração para se manter mo-

tivada, também teve que lidar com alguns 

preconceitos por ser mulher no setor; as-

sim como foi desafiador conciliar o estudo 

de graduação na época (atualmente está 

cursando Engenharia) e a disponibilidade 

de horário para o trabalho.

Segundo a pintora e pedreira, a pintura 

é relevante em sua trajetória de vida de vá-

rias maneiras: “me realizo vendo o cliente sa-

tisfeito com o meu trabalho e, diariamente, 

acordo motivada com as minhas atribuições, 

pois amo o que faço e ainda tenho uma ren-

da financeira hoje confortável para realizar 

meus desejos e manter minha família”.

Tais também menciona que ser reco-

nhecida no TODA MULHER É UM DESTAQUE! 

é um combustível para seguir adiante e ter 

a convicção de que está no caminho certo, 

além de representar muitas mulheres que 

fazem a diferença em buscar seus objetivos 

e sonhos, sendo pintora por opção própria. 

Sobre esse prêmio

O prêmio TODA MULHER É UM DESTA-

QUE! tem o objetivo de incentivar outras mu-

lheres a investirem em sua profissão, seja 

ela qual for e, também, de valorizar a profis-

sionalização do pintor e da pintora imobiliá-

rios no Brasil. A premiação acontece men-

salmente com o intuito de homenagear e 

divulgar histórias de pintoras de todo o Bra-

sil. Uma equipe de profissionais liderada por 

Claudinha Peres e Josi Piovesan, que são as 

duas idealizadoras do projeto, elege a ganha-

dora do mês que mais se destaca de acordo 

com sua história de vida e superação, partici-

pação ativa com profissionalismo e disposi-

ção em ajudar outras pessoas e ter no míni-

mo três anos de profissão.

Atualmente, o prêmio conta com o apoio 

do Jornal do Pintor na divulgação do prêmio 

à ganhadora, e do MBPM. E tem os patroci-

nadores: Condor, Galo, Coral, Hotel IBIS Ta-

tuapé e JV Mídias.

› › premiação ‹ ‹

Toda Mulher é um Destaque!
Incentivar a profissionalização da pintora imobiliária no Brasil é um dos objetivos 
dessa premiação que acontece mensalmente. Conheça a vencedora!
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› › pintura orgânica ‹ ‹

Essas mulheres também têm o poder da arte!
no dia Internacional das mulheres, celebrado em 8 de março, reservamos este espaço para parabenizar todas as mulheres do setor 
de tintas e homenagear as pintoras de todo o Brasil! o impacto feminino e a contribuição das mulheres têm sido bastante significativos 
no segmento e esse movimento não para de crescer quebrando cada vez mais os tabus e desafios existentes

Em busca de realizar sonhos com o ta-

lento da pintura, existem mulheres levando 

cores e arte aos ambientes, transformando 

vidas e, muitas vezes, e de forma colaborati-

va, estão comprometidas com a valorização 

e intensificação da visibilidade do trabalho 

feminino no mercado de tintas.

Nesta matéria, damos um exemplo dis-

so ao destacar o trabalho de pintoras/artis-

tas especializadas em pintura orgânica na 

parede, uma técnica de pintura livre, que 

consiste em colorir as paredes de forma 

criativa e cheia de personalidade, usando 

desenhos florais, tropicais, formas geomé-

tricas ou abstratas, degradês, etc. Uma ten-

dência moderna, linda de ver, sentir, tocar e 

se apaixonar!  

A Caroline Marrocos Alves (@divinoru-

mlab), 36 anos, é de Manaus (AM) e começou 

com a Divinorum Lab, em 2014, no Instagram, 

marca na qual apresenta seu trabalho de 

pintura. Ela começou pintando em banque-

tas, com o estilo orgânico e étnico que sem-

pre estiveram presente nas pinturas de seus 

produtos. “Sempre gostei de representar a 

natureza. E o desejo de pintar em diferen-

tes superfícies, inclusive em paredes, tam-

bém sempre existiu em mim. Até que um dia, 

uma cliente me fez o desafio e eu topei. Gos-

tei muito e logo surgiram mais pessoas que-

rendo”, conta Caroline ao lembrar que quan-

do iniciou os murais em parede, nunca tinha 

tido contato com outras pessoas que faziam 

o mesmo tipo de trabalho. Então, muita coisa 

aprendeu e aperfeiçoou com a prática. “Criei 

minhas técnicas para a reprodução em es-

cala na parede e fui adaptando e criando so-

luções. A pintura é a forma como consigo me 

sentir útil no mundo. É através dela que me 

sustento, mas não só isso, é o modo como 

consigo levar minha forma de ver o mundo 

mais bonito, leve, com um pouco de cor para 

outras pessoas. Assim, sinto que contribuo, 

deixando tudo mais agradável.

Outra pintora de destaque é a Leticia Sag-

gioro Sinatura (@lesinatura), de 31 anos de 

idade e de São Paulo/SP. Ela revela que sem-

pre gostou de pintar diversas superfícies e 

fazer diferentes tipos de trabalhos manuais. 

“Um dia, quis pintar uma árvore na parede do 

meu quarto e me aventurei. Me mudei algu-

mas vezes nos últimos anos e fui pintando 

mais paredes, conforme ia mudando de casa, 

mas sempre por hobby. Durante a pandemia, 

acabei sendo obrigada a fechar o negócio em 

que trabalhava e decidi que era o momento 

de tentar viver de arte. No fim, deu super cer-

to e estou aqui!”, diz.

Para chegar até aqui, Leticia lembra de 

alguns desafios. Segundo ela, o primeiro 

foi dominar a técnica de pintura em parede 

e confiar que era capaz de executar o tra-

balho proposto. O segundo foi financeiro, já 

que toda virada de carreira no início exige um 

pouco de paciência; e em terceiro lugar foi 

conquistar seu espaço em um meio majori-

tariamente masculino.

Atualmente, a pintura é muito mais do 

que o seu trabalho: “ela é um meio de me 

expressar, de me conhecer e uma forma de 

levar alegria e energia boa para outras pes-

soas. Hoje fico muito feliz em dizer que te-

nho parceria com a Anjo Tintas, marca mui-

to respeitada e com produtos incríveis para 

trabalhar”, finaliza. 

Sandra Maria Almeida de Barros (@sb-

designexpress), de 56 anos de idade, também 

vem fazendo sua história de sucesso com as 

tintas. Nascida em Santa Inês, uma cidade 

no interior da Bahia, desde os 17 anos mora 

em Salvador/BA, e conta que desde pequena 

já gostava de pintar e fazer todo tipo de arte 

e artesanato, reciclando variados materiais. 

“Pintava tecidos, paredes, fazia maquetes, 

criava brinquedos, decorava cadernos, enfei-

tava a casa nas festas e participava de ginca-

nas da escola, sempre era responsável pelas 

tarefas artísticas”, revela Sandra ao comple-

tar: “gostava de arrumar a casa, os ambien-

tes no trabalho, organizar eventos e cheguei 

a fazer vários cenários para shows benefi-

centes, além de diversos saraus. Já levei mi-

nha arte para asilos e orfanatos, decorando 

os ambientes nas festas juninas e aniversá-

rios. Sempre decorei as festas da família”.

Sandra diz que, desde menina, plantas e 

flores sempre foram temas recorrentes em 

seus trabalhos; e conheceu a denominação 

pintura orgânica durante a pandemia, quan-

do foi atrás de mais detalhes. “Me apaixonei 

completamente, pois é uma pintura leve, mi-

nimalista e ao mesmo tempo sofisticada”, 

observa. Sandra menciona que sempre viu 

os desafios como molas que lhe impulsiona-

ram a seguir em frente, e acredita que o seu 

maior desafio foi ter deixado profissões re-

conhecidas na sociedade e iniciar uma ter-

ceira faculdade (de Design de Interiores), 

com o objetivo de se dedicar integralmente 

ao que sempre sonhou em fazer, que é traba-

lhar com a decoração das residências e em-

presas, de forma sustentável, reaproveitando 

móveis e ressignificando objetos. “É uma for-

ma de levar o poder da arte, da organização e 

do design criativo ao alcance de todos, mo-

dificando para melhor, consequentemente, 

a vida das pessoas. Também gosto da arqui-

tetura biofílica, que é uma forma inovadora 

de design, que utiliza elementos da nature-

za para transformar espaços com a inclusão 

de plantas, promovendo saúde e bem-estar e 

que combina perfeitamente com as formas 

arredondadas e silhuetas botânicas da pin-

tura orgânica”, explica.

Sandra ainda revela que a pintura é o 

seu remédio cotidiano e sempre recorreu à 

arte para sair do estresse e até mesmo en-

frentar um sério problema de saúde, que foi 

um longo tratamento para um câncer de 

mama que foi um divisor de águas em sua 

existência. “A pintura sempre foi e é para 

mim uma forma de expressão maravilhosa, 

que me acalma e me conecta com o lado 

bom de tudo. A arte me faz feliz porque con-

segue agregar as pessoas, proporcionando 

emoções saudáveis e de acolhimento aon-

de ela chega. Eu sou muito contemplativa e 

sinto a presença de Deus nas flores (recadi-

nhos Dele para nos alegrar), em um céu que 

parece uma linda aquarela, num pôr do sol 

lindíssimo, no mar com suas cores diversas 

e até em um dia nublado, porque depois da 

chuva sempre vem a claridade e calmaria. 

Eu observo tudo isto para pintar”.

Sandra se formou em designer de inte-

riores, design de móveis e também pintora. 

Foi vencedora do Concurso Seleção Suvinil, 

na categoria Pintura Orgânica e Geométri-

ca. “A marca Suvinil contratou os sete ga-

nhadores do concurso como influenciadores 

da marca, o que tem me dado a oportunida-

de de conhecer muitas pessoas e levar infor-

mações, ensinando o meu ofício para outros 

profissionais, principalmente às mulheres 

que sempre objetivei ajudar. Tenho divulga-

do o aplicativo Pintou Parceria Suvinil, que é 

uma plataforma dinâmica, com excelentes 

cursos, onde podemos retirar nossas dúvidas 

e ainda ganhar prêmios”, explica. 

“Tenho vivenciado momentos inesque-

cíveis, inclusive por fazer parte de grupos de 

pintores e pintoras, nos quais aprendo cada 

vez mais! Respeito muito estes profissionais 

porque eles mudam, com a pintura, qualquer 

local, trazendo novas energias para todos. 

Quando alguém contrata um pintor, ele está 

contratando também a possibilidade de uma 

mudança não só externa - na sala, no quarto, 

etc. - mas também interna, pois os clientes 

recomeçam um novo ciclo, mais animados e 

confiantes. Gratidão ao Jornal do Pintor pelo 

convite para esta entrevista!”
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CAROLINE MARROCOS ALVES LETICIA SAGGIORO SINATURA SANDRA MARIA ALMEIDA DE BARROS



março_2023 /jornaldopintor30

concreto ou tijolo aparente

fundos e restaurações

pintura interna - tetos e paredes

pintura interna - tetos e paredes

 R$ 37,29 

 R$ 55,87 

 R$ 43,62 

 R$ 67,37 

 R$ 82,35 

 R$ 1,26 

 R$ 1,57 

 R$ 2,11 

 R$ 2,42 

 R$ 2,82 

 R$ 45,66 

 R$ 48,18 

 R$ 50,90 

 R$ 52,20 

 R$ 57,81 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,79 

 R$ 62,34 

 R$ 64,86 

 R$ 3,27 

 R$ 4,36 

 R$ 5,24 

 R$ 6,33 

 R$ 7,42 

 R$ 11,23 

 R$ 12,69 

 R$ 15,21 

 R$ 17,76 

 R$ 18,85 

 R$ 18,65 

 R$ 20,65 

 R$ 22,46 

 R$ 25,01 

 R$ 26,44 

 R$ 18,48 

 R$ 22,83 

 R$ 25,55 

 R$ 28,62 

 R$ 30,45 

 R$ 23,44 

 R$ 32,87 

  

 R$ 43,45 

 

 R$ 45,09 

 R$ 20,62 

 R$ 54,38 

 R$ 62,92 

 R$ 67,34 

 R$ 147,34 

 R$ 47,91 

 R$ 65,37 

 R$ 151,32 

 R$ 204,50 

 R$ 156,25 

 R$ 224,89 

 R$ 114,74 

 R$ 54,68 
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Silicone base de água

Silicone base solvente

Verniz acrílico base de água

Verniz acrílico base de solvente

Verniz poliuretano monocomponente

Descascamento de Superfície até 3 m

Descascamento de Superfície acima de 3 m   Nível A

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível B

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível C

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível D

Aplicação de Fundo Preparador até 3 m

Aplicação de Fundo Preparador acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível D

Aplicação de Fundo Impermeabilizante até 3 m

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível D

Restauração de Fissuras até 3 m

Restauração de Fissuras acima de 3 m   Nível A

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível B

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível C

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível D

Restauração de Trincas de Massa até 3 m

Restauração de Trincas de Massa acima de 3 m   Nível A

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m   Nível B

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível D

Restauração de Trincas de Alvenaria até 3 m 

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 3 m  Nível A

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível B

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível D

Execução de Emboço até 3 m

Execução de Emboço acima de 3 m    Nível A

Execução de Emboço acima de 6 m    Nível B

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível C

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível D

Látex PVA simples c/ fundo uniformizante - sobre emboço

Látex PVA c/ massa corrida padrão comercial - sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa padrão luxo e retoques c/ iluminação farta no

local sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa corrida padrão luxo e retoques sobre emboço ou gesso

c/ acabamento final em verniz sobre látex (liquibrilho)

Só massa corrida para receber papel de parede sobre emboço

Óleo simples c/ faixa sinalizada para barras de garagem

Óleo c/ massa e faixas sinalizada para barras de garagem

Esmalte acetinado c/ massa corrida sobre emboço fino padrão luxo

Esmalte automotivo tipo laca brilhante c/ massa corrida

Quantil ou similar sobre fundo látex simples

Quantil ou similar sobre massa corrida e fundo látex 

Epóxi bicomponente simples

Epóxi bicomponente c/ massa corrida adequada

Poliuretano bicomponente simples

Poliuretano bicomponente c/ massa  corrida adequada

Borracha clorada simples 

Textura - Externa | Interno

pintura externa

 R$ 22,66 

 R$ 45,60 

 R$ 63,46 

 R$ 57,17 

 R$ 49,27 

 R$ 51,45 

 R$ 53,29 

 R$ 91,87 

 R$ 59,07 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,45 

 R$ 61,79 

 R$ 65,60 

 R$ 49,27 

 R$ 52,54 

 R$ 54,72 

 R$ 59,45 

 R$ 64,86 

 R$ 59,14 

 R$ 62,75 
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Látex PVA tipo interior/exterior até 6m alt 

Látex acrílico c/fundo uniformizante de textura até 6m alt

Idem acima de 6 m alt

Textura acrílica c/ calafetação e látex acrílico

Aplicação de Massa Acrílica até 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica até 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 3 m

Pátina

Pintura Manchada

Aplicação de Massa PVA até 3 m

Aplicação de Massa PVA acima 3 m

Aplicação de Massa PVA acima de 6 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço até 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa para nivelamento de Azulejo

Cimento Queimado

Efeito Mámore

Efeito Marmorizado com gel

Porcelanato Líquido 

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura até 3 m

Aplicação de Textura acima de 3 m

Aplicação de Textura acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa até 3 m

Látex PVA sobre Massa acima 3 m

Látex PVA sobre Massa acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa Única até 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 6 m

Látex PVA sobre gesso até 3 m

Látex PVA sobre Gesso acima 3 m

Látex  PVA sobre Gesso acima de 6 m

Látex PVA sobre Textura até 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 6 m

 R$ 81,19 

 R$ 32,46 

 R$ 15,21 

 R$ 17,49 

 R$ 20,21 

 R$ 16,03 

 R$ 18,48 

 R$ 21,68 

 R$ 65,23 

 R$ 66,32 

 R$ 56,17 

 R$ 167,02 

 R$ 140,07 

 R$ 104,15 

 R$ 526,60 

R$ 69,20 

 R$ 44,20 

 R$ 47,30 

 R$ 49,27 

 R$ 59,00 

 R$ 63,05 

 R$ 65,67 
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 R$ 28,62 
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 R$ 31,54 

 R$ 32,43 

 R$ 35,52 

 R$ 34,44 

 R$ 35,66 

 R$ 39,06 

 R$ 37,87 

 R$ 39,20 

 R$ 42,94 

 R$ 53,29 

 R$ 56,32 

 R$ 59,34 

 R$ 58,63 

 R$ 62,03 

 R$ 65,23 
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PREÇOS BASEADOS EM CUSTO TOTAL FINAL APURADO (mão de obra, leis sociais, faturamento, tintas, massas ou vernizes em geral, ferramentas e equipamentos 

gerais,inclusive balancins, etc.), com responsabilidade total de PInTUrA PronTA. ESSES vALORES SãO SUgESTIvOS PODENDO vARIAR DE REgIãO PARA REgIãO.

PLANILhA DE COTAÇÃO

› › bolsa de serviço da pintura 2023 ‹‹

Acima de 3 metros nível A: Andaime m² = metro quadrado

Acima de 6 metros nível B: Cadeira Suspensa ml -  metro linear

Acima de 6 metros nível C: Balancim manual m =  metro

Acima de 6 metros nível d: Balancim elétrico S/B - Semibrilho
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superfícies metálicas

regras de medição

pintura externa

superfícies de madeira

mapa de cálculo de diluição, nº de demãos e rendimento das tintas

 R$ 47,40 

 R$ 61,96 

 R$ 69,72 

 

R$ 23,96 

 R$ 24,84 

 R$ 102,56 

 R$ 230,84 

 R$ 44,24 

 R$ 12,62 

 R$ 37,80 

 R$ 51,11 

 R$ 23,48 

 R$ 39,13 

 R$ 68,87 

 R$ 28,41 

 R$ 81,90 

 R$ 35,52 

 R$ 23,07 

 R$ 105,48 
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m

Só repintura em esmalte, grafite ou alumínio

Desoxidação esmalte, grafite ou alumínio c/fundo zarcão

Idem c/fundo especial - galvanizados ou alumínio

Esmalte, grafite ou alumínio em perfis, cantoneiras, batentes e tubulações 

aparentes até 4”

Idem calhas ou rufos

Esmalte grafite ou alumínio com massa automotiva

Tratamento, zarcão e epóxi bicomponente e acabamento

Óleo sem massa - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Verniz poliuretano tipo naval - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Esmalte acetinado c/massa corrida padrão comercial

Idem rodapés

Esmalte acetinado c/massa corrida a óleo padrão luxo

Idem rodapés

Esmalte automotivo alto brilho c/massa corrida adequada e lixa d’água

Idem rodapés

diversos

 R$ 15,48 

 R$ 16,40 

 R$ 17,39 

 R$ 18,27 

 R$ 19,16 

 R$ 117,05 

 R$ 26,44 

 R$ 144,17 

 R$ 107,25 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

Caiação até 3 m

Caiação acima de 3 m  Nível A 

Caiação acima de 6 m  Nível B 

Caiação acima de 6 m  Nível C 

Caiação acima de 6 m  Nível D 

Verniz Filtro Solar Marítimo  

Esmalte Sintético  

Barrado de Garagem em Esmalte Sintético  

Pintura de Tubulação e Corrimão em Esmalte Sintético

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m 

Látex Acrílico S/B sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente até 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Látex Acrílico sobre Piso

Látex Acrílico sobre Piso (Faixas de Demarcação)

 R$ 65,67 

 R$ 71,32 

 R$ 82,18 

 R$ 50,73 

 R$ 53,63 

 R$ 56,52 

 R$ 58,15 

 R$ 61,25 

 R$ 54,00 

 R$ 55,43 

 R$ 58,15 

 R$ 60,87 

 R$ 61,96 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,79 

 R$ 62,34 

 R$ 64,86 

 R$ 55,84 

 R$ 59,11 

 R$ 62,13 

 R$ 63,97 

 R$ 67,44 

 R$ 59,45 

 R$ 63,05 

 R$ 63,97 

 R$ 67,03 

 R$ 68,12 

R$ 60,16 

 R$ 63,05 

 R$ 65,77 

 R$ 68,50 

 R$ 71,39 

 R$ 50,73 

 R$ 53,63 

 R$ 56,52 

 R$ 58,15 

 R$ 61,25 

 R$ 42,77 

 R$ 19,57 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Venezianas: multiplicar por 3.
Vitrô basculante: multiplicar o vão por 3.
Vitrô não-basculante e janelas: multiplicar por 2.
Grade: multiplicar por 3.
Caiação interna ou externam borracha clorada ou epóxi: 
não descontar vãos até 4,00 m2. Para vãos superiores 
a 4,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Têmpera de gesso, cola, têmpera lavável e látex: não 
descontar vãos de até 2,00 m2. Para vãos superiores a 
2,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Espaletas, faixas, vigas e molduras isoladas com largura 
de até 40 cm., são medidas por metro linear e cobradas 
a razão de 50% dos preços unitários por m2.
Caixilhos de ferro, ferragens pesadas: multiplicar a área 
do vão-luz por 2.
Estrutura metálicas planas: multiplicar a área de projeção 

horizontal por 2.
Estruturas metálicas ou de madeira em arco: 
aumentar 30% a área de projeção horizontal e 
multiplicar por 2.
Estruturas metálicas: multiplicar a área do vão-
-luz por 2.
Elementos vazados: multiplicar a área por 5.
Terças e elementos de sustentação de telhas: 
multiplicar a área de projeção horizontal por 2.
Esquadrias de madeira:
Portas ou janelas-guilhotina com batentes: mul-
tiplicar a área do vão-luz por 3.
Portas ou janelas-guilhotina sem batentes: multi-
plicar a área do vão-luz por 2.
Caixilhos com venezianas: multiplicar a área do 
vão-luz por 5.

Líquido Base PVA Incolor
Líquido Base Acrílico Incolor
Líquido Impermeabilizante a Óleo
Selador Pigmentado PVA
Selador Pigmentado Acrílico
Primer a Óleo para Madeiras
Primer Surfacer
Zarcão Comum
Fundos Anticorrosivos Sintéticos
Zarcão Preparado tipo Petrobras
Zarcão Borracha Clorada
Zarcão Epóxi Catalisado
Cromato de Zinco
Primer Epóxi Catalisado Óxido
Primer Epóxi Catalisado Branco
Primer para Galvanizados
Massa PVA e Acrílica Super Extra
Massa a Óleo e Sintéticas
Massa Epóxi Catalisada
Massa para Madeira
Tinta Látex PVA Super Extra
Tinta Látex PVA 2ª Linha
Tinta Acrílica 100% Super Extra
Tinta a Óleo Fosca
Tinta a Óleo Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Semibrilho Super 
Tinta Grafite Super Extra
Tinta Alumínio Super Extra
Esmalte Epóxi Brilhante Catalisado
Esmalte Epóxi Semibrilho Catalisado
Esmalte Poliuretano Catalisado
Esmalte Borracha Clorada
Tinta Demarcação Borracha Clorada
Tinta Cerâmica Super Extra
Stain Semitransparente para Madeira
Stain Cores Sólidas para Madeira
Verniz Copal Brilhante
Verniz Marítimo Brilhante
Verniz Seda Sintético Semibrilho
Verniz Epóxi Catalisado
Verniz Poliuretano Catalisado
Verniz Premium Duplo Filtro para Madeira

Água
Água
Aguarrás
Água
Água
Aguarrás
Thinner
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Água
Aguarrás
Solvente próprio
Água
Água
Água
Água
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás

-
15%
30%
20%
10%
10%

10%
10%
30%
30%
10%
10%
10%
10%
10%

-
-
-
-

10%
15%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
15%

-
-

15%
15%
20%
15%
15%

-

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
3
3

4 finas
-
3
3
3
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
3
2
3
3
3
2
2
3

-
10 a 20%

-
-

20%
20%
30%
20%
20%
40%
40%
20%
20%
20%
20%
20%

-
-
-
-

20%
até 25%

20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
30%
20%
30%

-
-

30%
30%
30%
30%
30%
10%

50 a 100%
15%
40%

até 30%
até 20%
até 10%

-
até 10%
até 10%

-
-

até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
-
-
-

10%
15%
10%

até 15%
até 15%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
10%
20%

-
-

20%
20%
25%
20%
20%
5%

tipo de tintas solventes
diluição

trincha rolo pistola
nº de

demãos 

30 m2

30 m2

30 m2

25 m2

25 m2

25 m2

25 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

50-70 m2

50-70 m2

50-70 m2

08-12 m2

   5 m2

   5 m2

 14--15 m2

30-35 m2

25-30 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

25-30 m2

25-30 m2

18 m2

70 m2

50 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30 m2

rend. p/
demão

os rendimentos apontados são válidos para a embalagem: galão 3,6 litros. o rendimento real 
depende do método de aplicação, preparo da superfície e condições de trabalho.

fachadas

 R$ 3,81 

 R$ 5,99 

 R$ 7,83 

 R$ 8,68 

 R$ 10,79 

 R$ 18,48 

 R$ 165,99 

 R$ 276,51 

Lavagem Externa com Hidrojateamento até 3 m  

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 3 m Nível A 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível B 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível C 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível D 

Instalação de Tela Fachadeiro  

Bandeja Nível A  

Bandeja Suspensa acima de 3 m

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

superfícies de madeira

Laqueação, acabamento pome em pó

Lustração natural c/cera a boneca padrão comercial

Lustração natural c/goma laca padrão luxo

 R$ 250,78 

 R$ 64,65 

 R$ 95,51 

m2

m2

m2
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