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Todo mês de agosto comemoramos o 

aniversário do Jornal do Pintor, que este ano 

completa 59 anos. A Equipe da Morrell Edi-

tora, que publica o Jornal, recebeu inúmeras 

mensagens de carinho parabenizando-o por 

esta conquista. Nos emocionamos muito com 

todas as homenagens recebidas por tantos 

pintores, indústrias e revendas de tintas que 

vieram de várias maneiras como pelo Insta-

gram, Facebook, e-mail e Whatsapp. A Direto-

ria agradece à toda Equipe, que trabalha com 

tanto amor e profissionalismo para que cada 

edição traga as melhores notícias, cobertu-

ras e chegue sempre em dia, mês após mês a 

você leitor. Nosso muito obrigado a todos!

Com a missão de prolongar a vida de ob-

jetos e estruturas, o Esmalte é o produto mais 

encontrado em obras, indústrias, casas e che-

ga a ser preferência nacional na hora de pin-

tar. Pela versatilidade, opções de acabamen-

to e durabilidade, a linha de esmalte é mui-

to importante para o setor, para profissionais 

da pintura e para consumidores finais. Leia a 

opinião de quem produz e a lista que prepa-

ramos de produtos disponíveis no mercado!

Dados da Abrafati - Associação Brasilei-

ra dos Fabricantes de Tintas, mostram a re-

presentatividade que o setor industrial exer-

ce no mercado de tintas e também justifica 

a demanda de investimento por parte dos 

fabricantes. As Tintas Industriais, por anos 

consecutivos, assumem o 2º lugar no volu-

me total de produção brasileira de tintas e 

em 2022 configuraram 11,2% do volume do 

total de 185 milhões de litros. Nesta edição 

o leitor confere os inúmeros benefícios que 

essas tintas oferecem e o papel que exer-

cem em diversos locais, como em aeropor-

tos, portos, no agronegócio, em plataformas 

marítimas, refinarias, manutenção de ma-

quinários ou de equipamentos, em estádios, 

shoppings, entre outros, promovendo a pro-

teção, aumento da durabilidade, economia 

de processos, atendimento às normas, se-

gurança e rápida manutenção. Acompanhe!

Ainda nesta edição o leitor confere as 

notícias do setor.

Com o apoio da CasaCor, a Tintas Coral 

promoveu um evento para celebrar a atuação 

do Projeto Decor Social que comemora cinco 

anos com Dia do Bem. Sitivesp e SENAI lan-

çam Curso de Pintura Imobiliária Profissio-

nal. Considerado um marco no setor de tintas, 

o curso será EAD, com abrangência nacional, 

e tem como missão oferecer capacitação e 

profissionalização de pintores. A Suvinil reali-

za encontro sobre tendência de cores e Inteli-

gência Artificial na arquitetura. Brasilux rece-

be grupo de pintores profissionais da rede Loja 

do Pintor em Matão (SP) e também lançou re-

centemente a campanha "Pintor Mais Criativo 

do Brasil". A Oficina das Tintas marcou história 

em Porto Alegre (RS) inaugurando, no último, 

mês a sua centésima revenda. A Sikkens, fa-

bricante de tintas automotivas da AkzoNobel, 

desenvolveu uma cor exclusiva para a restau-

ração do Fusca do empresário Kaká Diniz.

Trazemos a você as premiações de pin-

tores e pintoras. O leitor conhecerá a Pinto-

ra Profissional ganhadora do TODA MULHER 

É UM DESTAQUE!, o Pintor do Mês e o Pintor 

Destaque do MBPM. O Jornal do Pintor foi es-

colhido para exaltar, com exclusividade, a tra-

jetória destes ganhadores. Parabéns a todos 

pelo reconhecimento do trabalho de vocês! 

Além de histórias e dicas de pintores, temos 

também os pintores que são colunistas do 

Jornal do Pintor. Fique ligado nestas notícias!

Mas não para por aí, temos muito mais 

em nossas páginas. Confira! 

Boa leitura!
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JORNAL DO PINTOR RECEBE HOMENAGENS E COMEMORA 
SEUS 59 ANOS COM TODO MERCADO

› › treinamento  ‹ ‹

Brasilux recebe grupo de pintores profissionais da rede Loja do Pintor em Matão (SP)

A Brasilux mais uma vez abriu as suas portas para re-

ceber pintores! A empresa recebeu em agosto um sele-

to grupo de pintores profissionais da rede Loja do Pintor. 

O encontro, que contou com a presença de 20 profis-

sionais vindos das cidades de Matão, Araraquara e Jabo-

ticabal, todas situadas no interior de São Paulo, integra o 

Programa de Treinamentos e Visitas à Fábrica. Através des-

te Programa, que já recebeu mais de 200 pintores de diver-

sos lugares do Brasil, os clientes, em coordenação com o 

setor comercial da empresa, têm a oportunidade única de 

conhecer de perto suas instalações e processos de ponta. 

“Buscamos cultivar nosso relacionamento com os parcei-

ros, ao mesmo tempo em que compartilhamos expertise 

técnica sobre nosso diversificado portfólio de produtos”, 

pontua Mirela Jabur, gerente de marketing da Brasilux. 

Durante a visita, a equipe da Brasilux preparou uma 

série de atividades e treinamentos abrangendo as li-

nhas imobiliária, decorativa e automotiva. “Esse é o mo-

mento em que pintores e revendedores podem, na prá-

tica, entender e vivenciar a qualidade e diferenciais dos 

produtos Brasilux”, complementa Mirela e exalta os be-

nefícios dessas interações. “Além de solidificar nossos 

laços, esses encontros são valiosos para explorar novas 

oportunidades de negócio em que nossos clientes po-

dem testemunhar nossa dedicação à qualidade, exper-

tise técnica e inovação”. 

O evento faz parte do Programa de Treinamentos e Visitas à Fábrica e mais de 200 pintores já visitaram a empresa neste ano de 2023  

Fo
to

: D
iv

ul
ga

çã
o

Fo
to

: D
iv

ul
ga

çã
o

O pintor Antônio Valmir Antunes de 
Guaratingueta/SP faz uma homenagem aos 
59 anos do Jornal do Pintor
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› › redecorar ‹ ‹

Suvinil se inspira em pintura geométrica e cria ambientes 
divertidos e cheios de personalidade
A empresa apostou nas combinações de cores para estampar paredes com formas diferentes 
e mostra que os desenhos geométricos continuam encantando os consumidores

A Suvinil apostou na pintura geométri-

ca para transmitir originalidade na hora de 

redecorar uma casa. A empresa afirma que 

essa tendência, que sempre esteve presen-

te no universo da arquitetura e decoração, 

continua encantando os consumidores.

Sylvia Gracia, gerente de marketing 

– cor e conteúdo na Suvinil, marca de tin-

tas decorativas da BASF, acredita que com 

criatividade e imaginação é possível cons-

truir composições repletas de identidade. 

Ela pontua que, com a utilização de formas 

e traços geométricos, como quadrados, cír-

culos e triângulos, é possível combinar co-

res, proporcionando um acabamento mais 

moderno e personalizado aos ambientes.

“As possibilidades são diversas. A pintu-

ra geométrica pode ser utilizada tanto para 

emoldurar móveis, espelhos, objetos deco-

rativos, quanto para setorizar espaços den-

tro de um mesmo cômodo”, explica a espe-

cialista. Sylvia ainda ressalta que, depen-

dendo da forma como é aplicada e das to-

nalidades escolhidas, é possível transmi-

tir sensações distintas que vão desde um 

layout mais divertido, até recortes mais 

confortáveis e tranquilos. 

Para ajudar na escolha das cores e for-

mas geométricas, a Suvinil criou ambientes 

com conceitos e resultados bem diferentes. 

Confira!

Neste lavabo abaixo, a ideia de Nathalia 

Candelária, do Apartamento 203, foi trazer 

cores inusitadas e que são normalmente 

utilizadas em outros ambientes, como sa-

las e quartos. No teto, foi utilizado o Marrom 

Rosado e, para as listras, o Rosa Fumê, que 

é um pouco mais claro, formando um con-

traste entre as superfícies. As cores fazem 

parte da paleta Rosas Possíveis, uma collab 

entre Suvinil e Matheus Ilt, criador de con-

teúdo digital. 

Para este home-office, o escritório de ar-

quitetura e design de interiores Ohma Design 

pensou em algo que, além de setorizar o es-

paço, também pudesse trazer a identidade 

dos moradores. Com o uso das cores Laranja 

Açucarada e Sinfonia, foi criada uma pintura 

que demarca o espaço destinado ao trabalho 

e o contraste entre elas traz um conforto vi-

sual perfeito para a função do cômodo. 

A ideia do Jorge Felipe e da Thaís Melo, 

do estúdio ORÍ Design de Interiores, foi de 

unir funcionalidade, cor e criatividade no 

mesmo ambiente a seguir, que funciona 

como escritório. A paleta Rosas Possíveis 

inspirou a escolha das tonalidades rosadas 

- Duna, Rosa-Talco, Marrom Rosado, Meia-

-Luz -, que foram combinadas com Pirineus, 

Tapete de Juta e Trigo.

A dupla de influenciadores do life is a 

bit, Luca Bastolla e Maria Carol, ainda re-

lacionam outras dicas importantes para 

quem quer investir na pintura geométrica 

dentro de casa:

• Antes da pintura, é fundamental fazer 

marcações com um lápis, para evitar erros 

na hora de usar a tinta;

• Depois de definir as formas e traçar as 

marcações, é importante demarcar os es-

paços com uma fita crepe;

• Para a pintura de círculos, barbante e 

lápis, juntos, fazem a função de um com-

passo, deixando a forma perfeita; 

• As fitas devem ser retiradas depois que 

a pintura estiver completamente seca.
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Início da primavera e celebração do Dia da Cor

 › › artigo ‹ ‹

Por Rafael Ferreira, gerente comercial 

da Montana Química Ltda.

O Dia da Cor, celebrado no dia 21 de setembro, coincide com o iní-

cio da primavera, estação que se caracteriza pela renovação e pelo 

florescimento, trazendo um novo colorido ao meio ambiente.

Relacionando esse tema com a construção civil e a decoração 

com o uso de tintas, as cores são responsáveis pelo fator visual do lo-

cal e instigam a nossa personalidade, afinal, o ser humano tem uma 

relação afetiva com elas. Isso fica bem aparente nos filmes, quan-

do os personagens usam determinadas cores para transparecer o seu 

humor, como o vermelho, usado para simbolizar sentimentos fortes, o 

amarelo, que representa a felicidade, entre outros exemplos.

Além disso, a tinta é o único revestimento que muda o ambiente 

por completo, gera bem-estar e cria novas sensações de forma rá-

pida. Portanto, esse é um ponto interessante a ser trabalhado com 

os lojistas.

Todo lojista deve se preocupar com a decoração da sua própria 

loja, com o leque de opções que oferece e com o auxílio da escolha 

da cor ideal para o seu cliente.

Neste Dia da Cor, saia da monotonia, abrace a paleta das possi-

bilidades e celebre a mudança não apenas da primavera, mas tam-

bém de sua própria expressão criativa através das cores. Junte-se a 

nós nesta celebração cromática e inspire-se a criar ambientes que 

reflitam quem você é.

Comemoração é feita na segunda metade de setembro e tem objetivo de marcar a renovação
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› › restauração ‹ ‹

Fusca restaurado do empresário Kaká Diniz recebe 
cor exclusiva desenvolvida pela Sikkens

Personalização do carro foi realizada pela Trocar, com consultoria de cores da Sikkens, fabricante de tintas 
automotivas da AkzoNobel. A cor foi criada para realizar o sonho do empresário Kaká Diniz

Ainda guardando recordações de um 

carro que a família teve quando era criança, 

Kaká Diniz sempre quis ter um Fusca. O so-

nho do empresário foi realizado com a en-

trega do seu Fusca 1962, conversível, restau-

rado pela empresa campineira Trocar Autos 

Antigos. O destaque foi o desenvolvimento 

de uma cor exclusiva, batizada de Cintilan-

te, nome do álbum mais recente lançado por 

sua esposa, a cantora Simone Mendes.

“Conseguimos um Fusca do mesmo ano 

daquele que o Kaká tem lembranças e fize-

mos do jeito que ele sempre sonhou”, conta 

Bruno Bertoli Almeida, diretor comercial da 

Trocar Autos Antigos.

Cor exclusiva

A cor é o principal destaque do projeto, 

mas sua escolha não foi tão fácil. Conforme 

conta o diretor da Trocar, Kaká Diniz tinha 

em mente o tom de um Fusca dourado pelo 

qual ele havia se apaixonado. Mas quando 

o influenciador, que arrebata mais de 5 mi-

lhões de seguidores no Instagram veio visi-

tar a empresa, viu um carro na cor prata e a 

dúvida foi instalada. “Tivemos a ideia de fa-

zer um tom que fosse o ‘meio-termo’ dessas 

duas opções que ele tanto havia gostado. 

E assim acionamos os técnicos da Sikkens 

para desenvolvermos juntos essa cor exclu-

siva”, relembra Bruno Bertoli.

“Criamos cerca de dez amostras para 

ele escolher com a família. Já na apresen-

tação das opções ele as visualizou de vá-

rios ângulos e luzes e teve a certeza quan-

do o sol bateu na chapa de um tom bem 

champanhe e metálico, no qual foram usa-

dos pigmentos prateados e dourados”, co-

menta Ozinei Manzano, gerente nacional de 

vendas da AkzoNobel. “Essa cor ora pratea-

da ora dourada, que muda de acordo com a 

intensidade da luz e angulação é exclusiva 

desse Fusca e não estará disponível no nos-

so catálogo, o que torna esse Fusca único no 

mundo. Essa é a magia dos projetos custo-

mizados”, afirma.

Passo-a-passo

 O processo de customização, com oito 

meses de duração, abrangeu não somente 

conseguir um Fusca 1962 para esse serviço, 

como também a restauração completa e a 

transformação em conversível. No projeto, 

foram utilizados produtos AkzoNobel e 3M, 

desde a retirada total da tinta com remove-

dor pastoso Wanda, preparo com o primer Si-

kkens Classic, pintura com Sikkens Autoba-

se Plus e verniz Sikkens Classic. Para a apli-

cação da tinta foi usada a pistola de pintura 

PSG 2.0 da 3M, também fabricante das ferra-

mentas utilizadas no polimento, que deixou a 

superfície um verdadeiro espelho.   
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› › revenda ‹ ‹

Brasilux lança campanha "Pintor Mais Criativo do Brasil"
Ação tem por objetivo exaltar o talento dos pintores profissionais e incentivar o uso dos produtos da empresa 

A Brasilux lançou a campanha “Pintor Mais 

Criativo do Brasil - Brasilux” e pretende exaltar o 

talento e a inovação dos pintores profissionais de 

todo o país, incentivando a explorar a qualidade 

e versatilidade dos seus produtos. Com duração 

prevista para até o final do ano, a ação destacará 

a cada mês um produto decorativo do seu port-

fólio. Para participar, os pintores profissionais 

devem enviar, até o final de cada mês, os traba-

lhos desenvolvidos com esse produto seleciona-

do pela empresa. As inscrições devem ser reali-

zadas através das redes sociais da Brasilux, con-

tendo informações essenciais como nome, tele-

fone, e-mail e endereço completo.

Um júri especializado, formado pela embai-

xadora da Brasilux, Renata Fan, um arquiteto de 

destaque e um pintor profissional reconhecido, 

será responsável pela avaliação. Os trabalhos 

serão analisados com base em critérios como 

criatividade, técnica, organização e resultado da 

pintura. O pintor vencedor do mês receberá com 

o troféu “Pintor Mais Criativo do Brasil” – com a 

indicação do mês que ele venceu, terá seu tra-

balho amplamente divulgado nas redes da Bra-

silux e ainda será contemplado com kits exclu-

sivos da marca.

Mirela Jabur, gerente de marketing da Brasi-

lux, destaca que o objetivo da campanha vai além 

de ressaltar o talento do pintor brasileiro. A em-

presa busca também fortalecer o engajamen-

to com a marca e valorizar trabalhos criativos e 

de excelência. “Pintores de todo o Brasil, essa é 

a oportunidade de evidenciar sua arte e inovação 

em uma competição singular”, conclui Mirela.
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ESMALTES OFERECEM BENEFÍCIOS ESSENCIAIS 
EM PINTURAS RESIDENCIAIS
Muito utilizado para proteger diversas superfícies em ambientes internos ou externos, os esmaltes imobiliários 
recebem anualmente investimentos em aprimoramento de soluções e em novas tecnologias que possam oferecer 
durabilidade, resistência e, principalmente, rápida secagem com ganho em produtividade

Os esmaltes imobiliários são reconhe-

cidos por oferecer proteção para diversas 

superfícies, como metálicas, madeira e até 

em vidros, azulejos e pastilhas. Mas as suas 

características vão muito além! Todos os 

anos, os produtos recebem investimentos 

em novas tecnologias e em aperfeiçoamen-

to de formulações para que possam ofere-

cer pintura de alta qualidade, produtividade 

e soluções sustentáveis. 

“Os esmaltes são importantes na pintu-

ra, criam uma camada protetora contra ar-

ranhões e desgastes e por possuírem uma 

ampla gama de cores e acabamentos per-

mitem a personalização e embelezamento 

das superfícies, dando ao consumidor liber-

dade para usar a criatividade ao seu favor”, 

complementa Mayra Weddija, coordenado-

ra de produto da Hydronorth.

Na opinião de Antonio Carlos Mucchiani, 

químico industrial da Brasilux, os esmaltes 

possuem características essenciais para a 

pintura, destacando-se pela proteção con-

tra as intempéries, resistência, acabamen-

Por Viviane Salles

› › esmalte imobiliário › › esmalte imobiliário 
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› › esmalte imobiliário › › esmalte imobiliário 

to superior e longa durabilidade. “Uma ca-

racterística que diferencia a Brasilux é a ca-

pacidade de fabricar suas próprias resinas. 

Isso nos permite desenvolver tintas com 

qualidades que superam muitas disponíveis 

no mercado. A relação custo x benefício dos 

nossos produtos também é um dos nossos 

maiores destaques”. 

Para Victor Fazani, gerente de marke-

ting de produto da Suvinil, a principal ca-

racterística dos esmaltes está atrelada à 

proteção das superfícies. “Com eles, é pos-

sível proteger ao mesmo tempo que se 

muda ou renova a cor e o acabamento das 

superfícies”.  O gerente afirma ainda que 

em todos os públicos que a empresa aten-

de, sejam consumidores, pintores ou arqui-

tetos, as exigências estão principalmente 

ligadas à facilidade na aplicação e quali-

dade, atendendo ainda quesitos de rendi-

mento e cobertura para a garantia do me-

lhor resultado.

Cleverson José Salasar, diretor indus-

trial e P&D da Tintas Ciacollor, considera 

que a linha de esmalte é muito importante 

para o setor, para os profissionais da pintu-

ra e para os consumidores finais. “O esmal-

te sempre foi um produto bastante impor-

tante por sua versatilidade, suas opções de 

acabamento e durabilidade”, diz o diretor e 

analisa que os profissionais de pintura bus-

cam por produtos com secagem rápida, alto 

acabamento e cobertura. Já os consumido-

res finais, têm buscado uma maior variação 

de cores e também acabamento diferencia-

do partindo para o acetinado e fosco.

Neste ponto, Alessandra Soares, do de-

partamento de marketing da Maza, exalta 

que os esmaltes têm a missão de prolongar 

a vida de objetos e estruturas. “É o produto 

mais encontrado em obras, indústrias, ca-

sas e chega a ser uma preferência nacional 

a pintura com esmaltes”.  

Ainda sobre as necessidades do profis-

sional de pintura, Danilo de Paula Lopes da 

Silva, coordenador de Trade Marketing da 

Qualyvinil, sinaliza sobre a importância de 

oferecer produtos que atendam as expec-

tativas, além das características básicas 

como alastramento, cobertura, acabamen-

to uniforme, ancoragem, entre outros. “Um 

dos diferenciais solicitados, é o tempo de 

secagem que contribui diretamente para 

produtividade do profissional. Já falando do 

consumidor final, os diferenciais são o teor 

de odor e o acabamento final”. 

Sobre a diferenciação de produtos, Car-

los Thurler, gerente de marketing da Luks-

color, pontua que cada produto possui sua 

característica de aplicação e finalidade de 

acordo com a necessidade do consumidor 

ou profissional. 

Sustentabilidade: palavra-chave para o 

crescimento do setor 

As novas tecnologias que agregam se-

cagem rápida com agilidade de produção 

somadas a vertentes ecológicas, têm dita-

do o futuro do setor de esmalte imobiliário 

e vem, ano após ano, ganhando espaço no 

planejamento dos fabricantes. 

“A demanda por produtos mais ecológi-

cos e a conscientização sobre os impactos 

ambientais estão influenciando a pesquisa 

e o desenvolvimento de tintas esmalte mais 

amigáveis ao meio ambiente”, afirma Erika 

Barone Dzigan, marketing da Futura Tintas. 

Antonio Carlos de Oliveira, gerente de 

Assistência Técnica da Universo Tintas, 

acredita também que cada vez mais os fa-

bricantes de tintas trabalham no aprimo-

ramento, em novas tecnologias e em solu-

ções sustentáveis para os esmaltes. “Nes-

te caminho, o esmalte à base de água apre-

senta destaque com menor emissão de 

VOC, aliado à saúde de quem aplica o pro-

duto. A expectativa da empresa é bastante 

positiva para este mercado”.

Gláuria Vaz, coordenadora de marketing 

do Grupo Argalit, concorda e diz que, de for-

ma geral e em todos os segmentos, existe 

uma atenção crescente às questões am-

bientais. “As preocupações com a susten-

tabilidade se tornam mais proeminentes, 

assim nos esforçamos em desenvolver es-

maltes ativos mais ecológicos e com menor 

impacto ambiental”. 

“Consideramos que o esmalte à base 

água é a nossa melhor recomendação, por 

entregar tudo que o consumidor procura: 

sem cheiro, secagem rápida e o branco que 

não amarela com a ação do tempo, e ainda 

trazer mais praticidade na hora da limpeza 

dos equipamentos. Além disso, é um produ-

to mais amigável ao meio ambiente, uma vez 

que emitem cerca de 90% menos gases po-

luentes atmosféricos em comparação com 

as tintas solventes”, contextualiza Leo nardo 

Carvalho, gerente de grupo de produtos (es-

malte & madeira) da AkzoNobel.

Seguindo essa análise sobre a preocu-

pação sustentável do setor, Valter Bispo, 

gerente comercial Chrèon da Lechler, ana-

lisa que os profissionais da pintura estão 

conscientes da necessidade de utilização 

de produtos menos agressivos a sua saú-

de e também de seus clientes. “Sempre que 

possível, eles optam por produtos que tem 

menores níveis de toxicidade, mas que tam-

bém possam garantir alta performance em 

cobertura, rendimento e proteção. O pintor 

profissional tem consciência da importân-

cia de se utilizar produtos que contribuam 

com sua produtividade”.

Na opinião de Danilo de Paula Lopes 

da Silva, da Qualyvinil, o mercado de tintas 

vem buscando inovar com novas tecnolo-

gias e não é diferente com a categoria de 

esmaltes. Já sobre as expectativas da em-

presa, ele pontua que estão em constante 

crescimento. “Em 2023, ainda almejamos 

alcançar alguns desafios que estão em an-

damento, como a conclusão das etapas de 

expansão da fábrica em Jandira (SP), e a es-

truturação do departamento de Trade Mar-

keting. Além disso, acabamos de passar por 

um rebranding de marca, uma nova identi-

dade visual para uma nova jornada da in-
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dústria”. Argemiro Sanches, gerente de pro-

duto da Tintas Eucatex, também acredita 

que as tecnologias base água são promis-

soras. Não acreditamos em crescimento no 

segmento de esmaltes base solvente. Mas 

estamos fazendo uma grande aposta no 

Acqua esmalte base água e já vemos um 

bom crescimento”. 

Avaliando o setor de esmalte e analisan-

do os próximos meses do setor de tintas bra-

sileiro, a Suvinil pontua que 2023 vem sendo 

um bom ano e destaca que está atingindo 

uma performance acima do previsto. “Mes-

mo enfrentando um semestre de altos e bai-

xos com desafios macroeconômicos, espe-

ramos para este ano uma melhoria no am-

biente de negócios, com a marca crescen-

do acima da média do mercado e um cresci-

mento até o final do a no ocasionado por in-

vestimentos em sell-out e o aumento sazo-

nal da demanda no segundo semestre, ten-

dência observada todos os anos no mercado 

de tintas, com a chegada das estações mais 

quentes e a preparação da casa para as fes-

tas de final de ano”, analisa Victor Fazani.

“Estamos em uma rota muito positiva, a 

Hydronorth faz o melhor ano da história em 

termos de resultado e vem crescendo de 

modo muito sustentável em volume e em 

market share, estamos felizes com esse 

momento e confiantes para os próximos 

meses!”, sinaliza Mayra Weddija. 

O ano de 2023 também tem pautado o 

crescimento da Tintas Alessi. A empresa 

pontua que fez sete lançamentos e agregou 

mais de 50 novas cores em seu portfólio. “A 

expectativa é de um ano de oportunidades. 

Encerramos o primeiro semestre desafiador, 

porém muito positivo e o segundo semestre 

não será diferente. Acreditamos que vamos 

fechar este ano alcançando nossos objetivos 

e em 2024 estaremos instalados na nova fá-

brica, com muitas novidades”, comemora Fa-

biana Cristovão, gerente de mar keting. 

“A Brasilux continua em seu processo 

de evolução, priorizando investimentos em 

tecnologias inovadoras, equipamentos de 

controle de qualidade e na aquisição de ma-

térias-primas provenientes de fontes sus-

tentáveis. Nosso objetivo é expandir nossa 

gama de produtos, visando atender com ex-

celência este relevante mercado de tintas”, 

finaliza Antonio Carlos Mucchiani. 

A Tintas Alessi possui 3 linhas de esmal-

tes sintéticos: o Alessi Esmalte Sintético 

Base Água Eco Rápido Premium, Alessi Es-

malte Sintético Extra Rápido Pró Premium e 

o Alessi Esmalte Sintético Standard.

Entre as características, o Alessi Es-

malte Sintético Base Água Eco Rápido Pre-

mium oferece alta proteção e durabilidade 

de superfícies externas e internas de ma-

deiras, metais ferrosos, galvanizados, alu-

mínio e PVC. A empresa divulga que sua for-

mulação à base de água proporciona seca-

gem rápida, rendimento, cobertura, qualida-

de, aplicação, aderência, garante maior pro-

teção e não descasca com o tempo. “Pro-

porciona superior acabamento e boa resis-

tência ao intemperismo. É um produto sem 

cheiro, ecológico, e possui aspecto dura-

douro e sempre branco”, pontua Fabiana 

Cristovão, gerente de marketing.

Sobre o Alessi Esmalte Sintético Extra 

Rápido Pró Premium, a gerente pontua que 

é um produto que oferece alta proteção, 

durabilidade e acabamento para madeiras, 

metais e fibras de vidro. Além disso, pos-

sui secagem extrarrápida, rendimento, co-

bertura, fácil aplicação, aderência, garante 

maior proteção, não descasca com o tempo, 

oferece superior acabamento, e boa resis-

tência ao intemperismo. “A fórmula inova-

dora do Alessi Esmalte Sintético Extra Rá-

pido Pró é indicada para pintura imobiliá-

ria e pintura em geral ou parcial de veícu-

los automotivos, máquinas industriais, im-

plementos agrícolas, metais ferrosos, gal-

vanizados, alumínio, madeira, fibra de vidro 

e cerâmica não vitrificada, proporcionan-

do beleza por muito mais tempo. Já o Ales-

si Esmalte Sintético Seca Rápido Standard 

oferece proteção e resistência com aca-

bamento diferenciado para portas, janelas, 

grades e portões. A gerente sinaliza que o 

produto é fácil de aplicar, possui alta cober-

tura, rendimento, secagem rápida, sendo 

ideal para superfícies externas ou internas 

de metais ferrosos, galvanizados, alumínio, 

madeira e cerâmica não vitrificada.

O Grupo Argalit divulga na marca Tintas 

Elit o Elit Esmalte Sintético, o Elit Esmalte 

Premium e o Elit Esmalte Direto na Ferru-

gem. “Qualidade é a nossa principal carac-

terística. Nossos produtos passam por um 

rigoroso controle da qualidade e mantém 

as suas características, desde que corre-

tamente utilizado e armazenado”, pontua 

Gláuria Vaz, coordenadora de marketing, e 

explica que o desempenho final do produ-

to depende das condições de preparo da su-

perfície e das condições meteorológicas.

A Brasilux comercializa três linhas de 

esmalte imobiliário: o Brasilar – Premium, o 

Brasimob – Standard e o Esmalte Ecológico. 

“A Brasilux inova em seus esmaltes gra-

ças ao uso de tecnologias avançadas na 

produção de resinas e à integração de ma-

teriais do mercado internacional”, pontua 

Antonio Carlos Mucchiani, químico indus-

trial, e complementa que o Esmalte Ecoló-

gico, na linha base de água, tem apresenta-

do grande crescimento no mercado.

A Tintas Ciacollor comercializa o Esmal-

te Sintético Standard Madeiras e Metais Cia-

collor e divulga que o produto tem a função 

de proteger embelezar superfícies metáli-

cas, madeira ou alvenaria em áreas externas 

e internas, possui secagem rápida, cobertu-

ra, brilho e fácil aplicação. Também faz parte 

do portfólio da empresa o Esmalte Sintético 

Metalcollor que, de acordo com a fabricante, 

é indicado para aplicação em superfícies me-

tálicas em geral em áreas externas e internas, 

oferece aspecto metalizado embelezando e 

protegendo grades, portões, corrimões, entre 

outros. Enquanto que o Esmalte Base Água 

Cia Acqua Ciacollor é um esmalte indicado 

para aplicação em superfícies de metais fer-

rosos, madeira, alumínio ou galvanizado em 

áreas externas e internas. “Por ser à base de 

água e baixo odor, o produto pode ser utiliza-

do em locais que precisam ser liberados rapi-

damente para uso, como: escolas, hospitais e 

clínicas”, explica Cleverson José Salasar, dire-

tor industrial e P&D. Ele pontua ainda que uma 

das grandes vantagens do produto é que em 

superfícies galvanizadas novas, não precisa 

da aplicação de fundo preparador. “Outro dife-

rencial desta linha é a oferta na embalagem 

de 18 litros. Muitos fabricantes não ofertam 

este produto nesta embalagem e nós temos 

em linha”, diz o diretor.

A Coral divulga o Coralit Total e pontua 

que o produto oferece alta aderência, seca-

gem rápida, aplicação sem cheiro, é pronto 

para uso, pode ser aplicado diretamente em 

alumínio e galvanizado, em madeira e é in-

dicado para superfície interna ou externa, e, 

como é à base água, não amarela. O Cora-

lit Ultra Resistência, de acordo com a fabri-

cante, oferece alta cobertura, acabamento, 

protege janelas, portas e portões na área ex-

terna da casa, e tem a secagem como dife-

rencial com a aplicação da segunda demão 

após 45 minutos, permitindo finalizar a pin-

tura no mesmo dia. Já o Coralit Secagem Rá-

pida, segundo a empresa, é o produto com 

secagem mais rápida da linha de apenas 20 

minutos ao toque e 30 entre as demãos, é in-

dicado para trabalhos que exijam agilidade 

no exterior da casa, é pronto para uso, base 

solvente, indicado para madeira e metal, e 

com acabamento brilhante e acetinado.

“A Coralit possui uma linha completa de 

esmaltes, com produtos que se destacam 

pela proteção, resistência e secagem rápi-

da, com variedade de cores e acabamento”, 

diz Leonardo Carvalho, gerente de grupo de 

produtos (esmalte & madeira) da AkzoNobel.

A Tintas Eucatex destaca o Eucalux 

Seca Rápido, Rusterit Direto na Ferrugem 

e o Acqua Esmalte Base Água. A empresa 

divulga que o Eucalux Seca Rápido possui 

secagem ao toque em 20 minutos, alta co-

bertura, ótimo acabamento e rendimento. O 

Rusterit Direto na Ferrugem informa que é 

um esmalte que pode ser aplicado direto na 

ferrugem, possui ação hidrorrepelente e co-

res metalizadas. Já o Acqua Esmalte Base 

› › esmalte imobiliário 
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Água é um esmalte à base água, com seca-

gem rápida, alta cobertura, que é resistente 

e possui alto acabamento.

A Futura Tintas divulga que a sua prin-

cipal linha é a Futurit, com esmalte stan-

dard, e destaca também o Esmalte Ecoló-

gico Base Água e adianta que em breve lan-

çará a linha premium de Esmalte Sintético 

Futurit Mais.

“Os esmaltes standard da Futura têm 

alto poder de cobertura e forma uma pelí-

cula resistente que protege as superfícies 

ferrosas e prolonga a vida da madeira”, pon-

tua Erika Barone Dzigan, marketing. Já so-

bre o Esmalte Ecológico Base Água, ela 

exalta que é ecologicamente corrente, fácil 

de limpar, resistente, não deixa cheiro e ofe-

rece bom custo x benefício.

A Hydronorth divulga o esmalte Seca 

Fácil Base Água Premium e o Esmalte Sin-

tético Standard.

A empresa pontua que o esmalte Seca 

Fácil Base Água Premium é um produto de 

alta qualidade, ecologicamente correto, sem 

cheiro, indicado para pintura de metais, ma-

deiras, alumínio e galvanizado, que apresen-

ta alto poder de cobertura, fácil aplicação, 

alastramento, aderência e secagem rápi-

da de apenas 30 minutos ao toque. “Confere 

ainda excelente resistência às variações cli-

máticas e não amarela ao longo do tempo”, 

diz Mayra Weddija, coordenadora de produto. 

Já sobre o Esmalte Sintético Standard 

afirma que também é destinado a pintura 

de metais e madeiras, é um produto versá-

til, fácil de aplicar e que ajuda a economizar 

tempo e liberar mais rapidamente o ambien-

te. “Apresenta ótima cobertura e acabamen-

to, alta resistência às variações climáticas, 

além de reter cores e brilho por mais tempo”, 

complementa a coordenadora.

A Lechler comercializa no mercado bra-

sileiro o Laqua Esmalte Universal e divulga 

que o produto é à base de água, não libe-

ra odores durante a aplicação, oferece se-

cagem rápida com a aplicação da segun-

da demão no mesmo dia, permitindo que se 

termine o trabalho de pintura rapidamente. 

Além disso, não amarela com o passar do 

tempo e é ideal tanto para pinturas internas 

como externas.

A Lukscolor comercializa o Esmalte 

Base Água Premium Plus Lukscolor e o Es-

malte Premium Plus Lukscolor.

A empresa divulga que o Esmalte Base 

Água Premium Plus Lukscolor é um produ-

to de alta durabilidade, rendimento, oferece 

resistência em ambientes externos e inter-

nos, apresenta proteção, não descasca e não 

amarela com o tempo, proporcionando aca-

bamento com alta cobertura, fácil limpeza 

e preservação do brilho. “É um produto base 

água, portanto dispensa o uso de aguarrás 

para diluição, tornando o processo de pintura 

mais simples com a secagem rápida”, pon-

tua Carlos Thurler, gerente de marketing, e 

complementa que o esmalte protege e de-

cora portas, janelas, portões, paredes, mó-

veis, objetos, entre outros, de superfícies de 

alvenaria, madeira, metais ferrosos, aço gal-

vanizado, alumínio, azulejos, pastilhas, vidro, 

superfícies laminadas e PVC. 

Já o Esmalte Premium Plus Lukscolor 

possui alta durabilidade, resistência, fácil 

limpeza, não descasca e oferece máxima 

› › esmalte imobiliário 
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proteção às superfícies. “Apresenta ultrar-

rendimento, excelente cobertura e acaba-

mento impecável, excedendo em todos os 

quesitos as normas estabelecidas para a 

categoria premium pelo Programa Setorial 

de Qualidade para Tintas Imobiliárias (PSQ- 

TI) da Abrafati”, afirma o gerente.

A Maza destaca o Esmalte Sintético 

Imobiliário e pontua que o produto oferece 

alta qualidade, acabamento superior e re-

sistência, é fácil de aplicar, possui alto po-

der de cobertura e rendimento. “É nosso 

campeão de vendas. Sua película com alta 

resistência garante maior proteção e facili-

dade de limpeza, reduzindo a aderência de 

sujeira”, afirma Alessandra Soares, do de-

partamento de marketing.

A Qualyvinil comercializa a linha Colo-

rit Esmalte Sintético nos acabamentos fos-

co, acetinado e brilhante. A empresa pon-

tua que o esmalte oferece alta qualidade, 

acabamento com poder de cobertura e re-

sistência a intempéries. Ainda entre as ca-

racterísticas, divulga que a versão brilhante 

possui camada siliconada que evita o acú-

mulo de sujeiras e facilita a limpeza.

A Suvinil destaca do seu portfólio o Es-

malte Suvinil Cor & Proteção Base Água 

que oferece praticidade e sustentabilida-

de na hora de renovar a pintura de superfí-

cies de metais e madeiras das áreas exter-

nas e internas da casa, com diferentes aca-

bamentos. “O fato de ser um produto base 

água também facilita a limpeza dos aces-

sórios ao final da pintura”, pontua Victor Fa-

zani, gerente de marketing de produto. 

A empresa divulga também o Esmalte 

Suvinil Cor & Proteção Contra Ferrugem que 

pode ser aplicado diretamente na ferrugem 

depois de lixar e possui proteção anticor-

rosiva. Além disso, é fácil de limpar e con-

ta com silicone na fórmula, o que faz com 

que sujeiras como fuligem, poluição e poei-

ra não grudem na superfície.

Já o Esmalte Suvinil Multissuperfícies é 

indicado para renovar todo tipo de superfície, 

como madeira, metal, azulejo, pastilha, vidro e 

alvenaria, sem perder cor e acabamento, ofe-

rece secagem rápida e variedade de cores.

“Na linha de Cor&Proteção, além dos 10 

anos de garantia, os consumidores podem 

contar com diversas facilidades no que diz 

respeito ao uso e aplicação, como a repin-

tura sem necessidade de lixar no caso do 

Esmalte Suvinil Cor & Proteção Base Água, 

além do benefício da cor branca que não 

amarela como nos esmaltes base solvente”, 

explica o gerente e sinaliza que no caso do 

Esmalte Suvinil Cor & Proteção Contra Fer-

rugem não há necessidade do uso de fundo 

para criar aderência e a aplicação pode ser 

feita diretamente na ferrugem depois do li-

xamento. Para o Esmalte Suvinil Multissu-

perfícies, ele menciona que o maior diferen-

cial fica por conta da possibilidade de revi-

talizar as mais diversas superfícies da casa, 

como vidros, azulejos e pastilhas, com uma 

grande variedade de cores e rápida seca-

gem de apenas 30 minutos ao toque.

A Universo Tintas tem em seu portfólio o 

Esmalte Base Água Premium, Esmalte Sinté-

tico Premium e o Esmalte Sintético Standard.

A empresa divulga que o Esmalte Base 

Água Premium foi desenvolvido para uso em 

áreas internas ou externas de superfícies de 

madeiras, metais ferrosos e não ferrosos, 

como alumínio, galvanizados e zincos. Além 

disso, o produto é fácil de aplicar, possui se-

cagem rápida de até 30 minutos ao toque, 

tem ótimo rendimento, alta cobertura, bai-

xo odor e não amarela. Já o Esmalte Sintéti-

co Premium é indicado para uso interno ou 

externo em superfícies de madeiras, metais 

ferrosos e não ferrosos como alumínio, gal-

vanizados e zincos, é fácil de aplicar, tem se-

cagem rápida, possui alto rendimento e po-

der de cobertura com 10 anos de durabilida-

de. “Possui silicone que cria proteção prolon-

gada, facilitando a limpeza e conservação do 

brilho”, complementa Antonio Carlos de Oli-

veira, gerente de Assistência Técnica.

Sobre o Esmalte Sintético Standard, o 

gerente pontua que é um produto de seca-

gem rápida, que oferece rendimento e que 

foi desenvolvido para uso interno ou exter-

no em aplicações de madeiras, metais fer-

rosos e não ferrosos como alumínio, gal-

vanizados e zincos. “É um produto de fácil 

aplicação, com bom poder de cobertura e 

proporciona acabamento de qualidade com 

economia”, finaliza Antonio.

› › esmalte imobiliário 

› › voluntariado ‹ ‹

Suvinil doa mais de 500 litros de tinta para Dia do Voluntariado da Telefônica Brasil 
Com a participação de mais 300 voluntários, entre colaboradores da Telefônica, Cruz de Malta, pintores formados pelo Programa de 
Educação e Capacitação Pintar o Bem da Suvinil e especialistas de pintura indicados pela marca, a ação se dedicou a revitalizar muros, 
grades e fachadas da instituição Cruz de Malta, localizada na região do Jabaquara (SP) 

A Suvinil doou mais de 500 litros de tin-

ta para ação de Dia do Voluntariado da Te-

lefônica Brasil, que ocorreu no dia 25/08, 

em São Paulo (SP). Em apoio ao trabalho do 

Centro Assistencial Cruz de Malta, que atua 

prestando assistência a frentes de educa-

ção e saúde com crianças e jovens, as em-

presas se uniram para viabilizar a revitaliza-

ção do instituto.

“Apoiar ações como essa, que revitali-

zam centros assistenciais como a Cruz de 

Malta, que tem na educação e capacitação 

alavancas importantes para promover pros-

peridade social, está totalmente conectado 

com o que a gente acredita. Pra Suvinil, a 

educação é uma ferramenta poderosa para 

transformar a vida das pessoas”, reflete An-

drea Ferreira, gerente de marketing – comu-

nicação e marca na Suvinil.

Além da doação de tintas, a marca cola-

borou com o auxílio de quatro pintores que 

acompanharam as atividades de revitaliza-

ção, orientando as pessoas a partir de seus 

conhecimentos. Entre os profissionais que 

participaram, dois são especialistas de pin-

tura e outros dois são pintores formados pelo 

Pintar o Bem da Suvinil, programa que edu-

ca e capacita e, que, em sua última edição, 

dedicou às participantes aulas de português, 

matemática, habilidades fundamentais do 

mercado de trabalho, empreendedorismo, 

desenvolvimento de competências especí-

ficas, conteúdos socioemocionais, e conhe-

cimentos teóricos e práticos sobre a pintura.

Para Céldia Bittencourt, gerente sê-

nior de atendimento ao cliente e serviços 

ao mercado da Suvinil, oferecer o auxílio de 

pintores que foram formados por um pro-

grama social, que leva conhecimento e edu-

cação, é uma importante conexão entre as 

frentes da marca para impacto social. “Ao 

conectarmos duas iniciativas sociais pro-

movidas por diferentes companhias, poten-

cializamos o poder individual de cada uma 

delas, promovendo uma fonte de renda aos 

pintores do Pintar o Bem e oferecendo uma 

pintura qualificada à revitalização do Dia do 

Voluntariado”, finaliza.
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› › novas cores  ‹ ‹

Sherwin-Williams apresenta tendências para o Colormix 2024
 Antologia: Volume Um é o novo relatório de tendências da Sherwin-Williams, composto por 48 matizes 
organizados por família de cores, inaugura uma nova abordagem bianual

A Sherwin-Williams apresenta o Color-

mix 2024: Antologia, Volume Um, com uma 

nova abordagem bianual para as tendências 

de cores. Esse relatório, referência interna-

cional, será divulgado a cada dois anos, tra-

zendo o estilo e a narrativa sobre tendências 

pelos quais a marca é reconhecida. 

Olhando para 2024, a primeira coleção 

Antologia explora as mudanças direcionais 

de quatro famílias cromáticas – mergulhan-

do no significado por trás das cores escolhi-

das, seu papel no despertar da estética mo-

derna e vislumbrando o que o futuro reser-

va. Composta por 48 tonalidades, a coleção, 

com curadoria especializada, vai explorar 

quatro paletas: azuis e verdes, vermelhos e 

roxos, escuros e dramáticos, e tonalidades 

delicadas. Organizada por família de cores, 

a Antologia é uma referência de fácil utili-

zação para designers, revendedores, consu-

midores e profissionais do setor de tintas.

“Com o lançamento da Antologia, es-

tamos entusiasmados em diversificar nos-

so relatório anual de previsão de cores para 

mostrar a profundidade por trás de cada 

tendência de cor para o próximo ano”, conta 

Patrícia Fecci, especialista em cores e ge-

rente de marketing da Sherwin-Williams. 

“Ao lançar um novo volume da coleção An-

tologia a cada dois anos, esperamos trazer 

uma nova percepção de cores para as dife-

rentes famílias cromáticas que os desig-

ners, profissionais do segmento de pintura 

e o público “faça você mesmo” passaram a 

conhecer e amar. Essas paletas – organiza-

das por família de cores para facilitar o uso 

– representarão as belas mudanças que es-

tamos vendo no mundo das cores aqui na 

Sherwin-Williams”, conclui a executiva.

Conheça os conceitos de cada paleta:

Paleta nº 1 – O encontro de azuis & ver-

des. De tons discretos até os ousados e 

brilhantes, a empresa pontua que a paleta 

gira em torno de uma história global de co-

res que se misturam harmoniosamente em 

uma variedade de cinzas-azuis orgânicos 

a verdes-azulados. As influências naturais 

criam um fluxo calmante, mas revigorante, 

de tons suaves a escuros.

Paleta nº 2 – A poesia dos vermelhos & 

violetas. Uma exibição pop dinâmica e nos-

tálgica, a paleta varia de tons vermelhos 

quentes a rosas e violetas suaves e alegres. 

Equilibrada por pigmentos terrosos natu-

rais, que se mantém populares em 2023, a 

paleta oferece tons suaves e expressivos 

para elevar qualquer espaço.

 Paleta nº 3 – Uma galeria de escuros & 

dramáticos. Para uma atmosfera ousada e 

poderosa, a Sherwin- Williams indica a utili-

zação de tons escuros em contraste com luz 

colorida ou com detalhes metálicos doura-

dos. Enquanto tons escuros saturados con-

vidam ao mistério e ao encantamento, eles 

também criam um ambiente repousante.

Paleta nº4 – Um estudo em tons deli-

cados. Para escapar das constantes distra-

ções e demandas dos sentidos, entre nesta 

paleta de tons suaves e arejados – um ver-

dadeiro deleite minimalista. Os tons suaves, 

equilibrados por subtons quentes e frios, 

criam uma sofisticação serena.
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› › casacor ‹ ‹

Coral também é cor oficial da CASACOR RJ
Evento mostra como cores vibrantes e efeitos em tetos e paredes têm o poder de transformar e personalizar ambientes

A Coral mais uma vez é tinta oficial da CASACOR. Com 

cores expressivas que se misturam com a arquitetura local, a 

mostra chegou ao Rio de Janeiro e expõe cores vibrantes com 

efeitos em tetos e paredes 

A mostra carioca, que será realizada até o dia 15 de outu-

bro, retorna pela 3ª vez consecutiva ao Instituto Brando Bar-

bosa. Desta vez, o palacete rodeado de Mata Atlântica segue 

sua vocação original, ao transformar o espaço num hotel ex-

clusivo com 42 ambientes. 

A Coral pontua que ao visitar as diversas salas de convi-

vência, suítes espaçosas e cabanas no jardim, as pessoas po-

dem notar que os efeitos decorativos em tetos e paredes se-

guem em alta, desde o efeito Ombré, passando pelo Cimento 

Queimado, até o exclusivo Velvet, que confere um resultado 

aveludado às superfícies. Tão variados quantos os ambien-

tes e estilos também são os tons que podem ser encontrados 

no evento, como as cores Orquídea Rubi, Verde Caçador, Terra 

Forte e Suco de Goiaba. Imóvel icônico, construído em 1860, a 

fachada do casarão que abriga a CASACOR Rio de Janeiro é 

pintada com o laranja Terra de Fogo.

“A cor tem esse forte papel de identidade e unicidade em 

um projeto, de ser marca registrada de um arquiteto, mas 

também, e principalmente, de representar quem vai morar 

naquela casa. E é isso que vemos nesta nova edição da CA-

SACOR Rio de Janeiro”, comenta Juliana Zaponi, gerente de 

comunicação e cores da AkzoNobel Latam – fabricante da 

Coral. “As pessoas estão buscando autoralidade, coisas que 

distingam suas casas de outros projetos. É muito mais impor-

tante o ser do que o ter. E as cores e a pintura cumprem muito 

bem esse objetivo. Assim como aquela peça que compramos 

em uma viagem, um objeto de família, uma memória afetiva 

que vai tornar um determinado ambiente tão especial e úni-

co”, explica a executiva.
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SERVIÇO 
CASACOR 
RIO DE JANEIRO 2023
Período: de 15 de agosto 

a 15 de outubro de 2023 

Horário: de terça a sábado, das 12h 

às 21h (inclusive feriados); domingos, das 10h às 20h 

Local: Rua Lopes Quintas, 497 - Jardim Botânico
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› › pintor destaque ‹ ‹

Escolhido em exclusividade pelos organizadores do 

Pintor Destaque, o Jornal do Pintor tem mensalmente a 

oportunidade de conhecer a história de vida e profissional 

de pintores de diversos estados brasileiros. Todas as traje-

tórias são motivadoras, fruto de muito trabalho, empenho 

e regadas de alegrias! 

Nesta edição, os leitores vão conhecer a história de 

Antoniel Reis, pintor em Fortaleza (CE), que começou a 

trabalhar na profissão com 14 anos e chegou a ser reco-

nhecido como o pintor dos ricos. 

“Fui aprendendo ao longo do tempo com a experiência 

e a paciência que meu pai tinha para me ensinar. E, depois 

mais velho e com experiência, fui me profissionalizando, 

das diárias de R$ 20,00 passei a ganhar até R$ 150,00. O 

meu apelido de “Pintor de Rico surgiu pelo fato da maioria 

dos meus clientes morarem em área nobre”, lembra o pin-

tor e menciona que sempre atuou com pessoas de diver-

sas condições financeiras.

Sobre o grupo de pintores do MBPM – Movimento Bra-

sil por um Pintor Melhor, ele conta que conheceu através 

de um amigo e, depois que passou a fazer parte, teve vá-

rias oportunidades em cursos de aprendizado. “Sempre 

busquei participar ativamente do grupo e só tenho a agra-

decer pelo reconhecimento”, finaliza.

Premiação do Movimento Brasil por um Pintor 
Melhor e Associação Brasileira dos Pintores
Prêmio prestigia o profissional de pintura que mais cooperou para o crescimento 
e desenvolvimento da carreira. Antoniel Reis, de Fortaleza (CE), recebeu o título 
de Pintor Destaque neste mês
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› › profissionalização ‹ ‹

Sitivesp e SENAI lançam Curso de Pintura Imobiliária Profissional
Considerado um marco no setor de tintas, o curso será EAD, com abrangência nacional, e tem como missão 
oferecer capacitação e profissionalização de pintores

Permitir que o conhecimento atualizado 

chegue a quem busca se aprimorar ou ingres-

sar na profissão de pintura, em qualquer pon-

to do Brasil, é a missão do primeiro Curso de 

Pintura Imobiliária Profissional.

Fruto de uma iniciativa do Sindicato da In-

dústria de Tintas e Vernizes do Estado de São 

Paulo (Sitivesp), em conjunto com o Serviço 

Nacional de Aprendizagem Industrial (SENAI), 

o curso foi lançado no mês de agosto e faz 

parte do Catálogo Brasileiro de Ocupações – 

CBO, com o status de conclusão do Perfil da 

Qualificação Profissional – Pintor Imobiliário.

No total, serão 160 horas de aula, 128 ho-

ras em formato de educação a distância (EAD), 

e 32 horas em aulas práticas nas unidades do 

SENAI em todo o Brasil, inclusive através de 

parceiras com instituições de ensino e nas uni-

dades móveis do SENAI. O programa envolve 

um conjunto fundamental de conteúdos técni-

cos, como características e aplicações dos di-

ferentes produtos, tipos de substrato, técnicas 

de pintura, materiais e ferramentas, principais 

patologias, qualidade das tintas, cuidados com 

a segurança e o meio ambiente; além de temas 

relacionados à gestão e ao atendimento.

“O objetivo desse Curso é proporcionar 

oportunidades para que os pintores possam 

aperfeiçoar seus conhecimentos e suas habili-

dades. Além de estarem mais preparados para 

os desafios tecnológicos e de relacionamento 

com clientes, os alunos receberão um certifi-

cado que lhes trará reconhecimento e valori-

zação profissional. Isso é fundamental para 

que possam prosseguir no seu papel essencial 

– para a nossa indústria e para o país – de fazer 

as tintas cumprirem as funções para as quais 

foram criadas: proteger, embelezar, renovar, 

valorizar e conservar os imóveis e os demais 

bens e estruturas em que são aplicadas”, afir-

ma Douver Martinho, presidente do Sitivesp.

A Iniciativa foi viabilizada pelo patrocínio 

de 11 empresas: AkzoNobel, Alessi, BASF, Cia-

collor, Eucatex, Iquine, Killing, Lukscolor, Sal-

vabrás, Sherwin-Williams e Universo. Con-

ta também com o apoio institucional da As-

sociação Brasileira dos Fabricantes de Tintas 

(ABRAFATI) e da Associação Brasileira dos 

Pintores Profissionais (ABRAPP).

Informações no site do Sitivesp: 

www.sitivesp.org.br/ead/

Francely Morrell, diretora executiva do Jornal do 
Pintor, acompanhou o evento de lançamento e 
pontuou a importância da  abrangência nacional 
do curso
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› › campanha ‹ ‹

Sherwin-Williams lança campanha promocional 
que valoriza as belezas naturais do Brasil
Cruzeiro de Prêmios vai distribuir mais de 100 mil prêmios para consumidores, pintores e revendedores 
de tintas, além de 30 cruzeiros MSC marítimos com viagens pela costa brasileira 

A Sherwin-Williams lançou a promoção 

“Cruzeiro de Prêmios” que pretende pres-

tigiar e engajar os diferentes públicos que 

interagem com a marca e que juntos for-

mam uma potente rede que leva mais cor, 

estilo e renovação às casas de todo o País. 

“A ideia é reunir todos os nossos principais 

parceiros: o pintor, o revendedor e obvia-

mente, o consumidor final,” explica Fábio 

Pereira, gerente de Marketing da Sherwin- 

Williams no Brasil. 

Para isso, a marca encontrou inspiração 

na natureza para reunir públicos tão diver-

sos: o prêmio principal é um cruzeiro pela 

costa brasileira, a bordo do MSC Preziosa, 

em uma cabine all inclusive.  E, além dos 30 

pacotes de cruzeiro marítimo, a ação ofere-

ce mais 100 mil prêmios instantâneos, que 

incluem desde bonés até eletrodomésti-

cos e eletroeletrônicos. Para os pintores, há 

também prêmios relacionados ao dia a dia 

da profissão, como equipamentos e ferra-

mentas que vão auxiliá-lo em suas ativida-

des profissionais.

Saiba como participar

Nas compras acima de R$ 700 em pro-

dutos Sherwin-Williams ou Colorgin, o con-

sumidor aciona o QRCode da campanha, re-

cebe uma raspadinha eletrônica e ganha, na 

hora, um prêmio. Ao realizar seu cadastro, 

o consumidor indica o vendedor e a loja na 

qual a compra foi realizada – esse parcei-

ro também será contemplado com núme-

ros da sorte para participação nos sorteios.

A raspadinha premiada, além do prêmio 

instantâneo, fornece um número da sorte 

para concorrer às viagens de cruzeiro. São 

30 cabines duplas all inclusive (exceto bebi-

das alcoólicas) no MSC Preziosa, com desti-

no ao Sul do Brasil. Os sorteios para as via-

gens serão realizados pela Loteria Federal. 

As temporadas são para novembro/dezem-

bro e março de 2024. Os vendedores tam-

bém concorrem: serão oito viagens maríti-

mas para eles.

“Mais do que sorteio, queremos prestigiar 

aqueles que revendem, adquirem e utilizam 

produtos da Sherwin-Williams; portanto, va-

mos transformar essa compra em prêmios. É 

nossa forma de valorizar esses grandes par-

ceiros de trabalho”, conclui Fábio Pereira.

A campanha é válida até o dia 8 de de-

zembro de 2023. A lista das lojas participan-

tes e o regulamento da Promoção Cruzeiro 

de Prêmios estão disponíveis no site: www.

cruzeirodepremios.com.br.
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TINTAS INDUSTRIAIS AGREGAM BENEFÍCIOS 
AOS PROCESSOS PRODUTIVOS
Presentes em diversos setores econômicos, as tintas industriais oferecem proteção, durabilidade, 
fácil manutenção e agilidade. O crescimento do uso desses produtos tem impulsionado os fabricantes 
a investirem em lançamentos inovadores 

Por Viviane Salles

› › tintas industriais  ‹ ‹

Consideradas essenciais e fundamen-

tais pelo papel que exercem em diversos lo-

cais, como em aeroportos, portos, no agro-

negócio, em plataformas marítimas, refi-

narias, manutenção de maquinários ou de 

equipamentos, em estádios, shoppings, en-

tre outros, as tintas industriais são formula-

das para oferecer proteção, aumento da du-

rabilidade, economia de processos, atendi-

mento às normas, segurança e rápida ma-

nutenção. E, diga-se de passagem, essas 

são apenas algumas vantagens que as tin-

tas oferecem ao setor industrial.

Os dados da Abrafati - Associação Bra-

sileira dos Fabricantes de Tintas mostram 

a representatividade que o setor industrial 

exerce no mercado de tintas e também jus-

tifica a demanda de investimento por par-

te dos fabricantes. As tintas industriais, por 

anos consecutivos, assumem o 2º lugar no 

volume total de produção brasileira de tin-

tas e em 2022 configuraram 11,2% do volu-

me do total de 185 milhões de litros.

João Luiz C. Santos, supervisor de de-

senvolvimento da Linha Industrial da Far-

ben Tintas, exalta como ponto alto na utili-

zação das tintas industriais o custo x bene-

fício do teor de sólidos por volume, a pro-

dutividade das aplicações, variáveis de pro-

cesso de cura e a secagem rápida para libe-

ração dos equipamentos pintados. 

Ainda sobre as vantagens que essas tin-

tas oferecem ao setor industrial, Paulo Kem-

pers, gerente de vendas MPC da AkzoNobel, 

sinaliza para aplicações que combatem a 

corrosão. O gerente afirma que o processo 

de corrosão ainda é o maior desafio da indús-

tria brasileira, sendo responsável por perdas 

gigantescas em materiais, em lucro cessan-

te e custo da prevenção, além dos riscos as-

sociados: ambientais e humanos. 

Evolução, tendências e desafios

Configurando o segundo maior merca-

do no volume de tintas do Brasil, os produ-

tos industriais são “donos” de boa parte dos 

investimentos anuais dos fabricantes e de-

vem acompanhar as tendências e desafios 

que a indústria nacional impõe.  

Ricardo Olleriano, diretor da ALV, con-

textualiza que a fabricação de tintas evo-

luiu muito nos últimos anos e os fabrican-

tes têm investido em inovação e pesquisa 

para atender as necessidades do mercado 

nacional e internacional. Em sua opinião, 

os produtos de baixo VOC com pigmenta-

ção de alta resistência a intempéries e livre 

de metais pesados são as principais evolu-

ções do setor de tintas industriais. “As plan-

tas brasileiras já priorizam a fabricação de 
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› › tintas industriais  ‹ ‹

tintas com tecnologia de ponta e alto grau 

de competência técnica, sendo compará-

vel aos mais avançados centros mundiais 

de produção. Porém, obstáculos constantes 

e conjunturas econômicas turbulentas, exi-

gem alternativas para lidar com esses ce-

nários desafiadores”.

Para Jean Garioli de Aguiar, gestor co-

mercial da Hipercoat da linha industrial do 

Grupo Argalit, a preocupação com a susten-

tabilidade tem impulsionado o desenvolvi-

mento de tintas eco-friendly, com baixo teor 

de VOC e maior durabilidade. Na opinião do 

gestor, as tintas inteligentes que oferecem 

recursos como isolamento térmico, resis-

tência a manchas e autolimpeza, são ten-

dências no mercado. “Além disso, a per-

sonalização de cores sob medida está ga-

nhando popularidade, permitindo que os 

consumidores expressem sua individua-

lidade através das escolhas de cores em 

seus projetos”. 

“As evoluções do mercado vão ao en-

contro com a utilização cada vez menor de 

diluentes, visando um apelo ecológico de 

menores emissões de VOC e ao uso cada 

vez maior de tintas mais eficientes, como 

as de alto sólidos”, complementa Giovani 

Spezia, chefe de vendas técnicas da WEG 

Tintas. Analisando o seu nicho de atuação, 

a Sayerlack também concorda que o mer-

cado de tintas e vernizes imobiliários está 

atento às demandas ambientais e sinali-

za que a transição para os produtos base 

água avança cada vez mais, principalmente 

quando os profissionais fazem uso dos pro-

dutos e percebem os diferenciais como bai-

xo odor, secagem mais rápida, alta durabi-

lidade e que são prontos para uso sem ne-

cessidade de diluição.

Sendo a corrosão ainda o maior desa-

fio da indústria brasileira, Paulo Kempers, 

da AkzoNobel, aponta que o grande desafio 

dos fabricantes de tintas é maximizar o uso 

do ativo, com o mínimo de paradas, acom-

panhando o desenvolvimento da indústria 

nos quesitos meio ambiente e segurança. 

“A descontinuidade de produtos agressivos 

ao meio ambiente e ao ser humano – como 

Alcatrão de Hulha e TBT (tintas à base de 

estanho, entre outras) – desafiou os fabri-

cantes a desenvolverem produtos "friendly 

user". No nosso portfólio, por exemplo, para 

o segmento marítimo, temos uma linha pa-

tenteada pela AkzoNobel que é um Antifou-

ling de tecnologia de fluorpolímero e livre 

de biocidas, que proporciona menor arras-

te e, por consequência, menor consumo de 

combustível”.

“A capacidade contínua de fornecer 

produtos de alta tecnologia, processos al-

tamente produtivos e eficiência de custos 

representa um equilíbrio que precisa ser 

constantemente refinado. Encontrar a har-

monia entre custo e tecnologia é um desa-

fio que permeia todo o mercado e exige uma 

abordagem inovadora”, pontua João Ignácio, 

gerente nacional da Lechler Tech.

Neste ponto, Danilo de Paula Lopes da 

Silva, coordenador de trade marketing na 

Qualyvinil, complementa que o principal 

desafio deste mercado é trazer um produto 

com tecnologia focada na proteção e resis-

tência, e em contrapartida equilibrar o cus-

to que envolve este tipo de inovação.  

O que os fabricantes esperam do mer-

cado industrial de tintas?

A resposta para essa pergunta é pro-

missora! Os fabricantes de tintas brasilei-

ros, principalmente os que atuam em diver-

sos setores, estão confiantes que o ano será 

encerrado com números acima da média.  

O crescimento, mesmo diante de cená-

rios desafiadores, como a pandemia e in-

certezas políticas, é apontado como dife-

rencial pelo químico industrial da Brasilux, 

Antonio Carlos Mucchiani. “Os setores que 

mais evidenciaram esse crescimento são 

atuantes na agroindústria, abrangendo im-
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plementos agrícolas, máquinas e equipa-

mentos”, diz Mucchiani e sinaliza também 

que as usinas estão demandando mais tin-

tas industriais no período pós-colheita para 

reformas, manutenção de equipamentos, 

tanques e caldeiras, e para repintura de car-

rocerias, chassis e tanques de caminhões.

Na opinião de Cleverson José Salasar, 

diretor industrial e P&D da Tintas Ciacollor, 

o segmento de tintas industriais está mui-

to ligado a economia do país e, por se tratar 

de pinturas de equipamentos, implementos 

agrícolas, entre outros, é muito dependente 

de investimentos. “Como a economia está 

andando de lado neste momento, o seg-

mento não tem crescido por esta via”. Po-

rém, o diretor sinaliza que a empresa per-

cebeu um crescimento maior em profissio-

nais que tem substituído a linha de esmal-

te imobiliário pela de esmalte industrial, por 

conta da secagem e cobertura deste produ-

to quando comparado aos esmaltes sinté-

ticos convencionais”.  Ele aponta também 

para uma demanda maior em regiões onde 

o agronegócio é mais forte.

Alessandra Soares, marketing da Maza, 

concorda que os consumidores aderiram o 

produto como uma opção segura e de altís-

sima qualidade em resistência. Ela alerta 

que o principal desafio ainda é especializa-

ção da mão de obra, já que são produtos es-

pecíficos que requerem qualificação.

Em linhas gerais, Jean Garioli de Aguiar, 

do Grupo Argalit, contextualiza que, no pri-

meiro trimestre de 2023, o mercado de tinta 

nacional apresentou um crescimento con-

sistente, impulsionado pelo aumento da ati-

vidade de construção e reforma. “As princi-

pais tendências para o restante do ano indi-

cam um cenário promissor para o mercado 

de tinta. Se houver um cenário mais está-

vel na economia, espera-se que a deman-

da por tintas continue a crescer, especial-

mente nos setores imobiliário e automoti-

vo”, finaliza. 

A AkzoNobel, por meio de sua marca In-

ternational, divulga o seu portfólio de tintas 

e revestimentos para proteção anticorrosi-

va, destacando as tintas epóxis, poliureta-

nos, alquídicos e antifoulings.

Paulo Kempers, gerente de vendas MPC 

da AkzoNobel, pontua que a principal carac-

terística da linha industrial International é a 

proteção contra a corrosão, preservando o 

ativo integro por mais tempo. Ele sinaliza 

que as tintas também proporcionam carac-

terísticas importantes como proteção anti- 

incrustante, proteção contrafogo, pinturas 

de acabamento e linnings (revestimentos 

para cargas químicas).

“As tintas majoritariamente são apli-

cadas por meio de pulverização (airless ou 

convencional), porém é possível também a 

aplicação manual. A experiência de mais de 

200 anos da AkzoNobel nos proporciona tra-

zer soluções globais para demandas locais, 

utilizando a última tecnologia no mercado 

de tintas industriais”, diz o gerente.

A Tintas Alessi divulga o novo Alessi Es-

malte Sintético Extra Rápido Pro e, entre as 

características, pontua que foi desenvolvi-

do para oferecer alta proteção, durabilida-

de e acabamento para madeiras, metais e 

fibras de vidro. 

A empresa exalta que o produto oferecer 

secagem rápida, alto rendimento, cobertu-

ra, fácil aplicação, aderência, garante maior 

proteção, possui resistência ao intemperis-

mo e não descasca com o tempo. “A fórmula 

inovadora do Alessi Esmalte Sintético Extra 

Rápido Pró é indicada para pintura imobiliá-

ria e pintura em geral ou parcial de veículos 

automotivos, máquinas industriais, imple-

mentos agrícolas, metais ferrosos, galvani-

zados, alumínio, madeira, fibra de vidro e ce-

râmica não vitrificada, proporcionando bele-

za por muito mais tempo”, diz Fabiana Cristo-

vão, gerente de marketing.

A gerente pontua que o esmalte está 

disponível na versão brilhante, que ofere-

ce alta durabilidade, proteção e enobrece 

as características das superfícies pintadas. 

Já a versão acetinada é mais sofisticada e 

o fosco proporciona um acabamento no-

bre para as superfícies, além de esconder 

as pequenas imperfeições. “Sua paleta con-

tém 48 cores prontas e diversos tons estão 

disponíveis no sistema tintométrico”, finali-

za Fabiana.

Para o segmento industrial, a ALV conta 

com a linha ALV – linha Metal Indústria que é 

composta por epóxis para os diversos tipos 

de ambientes e aplicações, por poliureta-

nos acrílicos e convencionais, esmalte sin-

tético, lacas nitrocelulose e acrílicos mono-

componentes. Já na linha LIVCOLOR – Linha 

Madeira Indústria, que é composta por pro-

dutos à base de água para aplicação a vá-

cuo, rolo e pistola, a empresa comercializa 

primers e acabamentos PU, fundos e sela-

dores, tingidores e lacas.

“Nossa linha de tintas industriais está 

baseada em produtos protetivos e anticor-

rosivos. Contamos com uma vasta gama de 

produtos que podem ser aplicados em di-

versos substratos, como aço carbono, gal-

vanizado, alumínio, fibra, plástico, MDF, lâ-

minas, MDP, entre outros”, pontua o diretor, 

Ricardo Olleriano. Ainda do seu portfólio, a 

empresa exalta como diferencial a linha in-

dustrial base água, que, além de oferecer 

bom custo x benefício, tem formulação com 

baixo VOC e isenta de metais pesados.

O Grupo Argalit comercializa a linha de 

Epóxi, PU, Demarcação Viária e Esmaltes 

Sintéticos. A empresa pontua que os pro-

dutos são formulados para oferecer dimi-

nuição de corrosão, proporcionar estética e 

melhorar resistência química, com aplica-

ção em estruturas de aço, galvanizado, pi-

sos, entre outros.

A Brasilux pontua que comerciali-

za uma extensa linha de tintas industriais, 

como epóxis, poliuretanos, sintéticos, viní-

licos e acrílicos. Desse portfólio, a empre-

sa destaca os esmaltes sintéticos na linha 

Brasiline, os poliuretanos Brasitec, e os es-

maltes epóxis Brasepoxi e Ecolux.

“A linha industrial da Brasilux atende a to-

das as normas e especificações”, pontua An-

tonio Carlos Mucchiani, quimico industrial. 

Entre as características dos produtos, ele en-

fatiza que os esmaltes sintéticos Brasiline 

e Brasitec são reconhecidos pela secagem 

rápida e alta cobertura. Já os esmaltes epó-

xi Brasepoxi e Ecolux e o poliuretano Brasitec 

se destacam pela resistência elevada. “São 

ideais para superfícies metálicas e não metá-

licas, atendendo até ambientes de alta agres-

sividade, com os poliuretanos sendo mais re-

comendados para ambientes externos e o 

epóxi para internos”, explica o químico e pon-

tua que a linha sintética Brasiline e Brasitec 

possuem também primers de secagem rápi-

da, baseados em resinas alquídicas variadas.

A Tintas Ciacollor comercializa a linha 

de Esmalte Sintético Industrial Ciacollor e 

divulga que é indicado para aplicação em 

superfícies metálicas em geral, como im-

plementos agrícolas, equipamentos indus-

triais e peças metálicas em geral.

“O Esmalte Sintético Industrial Ciacollor 

apresenta alto brilho no acabamento bri-

lhante, cobertura e secagem rápida, o que 

possibilita o manuseio mais ágil da superfí-

› › tintas industriais  ‹ ‹
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cie em que produto foi aplicado e também 

oferece a aplicação da segunda demão em 

um tempo mais curto, agilizando o trabalho 

do aplicador”, diz Cleverson José Salasar, di-

retor industrial e P&D, e esclarece que, além 

das cores de linha, a empresa atua com a co-

mercialização de tons por encomenda. 

A empresa pontua ainda que, além dos 

esmaltes, a linha também é composta por 

Primer Sintético, Primer Cromato de Zinco 

e Primer Universal.

A Farben destaca a sua linha de tintas 

direcionada para equipamentos industriais, 

máquinas agrícolas e implementos rodoviá-

rios. Desse portfólio, divulga os esmaltes 

sintéticos, epóxi, poliuretano e a linha High 

Technology, que foi recentemente lançada e 

é composta por tintas de alta performance 

atrelando qualidade e durabilidade.

A Lecher destaca do seu portfólio as li-

nhas de poliuretanos, acrílicos, alquímicos, 

sistemas nitrocelulose, basecoat, vernizes, 

epóxi, fundos PU, vinílicos, entre outros.

“As nossas tintas industriais, reconheci-

das pela marca Lechler Tech, são aclama-

das pelo amplo portfólio de tecnologia em 

tintas líquidas abrangendo todos os merca-

dos, suportes e processos industriais den-

tro do setor de tintas no Brasil. Com exclu-

sividade e especialização, somos capazes 

de aplicar uma gama diversificada de cores 

e efeitos em uma variedade de suportes e 

substratos, garantindo uma proteção e de-

sempenho de alto padrão”, pontua João Ig-

nácio, gerente nacional.

O gerente exalta, entre as tecnologias 

oferecidas pelas linhas, a alta performance, 

tanto em relação ao desempenho quanto 

à diversidade de aplicações. “Um ponto de 

destaque é o nosso sistema tintométrico, 

que oferece uma ampla variedade de cores, 

acabamentos e texturas para atender às di-

versas demandas do mercado”, esclarece 

João e afirma que a empresa oferece solu-

ções técnicas para implementos agrícolas, 

rodoviários frotas e indústrias em geral.

A Maza divulga do seu portfólio de pro-

dutos de tintas industriais o Mazaproxi 

M298 e o Mazathane M677. A empresa des-

taca que o Mazapoxi M298 é uma tinta epóxi 

poliamida bicomponente, indicada para pin-

turas de alta resistência química e física em 

equipamentos industriais novos ou usados. 

“Também indicamos para a pintura de pisos 

e paredes de concreto e alvenaria que ne-

cessitem de uma tinta de alta resistência”, 

pontua Alessandra Soares, marketing. Já o 

Mazathane M677 é um produto de acaba-

mento poliuretano acrílico alifático brilhan-

te bicomponente, de alto sólidos por volu-

me, desenvolvido para compor um sistema 

de proteção anticorrosiva, com alto poder 

de impermeabilização, resistência quími-

ca e resistência ao intemperismo natural. 

“Possui propriedade que inibe a formação e 

proliferação de fungos e atende Norma Pe-

trobras N 2677”, diz Alessandra.

A Qualyvinil comercializa o Colorit In-

dustrial. A empresa destaca que é uma tin-

ta de acabamento brilhante à base de resina 

alquídica modificada, de secagem ao ar, cura 

rápida entre demãos, base solvente, mono-

componente, especialmente desenvolvido 

para aplicações que necessitam de rapidez 

na aplicação e alto poder de cobertura.

A Sayerlack divulga o Poliesmalte – Es-

malte Sintético para Madeira e Metal e o 

Aquaris - Esmalte Base Água para Madeira 

e Metal.

A empresa destaca que o Poliesmalte 

– Esmalte Sintético para Madeira e Metal 

é indicado para pintura de madeira e metal 

em ambientes internos e externos, possui 
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alto rendimento, boa cobertura e secagem 

rápida e, entre as suas vantagens, oferece 

aplicação com baixo odor, fórmula livre de 

chumbo e cores com alta retenção de brilho 

e de tonalidade.

Já o Aquaris - Esmalte Base Água para 

Madeira e Metal possui secagem mais rá-

pida e a ausência de solventes na compo-

sição, favorecendo a economia em relação 

à diluição dos produtos, além de proporcio-

nar maior conforto para o aplicador já que 

possui baixo odor. O produto oferece ainda 

segurança no transporte e armazenamento, 

uma vez que não é inflamável, possui alta 

durabilidade e proporciona resistência a in-

tempéries por formar uma película flexível 

que acompanha o movimento da madeira. 

Como diferencial, a Sayerlack enfatiza tam-

bém a alta retenção de brilho e de cor.

A WEG Tintas divulga que o seu portfó-

lio é composto por uma ampla variedade de 

produtos de alta performance formulados 

para atender requisitos específicos em di-

versas áreas industriais.

Para o setor da construção civil, a em-

presa destaca o W-POXI HIDRO AVA 413 NO-

BAC, que é uma solução presente tanto em 

grandes construções quanto na reforma de 

ambientes. Entre as características, o pro-

duto é à base de água, possui fungicidas e 

bactericidas que impedem a proliferação de 

microrganismos, sendo recomendado para 

ambientes hospitalares, clínicas, cozinhas 

industriais, residências, entre outros. Para 

pintura de estruturas metálicas, máquinas 

e equipamentos, divulga o W-POLI HPD 451, 

que é uma tinta poliaspártica de alto teor de 

sólidos por volume, possui baixa emissão 

de VOC, e secagem extrarrápida. “Essa tin-

ta proporciona uma película de alto brilho 

e resistência química, sendo amplamente 

utilizada na pintura de equipamentos em 

ambientes industriais agressivos que ne-

cessitam de resistência e estética”, pontua 

Giovani Spezia, chefe de vendas técnicas.

A WEG Tintas destaca ainda o W-POXI 

HSS 301 e o W-POXI HBA 301, e informa que 

são direcionados para aplicação em piso. O 

W-POXI HSS 301 é um verniz selante desen-

volvido para promover aderência em super-

fícies de concreto, cimento amianto, alve-

naria, azulejos e madeira. Já o W-POXI HBA 

301 é uma tinta epóxi autonivelante sem 

solventes, desenvolvida para a proteção de 

pisos em indústrias alimentícias, hospitais, 

laboratórios, fábricas de papel e celulose, 

indústrias químicas e petroquímicas, usinas 

de açúcar, destilarias de álcool e outros ti-

pos de pisos industriais.

Para finalizar, a empresa exalta a linha 

W-POXI BLOCK HPP 402 de manutenção in-

dustrial para ambientes altamente corrosi-

vos. Segundo a empresa, o produto é um pri-

mer epóxi novolac com alto teor de sólidos, 

alta espessura e pigmentado com alumínio. 

“Esse produto foi desenvolvido totalmen-

te com foco nas necessidades do pintor em 

seu dia a dia. Em muitas situações, o jatea -

mento abrasivo se torna impraticável, tor-

nando a nossa solução uma escolha viável”, 

explica Giovani e pontua que o primer é to-

lerante a superfícies tratadas com limpeza 

manual ou mecânica, bem como a superfí-

cies com tinta envelhecida desde que man-

tenha aderência.  

› › tintas industriais  ‹ ‹
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› › futuro das cores   ‹ ‹

Suvinil realiza encontro sobre tendência de cores 
e Inteligência Artificial na arquitetura
Evento realizado no IED do Rio de Janeiro abordou conteúdos sobre as tendências de cor apresentadas no 
Salão do Móvel de Milão, além de como a Inteligência Artificial vai impactar nos projetos de arquitetura

A Suvinil, em parceria com a Archabox, 

colocou em pauta as tendências e cores 

apontadas no Salão do Móvel de Milão 2023, 

além de como a Inteligência Artificial vai 

impactar nos processos criativos de arqui-

tetos e designers, em um evento no Istitu-

to Europeo di Design (IED) do Rio de Janeiro.

“Mais do que falar sobre cor, queremos 

trazer experiências reais que contribuam para 

o desenvolvimento profissional de arquitetos 

e designers, para que eles possam se inspirar 

e levar tendências, cores e ideias que fogem 

do óbvio para dentro do dia a dia do escritório, 

criando projetos autorais ainda mais autênti-

cos”, explica Sylvia Gracia, gerente de marke-

ting – cor e conteúdo na Suvinil.

Amanda Sequin, jornalista especializa-

da em arquitetura, representou a Suvinil no 

evento com o tema “Paleta Milão 2023: aná-

lise de tendências e cores do maior even-

to de design do mundo”. Como destaque, a 

profissional conta que a semana de design 

de Milão é um termômetro para a indústria 

e também para os criativos, não só das ten-

dências que estão por vir, como também 

para confirmar certos comportamentos já 

identificados.

“Na última edição do evento, percebe-

mos um uso mais intenso de algumas co-

res e acabamentos que a própria Suvinil já 

havia apontado no último estudo de ten-

dências, o Revela 2023, como o metalizado 

e tons com uma proposta mais digital e fu-

turista, como se tivessem saído de um 3D. 

Quando tendências passam a ser muito uti-

lizadas, convertem para o status de moda. 

Em Milão, conseguimos perceber essa mu-

dança na prática”, finaliza Sequin.

Com o tema “Prepare-se para projetar 

com um robô: como a inteligência artificial 

vai empoderar o seu processo criativo”, Ra-

phael Tristão, fundador e CEO da Archabox, 

apresentou alguns exemplos positivos so-

bre essa nova ferramenta universal e tec-

nológica que, cada vez mais, permeia na so-

ciedade. “A IA vai ser a ferramenta que fal-

tava para ampliar a penetração da arquite-

tura e do design nos processos de reforma 

e construção no Brasil. Com ela, os profis-

sionais conseguirão entregar mais resulta-

dos em menos tempo e, consequentemen-

te, aumentar o número de absorção de pro-

jetos nos seus escritórios”, explica.

Aos arquitetos e designers que tiverem 

interesse em consumir ainda mais conteú-

dos educativos voltados para estudo de co-

res, tendências, sustentabilidade, inovação 

e mais, a Suvinil lançou, em parceria com o 

Archademy, uma plataforma com sete mó-

dulos temáticos com palestras e materiais 

completos que colaboram com o desenvolvi-

mento e jornada desses profissionais desde o 

início do processo criativo até a finalização e 

entrega de seus projetos. O acesso pode ser 

feito pela página Suvinil Archademy. 
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› › ação social ‹ ‹

Decor Social comemora cinco anos com Dia do Bem na CASACOR
Com apoio da CASACOR, a Tintas Coral promoveu um evento para celebrar a atuação do Projeto e toda a receita da venda do anuário 
da CASACOR no “Decor Dia do Bem” foi revertida para a reforma de abrigos para crianças e adolescentes vulneráveis 

O “Decor Dia do Bem” é uma ação que 

marca o trabalho realizado pela ONG Decor 

Social, que nos últimos cinco anos reformou 

14 abrigos e impactou mais de 4 mil pessoas, 

transformando a vida de crianças e adoles-

centes através do design social.

Para celebrar a atuação do Projeto, com 

apoio da CASACOR, a Tintas Coral promoveu, 

no dia 27 de agosto, um happy hour exclusi-

vo para 150 convidados, profissionais volun-

tários dos projetos, com show beneficente de 

Amanda Maria e Leandro Cabral - apoiadores 

da ONG. Ainda com o intuito de arrecadar re-

cursos para as próximas reformas, toda a re-

ceita da venda do anuário da CASACOR adqui-

rida no “Decor Dia do Bem” foi revertida para 

a reforma de abrigos para crianças e adoles-

centes vulneráveis. 

“Celebrar nossos cinco anos de fundação 

na CASACOR, junto com a Tintas Coral, que 

colore nossos abrigos desde o início, nos en-

che de orgulho, pois nosso projeto nasceu da 

inspiração nesse evento, e assim como eles 

entregamos a ‘Casa dos Sonhos’ para essas 

crianças”, ressalta Katia Perrone, designer de 

interiores e presidente da Decor Social. 

Juliana Zaponi, gerente de comunicação e 

cor da AkzoNobel Latam, fabricante da Tintas 

Coral, comemora a longevidade dessa inicia-

tiva e reforça sua importância. “Transformar a 

vida das crianças e adolescentes por meio do 

ambiente onde vivem, aliado ao uso das cores, 

sem dúvida tem um papel primordial nos pro-

jetos do Decor Social, que nos alegramos em 

participar. É uma forma de acolhermos e ins-

pirarmos esses jovens”, comenta.
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Mais uma vez, o Jornal do Pintor tem 

a rica oportunidade de contar a trajetória 

de vida e de carreiras de profissionais da 

pintura. Todas as histórias sãs inspirado-

ras e reforçam que as tintas têm o poder 

transformador! 

O prêmio TODA MULHER É UM DESTA-

QUE! tem o objetivo de incentivar mulhe-

res a investirem em sua profissão e va-

lorizar o trabalho de profissionais femi-

ninas atuantes na construção civil. Você 

mulher que é pintora, pedreira, eletricis-

tas, azulejistas ou gesseira esta premia-

ção foi idealizada para você!

Este mês, a premiada foi Kethy Molina 

Marques, pintora em São Paulo, na região 

do ABC, e que em breve estará atuando 

na cidade de Maringá (PR). Kethy conta 

que sempre gostou de trabalhar com pin-

tura e, ainda que por hobby, pintava seus 

móveis, paredes e até fazia alguns traba-

lhos para amigos.  “Após receber um gol-

pe de um sócio e ter dificuldade de con-

seguir um emprego, comecei a oferecer 

serviço de pintura, de elétrica e monta-

gem de móveis. Foi no “boca a boca” que 

tudo começou a andar! ”, lembra. 

A profissional diz que a partir deste 

momento nunca mais parou e está em 

busca sempre de atualização em cursos, 

em vídeos e acredita na valiosa troca de 

experiência entre amigos. “A pintura foi 

um divisor de águas na minha vida, ela re-

presenta o meu amor próprio. Com essa 

profissão descobri que era possível ga-

nhar a vida com o que gosto”. 

Sobre ser premiada no TODA MULHER 

É UM DESTAQUE!, Kethy afirma que está 

muito emocionada e fez um flashback da 

sua vida nos últimos dias. “O fato de mui-

tas mulheres me procurarem para dizer 

que fui a inspiração delas para começar, 

me mostra a importância dessa premia-

ção e reforça que estamos sendo vistas 

na sociedade”

Para finalizar, a pintora deixa uma 

mensagem para os amigos e amigas de 

profissão: “que a humildade e o amor se-

jam a sua principal ferramenta, nunca de-

sista dos seus objetivos”. 

Sobre a premiação 

Todos os meses, prêmio TODA MU-

LHER É UM DESTAQUE elege uma ga-

nhadora pela história de vida e de supe-

ração, pela sua participação ativa e dis-

posição em ajudar outras pessoas disse-

minando conhecimentos e experiências. 

Há dois anos, a pintora Claudinha Peres 

e Josi Piovesan estão à frente do projeto 

e do sucesso da iniciativa contando com 

parcerias e apoiadores, como o Jornal do 

Pintor na divulgação das premiadas, e de 

empresas patrocinadoras, como: Condor, 

Galo, Coral, Marluvas, Hotel Ibis Tatuapé e 

Tintas Palmares.

› › mulher destaque  ‹ ‹

TODA MULHER É UM DESTAQUE! exalta trabalho 
de pintoras de todo o Brasil
Prêmio acontece mensalmente com o intuito de incentivar a capacitação, homenagear o trabalho 
e divulgar histórias de profissionais mulheres da construção civil de todo pais
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› › revenda ‹ ‹

Oficina das Tintas inaugura sua 100ª loja
Seguindo o modelo de franquia, a revenda está localizada em Porto Alegre (SP), possui um alto mix de produtos 
distribuídos em mais de 100 m² e equipe treinada para atendimento personalizado de clientes

A Oficina das Tintas marcou história em Porto Alegre (RS). 

O grupo inaugurou no último mês a sua centésima revenda e 

passou a oferecer ao mercado gaúcho um mix completo de 

tintas, vernizes e acessórios, e um time de profissionais trei-

nados para sanar dúvidas e proporcionar experiên cia de com-

pra diferenciadas aos clientes. 

A revenda tem como proprietário Luis Alberto Klaic, que 

passa a agregar a sua experiência de varejo de tintas ao mo-

delo de franquias da Oficina das tintas. Klaic pontua que, atra-

vés de parcerias sólidas com a indústria de tintas, tem como 

missão tornar o ponto de venda uma referência para os pinto-

res, arquitetos e consumidores em preço, qualidade e entrega.

Thiago Sansoni, fundador e diretor da Oficinas das Tin-

tas, comemora a empresa estar presente em Minas Gerais, 

Mato Grosso, Bahia, São Paulo, Rio de Janeiro, Paraná, Santa 

Catarina e agora no Rio Grande de Sul. Ele conta que a Rede 

Oficina das Tintas foi fundada inicialmente apenas com lo-

jas próprias, em 2006, no interior de Minas Gerais e o mo-

delo de franquia foi lançado em 2019. “Desde então, nosso 

crescimento tem sido exponencial, com uma duplicação do 

número de lojas a cada ano. O ápice desse avanço é a inau-

guração da nossa centésima unidade, um marco alcança-

do em 2023 com a abertura da primeira loja no estado do 

Rio Grande do Sul, em Porto Alegre”, diz o diretor e pontua 

que a conquista é motivo de muito orgulho, ao mesmo tem-

po que traz maior responsabilidade para empresa. “Temos a 

responsabilidade de nos manter como a melhor rede de lo-

jas de tintas do Brasil”, enaltece Thiago. 

O Jornal do Pintor foi convidado para a inauguração des-

ta 100ª loja que também foi palco da entrega da Premiação 

do Pintor Destaque do Rio Grande do Sul, promovido pelo 

Movimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e Associa-

ção Brasileira dos Pintores - ABRAPP. Nesta edição, Jorge 

Allan Ribeiro da Silva, Tiago de Oliveira Rodrigues e Cleidson 

Baes de Medeiros se destacaram em seus grupos de traba-

lho cooperando para o crescimento e desenvolvimento da 

carreira dos seus amigos pintores profissionais.
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A inauguração desta 100ª loja também foi palco da entrega da 
Premiação do Pintor Destaque do Rio Grande do Sul

Pintores: fiquem atentos a um erro comum

Por Douglas de Assis, Administração 

ABRAPP MBPM

Após inúmeras reuniões com diferentes 

empresas para desenvolver projetos desti-

nados a pintores, notei um erro comum en-

tre os colaboradores: muitas vezes, os pro-

fissionais desperdiçam tempo e recursos 

por se concentrarem em agradar seus che-

fes, em vez de se concentrarem na missão 

e objetivos da empresa. E isso pode resultar 

em projetos que não progridem conforme 

o planejado. É interessante notar como as 

prioridades individuais, muitas vezes sem 

que percebamos, podem nos levar a desviar 

o foco da missão principal.

Projetos interessantes que poderiam be-

neficiar o mercado de forma significativa têm 

um início promissor. Mas logo perdem o fôle-

go, como aplicativos que não decolam, clubes 

para pintores que não conseguem se susten-

tar, acordos com influenciadores por um curto 

período e cursos com vários parceiros que não 

passam da primeira turma. É importante lem-

brar que diferentes projetos possuem priori-

dades e objetivos distintos, o problema está 

na alocação de tempo e dinheiro em projetos 

maiores que todos sabemos que precisam de 

atenção, de ajustes e de continuidade.

Muitas vezes, as pessoas não percebem 

essa dinâmica, pois estão concentradas 

em aspectos igualmente relevantes, como 

equilibrar a busca por metas de longo prazo 

com as necessidades imediatas. Quando di-

recionamos nossos esforços para alcançar 

conquistas significativas em vez de buscar 

apenas aprovação imediata, é crucial que 

todo o time esteja disposto a investir tem-

po e esforço de maneira consistente, prio-

rizando a construção de algo sólido e valio-

so. Essa abordagem desempenha um papel 

fundamental em impulsionar o crescimen-

to sustentável e a inovação em qualquer 

empreendimento.

Posso exemplificar com o processo de 

lançamento de um curso que envolve uma 

série de etapas, incluindo reuniões e ajus-

tes. No entanto, se o curso não avançar 

após a conclusão da primeira turma, isso 

não é vantajoso para nós da ABRAPP - As-

sociação Brasileira dos Pintores. 

Atualmente, adotamos uma abordagem 

centrada na qualidade dos projetos e nos re-

sultados duradouros. Não estamos apenas 

trabalhando em benefício dos pintores, das 

lojas e das indústrias, mas sim auxiliando-as 

a aprimorar sua capacidade de trabalho. Nos-

so sucesso depende do sucesso de todos!

Em breve, compartilharei um exemplo 

bem-sucedido de uma abordagem que deu 

resultados significativos. Trata-se de um 

esforço constante que gerou resultados gi-

gantescos, cujo retorno será sentido ao lon-

go dos anos, pois a gratidão é algo que per-

dura. Logo discutirei sobre a "fábrica de so-

nhos" e seus frutos.

Não deixem de seguir nossa página da 

ABRAPP no Instagram e no Facebook. Fi-

quem atentos!

 › › artigo ‹ ‹
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› › dicas de aplicação ‹ ‹

Montana Química seleciona dicas para a escolha de acabamentos em mobiliário
Empresa apresenta diferenças entre os tipos de laca e as aplicações mais adequadas

Versátil, resistente e capaz de conferir sofisticação às 

peças, a laca tem um lugar de destaque nos acabamentos 

para móveis. Atualmente, o mercado oferece diversas op-

ções desse acabamento e fazer a escolha correta pode real-

çar ainda mais o charme de uma peça de mobiliário.

“A laca é uma solução robusta para quem busca versa-

tilidade, resistência e beleza em acabamentos de móveis. A 

escolha correta de laca para cada aplicação pode valorizar 

enormemente a beleza de um móvel, sem comprometer sua 

resistência e durabilidade”, afirma Leandro Santos, supervi-

sor da linha Flora, unidade de negócio especializada em tin-

tas de alta performance da Montana Química.

O especialista pontua que “ao conhecer melhor cada 

produto, os consumidores e os profissionais da indústria 

moveleira podem fazer escolhas mais acertadas, selecio-

nando o melhor tipo de laca para cada projeto, garantindo 

assim um acabamento que valorize a beleza e confira resis-

tência e durabilidade à peça”. 

Acompanhe as dicas e explicações da Montana Química 

sobre os diferentes tipos de laca e suas aplicações:

Laca Kombi

Combina nitrocelulose com poliuretânica, é ideal para 

restaurações de móveis antigos e peças de madeira que exi-

gem versatilidade e resistência reforçada. 

Laca Poliuretânica (PU)

Muito utilizada e indicada para móveis de alto tráfego, 

como mesas e cadeiras de jantar, graças à sua excelente re-

sistência e cobertura sedosa que confere um aspecto nobre 

aos móveis.

Laca Goffrato

É a melhor opção para aqueles que buscam textura e 

durabilidade. É indicada para móveis de uso externo ou pe-

ças que requerem uma aparência mais rústica e resistente.

Laca Acrílica

A empresa pontua que é uma evolução da laca poliure-

tânica, já que é uma opção superior para peças de mobiliário 

de alta qualidade que buscam enfatizar a vivacidade das co-

res e resistir ao amarelecimento ao longo do tempo. 

Fo
to

s 
: D

iv
ul

ga
çã

o



setembro_2023 /jornaldopintor28

O Pintor Profissional do Mês – PPM, promovido pelo Movi-

mento Brasil por um Pintor Melhor – MBPM, premiou Aparecido 

Balduíno, da cidade de Várzea Paulista (SP). Balduíno, como é 

conhecido, começou a atuar nas obras de seu pai. “Meu pai era 

pedreiro, na primeira vez que ele pegou um trabalho de pintura 

conheci o amor que eu tinha pela profissão de pintor!”. 

Ao longo da carreira, ele participou de cursos, treinamentos 

e se especializou em pintura residencial, comercial e industrial, 

além de atuar também com restauração e pintura laca. “Hoje a 

pintura significa muitas coisas: amor, dedicação, desempenho, 

perseverança e um aprendizado a cada dia. Significado de pin-

tor é transformar os sonhos dos clientes em realidade”

O pintor pontua que conheceu o MBPM – Movimento Brasil 

por um Pintor Melhor há cerca de seis anos e logo percebeu a 

força da união profissional. “Me identifiquei muito e percebi que 

ajudar o próximo, correr atrás dos direitos dos pintores com ca-

pacitação e valorização, era um dos pontos que eu queria para 

minha carreira”, diz Balduino e finaliza: “se cada um fizer a sua 

parte, teremos muito reconhecimento em todos os lugares”. 

Como acontece a premiação PPM

A votação do Pintor Profissional do Mês - PPM ocorre 

mensalmente sendo feita por uma comissão criada pelo Mo-

vimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e ABRAPP - As-

sociação Brasileira dos Pintores Profissionais que abrange 

todo o Brasil. Os braços (pintores voluntários que trabalham 

no MBPM promovendo união e conscientização para os pin-

tores em sua região), os moderadores e os coordenadores vo-

tam no pintor que mais se destaca de acordo com os seguin-

tes critérios: o pintor que mais ajuda nos grupos do MBPM no 

Facebook e no WhatsApp; ser um bom profissional em seu dia 

a dia; ser exemplo para todos os pintores; e o pintor que não 

exagera em posts e informações desnecessárias.

Os moderadores e os coordenadores não participam do 

PPM, e o nome do vencedor é divulgado somente no dia da 

entrega do prêmio na sede do MBPM, em São Paulo/SP, e di-

vulgado na página da entidade no Facebook e nas redes so-

ciais. Segundo o Movimento e a Associação, o objetivo é criar 

um time forte em todas as cidades do Brasil e buscar solu-

ções para cada problema ou necessidade da categoria já que 

o MBPM é uma ação de conscientização dirigida por pintores 

que projetam a “mudança de comportamento” do pintor brasi-

leiro e sua responsabilidade pela busca de profissionalização 

e valorização.

O pintor com mais votos, eleito o Pintor Profissional do Mês, 

recebe prêmios oferecido pelos parceiros (ferramentas, catálo-

gos, camisetas, etc.) e uma arte com a foto do vencedor é colo-

cada na capa do grupo Pintor Profissional no Facebook. Os atu-

ais parceiros desta premiação são: Jornal do Pintor na divulga-

ção do prêmio ao ganhador, Pincéis Atlas, Bailéu Equipamen-

tos, Tintas Ciacollor, Condor Pincéis, Tintas Coral, Decor Colors, 

Lukscolor, Mirka, Nauber Máquinas, Rolos Big, Santa Fé Equipa-

mentos e WBR WAGNER, Tintas Suvinil, Ibratin e ABRAPP Asso-

ciação Brasileira dos Pintores Profissionais.

Vencedor do Pintor Profissional do Mês – MBPM e ABRAPP é revelado
O Movimento Brasil por um Pintor Melhor - MBPM e ABRAPP - Associação Brasileira dos Pintores Profissionais 
reconhece mensalmente o trabalho de pintores por todo o Brasil 

› › pintor mbpm ‹ ‹
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› › capacitação ‹ ‹ › › lançamento ‹ ‹

Escola Abrapp de Pintura Imobiliária Sherwin-Williams lança tinta com 
fórmula reparadora de microfissurasObjetivo é capacitar os profissionais da pintura e torná-los qualificados 

com o que há de mais avançado no segmento de pintura imobiliária
Com efeito emborrachado, a nova fórmula da Metalatex Elastic 
corrige microfissuras e protege as superfícies de intempéries   

Foi inaugura, no início de setembro, a pri-

meira Escola Abrapp de Pintura Imobiliária 

no Matos Grosso do Sul. O objetivo da criação 

da escola é de capacitar os profissionais da 

pintura e torná-los qualificados com o que 

há de mais avançado no segmento de pin-

tura imobiliária. A primeira turma, que conta 

com 20 alunos e teve início no dia 09 de se-

tembro, contará com aulas que acontecerão 

durante 6 sábados, das 8h às 12hs, sendo 5 

aulas teóricas e 1 aula prática.

A escola conta com a parceria da loja 

Casa das Cores, que cedeu o local para a re-

alização das aulas e treinamentos, da Tintas 

Coral, que oferecerá as camisetas, apostilas 

e o café da manhã a todos os alunos, além da 

Tigre e Salvabras.

O responsável por ministrar o curso será 

Clemilson Barbosa da Silva, Braço do MBPM 

– Movimento Brasil por um Pintor Melhor do 

Mato Grosso do Sul. “Para mim, que sou Bra-

ço do MBPM, é uma honra poder ministrar 

um curso desta magnitude em prol dos pin-

tores do Mato Grosso do Sul. Conhecimento 

nunca é demais e eu só tenho a agradecer a 

toda diretoria do MBPM pela confiança nes-

ta tarefa tão importante”, comenta Barbosa.

Ao término do curso, os alunos receberão 

um certificado, que será entregue em uma 

festa comemorativa ao Dia do Pintor.

Sabe aquelas pequenas imperfeições que 

trazem grandes problemas e que são comuns 

em fachadas? Foi pensando em apoiar o con-

sumidor a corrigir essas superfícies, que a 

Sherwin-Williams lançou o Metalatex Elastic 

e divulga que o produto corrige microfissuras. 

“Essa tinta foi desenvolvida com ma-

térias-primas de alta tecnologia que asse-

guram excelente resistência e capacidade 

elastomérica, formando uma película pro-

tetora que acompanha os movimentos na-

turais da superfície, retificando as microfis-

suras e impedindo o aparecimento de novas 

falhas”, explica Adriana Resstel, gerente de 

marketing e produto da Sherwin-Williams. 

Ainda sobre o produto, empresa pontua 

que é a capacidade elastomérica que torna 

o Metalatex Elastic ideal para áreas externas 

e fachadas, naturalmente expostas à varia-

ção frequente de temperatura e intempéries. 

“Com secagem rápida, a nova fórmula permi-

te que o produto seja usado também em su-

perfícies internas já que possui propriedades 

que garantem longa duração evitando ma-

nutenções periódicas”, diz Adriana. 

“A Sherwin-Williams está sempre em 

busca de aliar alta tecnologia e qualidade 

para seus produtos. O resultado dessa com-

binação está na fórmula aprimorada e inova-

dora do Metalatex Elastic, perfeito para ser 

usado como um reparador de pequenas fis-

suras”, conclui Resstel.
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› › evento ‹ ‹

AkzoNobel participa da 17ª Navalshore no Rio de Janeiro
Empresa apresenta suas soluções sustentáveis em tintas e revestimentos para o evento que 
é considerado o principal da indústria naval e offshore da América Latina

Atenta às boas perspectivas de merca-

do nos curto e médio prazos, a AkzoNobel 

participou da Navalshore, realizado de 22 a 

24 de agosto na ExpoMag (RJ), e apresentou 

o portfólio da marca International com re-

vestimentos de proteção industrial, maríti-

mos e iates.

“Nosso objetivo ao participar da Naval-

Shore foi apresentar ao público as nossas 

soluções sustentáveis e também o portfó-

lio robusto em proteção anticorrosiva com o 

mínimo de preparação de superfície”, expli-

ca Hudson Martins, gerente regional de ven-

das da AkzoNobel. “Temos observado movi-

mentações nos estaleiros nacionais, pers-

pectiva de renovação de frota dos principais 

armadores no Brasil, significativos projetos 

de construções a todo vapor, além do cres-

cimento na demanda por frete marítimo. 

Portanto, temos expectativa de que, até o 

fim de 2023, ocorra um aumento significa-

tivo nas demandas”, comenta o executivo.

Os visitantes da feira puderam conhecer 

os atributos dos produtos International com 

soluções sustentáveis eco premium, que 

não agridem o meio ambiente, com desta-

que para o INTERSLEEK 1100SR, que é – re-

vestimento de controle de incrustações e 

isento de biocidas. A empresa divulga que 

esse produto é considerado o único reves-

timento de desprendimento foul-release 

de Fluoropolímero no mercado, sendo to-

talmente livre de biocidas, com tecnologia 

patenteada de liberação de limo e capaz de 

ajudar as embarcações a alcançarem ar-

rasto reduzido, melhor eficiência de com-

bustível e emissões de CO
2
 reduzidas. “O In-

tersleek 1100SR também fornece uma eco-

nomia de até 9% no consumo de combustí-

vel e dura até dez anos mais do que os pro-

dutos convencionais, proporcionando aos 

operadores de embarcações uma perda de 

velocidade inferior a 1% ao longo de um ci-

clo de docagem, o que, consequentemente, 

gera economia de custos e tempo”, comple-

menta Hudson Martins. 

A empresa também divulgou a sua linha 

de produtos para proteção anticorrosiva 

com o mínimo de preparação de superfície 

e baixa emissão de VOCs, e o amplo leque 

de soluções sustentáveis de alta tecnolo-

gia para pinturas marítimas, com os produ-

tos INTERSHIELD 417, INTERSLEEK 1100SR, 

INTERSHIELD 300, INTERSMOOTH 7465HS e 

INTERSMOOTH 7670SPC.

Hudson Martins, gerente de vendas da AkzoNobel
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› › treinamento ‹ ‹

Suvinil promove treinamento para pintores e pintoras em Campinas (SP)
Com o Pintou Parceria Na Estrada, empresa realiza evento itinerante com foco 
em relacionamento e capacitação para profissionais da pintura

O Pintou Parceria Na Estrada da Suvinil 

desembarcou em Campinas (SP), no dia 03 

de setembro, e o Jornal do Pintor foi convi-

dado para acompanhar as ações de relacio-

namento e os treinamentos promovidos pela 

empresa. O evento, que está em sua 2ª edi-

ção, é uma versão itinerante do programa 

Pintou Parceria Suvinil, lançado no ano pas-

sado pela fabricante com o objetivo de valo-

rizar, capacitar, comunicar e estreitar cada 

vez mais o relacionamento com os profissio-

nais de pintura de todo o Brasil.

Com agenda para os próximos meses 

em diferentes cidades e estados do país, o 

Pintou Parceria Na Estrada é um evento de-

dicado a pintores e pintoras, e oferece uma 

programação completa ao longo do dia com 

estações de treinamentos, capacitação, pa-

lestras motivacionais e lazer com ativida-

des de entretenimento, música, sorteios e 

alimentação.

“Acreditamos na importância da capaci-

tação e do engajamento dos profissionais de 

pintura para fortalecermos o ecossistema do 

mercado de tintas. Promover um formato di-

ferente e itinerante de relacionamento com 

esse público, reflete nosso compromisso 

com a renovação constante da conexão com 

eles, sem deixar de lado o legado de mais 

de 60 anos, e ainda facilitar a jornada deles 

com a nossa marca por meio dos treinamen-

tos e trilhas de aprendizagem”, reflete Céldia 

Bittencourt, gerente sênior de Atendimento 

ao Cliente & Serviços ao Mercado da Suvinil.

Na edição de Campinas, que reuniu apro-

ximadamente 400 pessoas, os pintores con-

vidados puderam contar com um treinamen-

to especial do Rodrigo Butzke, pintor profis-

sional há mais de 15 anos, atual campeão do 

concurso nacional da Mirka de Efeito Már-

more e finalista do concurso A Lenda Mirka 

do Efeito Mármore; com palestra do ex-jo-

gador de futebol Zé Roberto; com estações 

de aprendizagem diversas onde os pintores 

poderiam escolher a técnica (efeitos deco-

rativos, esmaltes e vernizes ou pintura me-

canizada) e laboratório com informação so-

bre matérias-primas e fabricação de tintas; 

além de sorteios, lojinha do aplicativo Pintou 

Parceria Suvinil para retirada de prêmios, ati-

vidades como chute a gol e tirolesa, máquina 

de brindes e happy hour com show da dupla 

Luiz Miguel & Daniel.

Para conhecer todos os detalhes e ca-

nais do programa Pintou Parceria, acesse o 

site da Suvinil: www.suvinil.com.br.
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JP DIVERTE :)
Minha esposa e eu fizemos uma longa e 

descontraída viagem para o campo e paramos 
para encher o tanque de gasolina e os pneus 
do nosso carro. Ela ficou surpresa ao ver que o 
posto de combustíveis tinha uma taxa para en-
cher os pneus e me perguntou: “Por que diabos 
eles cobram pelo ar?!”

Eu respondi: “Inflação”.

A professora pergunta:
- Maria, o que acontece com um pedaço de 

ferro esquecido ao ar livre?

- Enferruja, porfessora.
- E o que acontece com um pedaço de ouro 

esquecido ao ar livre?
- Desaparece num piscar de olhos.

Juninho chega em casa e diz: - Tia, o Beto 
disse que tem uma ta-ta-tataravó.

- Juninho, isso não é possível. Acho que eles 
estava mentindo.

- Não, ele estava com soluço. 

Um passageiro de táxi bateu no encosto do 
motorista para lhe fazer uma pergunta. O mo-
torista gritou, perdeu o controle do carro, qua-
se bateu em um ônibus, subiu na calçada e pa-
rou a centímetros de uma vitrine.

Por um segundo, tudo ficou quieto no car-
ro. Então o motorista disse: “Olha, companhei-
ro, nunca mais faça isso. Você quase me mata 
do coração!”

O passageiro pediu desculpas e disse: “Eu 
não percebi que um pequeno toque iria assus-
tá-lo tanto”.

O motorista respondeu: “Desculpe, não é 

realmente sua culpa. Hoje é o meu primeiro 
dia como motorista de táxi depois de 25 anos 
como motorista de funerária.”

Um cliente pergunta ao advogado sobre 
seus honorários.

“Eu cobro R$ 50,00 por três perguntas.”, diz 
o advogado.

“Isso está muito caro, não acha?”, pergun-
ta o cliente.

“Sim, suponho que sim”, responde o advo-
gado. “Agora, qual é a terceira pergunta?”

BASE POLIÉSTER

LACA NITROCELULOSE

BASE ÁGUA

ESMALTE SINTÉTICO ESMALTE POLIURETÂNICO

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PARA-LAMA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

LATERAL TRASEIRA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

TETO

TRASEIRA COMPLETA

FRENTE COMPLETA

PINTURA TOTAL

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PARA-LAMA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PARA-LAMA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

LATERAL TRASEIRA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

TETO

TRASEIRA COMPLETA

FRENTE COMPLETA

PINTURA TOTAL

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

TETO

TRASEIRA COMPLETA

FRENTE COMPLETA

PINTURA TOTAL

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PARA-LAMA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

LATERAL TRASEIRA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

TETO

TRASEIRA COMPLETA

FRENTE COMPLETA

PINTURA TOTAL

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

PARA-LAMA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

LATERAL TRASEIRA

PEÇA NOVA

PEÇA RECUPERADA

TETO

TRASEIRA COMPLETA

FRENTE COMPLETA

PINTURA TOTAL

› › bolsa de serviço da repintura automotiva 2023 ‹‹
SUGESTÃO BÁSICA DE ORÇAMENTO PARA REPINTURA AUTOMOTIVA: 

ESSES VALORES SÃO SUGESTIVOS PODENDO VARIAR DE REGIÃO PARA REGIÃO 
E NÃO INCLUEM MONTAGEM, DESMONTAGEM, PARTE ELÉTRICA E TAPEÇARIA.
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CONCRETO OU TIJOLO APARENTE

FUNDOS E RESTAURAÇÕES

PINTURA INTERNA - TETOS E PAREDES

PINTURA INTERNA - TETOS E PAREDES

 R$ 37,29 

 R$ 55,87 

 R$ 43,62 

 R$ 67,37 

 R$ 82,35 

 R$ 1,26 

 R$ 1,57 

 R$ 2,11 

 R$ 2,42 

 R$ 2,82 

 R$ 45,66 

 R$ 48,18 

 R$ 50,90 

 R$ 52,20 

 R$ 57,81 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,79 

 R$ 62,34 

 R$ 64,86 

 R$ 3,27 

 R$ 4,36 

 R$ 5,24 

 R$ 6,33 

 R$ 7,42 

 R$ 11,23 

 R$ 12,69 

 R$ 15,21 

 R$ 17,76 

 R$ 18,85 

 R$ 18,65 

 R$ 20,65 

 R$ 22,46 

 R$ 25,01 

 R$ 26,44 

 R$ 18,48 

 R$ 22,83 

 R$ 25,55 

 R$ 28,62 

 R$ 30,45 

 R$ 23,44 

 R$ 32,87 

  

 R$ 43,45 

 

 R$ 45,09 

 R$ 20,62 

 R$ 54,38 

 R$ 62,92 

 R$ 67,34 

 R$ 147,34 

 R$ 47,91 

 R$ 65,37 

 R$ 151,32 

 R$ 204,50 

 R$ 156,25 

 R$ 224,89 

 R$ 114,74 

 R$ 54,68 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

ml

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Silicone base de água

Silicone base solvente

Verniz acrílico base de água

Verniz acrílico base de solvente

Verniz poliuretano monocomponente

Descascamento de Superfície até 3 m

Descascamento de Superfície acima de 3 m   Nível A

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível B

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível C

Descascamento de Superfície acima de 6 m   Nível D

Aplicação de Fundo Preparador até 3 m

Aplicação de Fundo Preparador acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Preparador acima de 6 m  Nível D

Aplicação de Fundo Impermeabilizante até 3 m

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 3 m  Nível A

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível B

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível C

Aplicação de Fundo Impermeabilizante acima de 6 m  Nível D

Restauração de Fissuras até 3 m

Restauração de Fissuras acima de 3 m   Nível A

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível B

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível C

Restauração de Fissuras acima de 6 m   Nível D

Restauração de Trincas de Massa até 3 m

Restauração de Trincas de Massa acima de 3 m   Nível A

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m   Nível B

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Massa acima de 6 m  Nível D

Restauração de Trincas de Alvenaria até 3 m 

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 3 m  Nível A

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível B

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível C

Restauração de Trincas de Alvenaria acima de 6 m  Nível D

Execução de Emboço até 3 m

Execução de Emboço acima de 3 m    Nível A

Execução de Emboço acima de 6 m    Nível B

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível C

Execução de Emboço acima de 6 m   Nível D

Látex PVA simples c/ fundo uniformizante - sobre emboço

Látex PVA c/ massa corrida padrão comercial - sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa padrão luxo e retoques c/ iluminação farta no

local sobre emboço ou gesso

Látex PVA c/ massa corrida padrão luxo e retoques sobre emboço ou gesso

c/ acabamento final em verniz sobre látex (liquibrilho)

Só massa corrida para receber papel de parede sobre emboço

Óleo simples c/ faixa sinalizada para barras de garagem

Óleo c/ massa e faixas sinalizada para barras de garagem

Esmalte acetinado c/ massa corrida sobre emboço fino padrão luxo

Esmalte automotivo tipo laca brilhante c/ massa corrida

Quantil ou similar sobre fundo látex simples

Quantil ou similar sobre massa corrida e fundo látex 

Epóxi bicomponente simples

Epóxi bicomponente c/ massa corrida adequada

Poliuretano bicomponente simples

Poliuretano bicomponente c/ massa  corrida adequada

Borracha clorada simples 

Textura - Externa | Interno

PINTURA EXTERNA

 R$ 22,66 

 R$ 45,60 

 R$ 63,46 

 R$ 57,17 

 R$ 49,27 

 R$ 51,45 

 R$ 53,29 

 R$ 91,87 

 R$ 59,07 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,45 

 R$ 61,79 

 R$ 65,60 

 R$ 49,27 

 R$ 52,54 

 R$ 54,72 

 R$ 59,45 

 R$ 64,86 

 R$ 59,14 

 R$ 62,75 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Látex PVA tipo interior/exterior até 6m alt 

Látex acrílico c/fundo uniformizante de textura até 6m alt

Idem acima de 6 m alt

Textura acrílica c/ calafetação e látex acrílico

Aplicação de Massa Acrílica até 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica até 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 3 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Acrílica acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 3 m

Pátina

Pintura Manchada

Aplicação de Massa PVA até 3 m

Aplicação de Massa PVA acima 3 m

Aplicação de Massa PVA acima de 6 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço até 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 3 m

Aplicação de Gesso sobre Emboço acima de 6 m

Aplicação de Massa Única até 3 m

Aplicação de Massa Única acima de 3 m

Aplicação de Massa para nivelamento de Azulejo

Cimento Queimado

Efeito Mámore

Efeito Marmorizado com gel

Porcelanato Líquido 

Aplicação de Massa Única acima de 6 m

Aplicação de Textura até 3 m

Aplicação de Textura acima de 3 m

Aplicação de Textura acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica até 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 3 m

Aplicação de Textura Tipo Rústica acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa até 3 m

Látex PVA sobre Massa acima 3 m

Látex PVA sobre Massa acima de 6 m

Látex PVA sobre Massa Única até 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 3 m

Látex PVA sobre Massa Única acima de 6 m

Látex PVA sobre gesso até 3 m

Látex PVA sobre Gesso acima 3 m

Látex  PVA sobre Gesso acima de 6 m

Látex PVA sobre Textura até 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 3 m

Látex PVA sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Gesso acima de 6 m

 R$ 81,19 

 R$ 32,46 

 R$ 15,21 

 R$ 17,49 

 R$ 20,21 

 R$ 16,03 

 R$ 18,48 

 R$ 21,68 

 R$ 65,23 

 R$ 66,32 

 R$ 56,17 

 R$ 167,02 

 R$ 140,07 

 R$ 104,15 

 R$ 526,60 

R$ 69,20 

 R$ 44,20 

 R$ 47,30 

 R$ 49,27 

 R$ 59,00 

 R$ 63,05 

 R$ 65,67 

 R$ 28,62 

 R$ 28,62 

 R$ 32,29 

 R$ 31,54 

 R$ 32,43 

 R$ 35,52 

 R$ 34,44 

 R$ 35,66 

 R$ 39,06 

 R$ 37,87 

 R$ 39,20 

 R$ 42,94 

 R$ 53,29 

 R$ 56,32 

 R$ 59,34 

 R$ 58,63 

 R$ 62,03 

 R$ 65,23 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

PREÇOS BASEADOS EM CUSTO TOTAL FINAL APURADO (Mão de obra, leis sociais, faturamento, tintas, massas ou vernizes em geral, ferramentas e equipamentos 

gerais,inclusive balancins, etc.), com responsabilidade total de PINTURA PRONTA. ESSES VALORES SÃO SUGESTIVOS PODENDO VARIAR DE REGIÃO PARA REGIÃO.

PLANILHA DE COTAÇÃO

› › bolsa de serviço da pintura 2023 ‹‹

Acima de 3 metros Nível A: Andaime m² = Metro quadrado

Acima de 6 metros Nível B: Cadeira Suspensa ml -  Metro linear

Acima de 6 metros Nível C: Balancim Manual m =  Metro

Acima de 6 metros Nível D: Balancim Elétrico S/B - Semibrilho
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SUPERFÍCIES METÁLICAS

REGRAS DE MEDIÇÃO

PINTURA EXTERNA

SUPERFÍCIES DE MADEIRA

MAPA DE CÁLCULO DE DILUIÇÃO, Nº DE DEMÃOS E RENDIMENTO DAS TINTAS

 R$ 47,40 

 R$ 61,96 

 R$ 69,72 

 

R$ 23,96 

 R$ 24,84 

 R$ 102,56 

 R$ 230,84 

 R$ 44,24 

 R$ 12,62 

 R$ 37,80 

 R$ 51,11 

 R$ 23,48 

 R$ 39,13 

 R$ 68,87 

 R$ 28,41 

 R$ 81,90 

 R$ 35,52 

 R$ 23,07 

 R$ 105,48 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

m2

m2

m2

m2

m

m2

m2

m

m2

m

m2

m

Só repintura em esmalte, grafite ou alumínio

Desoxidação esmalte, grafite ou alumínio c/fundo zarcão

Idem c/fundo especial - galvanizados ou alumínio

Esmalte, grafite ou alumínio em perfis, cantoneiras, batentes e tubulações 

aparentes até 4”

Idem calhas ou rufos

Esmalte grafite ou alumínio com massa automotiva

Tratamento, zarcão e epóxi bicomponente e acabamento

Óleo sem massa - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Verniz poliuretano tipo naval - obras populares

Idem rodapés

Idem beirais até 60 cms. larg. madeira à vista

Esmalte acetinado c/massa corrida padrão comercial

Idem rodapés

Esmalte acetinado c/massa corrida a óleo padrão luxo

Idem rodapés

Esmalte automotivo alto brilho c/massa corrida adequada e lixa d’água

Idem rodapés

DIVERSOS

 R$ 15,48 

 R$ 16,40 

 R$ 17,39 

 R$ 18,27 

 R$ 19,16 

 R$ 117,05 

 R$ 26,44 

 R$ 144,17 

 R$ 107,25 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

Caiação até 3 m

Caiação acima de 3 m  Nível A 

Caiação acima de 6 m  Nível B 

Caiação acima de 6 m  Nível C 

Caiação acima de 6 m  Nível D 

Verniz Filtro Solar Marítimo  

Esmalte Sintético  

Barrado de Garagem em Esmalte Sintético  

Pintura de Tubulação e Corrimão em Esmalte Sintético

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Aplicação de Textura Tipo Rústico acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico Fosco sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Acrílica acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Massa Única acima de 6 m 

Látex Acrílico S/B sobre Textura até 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 3 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Látex Acrílico S/B sobre Textura acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente até 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 3 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Verniz Acrílico sobre Concreto Aparente acima de 6 m

Látex Acrílico sobre Piso

Látex Acrílico sobre Piso (Faixas de Demarcação)

 R$ 65,67 

 R$ 71,32 

 R$ 82,18 

 R$ 50,73 

 R$ 53,63 

 R$ 56,52 

 R$ 58,15 

 R$ 61,25 

 R$ 54,00 

 R$ 55,43 

 R$ 58,15 

 R$ 60,87 

 R$ 61,96 

 R$ 54,72 

 R$ 57,27 

 R$ 59,79 

 R$ 62,34 

 R$ 64,86 

 R$ 55,84 

 R$ 59,11 

 R$ 62,13 

 R$ 63,97 

 R$ 67,44 

 R$ 59,45 

 R$ 63,05 

 R$ 63,97 

 R$ 67,03 

 R$ 68,12 

R$ 60,16 

 R$ 63,05 

 R$ 65,77 

 R$ 68,50 

 R$ 71,39 

 R$ 50,73 

 R$ 53,63 

 R$ 56,52 

 R$ 58,15 

 R$ 61,25 

 R$ 42,77 

 R$ 19,57 

m2

m2

m2

m2

m2

m2

m2

Venezianas: multiplicar por 3.
Vitrô basculante: multiplicar o vão por 3.
Vitrô não-basculante e janelas: multiplicar por 2.
Grade: multiplicar por 3.
Caiação interna ou externam borracha clorada ou epóxi: 
não descontar vãos até 4,00 m2. Para vãos superiores 
a 4,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Têmpera de gesso, cola, têmpera lavável e látex: não 
descontar vãos de até 2,00 m2. Para vãos superiores a 
2,00 m2 deduzir apenas o que exceder a este valor.
Espaletas, faixas, vigas e molduras isoladas com largura 
de até 40 cm., são medidas por metro linear e cobradas 
a razão de 50% dos preços unitários por m2.
Caixilhos de ferro, ferragens pesadas: multiplicar a área 
do vão-luz por 2.
Estrutura metálicas planas: multiplicar a área de projeção 

horizontal por 2.
Estruturas metálicas ou de madeira em arco: 
aumentar 30% a área de projeção horizontal e 
multiplicar por 2.
Estruturas metálicas: multiplicar a área do vão-
-luz por 2.
Elementos vazados: multiplicar a área por 5.
Terças e elementos de sustentação de telhas: 
multiplicar a área de projeção horizontal por 2.
Esquadrias de madeira:
Portas ou janelas-guilhotina com batentes: mul-
tiplicar a área do vão-luz por 3.
Portas ou janelas-guilhotina sem batentes: multi-
plicar a área do vão-luz por 2.
Caixilhos com venezianas: multiplicar a área do 
vão-luz por 5.

Líquido Base PVA Incolor
Líquido Base Acrílico Incolor
Líquido Impermeabilizante a Óleo
Selador Pigmentado PVA
Selador Pigmentado Acrílico
Primer a Óleo para Madeiras
Primer Surfacer
Zarcão Comum
Fundos Anticorrosivos Sintéticos
Zarcão Preparado tipo Petrobras
Zarcão Borracha Clorada
Zarcão Epóxi Catalisado
Cromato de Zinco
Primer Epóxi Catalisado Óxido
Primer Epóxi Catalisado Branco
Primer para Galvanizados
Massa PVA e Acrílica Super Extra
Massa a Óleo e Sintéticas
Massa Epóxi Catalisada
Massa para Madeira
Tinta Látex PVA Super Extra
Tinta Látex PVA 2ª Linha
Tinta Acrílica 100% Super Extra
Tinta a Óleo Fosca
Tinta a Óleo Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Brilho Super Extra
Esmalte Sintético Semibrilho Super 
Tinta Grafite Super Extra
Tinta Alumínio Super Extra
Esmalte Epóxi Brilhante Catalisado
Esmalte Epóxi Semibrilho Catalisado
Esmalte Poliuretano Catalisado
Esmalte Borracha Clorada
Tinta Demarcação Borracha Clorada
Tinta Cerâmica Super Extra
Stain Semitransparente para Madeira
Stain Cores Sólidas para Madeira
Verniz Copal Brilhante
Verniz Marítimo Brilhante
Verniz Seda Sintético Semibrilho
Verniz Epóxi Catalisado
Verniz Poliuretano Catalisado
Verniz Premium Duplo Filtro para Madeira

Água
Água
Aguarrás
Água
Água
Aguarrás
Thinner
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Água
Aguarrás
Solvente próprio
Água
Água
Água
Água
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Aguarrás
Solvente próprio
Solvente próprio
Aguarrás

-
15%
30%
20%
10%
10%

10%
10%
30%
30%
10%
10%
10%
10%
10%

-
-
-
-

10%
15%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%
15%

-
-

15%
15%
20%
15%
15%

-

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
3
3

4 finas
-
3
3
3
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
2
3
2
3
3
3
2
2
3

-
10 a 20%

-
-

20%
20%
30%
20%
20%
40%
40%
20%
20%
20%
20%
20%

-
-
-
-

20%
até 25%

20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
20%
30%
20%
30%

-
-

30%
30%
30%
30%
30%
10%

50 a 100%
15%
40%

até 30%
até 20%
até 10%

-
até 10%
até 10%

-
-

até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
-
-
-

10%
15%
10%

até 15%
até 15%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%
até 10%

-
10%
20%

-
-

20%
20%
25%
20%
20%
5%

TIPO DE TINTAS SOLVENTES
DILUIÇÃO

Trincha Rolo Pistola
Nº de

Demãos 

30 m2

30 m2

30 m2

25 m2

25 m2

25 m2

25 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

50-70 m2

50-70 m2

50-70 m2

08-12 m2

   5 m2

   5 m2

 14--15 m2

30-35 m2

25-30 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

40-45 m2

25-30 m2

25-30 m2

18 m2

70 m2

50 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30-40 m2

30 m2

Rend. p/
Demão

Os rendimentos apontados são válidos para a embalagem: galão 3,6 litros. O rendimento real 
depende do método de aplicação, preparo da superfície e condições de trabalho.

FACHADAS

 R$ 3,81 

 R$ 5,99 

 R$ 7,83 

 R$ 8,68 

 R$ 10,79 

 R$ 18,48 

 R$ 165,99 

 R$ 276,51 

Lavagem Externa com Hidrojateamento até 3 m  

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 3 m Nível A 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível B 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível C 

Lavagem Externa com Hidrojateamento acima de 6 m Nível D 

Instalação de Tela Fachadeiro  

Bandeja Nível A  

Bandeja Suspensa acima de 3 m

m2

m2

m2

m2

m2

m2

ml

ml

SUPERFÍCIES DE MADEIRA

Laqueação, acabamento pome em pó

Lustração natural c/cera a boneca padrão comercial

Lustração natural c/goma laca padrão luxo

 R$ 250,78 

 R$ 64,65 

 R$ 95,51 

m2

m2

m2




